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Presentamos un informe sobre la situación de las estaciones de servi-

cio de en el marco de la aplicación de cupos por parte de las empresas 

petroleras. 

 

Misiones 

El estacionero.com consultó con el presidente de la cámara local (CE-

SANE) Dr. Faruk Jalaf, quien informó que todas las petroleras han es-

tablecido cupos a las estaciones de servicio, pero en general y pese a 

estar ajustados, no hay quiebres de stock. La excepción fue la ciudad 

de Oberá, donde varias estaciones de servicio quedaron sin combus-

tibles y los automovilistas no pudieron cargar; pero el problema ya es-

taría en vías de solución. Los que están más restringidos son los 

estacioneros de AXION a quienes les disminuyeron en un 10% el cupo 

que ya tenían, por lo que tienen problemas de abastecimiento de com-

bustibles. 

En el caso de las bocas YPF, tienen una norma que consiste vender solo 

combustibles premium a los extranjeros, y a un precio más elevado 

que a los argentinos, pero en muchos casos esta disposición no se 

cumple. 

Los clientes extranjeros, pagan casi excluyentemente con pesos argen-

tinos, porque les resulta más barato cambiar a esa moneda. 

El estacionero.com pudo recabar material fotográfico de la ciudad de 

EL ABASTECIMIENTO DE 
COMBUSTIBLE EN EL NEA 

Esta nota es presentada por

Fuente: El Estacionero  //  C.E.P.A.S.E - Cámara de Expendedores de Sub-Productos del Pe-
tróleo y Anexos de la Provincia de Santiago del Estero 
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Posadas, en las que se advierten varias estaciones de servicio que no 

exhiben los precios de venta. 

 

Corrientes 

En diálogo con elestacionero.com el presidente de la cámara provincial 

(AESCOR) Cr. Carlos Gold, quien nos comentó que generalmente la 

primera semana del mes no hay ningún problema, ya que comienza a 

utilizarse el cupo correspondiente, pero en la segunda semana comien-

zan los inconvenientes ya que las empresas comienzan a recortar las 

entregas a quienes se excedieron. Todas las estaciones de servicio tie-

nen establecidos cupos. 

 

Chaco 

Este sitio conversó con el ex presidente de CECACH Miguel de Paoli, 

quien informó al igual que nuestros anteriores entrevistados que el 

escaso abastecimiento de combustibles afecta a todos los expendedo-

res por la aplicación de restricciones en las entregas. En el caso de 

SHELL, establece cupos sobre las ventas históricas con quitas que no 

son iguales para todas las bocas; para algunas es un 10% menos y para 

otras puede llegar hasta el 30%. De todas maneras, las estaciones de 

servicio de todas las banderas tienen establecidos cupos y están muy 

ajustadas de stock. 

En otro orden de cosas, dijo que está saliendo mucho combustible con 

rumbo a Paraguay y no solo por el contrabando hormiga o los para-

guayos que cruzan la frontera para cargar combustibles e Argentina. 

 

Formosa 

El presidente de AES Formosa Cr. Ángel Bigatti, le dijo a 
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elestacionero.com que por el momento y más allá de los cupos, no se 

advierten problemas importantes en las bocas de expendio de las dis-

tintas siglas en Formosa. Sin embargo, además de los cupos hay atrasos 

en las entregas de combustibles, ya que el mismo se transporta en ca-

miones y no en barcazas como antes, lo que lo demora y encarece. 

Agregó que a los productos los llevan desde San Lorenzo, Provincia 

de Santa Fe y Campana, Provincia de Buenos Aires. 

 

Las estaciones de servicio Blancas 

Los informes de las cuatro provincias del NEA, se refieren a las esta-

ciones de servicio que operan con alguna bandera. Sin embargo, en 

todos los casos se mencionó que las estaciones de servicio sin bandera 

o blancas, están en una situación absolutamente diferente y nefasta, 

toda vez que no consiguen abastecimiento de combustibles y cuando 

lo obtienen, deben pagar un precio muy por encima de los valores 

venta al público de las bocas de bandera. La situación atípica en que se 

encuentra el mercado de combustibles en que el canal mayorista tiene 

precios entre un 10% y un 15% por encima de los valores de surtidor, 

hace que las estaciones blancas estén pasando un muy mal momento, 

como ya a ocurrido en otras oportunidades.
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Mover un camión en la Argentina fue 20,3% más caro en agosto. 

Los incrementos en la operatoria del sector acumulan 92,5% 

en los primeros ocho meses de 2023, y 149,04% interanual (agosto 

2022-agosto 2023). 

Para encontrar una cifra cercana a la registrada el mes pasado, hay que 

remontarse a mayo de 2002, cuando el Índice de Costos que elabora la 

Federación Argentina de Entidades Empresarias del Autotransporte de 

Cargas (FADEEAC) reportó 18% de aumento en los costos operativos. 

El informe, realizado por el Departamento de Estudios Económicos y 

RÉCORD EN EL AUMENTO DE  
COSTOS 

Costos de FADEEAC, y auditado por la Facultad de Ciencias Econó-

micas de la Universidad de Buenos Aires (UBA), mide 11 rubros que 

impactan directamente en los costos de las empresas de transporte 

de cargas de todo el país, y es referencia en buena medida para la fija-

ción o ajuste de las tarifas del sector. 

Autor: Vehículos Pesados 

Fuente: FADEEAC

Esta nota es presentada por
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Récord en el aumento de costos 

 

El comportamiento de las variables hizo que la cifra final del mes 

(20,3%) superara la proyección que los especialistas habían realizado 

a mediados de agosto (17%), tras el impacto de la fuerte depreciación 

del tipo de cambio oficial en los costos de la actividad, y adelantó que 

el incremento acumulado entre enero y septiembre superaría el 100%. 

Por otra parte, con la entrada en vigencia de la primera cuota del Con-

venio Colectivo de Trabajo (CCT) en el corriente mes (25%), se pro-

yecta una suba de 6% para septiembre. 

En agosto, 10 de los 11 rubros que componen el Índice (la excepción 

fue Patentes), registraron fuertes aumentos. 

En primer término, se destacó el pronunciado incremento de Com-

bustibles (17,9%), tras un período con aumentos mensuales pautados 

en torno al 5% (diciembre 2022-julio 2023) en el marco del programa 

Precios Justos.



ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION 15ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION14

El Ente Nacional Regulador del Gas (Enargas) dispuso una nueva 

prórroga de 90 días hábiles para que las estaciones de servicio 

adapten sus instalaciones para el expendio de Gas Natural Compri-

mido (GNC) para el transporte de cargas y de pasajeros, ante el pe-

dido de diferentes entidades del sector. 

La extensión del plazo se estableció en la resolución 449/2023 publi-

cada en el Boletín Oficial, que en los hechos fija como nuevo venci-

miento el 24 de enero, cuando termina el período de 90 días hábiles 

a contar desde el 13 de septiembre, fecha determinada en la primera 

prórroga de la resolución 179 del 25 de abril. 

 

GNC 

Los requisitos de habilitación de Gas Natural Vehicular (GNV, almace-

nado bajo la forma de GNC) fueron especificados en la norma NAG-

420, aprobada en la resolución 456 del 26 de octubre de 2022. 

Las solicitudes de prórroga fueron presentadas por la Confederación 

de Entidades del Comercio de Hidrocarburos y Afines de la República 

NUEVA PRÓRROGA A ESTACIONES 
DE SERVICIO 
PARA ADECUARSE AL EXPENDIO DE GNC A 
CAMIONES Y BUSES 
Fuente: Télam 
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Argentina (Cecha), la Asociación de Operadores de YPF (Aoypf), la 

Asociación Estaciones de Servicio de la República Argentina (AES) y 

Energy Sur S.A. 

En atención a esos pedidos, la Gerencia de Distribución y Gas Natural 

Vehicular del Enargas sugirió “otorgar una nueva prórroga de 90 días 

hábiles”, contados a partir del vencimiento de la prórroga establecida 

en la resolución anterior. 

Una vez finalizada la prórroga, se espera que los camiones y buses “pue-

dan ser abastecidos de GNV exclusivamente en Estaciones de Carga que 

cuenten con la ampliación de la habilitación, conforme los términos dispues-

tos en la Norma NAG-420”, sostuvo Enargas. 
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Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

TOP AUTO
Esta nota es presentada por

LOGISTICA 

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace años, de 

manera ininterrumpida, en la logística propia con entrega sin cargo, a 

6 provincias. Hoy en día los costos de logística son altos, y por eso 

queremos destacar el servicio que ofrecemos.  

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, Chu-

but, La Pampa, Córdoba semanalmente. En el resto de las provincias la 

entrega es tercerizada. 

 

Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio 

y Accesorios Automotor, con más de 25 años de trayectoria en el mer-

cado a nivel  nacional.  Queremos que TOP AUTO continúe siendo “la 
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marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-

giene institucional.  

Con atención personalizada, con vendedores exclusivos que regular-

mente realizan visitas programadas, con logística y distribución a nivel 

nacional, con flota propia de vehículos y con operativa planificada al 

servicio del cliente.  

 

Ofrecemos todo lo ne-

cesario en el rubro au-

tomotor: productos 

homologados de exce-

lente calidad y alta ro-

tación (con código de 

barras para sistema 

scanner), exhibidores 

homologados estraté-

gicamente adaptados 

para las principales 

petroleras del país, productos de cosmética automotor, accesorios, he-

rramientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lámparas, fusi-

bles, escobillas, accesorios en blíster, productos de seguridad e higiene. 

"Top-Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que bus-

cabas" para el usuario. ■ 

 

Contáctenos al e-mail: info@accesoriostopauto.com 

o visite nuestra web: www.accesoriostopauto.com 

Whatsapp: +5492235304926
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NIERI CUBRE TODAS LAS MARCAS 
Y MODELOS DE SURTIDOR

Mantenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-

vos y reacondicionados. 

Nuestro crecimiento a través de los años nos llevó a asistir a las prin-

cipales petroleras del país: YPF, AXION, PUMA, DAPSA entre otras, 

proporcionándoles en forma directa todo tipo de soluciones. 

A nivel País, la necesidad de servicios se va incrementando en forma 

exponencial, gestando así una ampliación de nuestros servicios, abar-

cando especialidades tales como: Eléctrica-electrónica, Tecnológica, 

Imagen, Sistemas, Telemedición, etc.

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-

diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia, 

cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente 

cada Estación de Servicio. 

 

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con 

las herramientas y equipos imprescindibles para la reparación, alista-

miento, prueba y mantenimiento tanto electrónico como mecánico 

del surtidor de combustible. 
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y 

contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio 

de los mismos. 

Periódicamente realizamos cursos de capacitación teórico-práctico, ya 

sea para nuestro personal, como así también para los distintos sub-

contratistas del país incluyendo al personal de nuestros clientes. 

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-

trónica como hidráulica con actualizaciones permanentes brindadas 

en nuestra sala de capacitación y conferencias, donde además conta-

mos con un banco de pruebas de surtidores. 

Nuestra dotación cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistemáticos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro 

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento 

de nuestros elevados estándares de calidad. 

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la 

excelencia en todos los aspectos y servicios. 

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor 

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada, 

según normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de 

Mantenimiento, Reparación e Instalación de Surtidores.■ 

 

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR 

(2010) y Metrología Legal, bajo el Nro. De Inscripción 5008. 

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el mayor productor de 

hielo Sudamericano, líder en fabricación y distribución. Esto ha llevado 

a la empresa a adquirir tecnología de última generación en su preocu-

pación por mantenernos a la vanguardia, y seguir llevando a su mesa el 

mejor hielo para los argentinos. Hace más de 50 años que elaboramos 

el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricación y distribución nos 

hace líderes en el mercado, y la pasión nos lleva a que la calidad de 

nuestros productos sea inigualable, manteniendo la misma  frescura  de 

siempre ofreciendo productos de primera calidad. 

Rolito dedicó su tiempo a fabricar hielo puro, lo que significa que pue-

den disfrutar de sus bebidas con el frío que más les guste sin alterar 

su sabor. También contamos con dos líneas de Productos Industriales 

y para el Automotor, ofre-

ciendo así un servicio más 

completo a cada 

cliente, y cubrir todas 

sus necesidades. 

LÍNEAS DE PRODUCTOS 
ROLITO 

Esta nota es presentada por
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Agua Desmineralizada 1, 6 y 10  Litros  

e uso industrial. 

Elaborada con agua tratada.

Bolsa de Hielo en Escamas de 15 Kg 

Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-

nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderías 

y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros 

listo para usar. 

Agua Destilada Anticorrosiva 5 Litros 

Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los 

metales del medio donde actúa evitando la formación 

de sarro. Especial para preparación de refrigerantes.

Bolsas de hielo de 2, 3, 4 y 15 Kg 

Rolito de gran capacidad de enfriamiento para 

disfrutar en los mejores momentos. 

Elaborado con agua tratada, ofreciendo un 

hielo puro listo para disfrutar.

Bolsa de Hielo Picado de 15 Kilogramos 

Rolito Picado es ideal para coctelería y también 

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

Los invitamos a descubrir nuestra línea de productos. 

Barra de Hielo Rolito 

Somos los productores de barras más grandes de 

la Argentina.

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL 

Nuevo productos



ESTACION ACTUAL    EMPRESAS 31

Espacio de Publicidad

NOVEDADES 
LA PROTECCIÓN TOTAL DE BOTANMOL 

Somos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plás-

ticos de tecnología para Estaciones de Servicio, Estacionamientos, 

Industrias, Construcción, Vial, Centros de Exposiciones, Náutica, Hos-

pitales, etc. 

Los productos de Botanmol son fabricados con P.V.C. Policloruro de 

Vinilo Virgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-

nal, brindando soluciones específicas a cada necesidad de protección, 

terminación y decoración. 

Nuestros productos están específicamente destinados a utilizarse 
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como antichoques, protección de paredes, columnas, zócalos, etc.. 

Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y 

rápida colocación. 

El compromiso con la calidad, entrega y atención al cliente, son los 

tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-

rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en 

el crecimiento exponencial del mercado actual. 

En el compromiso de calidad y atención al cliente, cumplimos con 

nuestra misión: 

• Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-

ductos de plástico de las mejores tecnologías de protección. 

• Continuamos con nuestra expansión geográfica y liderazgo en el 

mercado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor. 

Espacio de Publicidad

• Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.■ 
 

Para más información botanmol@botanmol.com /// 

www.botanmol.com
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Nuestro esfuerzo y dedicación están concentrados en la comer-

cialización  mayorista y minorista de combustibles. 

Con experiencia y trayectoria de más de 10 años en el rubro, trabaja-

mos día a día con el objetivo de satisfacer las expectativas de nuestros 

clientes, con la firme intención que a la hora de operar, ellos se sientan 

en un ámbito de confianza, seguridad, responsabilidad y confort. 

Comercializamos productos de procedencia directa de Petroleras de 

GRUPO OLC COMBUSTIBLES 
VENTAS POR MAYOR Y MENOR DE COMBUSTIBLES 
DIRECTO DE PETROLERAS

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

primeras líneas: - Naftas Súper, Naftas Premium, Gasoil 1500 – D500 

– Euro diésel – Kerosene 

- Somos proveedores de clientes, tanto en el Sur, en el Norte, Este y 

Oeste del país, manejando importantes volúmenes de líquidos. 

Esta nota es presentada por
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Atendemos a: Estaciones de Servicio, Empresas, Transportes, Industrias 

y el Agro. 

Tenemos cuentas en todas las Petroleras y operamos a nivel nacional. 

Poseemos todos los permisos y habilitaciones correspondientes para 

ejercer, otorgados por la Secretaría de Energía de la Nación. 

Contamos con toda la capacidad para bridar un servicio acorde a sus 

necesidades. 

Nuestro equipo de personal, capacitado para la venta, atención al 

cliente, logística, distribución, y administración de la empresa, a diario, 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

hace lo imposible para lograr el beneplácito del cliente, y la perdura-

ción de OLC Combustibles en el mercado. 

La esencia de nuestra firma es la calidad, el compromiso y el respeto, 

sin duda, los valores que nos permiten perdurar en el mercado. 

Te invitamos a conocer más sobre nuestros servicios, modalidades de 

operación, y accionar. 

No dudes en contactarte para ofrecerte más información.■
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Losi, más de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptándose 

a las necesidades de sus clientes, manteniendo la esencia de em-

presa familiar y sus valores, brindando soluciones integrales al sector 

petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especialistas 

en montaje de estaciones de servicio de combustibles líquidos, repara-

ción, mantenimiento, venta de equipos de medición de caudal, surtido-

res, repuestos afines y trabajos de ingeniería para la industria del crudo. 

Vocación de servicio, honestidad, trabajo responsable y ética profesional 

respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la empresa 

como una de las 4 más importantes de su rubro en el país. 

Tamaña experiencia en el sector, hace que en Losi y Cía. sepan de las 

necesidades de sus clientes y están en permanente desarrollo para 

brindar más y mejores servicios, porque el resultado de un buen ne-

gocio es un cliente satisfecho. Han logrado un sólido desempeño en 

seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y ac-

tuando, como metodología para cumplir con nuestra política de segu-

ridad Una visión, dar continuidad al sueño del fundador, ser una 

empresa confiable, responsable y en búsqueda de la excelencia, viendo 

a Hector V. Losi y Cía. S.R.L. como marca registrada. Suma a esto, con-

tar con personal que es el diferencial de su gestión y por ello propician 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

INSTITUCIONAL LOSI: 
HECTOR V. LOSI Y CIA. S.R.L. ESPECIALISTAS 
EN MONTAJES DE ESTACIONES DE SERVICIO
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una relación basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo cons-

tructor de posibilidades. Valores Confiabilidad, Excelencia, Responsa-

bilidad, Respeto mutuo y Diálogo franco. 

 

Obras y Montajes 

Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalación de tan-

ques aéreos y subterráneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y 

movimientos de suelos, Cambios de imagen, Venta e instalación de Sur-

tidores de combustibles nuevos y reparados, Comercialización e ins-

talación de Sistemas de Telemedición y control de pérdidas. 

 

Equipos de bombeo y filtrado 

Comercialización e instalación de Sistemas de control de flotas y surti-

dores, Venta e instalación de equipos de medición de caudal y volumen. 

Service de Mantenimiento de Surtidores 

Mantenimiento Preventivo 

Mantenimiento Correctivo, Calibración con medida patrón de 200 y 

500 litros a equipos de despacho y distribuidores directos, Comercia-

lización de repuestos y accesorios para surtidores. 

 

Ingenieria y Mecanizados 

Ingeniería básica y/o de detalle. Especialidad en la industria del petróleo 

Reparaciones de bombas, Reparación de válvulas, Fabricación de Piezas 

a medida, Repuestos para medidores volumétricos de petróleo de 4", 

6", 8" y 10", Trabajo de herrería y soldadura, Montaje de equipos de 

bombeo, caudalímetros y cañerías en camiones cisterna.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Se dispone del capital humano y las infraestructuras adecuadas para la 

atención de diversos canales de comercialización, y se demuestra a 

través del abastecimiento de las Estaciones de Servicio que es el nexo 

y el interlocutor más confiable entre la industria y los puntos de venta. 

Para seleccionar los productos que se comercializan, la gente de Com-

pras debe estar atenta a las tendencias, temporadas, productos por 

zona, etc., y todas las áreas de la empresa coordinan perfectamente,  

para que el negocio funcione.  

La gente de Ventas, está en contacto con el cliente, son ellos los pri-

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

Potigian, desde 1934, es una de las empresas más importantes en 

distribución mayorista de golosinas, cigarrillos, y artículos para 

kioscos, transformándose en un referente del mercado local, especia-

lizando su actividad también en el abastecimiento de Estaciones de 

Servicio, apoyados en una logística depurada y eficiente.  

EL ABASTECIMIENTO DE LAS 
ESTACIONES DE SERVICIO DE 
POTIGIAN Esta nota es presentada por

POTIGIAN (011) 4016-7684 
info@potigian.com.ar  //  www.potigian.com.ar
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meros en enterarse cuáles son esas tendencias del mercado, por lo 

tanto es ideal que mantengan al tanto a Compras para orientar la 

misma, más allá que seguramente los proveedores también lo hagan. 

La empresa cuenta con instalaciones adecuadas, para el acopio y exhi-

bición de productos, con destacada limpieza y el orden necesario. 

La calidad de atención es fundamental. Como dicen aquí en Potigian, 

“Podemos tener un negocio muy lindo, pero si atendemos mal a nuestros 

clientes, corremos alto riesgo de perderlo”. 

Algo que reclama mucha atención, son los precios. Se viven momentos 

de cambios constantes, y deben estar atentos a toda información de sus 

proveedores, y cómo transmiten los cambios al cliente para que no cau-

sen una reacción demasiado negativa. Para ello, se van organizando ofer-

tas y promociones con el fin de llegar al cliente con la mejor opción. 

POTIGIAN, de la excelencia en distribución a kioscos a la especializa-

ción en Estaciones de Servicio.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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KEFREN, para el manejo y transvase 
de combustibles 

Espacio de Publicidad

KEFREN, importa-exporta, fabrica, vende 
y distribuye las mejores marcas en el exte-
rior y en la Argentina, en todo lo que tiene 
que ver con el trasvase, almacenaje y medi-
ción de combustibles, superando los 30 años 
de prestigio en el país en el Mercado Petro-
lero, Industrial y Agrícola. 
Nuestra filosofía es brindar la mejor aten-
ción y asesoría a todos nuestros Clientes en 
forma Integral o personalizada, brindando 
más servicios sin costos adicionales. 
Los rubros que abarcamos son los 
siguientes: 
- Accesorios para Camiones Cisternas. - Ac-
cesorios para GNC. - Accesorios para Esta-
ciones de Servicio. - Accesorios para Tanques 

- Acoples - Baterías - Bombas - Consolas de 
control de fuga. - Federal Procces - Filtros 
Indicadores de nivel - Lubricación - Materia-
les Antiexplosivos - Medidores - Protección 
Catódica - Swivel and Breakaways - Válvulas 
- Visores
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Con el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superán-

dose día a día en calidad y prestación de servicios, brindando 

una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y 

medición de combustibles. 

 

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de 

cada cliente, y su amplia capacidad logística, experiencia y responsabi-

lidad, avalan a SURTIGOM, con sus  especializaciones en: 

• Fabricación de Surtidores para combustible nuevos y repuestos. 

SURTIGOM, TODO PARA LA 
ESTACIÓN DE SERVICIO  

Esta nota es presentada por

Espacio de Publicidad

• Armado de equipos para trasvase y medición de combustible. 

•Tanques Aéreos y Subterráneos para Combustibles. 

• Protección catódica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-

vicio. 

• Materiales Antiexplosivos y de Seguridad 

• Automatización de duchas. 
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• Asesoramiento técnico para instalación de plantas de almacenaje. 

• Acoples rápidos y especiales. 

• Equipos de Aire 

• Equipos de Medición 

• Lubricación 

Enfocándonos en productos, los más destacados para nombrar que 

Espacio de Publicidad

SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes: 

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores, 

Carreteles 

- Caudalímetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y 

Seguridad 

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricación y Engrase 

- Mangueras Surtidores y Descarga,  Pistolas y Conexiones para Com-

bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. n 

Más información: www.surtigom.com.ar
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NOVEDADES DE ILUMINACION 
BUENOS AIRES

Con el objetivo de transformarse en la empresa proveedora de 

sistemas lumínicos número uno de la Argentina, Iluminación 

Buenos Aires nació en el año 1987. 

Treinta y cuatro años de trayectoria, afrontando desafíos, fuimos guia-

dos por las necesidades y exigencias de nuestros clientes, y por los 

avances tecnológicos en luminotecnia, para especializarnos en la inno-

Espacio de Publicidad

vación como método de concebir la actividad. 

El siglo XXI nos presentó un nuevo desafío que no demoramos en 

afrontar con espíritu e inmediatamente. La tecnología LED implicó una 

revolución en la concepción de los sistemas lumínicos, imponiendo 

nuevas formas de iluminar, redefiniendo principios de diseño, incre-

mentando las exigencias de fabricación y haciendo hincapié en el im-

pacto ambiental de nuestras acciones. 

Fue así que ya llevamos 11 años, siendo la primera empresa de la región 

en implementar la iluminación LED, fijándonos una nueva meta: generar 

los sistemas lumínicos más eficientes del mercado. 

En Iluminación Buenos Aires nos encargamos de analizar problemáticas 

Espacio de Publicidad
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lumínicas de manera integral, de las Estaciones de Servicio, asesorán-

dolos para que los resultados sean los más eficientes. 

Lo que una Estación de Servicio necesite como sistema lumínico, aquí 

lo va a encontrar: 

    EMBUTIDOS 

    EXTERIORES 

    APLICADOS 

    COLGANTES 

Todas las luminarias que hemos desarrollado, poseen características 

destacables que las potencian y posicionan por sobre cualquier otro 

artefacto de su clase, partiendo por el diseño, pasando por la eficiencia 

energética y concluyendo en la calidad lumínica. ■ 

Para más información: www.iba.com.ar

Espacio de Publicidad
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YPF inauguró en Río Gallegos la Primera Estación de Servicio del Fu-

turo de Santa Cruz, un verdadero hito para la ciudad, que contará con 

un nuevo y moderno espacio de servicio para vecinos y vecinas. 

 

El acto contó con la presencia de la gobernadora de Santa Cruz, Alicia 

Kirchner; el intendente de Río Gallegos, Pablo Grasso; el presidente 

de YPF, Pablo González y el presidente del Automóvil Club Argentino, 

Jorge Rosales. 

 

El gobernador de Santa Cruz destacó el rol de Pablo González como 

presidente de YPF. “Me siento orgullosa del trabajo que estás haciendo en 

la compañía” afirmó Alicia Kirchner. Además, dijo que “nosotros abraza-

mos el futuro, y esta estación representa ese futuro. Vamos a seguir traba-

jando porque esta provincia tenga un nuevo destino. Por eso hay que elegir 

muy bien qué camino queremos recorrer”. 

 

El presidente de YPF, Pablo González, señaló la importancia que tiene 

YPF en la provincia, especialmente resaltó el futuro que se le abre a 

Santa Cruz como productor de petróleo y gas no convencional: “Esto 

lo tenemos que cuidar, no estamos inaugurando solo una Estación de Servi-

cio, si todo sale bien, en dos años vamos a estar llenando los tanques de 

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

YPF INAUGURÓ LA PRIMERA ESTACIÓN 
DEL FUTURO DE SANTA CRUZ
Fuente: YPF
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combustibles de los autos de Río Gallegos con petróleo proveniente de Pa-

lermo Aike” 

“Es una satisfacción muy grande inaugurar esta Estación de Servicio de YPF 

que se suma al trabajo que venimos haciendo para hacer de Río Gallegos 

una de las mejores capitales del país”, afirmó el intendente Pablo Grasso. 

 

“Estamos orgullosos de acompañar a YPF en todo el país y estamos muy 

contentos de poder inaugurar esta Estación en Río Gallegos para que la 

pueda disfrutar toda la comunidad”, señaló el presidente del ACA, Jorge 

Rosales. 

La nueva Estación del Futuro de Río Gallegos tiene tres islas de aten-

ción con surtidores óctuples, un novedoso y nuevo techo y una caja 

edificada modular que luce la nueva imagen de YPF. Cuenta además con 

una moderna tienda Full vidriada con vista a la ría y toda la iluminación 

y cartelería es con tecnología Led. 

 

Esta Estación se suma a una red de más de 1600 Estaciones de Servicio 

que atiende a más de un millón y medio de clientes por día en toda la 

Argentina.

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad
 



 

pensado para reducir los tiempos de diseño y de obra, ofrece distintas 

opciones para lograr una inversión eficaz.  

Antes de avanzar en la elección de los distintos modelos, al diseñar 

los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro 

cómo será la circulación de vehículos dentro de la Estación. El primer 

paso es definir los sectores y determinar por donde transitarán habi-

tualmente vehículos livianos, como autos y camionetas, y por donde 

camiones, colectivos, u otros vehículos de gran porte.   
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Ante la instalación de una Estación de Servicio, o remodelarla o 

efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las re-

comendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innecesarios 

o no duraderos.  

En Industrias Edigma, empresa argentina, con más de 12 años de ex-

periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas 

de desagüe perimetrales, tapas de inspección y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el país. Nuestro catálogo, 

RECOMENDACIONES INDUSTRIAS 
EDIGMA
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Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el trán-

sito será de vehículos de pequeño porte, dicho refuerzo no es nece-

sario e implicaría un sobrecosto. En las zonas donde circularán autos 

y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la línea ED-R sim-

ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-

R250 (****), también es una opción, si se prefiere la continuidad del 

canal con los sectores de pesados.■ 

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a 

ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (011) 5365-7691. 

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar

Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-

jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-

mente los camiones, autoelevadores u otros vehículos de gran porte 

deberán maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-tracción, en aque-

llos sectores por donde el tránsito de vehículos pesados puede trac-

cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las 

mismas se debiliten o rompan.  

La línea ED-RT de Industrias Edigma, fue diseñada para tránsito de ve-

hículos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25, 30, 40 y 

50 cm. Si bien toda la línea RT es utilizada en centros de logística, plan-

tas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-RT es 

el favorito de los Estacioneros.   
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A este efecto, estas son las instrucciones de uso y compra de los kits 

homologados y que son: 

1. Kit VERISYM SLV: para detectar las adulteraciones con hidrocarburos 

exentos, por su destino industrial. Uso en NAFTAS. 

2. Kit VERISYM PAT: para detectar combustibles exentos por su destino 

geográfico. Uso en NAFTAS y GASOIL. 

 

 

 

 

 

Los productos VERISYM han sido re-homologados por la Resolución Ge-

neral No. 4234/2018 de la AFIP y están disponibles en CORAS S.A. Ar-

gentina, como así también el asesoramiento técnico correspondiente.■

 

DETECCIÓN DE ADULTERACIONES EN 
COMBUSTIBLES 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Según el Decreto PEN 1129/2001 

Con el objeto de detectar Adulteraciones en los combustibles en la 

República Argentina, AFIP homologó los marcadores y reagentes 

VERISYM, que se deben utilizar: los sujetos pasivos del impuesto y los 

titulares de estaciones de servicio, bocas de expendio, los distribuido-

res, fraccionadores y revendedores de combustibles líquidos - Se de-

berán practicar ensayos, en forma individual y separada por cada 

recepción de combustible líquido. 

Esta nota está presentada por:
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Contamos con una gran varie-

dad de stock para la provisión 

de materiales, como ser Man-

gueras, Picos, Repuestos, Filtros, 

etc.; y realizamos reacondicio-

namiento de surtidores y servi-

cio de mantenimiento mensual 

o esporádico. 

A su vez nos especializamos en 

la Instalación de Tanques de 

En INSMETAN S.R.L. nos encargamos del Servicio Mecánico de Surti-

dores, mantenimiento de Estaciones de Servicio, Obras Civiles, Trans-

porte, Industria y Agro. 

INSMETAN. MANTENIMIENTO DE 
ESTACIONES DE SERVICIO Esta nota está presentada por:
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Combustible, Cegado, Limpieza, Arenado y Plastificado de los mismos. 

También realizamos Retiro de Tanques, Instalación de Cañerías, Alquiler 

y Venta de Equipos Moss, entre otros trabajos relacionados. 

Auditorías, Estudios de Suelo, Calibraciones, Puesta a Tierra, Protección 

Catódica y Pruebas Hidráulicas son otras de las tareas que comple-

mentan nuestra labor diaria. 

La empresa se destaca por su cordial atención, eficiencia y rapidez, desde 

la confección de presupuestos hasta la realización de los trabajos. 

Contamos con personal constantemente capacitado para resolver 

cada una de las solicitudes de nuestros clientes. Hemos trabajado con 

grandes marcas de nuestro país. 

Somos una empresa líder en el mercado. Contamos con los mejores 

precios y la mejor atención.■

  

La vida útil de los combustibles, tanto la nafta como el diésel, es 

uno de los datos a tener en cuenta en el cuidado general del ve-

hículo. 

Luego de la situación atravesada por la pandemia del coronavirus 

(Covid-19), muchas personas dejaron en desuso sus vehículos y al 

pasar los meses se cuestionaron sobre ¿qué pasa con el combustible 

EL PROCESO DE DEGRADACIÓN DE 
LOS COMBUSTIBLES 

Esta nota es presentada por



 

ESTACION ACTUAL    TECNICA AL DIA 71ESTACION ACTUAL     TECNICA AL DIA70

a lo largo del tiempo? ¿Todavía sirve si no hemos utilizado el auto en 

ningún momento? 

Lo sucedido en 2020, fue útil para recordar que durante un periodo 

largo de almacenamiento, los combustibles sufren un proceso de de-

gradación. 

 

En relación a la nafta, un mes después de que esta misma ingresa al 

tanque del vehículo, comienza con el proceso degradación que se pro-

duce por factores químicos como la oxidación que se ocasiona por el 

contacto de los hidrocarburos con el oxígeno, y por factores biológicos 

que se genera debido a que los combustibles son compuestos orgáni-

cos. Por otro lado, el biodiesel que tienen todos los combustibles diésel 

en el país, es una materia orgánica de origen vegetal que tiene un pro-

ceso de degradación natural más acelerado. 

 

 

Consejos útiles para el mantenimiento del combustible 

Primeras cargas 

Utilizar aditivos tales como Limpia Inyectores Nafta o Diesel. Los adi-

tivos poseen tres funciones específicas: disminuyen la degradación oxi-

dativa del hidrocarburo, mantienen dispersos los materiales insolubles 

y, si tienen Biocida, evitan el desarrollo de microorganismos como hon-

gos y bacterias. A su vez, se puede utilizar Optimizador de Nafta o Ga-

soil para mejorar el rendimiento. Este mismo otorga una combustión 

más completa y disminuye el consumo de combustible 
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Es recomendable que el tanque esté lleno, si el vehículo va a estar fre-

nado por un periodo extendido ya que así habrá menor superficie de 

combustible expuesto al oxígeno de aire 

En lo posible, poner en marcha el vehículo al menos una vez a la se-

mana.■ 

 

 

 

 

 

 

Otras recomendaciones

  

En respuesta a la ausencia de acciones gubernamentales en medio 

de la profunda crisis que asola al sector, la Comisión Directiva de 

CECHA acordó otorgar un plazo para implementar medidas graduales. 

Luego de encuentro con el secretario de Comercio Matías Tombolini, 

en el que se prometieron soluciones inmediatas por parte del go-

bierno, CECHA optó por suspender temporalmente su plan de acción 

ESTACIONES DE SERVICIO FIJO 
PLAN DE MEDIDAS DE FUERZA
Fuente: CECHA -  Confederación del Comercio de los Hidrocarburos de la República Argentina 

Esta nota es presentada por
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La gravedad de la crisis es un factor incuestionable. Las Estaciones de 

Servicio se encuentran en una encrucijada caracterizada por el con-

gelamiento de los precios en un contexto de inflación creciente, un 

índice de rentabilidad en declive y la amenaza inminente de escasez de 

combustibles. 

Ante este escenario, CECHA anunció una serie de iniciativas que serán 

implementadas en forma escalonada y con celeridad, entre ellas el cierre 

nocturno de todas las Estaciones de Servicio en el país, así como el ini-

cio de las solicitudes para acogerse al procedimiento preventivo con-

templado en la ley 24.013 para 

establecimientos en crisis. Estas 

acciones se llevarán a cabo sin 

descartar la posibilidad de 

adoptar otras medidas en los 

próximos días. 

Además, se ha instado a las 

empresas petroleras a refor-

mar de manera sustancial las 

comisiones por ventas, que ac-

como una muestra de buena voluntad y en un intento por priorizar el 

diálogo. Sin embargo, en vista de la falta de avances concretos y de los 

resultados de esta gestión, se ha decidido adoptar una postura más 

firme. 

La Comisión Directiva acordó otorgar un plazo para que las prometi-

das gestiones de alivio fiscal y financiero sean implementadas de ma-

nera favorable. En caso de que estas no se materialicen de acuerdo a 

lo esperado, la entidad reactivará su plan de medidas de fuerza que ya 

ha sido previamente delineado. 

Esta resolución se da en el marco de la creciente preocupación por 

la falta de medidas para aliviar la difícil situación a la que se enfrentan 

las Estaciones de Servicio, a pesar de que las autoridades son plena-

mente conscientes de la situación. 
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“El gobierno nacional no libera los dólares suficientes”, advierten y apuntan 

a que la demanda se activará con las labores del campo 

Pedro Llorvandi, secretario de Actas de la Confederación de Entidades 

del Comercio de Hidrocarburos y Afines (CECHA), lanzó una adver-

tencia sobre el abastecimiento de combustible para lo que resta del año. 

“Hay una problemática de hace más de dos años. Las empresas petroleras 

abastecen poco y mal. Empiezan a dejar sin combustible a las estaciones 

de servicio”, indicó en diálogo con Cadena 3. “El gobierno nacional no li-

bera los dólares suficientes para traer el combustible destilado al país”, 

agregó. 

tualmente promedian un 10 por ciento, la que según sostienen los re-

presentantes de la entidad, “son claramente insuficientes”. 

En cuanto a la ayuda brindada por YPF a las estaciones de su bandera, 

CECHA ha expresado su reconocimiento, pero considera que dista de 

ser adecuada para contrarrestar la cruda realidad que enfrentan. En este 

sentido, subrayaron la necesidad de que las pequeñas y medianas em-

presas no sean las únicas que soporten las decisiones de política ener-

gética tomadas en foros en los que no se encuentran representadas. 

Los empresarios instaron a que se les escuche y se reconozca la im-

portancia de la actividad en la inversión y generación de empleo. Más 

allá del aspecto económico, se destaca que está en juego un tiempo 

que no puede ser recuperado y las esperanzas depositadas en el futuro 

del sector.■

ESTACIONES DE SERVICIO ALERTAN 
QUE FALTARÁ GASOIL Esta nota es presentada por

Fuente: Agrofy news



ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION 79ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION78

  

“Argentina hace 18 años que no se abastece de combustible propio. El 15 

o 20% hay que traerlo del extranjero y el pago en el exterior no se está re-

alizando”, comentó. 

“Hay colegas estacioneros que están recibiendo hasta un 30% menos. En 

el NOA hasta un 50% menos que hace un año atrás”, repasó y advirtió 

que en algunos casos se empezó a cerrar la estación de servicio por 

la noche. 

“Tuvimos tres reuniones con Flavia Royon. Ella entiende del tema pero no 

recibimos respuesta satisfactoria”, relató. 

“Con las primeras lluvias en el cinturón verde de la República Argentina em-

pieza a desaparecer el combustible. En el campo salen a buscar gasoil, y en 

los depósitos mayoristas hay un 50% de abastecimiento, por lo que se van 

a volcar a la estación de servicio para cargar”, adelantó. 

“Va a desaparecer el combustible, vamos a entrar en un espiral de desabas-

tecimiento importante”, alertó.■

La Secretaria de Energía, Flavia Royón, celebró el fallo que habilita 

la exploración y explotación de hidrocarburos offshore ya que 

“podría duplicar la producción actual” y “va a generar divisas y expor-

taciones”. 

La funcionaria se expresó durante su visita por la 14 edición de la Ar-

gentina Oil & Gas Expo 2023, evento que reunió a todo el sector de 

hidrocarburos. “Tenemos muchas expectativas en el proyecto Argerich 

y el próximo mes se comenzará con la primera etapa de perforación”, 

aseguró. 

EL FALLO QUE HABILITA LA 
ACTIVIDAD OFFSHORE
Fuente: Del Fuego Noticias - Runrún energético

Esta nota es presentada por
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exploración en la Cuenca Norte: “Si bien estamos en transición ener-

gética, a la transición hay que financiarla, y lo que nosotros defendemos 

y planteamos es que la transición energética tiene que estar hecha en 

nuestro país en la medida de nuestros recursos, de nuestras capacida-

des, de nuestras competencias, pero con crecimiento y con bienestar 

para todos los argentinos y las argentinas”. 

 

Revés judicial 

Por último, y en referencia al revés judicial de la medida cautelar pre-

sentada por Fundación Ambiente y Recursos Naturales (FARN), la Se-

cretaria Flavia Royón expresó: “ahora que la Justicia actuó y falló, 

esperamos avanzar realmente para que este segundo semestre pueda 

realizarse el pozo exploratorio del Argerich, también como la explo-

ración sísmica”. 

La Justicia federal rechazó una medida cautelar solicitada por la Fun-

dación Ambiente y Recursos Naturales (FARN) para frenar la explo-

ración y explotación hidrocarburífera offshore y advirtió que se 

frenaría la producción de petróleo y gas natural en la Cuenca Austral 

del país. “La parte actora no alcanza a demostrar la verosimilitud del 

Proyecto Argerich 

El proyecto Argerich se encuentra 

en el Mar Argentino, a más de 300 

kilómetros de Mar del Plata, pro-

vincia de Buenos Aires y para la 

Secretaría de Energía representa 

un hallazgo que puede modificar la 

historia de YPF y del país, “con un impacto productivo que podría ser si-

milar al de Vaca Muerta; significa más puestos de trabajo y podría duplicar 

la producción actual de hidrocarburos con una expectativa a futuro de ex-

portaciones incrementales de más del 30%”. 

“Hoy en la Cuenca Norte estamos en una etapa exploratoria, pero recor-

demos que el offshore en la Argentina tiene más de 40 años de actividad, 

el 17% de nuestro gas proviene de un desarrollo offshore que proviene de 

la cuenca austral (que es el proyecto Fénix en Santa Cruz, Tierra del Fuego 

y Estado nacional), así que no es una actividad nueva para la Argentina”, 

expresó Royón tras haber asistido la presentación del libro “La explo-

ración y explotación de hidrocarburos “offshore” en la Rural. 

Además, se mostró expectante con los resultados de los trabajos de 
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derecho que invoca (…), al menos con el grado de evidencia que se 

requiere para suspender los efectos de un acto administrativo”, señaló 

la resolución del Juzgado Contencioso Administrativo Federal N° 8 a 

la que accedió Télam. 

 

Consideraciones del juzgado 

El Juzgado consideró relevante “que se tome en consideración también 

el perjuicio económico que se ocasionaría al país de hacer lugar a la 

medida solicitada, ya que las inversiones comprometidas por las em-

presas y las actividades de exploración y explotación ya encaradas su-

frirían un perjuicio imposible de revertir, poniendo en inminente 

peligro la continuidad de los desarrollos offshore para el futuro de la 

República”. Es que,”de hacerse lugar a la medida, no sólo se paralizarían 

todas las campañas sísmicas en curso, las que eventualmente podrían de-

jarse sin efecto definitivamente, sino que se frenaría la producción de petró-

leo y gas natural en la Cuenca Austral de nuestro país”. 

El magistrado recordó que esa producción “se destina al abastecimiento 

del consumo interno (residencial e industrial), y los proyectos que se encuentran 

actualmente en una etapa de construcción para compensar el declino de la 

producción de gas y de esta manera abastecer la demanda interna de una 

energía fundamental como es el gas natural”. Esto generaría que el país 

deba “recurrir de emergencia a la importación de gas natural licuado a precios 

internacionales sensiblemente superiores a los precios internos del gas natural, 

con el consiguiente impacto negativo en la balanza comercial”, amplió. 
 

Objetivo de la presentación 

El objetivo de la presentación de la FARN era “prevenir los daños am-

bientales que podría sufrir el ecosistema marino en caso de continuar 

la exploración y explotación petrolera costa afuera y analizar la razo-

nabilidad técnica de avanzar con una actividad contraria a los compro-

misos climáticos asumidos por la República Argentina”. En ese sentido, 
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promovía una cautelar autónoma de prohibición de innovar para que 

se ordena a la Secretaría de Cambio Climático y al Ministerio de Am-

biente y Desarrollo Sostenible “abstenerse de otorgar permisos de ex-

ploración sísmica o de explotación hidrocarburífera costa afuera, aprobar 

estudios y evaluaciones de impacto ambiental, emitir declaraciones de im-

pacto ambiental o autorizar prospecciones sísmicas o de explotación” en 

toda el área costa afuera. 

Pretendía que eso se hiciera “hasta tanto se evaluarán los impactos acu-

mulativos y climáticos de la actividad de exploración y explotación de hidro-

carburos en el mar argentino y se elaborara y publicara una evaluación 

ambiental estratégica que contemplase, además de los impactos acumula-

tivos, las alternativas energéticas y los costos y beneficios de la actividad en 

el marco de una transición energética justa”.■ La empresa petrolera saudí Aramco, la más grande del mundo en 

su sector y la tercera compañía de mayor valor a nivel global, ha 

desembarcado en Chile tras la compra del 100% de Esmax Distribu-

ción SpA, que opera la distribuidora de combustibles Petrobras en el 

país sudamericano. Es la primera incursión de la firma de Arabia Saudita, 

que tiene un valor de 2,19 billones de dólares, en el mercado minorista 

sudamericano. 

La transacción fue informada por la Comisión para el Mercado Finan-

LA PETROLERA MÁS GRANDE DEL 
MUNDO, DESEMBARCA EN 
SUDAMÉRICA Esta nota es presentada por

Fuente: Antonieta De La Fuente // EL PAÍS 
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ciero (CMF), el órgano chileno que supervisa el mercado de valores 

en Chile. La propiedad de Esmax estaba en manos de Southern Cross 

Group, una empresa de capital privado centrada en Latinoamérica, que 

controlaba las estaciones de Petrobras a través del fondo de inversión 

Ameris Private Equity Fund. La presencia de Esmax en Chile incluye 

estaciones minoristas de combustible, operaciones aeroportuarias, ter-

minales de distribución de combustible y una planta de mezcla de lu-

bricantes. 

El ingreso de Aramco en el país sudamericano marca la entrada del gi-

gante saudí en la región, con miras a seguir expandiéndose en otros 

países. Además, la transacción permitirá a la petrolera asegurar puntos 

de venta para sus productos refinados y desbloquear nuevas oportu-

nidades de mercado para los lubricantes de la marca Valvoline, luego 

de la adquisición por parte de la estatal saudí del negocio de productos 

globales Valvoline Inc. en febrero de este año. 

“Este acuerdo es otro hito en nuestra estrategia para hacer crecer la pre-

sencia de Aramco a nivel mundial y expandir nuestros negocios minoristas, 

de lubricantes y comerciales. Estamos entusiasmados con las oportunidades 

que presenta, creando sinergias con nuestros amplios sistemas comerciales 

y de fabricación. Además, crea una plataforma para lanzar la marca Aramco 

tanto en Chile como en Sudamérica de manera más amplia, desbloqueando 

un potencial significativo para capitalizar nuevos mercados para nuestros 

productos. Esmax es una empresa bien administrada en Chile con más de 

100 años de experiencia con activos de calidad y potencial de crecimiento”, 
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fueron las palabras de Mohammed Y. Al Qahtani, presidente de Aramco 

Downstream. Agregó: “Estamos entusiasmados de que la destacada gente 

de Esmax se una a la familia Aramco mientras continuamos ejecutando 

nuestra estrategia”. 

 

Jaime Besa, socio de Southern Cross Group., dijo que “la entrada de 

Aramco a Chile refleja la confianza que Arabia Saudita deposita en el país 

al usarlo como punta de lanza para su expansión sudamericana, generando 

además una oportunidad para promover los lazos entre ambos países”. 

El acuerdo entre Southern Cross y Aramco establece que la chilena 

dejará en su poder 95 sitios inmobiliarios donde operan las estaciones 

de servicio, que arrendará a la saudí bajo contratos de largo plazo. Ade-

más, mantendrá en su propiedad la instalación de almacenamiento de 

combustible para aviones ubicada en el aeropuerto internacional de 

Santiago. 

En todo caso, la transacción aún debe pasar el filtro de las autoridades 

antimonopolio en Chile. Así lo aclaró el gerente general de Esmax Dis-

tribución SpA, Carlos Larrain Mery, quien explicó que la venta está “su-

jeta a condiciones habituales para este tipo de operación, tales como la 

obtención de las aprobaciones de las autoridades de libre competencia per-

tinentes, incluida la Fiscalía Nacional Económica (FNE)”. Las partes invo-

lucradas estiman que esta etapa podría estar despejada dentro del 

cuarto trimestre de 2023. 

Los montos de la operación aún no han sido revelados, pero según in-

formación entregada por el diario chileno La Tercera en 2022, Southern 
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Cross buscaba recaudar al menos unos 900 millones de dólares a tra-

vés de la venta de Esmax. La compañía latinoamericana tenía a la venta 

sus negocios de combustible al menos desde junio del año pasado a 

través de un mandato entregado a Bank of America. De esta manera, 

Southern Cross esperaba liquidar uno de los negocios que más había 

hecho crecer de su portafolio de inversiones en los últimos años, 

desde que comprara los activos de Petrobras en 2016 en 470 millones 

de dólares. En 2022, Esmax registró ingresos equivalentes a 2.500 mi-

llones de dólares y una ganancia de 57,7 millones de dólares.■

La Asociación de Operadores de YPF (AOYPF) organizó una jor-

nada intensiva de formación en Sostenibilidad y ODS (Objetivos 

de Desarrollo Sostenible) en respuesta a la Agenda 2030 para el Des-

arrollo Sostenible, aprobada por 193 Estados miembros de la ONU 

en 2015, que establece 17 objetivos divididos en 169 metas a cumplir 

para 2030. 

Esta nota es presentada por

SOSTENIBILIDAD EN LOS NEGOCIOS
OPERADORES FORMARON UNA MESA DE 
TRABAJO PARA IMPULSAR PROYECTOS 
EN LA RED
Fuente: Asociación de Operadores de YPF (AOYPF) 
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La AOYPF impulsa desde 2022 la sostenibilidad en los negocios y desde 

entonces formó una mesa de trabajo con operadores de todo el país 

para capacitarse y diseñar proyectos juntamente con YPF para que pue-

dan ser aplicados en toda la Red. 

La capacitación, dictada por la consultora especializada Sustainable Ma-

nagement Consultant, contó con la participación activa de empresarias, 

empresarios, ejecutivos de la compañía YPF S.A, representantes de 

OPESSA y ACA. El propósito de la misma fue transmitir conceptos, 

tendencias globales y herramientas de gestión para alinear las estrate-

gias de sostenibilidad con los ODS en todas las Estaciones de Servicio 

miembros de la AOYPF. 

Saúl Vilches, gerente de AOYPF, destacó: “Tenemos que aprovechar el 

tiempo y no distraernos con la coyuntura para poder construir orga-

nizaciones sostenibles. Esta propuesta es una invitación a repensar el 

país que construimos día a día desde nuestras operaciones“. 

Por su parte, el responsable de la mesa de Sostenibilidad, Armando 

Bolzón, resaltó la importancia de las herramientas de gestión presen-

tadas y reafirmó el compromiso de la Asociación con la Agenda 2030. 

“Las acciones simples, tomadas aisladamente parecen que nunca ten-

drán impacto, pero si las multiplicamos entre la cantidad de operacio-

nes al día y la cantidad de estaciones del país el efecto que tenemos 

como Red es altísimo”, expresó el empresario. 

“El operador debe adquirir el compromiso de generar hábitos, inculcarlos 

en su equipo e incorporarlos a su cultura empresarial para no discontinuarlos 

y que las acciones pierdan el empuje en el tiempo” concluyó Bolzón.■
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FECAC, recibió en su sede a Oscar Gencarelli y Waldo Geremia, ex-

pertos en Inteligencia artificial de la UBP (Universidad Blas Pascal) quie-

nes compartieron sus conocimientos y experiencias sobre las nuevas 

tendencias en atención al cliente, brindando a los asistentes valiosas 

herramientas para mejorar la experiencia de las personas en nuestras 

estaciones de servicio, haciendo que cada visita sea cada vez más sa-

tisfactoria. 

 

Del encuentro participaron más de 50 asociados que disfrutaron de 

este espacio de intercambio de ideas y aprendizaje, fortaleciendo la vi-

sión de FECAC sobre el futuro de las estaciones de servicio en un 

mundo cada vez más impulsado por la tecnología y la innovación. 

La capacitación subrayó la importancia de mantenerse a la vanguardia 

de las últimas tendencias y tecnologías en la industria, reconociendo 

que la Inteligencia Artificial es un recurso invaluable para ofrecer una 

atención al cliente de calidad y hacer que las estaciones de servicio 

sean destinos cada vez más atractivos y eficientes. 

LA REVOLUCIÓN DE LA INTELIGENCIA 
ARTIFICIAL EN NUESTRO NEGOCIO
Fuente: FECAC  - Federación de Expendedores de Combustibles y 
Afines del Centro de la República Esta nota es presentada por
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La Federación, agradece a todos los participantes, especialmente a 

Oscar Gencarelli y Waldo Geremia, por su valiosa contribución a esta 

enriquecedora capacitación.  

 

FECAC, sigue adelante, liderando el camino hacia un futuro promete-

dor para las estaciones de servicio y sus clientes.■ A cambio de convalidar una baja de 8% en el precio del crudo Me-

danito para el mercado interno, se había acordado que las pe-

troleras fueran beneficiadas con un diferimiento del pago de las 

retenciones a la exportación, las cuales serían pesificadas y pagadas en 

cuotas sin interés a partir de marzo del año próximo. Sin embargo, la 

resolución firmada por Carlos Castagneto no respetó ese acuerdo 

verbal.La resolución 5414 de la AFIP, publicada en el Boletín Oficial, ge-

MODIFICACIONES DE LA AFIP PARA 
COMBUSTIBLES 
EN UNO DE LOS PUNTOS CLAVE DEL ACUERDO 
ENTRE EL GOBIERNO Y LAS PETROLERAS
Fuente: FEC - Federación de Entidades de Combustibles Esta nota es presentada por
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neró un extendido malestar entre las petroleras, en especial para aque-

llos que exportan parte de su producción. Cinco fuentes privadas con-

sultadas por EconoJournal coincidieron en señalar que la normativa, 

que lleva la firma de Carlos Castagneto, modifica sin previo aviso y de 

forma sustancial uno de los puntos centrales del acuerdo entre pro-

ductores y refinadores de crudo refrendado por el gobierno el último 

17 de agosto. El cambio de condiciones es tan evidente que una de las 

fuentes adelantó que la Secretaría de Energía está realizando gestiones 

en la AFIP y el propio Ministerio de Economía para impulsar una rec-

tificación de lo publicado. 

¿Cuál es el nudo del conflicto? Para evitar un salto mayor en surtidores 

del precio de los combustibles tras la devaluación del 14 de agosto, un 

día después de las PASO, el gobierno acordó con petroleras —tanto 

con empresas refinadoras como YPF, Raízen, Axion y Puma, como con 

productores no integrados como Vista, Pluspetrol, Tecpetrol y CGC, 

entre otros— un esquema de contención de la situación. El punto cen-

tral de ese entendimiento fue la baja en un 8% del precio interno del 

crudo Medanito, que pasó de 60/61 dólares a 56 dólares. Para com-

pensar a los productores, el Ministerio de Economía, a cargo de Sergio 

Massa, se comprometió a activar una serie de palancas. 

La principal, tal como adelantó EconoJournal, fue el diferimiento de los 

derechos de exportación que deben pagar las petroleras por las ventas 

al exterior de crudo hasta el 31 de octubre próximo. Lo acordado de 

forma verbal entre el Estado y los privados fue que las retenciones 

que cobra el Estado (equivalentes al 8% del valor FOB) se pesificaría 

en marzo de 2024 y se habilitaría la posibilidad de cancelarlo en cuotas 

sin interés. De ese modo, la baja de 5 dólares en el precio del crudo 

Medanito podía quedar reducida a unos 3 dólares. Eso es lo que tendría 

que haber redactado la AFIP. Pero lo escrito en la resolución 5414/23 

es algo muy distinto. 



ESTACION ACTUAL    FERIAS, EXPOSICIONES Y EVENTOS 101ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION100

Cambios 

En el acuerdo verbal alcanzado el 17 de agosto se consensuó que las 

6 cuotas para cancelar los derechos de exportación diferidos serían 

sin interés. Sin embargo, la norma establece en el inciso b de su artículo 

8 que las empresas deberán afrontar un interés de financiación mensual 

de 5,91%. 

Además, las condiciones del acuerdo entraron a regir a partir de la 

publicación de la resolución y no el 17 de agosto cuando se alcanzó el 

acuerdo. Eso significa que lo exportado durante agosto no contempla 

ninguno de los beneficios negociados para compensar la baja en el pre-

cio del crudo Medanito.■

Más de 20 mil profesionales de la industria visitaron la exposición 

referente de la región. 

Del 11 al 14 de septiembre participamos de la 14ª edición de Argentina 

Oil&Gas 2023, el evento más importante de la industria hidrocarburí-

fera de la región, organizado por el Instituto Argentino del Petróleo y 

del Gas (IAPG).  

 

PUMP CONTROL EN ARGENTINA 
OIL & GAS 2023 Esta nota es presentada por
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El acto inaugural fue encabezado por el presidente del IAPG, Ing. Ernesto 

A. López Andón y la Secretaría de Energía de la Nación, Flavia Royón. 

Más de 20mil profesionales de la industria visitaron La Rural y reco-

rrieron los stands de las más de 230 empresas que participaron de 

esta nueva edición de AOG 2023 Expo. Entre las empresas que dijeron 

presente estaban, YPF, Galileo Technologies, Pan American Energy, Win-

tershall, Aspor, Schlumberger, Agira, Pampa Energía, Chevron, TotalE-

nergies, Shell, Pluspetrol, Pecom, Tecpetrol, Tenaris y BTU.  
 

El objetivo de Argentina Oil & Gas. 

La Argentina Oil & Gas convocó a especialistas para diseñar estrategias 

que permitan seguir desarrollando una de las industrias que mueve el 

mayor volumen de negocios del mundo. Y 

buscó promover y potenciar un espacio de 

intercambio comercial que involucre al con-

junto de los empresarios representantes de 

la cadena de valor del petróleo y gas, e in-

dustrias relacionadas; asumiendo siempre el 

compromiso de respetar el medio am-

biente. 
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7° edición de JOG, la Jornada de Jóvenes Oil & Gas 

En simultáneo se llevó a cabo la 7° edición de JOG, la Jornada de Jó-

venes Oil & Gas, un encuentro que es planificado y realizado por los 

nuevos integrantes de la industria para los jóvenes profesionales y es-

tudiantes. 

En su última edición contó con la participación de 320 personas, y se 

espera superar esa cantidad para este año.  

 

5° Congreso Latinoamericano y 7° Nacional de Seguri-

dad, Salud Ocupacional y Ambiente 

En el marco de Argentina Oil & Gas Expo 2023, se desarrolló el 5° 

Congreso Latinoamericano y 7° Nacional de Seguridad, Salud Ocupa-

cional y Ambiente en la Industria del Petróleo y del Gas. Los asistentes 

tuvieron la oportunidad de participar de mesas redondas, conferencias 

sobre: Seguridad vial en TGS; Evolución histórica de los escarificados; 

Estudio de biodiversidad; Apnea obstructiva del sueño, entre otros. 

 

Recomendamos ver el siguiente video sobre Pump Con-

trol en Argentina Oil & Gas 2023: 

Para solicitar más información sobre Pump-Control, no dude en po-

nerse en contacto con nosotros, enviándonos un email a: 

ventas@pump-control.com y lo invitamos a visitar nuestro sitio web: 

www.pump-control.com.■
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En una nueva edición de los Premios de Excelencia LARTC, pro-

movido y entregado por la  Asociación Mundial de 

Refinación (WRA por sus siglas en inglés), la refinería AXION energy 

de Campana fue reconocida como la mejor del año de Latinoamérica.  

La ceremonia de los “Premios a la Excelencia de la Conferencia Lati-

noamericana de Tecnología de Refinación” reconoció y celebró los lo-

gros sobresalientes en toda la industria downstream latinoamericana, 

destacando las refinerías, ingenieros, ejecutivos y tecnologías que han 

estado a la vanguardia del progreso que el sector continúa logrando. 

Durante la jornada, que tuvo lugar en Río de Janeiro, se hicieron pre-

sente todos los nominados en las seis categorías de premios que in-

cluyó: productor de catalizadores del año; proveedor de tecnología 

digital del año; solución de transición energética del año; 

ejecutivo downstream del año; mejor joven refinador del año y, por 

último, la refinería del año. 

La Asociación Mundial de Refinación crea una lista larga que se pre-

senta a su estimado panel de jueces de premios para crear una lista 

corta. Luego se publica la lista de finalistas y los jueces votan por se-

gunda vez, decidiendo un ganador para cada premio. 

 Así fue como, junto con la refinería ganadora, también se encontraban 

RECONOCIMIENTO REFINERÍA DE AXION ENERGY 
DE CAMPANA ELEGIDA COMO LA MEJOR DEL AÑO 
EN LATINOAMÉRICA Esta nota es presentada por

Fuente AXION energy
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nominados Mataripe Refinery de la empresa ACELEN y Refinería de 

Paulínia (REPLAN) de PETROBRAS. 

“Para los que formamos parte del equipo de AXION energy es la fru-

tilla del postre de un ciclo que lleva más de 10 años de transformación 

absoluta”, compartió Diego Mouriño, Vicepresidente Downstream de 

AXION energy tras recibir el premio. 

El ejecutivo destacó el nivel de inversión histórico en la mejora de efi-

ciencia, producción, medioambiente y en la calidad de los combustibles. 

“Hoy se ve plasmado en una refinería que está operando en los niveles 

más altos de utilización de la capacidad, seguridad, eficiencia y rentabi-

lidad”.  

Por último, destacó a las personas que hay detrás de esta valoración. 

“Esto es un gran reconocimiento a todo el equipo de AXION energy 

Campana, por el gran trabajo que hacen día a día, con mucho compro-

miso”. 

 

 Las razones del reconocimiento 

No es un logro de la noche a la mañana. Tampoco es un reconoci-

miento solo por las tecnologías aplicadas. La refinería AXION energy 

Campana fue reconocida por su trabajo en todo su conjunto, que parte 

de las personas que hacen a AXION energy y las innovaciones aplica-

das, hasta la visión sostenible y a largo plazo. 
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Durante los últimos años, se han logrado muchos avances en materia 

de producción, compromiso medioambiental, innovación y eficiencia 

energética. Existen puntos centrales que les dieron el reconocimiento. 

Entre ellos se encuentran: 

- Mejoras en eficiencia energética: Lograron una reducción 

de 7 puntos del índice de intensidad energética. 

- Transición energética: Realizaron inversiones en tecnología de 

descarbonización. Son la primera refinería argentina en tener el 100% 

de producción con gas oíl con menos de diez partes por millón de 

azufre. 

- Seguridad de procesos e innovación: Durante su expansión 

trabajaron 13 millones de horas hombre sin tener accidentes inhabili-

tadores. Incrementaron un 120% los dispositivos de protección auto-

máticos.  

- Récord de capacidad de producción: Han superado sus ré-

cords de corrida de crudo durante 2022 y en el primer cuatrimestre 

del 2023. 

 

Con el objetivo de alcanzar procesos más eficientes y sostenibles, 

desde AXION energy se sienten orgullosos del premio que les toca 

recibir para redoblar la apuesta y ser cada día mejores.■
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Desde la Federación de Entidades de Combustibles se envió una 

carta al ministro de Economía con copia a la secretaria de Ener-

gía Flavia Royón, en la cual manifiestan a los funcionarios la “angustiante 

situación que atraviesa el sector que brinda empleo a miles de familias 

de manera justa y genuina”. 

Tras reunirse con decenas de estacioneros de diferentes localidades 

bonaerenses en una recorrida por los establecimientos de los asocia-

dos, desde FEC se decidió enviar un claro mensaje al ministro de Eco-

nomía, Sergio Massa, en relación al problema común que todos 

manifestaron en los encuentros: “imposibilidad de sostener los nego-

cios”. 

En una carta abierta dirigida al funcionario, el presidente de la Federa-

ción, Juan Carlos Basílico, expuso la creciente brecha entre los costos 

crecientes y los precios regulados de los combustibles como el deto-

nante de una crisis que amenaza la continuidad de estos establecimien-

tos PyMES. 

RECLAMAN MEDIDAS DE COMPENSACIÓN 
POR LA CRISIS DE RENTABILIDAD 

Esta nota es presentada porFuente: Federación de Entidades de Combustibles
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El gobierno no contempla modificar las condiciones de venta con tar-

jetas de crédito y mantendrá el control de precios de combustibles 

El documento recalca que “la situación es apremiante, dado que los valores 

de los combustibles en el mercado nacional no guardan ninguna correspon-

dencia con el índice de precios al consumidor”. 

 

Basílico le transmitió al actual candidato a presidente del oficialismo 

que esta discrepancia ha generado una preocupante disminución en la 

rentabilidad de las Estaciones de Servicio, que ya arrastran costos fijos 

que siguen en alza a causa de una inflación interanual del 124 por 

ciento, al tiempo que agregó que a esta situación se le suma las res-

tricciones en la entrega de combustibles, lo que ha llevado a una peli-

grosa escasez. 

Al respecto, no escatimó en señalar que la intervención del Estado 

está afectando de manera desproporcionada a los expendedores, quie-

nes son el eslabón más frágil en la cadena, especialmente en un mer-

cado dominado por una sola compañía con prácticas de integración 

vertical. 

Desde FEC asumieron también que no es solo la rentabilidad de las 

Estaciones de Servicio lo que está en juego, sino además, los empleos 

que generan y las relaciones laborales. “La política de precios subsidiados 

para los combustibles está poniendo en riesgo la estabilidad económica de 

este importante sector empresarial”, recalcó el dirigente. 

Desde la Federación de Entidades de Combustibles se hizo un llamado 

urgente a la cartera de Hacienda para que considere medidas de com-

pensación. Estas acciones estarían destinadas a garantizar la supervi-

vencia de los establecimientos con volúmenes de venta limitados, como 

ser una alícuota diferencial en el impuesto sobre débitos y créditos 

bancarios. 

“Es necesario implementar medidas que garanticen la supervivencia de 

nuestros negocios”, sentenció Basílico.■
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En la prestación de servicios de buena calidad, llegar a lograr que 

el cliente se encuentre conforme, es el objetivo primordial a la 

hora de brindar servicios de buena calidad, generando así mayores ex-

pectativas y fortaleciendo la estructura de la relación. 

Los clientes deben confiar en nosotros, en lugar de elegir a nuestra 

competencia.  

Se debe evaluar periódicamente el servicio brindado por el personal de 

nuestra empresa, la rapidez del mismo, tiempos de espera, reclamos, etc.  

Se debe contar con la mejor herramienta que le permita conocer re-

almente lo que los Clientes sienten por nuestra Estación de Servicio. 

Con el fin de lograr implementar una consulta de complacencia de 

nuestros clientes, veamos lo siguiente. 

Elegir variables de medición, determinará en gran medida la estructura 

de las preguntas, la distribución de la encuesta y la recolección de los 

datos. En lo posible, hay que tratar de no usar preguntas generales, que 

no ofrezcan variables para indagar más a fondo sobre las necesidades 

del cliente y su percepción frente a nuestro negocio. 

Si estamos recopilando información personal para nuestra encuesta, 

tenemos que asegurarnos de no solicitar información acerca de su co-

rreo electrónico, ya que puede ser molesto en un futuro el envío de 

correos basura o solicitudes que el cliente no haya realizado. Brindé-

mosle espacios en donde se sienta cómodo y valorado por nosotros. 

Usemos la menor cantidad posible de información personal, para que 

los clientes no se sientan incómodos por tener que proporcionar in-

POR UN CLIENTE COMPLACIDO 
Esta nota es presentada por
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formación acerca de sus negocios que pueda poner en peligro su vida 

privada. Además, ofrecemos alguna promoción o cupón de descuento 

en su próxima compra, para que sientan la importancia que le repre-

sentan a nuestra Estación de Servicio. 

Si vamos a desarrollar una encuesta debemos establecer las variables 

que nos permitan obtener la información necesaria para cumplir nues-

tro objetivo.  

Idea de preguntas: 

- ¿Cómo siente que fue recibido al entrar a nuestra Estación de Ser-

vicio? 

- ¿Cómo fue su experiencia? 

- ¿Encontró lo que buscaba? 

- ¿Cómo fue el trato dispensado por nuestros empleados? 

- ¿Quedó satisfecho con nuestros productos y servicios? 

- ¿Qué piensa usted acerca de la calidad de nuestros productos? 

Si de pronto usted es propietario de una página o portal web, puede 

agregar algunas preguntas para utilizar en la encuesta: 

¿Ha tenido una buena experiencia cuando hace clic en nuestro sitio web? 

¿Es nuestro sitio web amigable y fácil de navegar? 

¿La descripción de los productos y servicios es correcta? 

Otros formatos de encuesta permiten a los Clientes expresar su opi-

nión, lo que representa una fuente muy generosa de información. Aquí 

tres ejemplos de preguntas claves que generan opinión del Cliente: 

- ¿Qué tan probable sería que recomiendan nuestros servicios a un 

amigo, familiar o colega? 

- ¿Qué tan probable sería que usted escoja nuestros servicios cuando 

decida comprar o vender algún producto? 

- ¿Qué nos recomienda para brindar un mejor servicio al cliente? 

Estas herramientas, nos permitirán obtener datos valiosos y efectivos, 

descubriendo oportunidades para mejorar nuestra atención al cliente, 

ampliando los índices de satisfacción, y obviamente, favoreciendo los 

intereses de nuestra empresa.■ 
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Stellantis anunció la apertura del Battery Technology Center en el 

complejo industrial de Mirafiori, situado en Turín, Italia. La inversión 

de 40 millones de euros en este moderno edificio aumenta la capaci-

dad de Stellantis para diseñar, desarrollar y probar los paquetes de ba-

terías, los módulos, las celdas de alta tensión y el software que servirán 

para impulsar los próximos vehículos del grupo. 

 

Los más de 100 empleados del Mirafiori Battery Technology Center 

realizarán y supervisarán ensayos de estrés climático y de vida útil, así 

como actividades de desarrollo y calibración del software del sistema 

de gestión de baterías (BMS), y de despiece de los paquetes y celdas 

para su análisis y evaluación comparativa.  

 

Stellantis está construyendo otro Battery Technology Center para 

Norteamérica en Canadá, concretamente en Windsor, Ontario, como 

parte de una red mundial de desarrollo y fabricación de baterías que 

incluirá seis gigafactorías. 

 

La integración vertical de todas las fases fundamentales de la produc-

ción de baterías (desde el diseño, el desarrollo y los ensayos hasta la 

producción) constituye el eje de la estrategia de Stellantis de producir 

vehículos eléctricos líderes en su categoría y con unas prestaciones 

adaptadas a las necesidades de los clientes. 

 

El Mirafiori Battery Technology Center tiene una superficie total de 

8.000 metros cuadrados (86.111 pies cuadrados) distribuidos en tres 

niveles. El corazón del centro lo constituyen 32 cámaras climáticas de 

ensayos: 24 para probar los paquetes de baterías y ocho para probar 

las celdas.■

Esta nota es presentada por

LAS BATERÍAS DEL FUTURO YA SE 
PRODUCEN EN ITALIA 
Autor: Taller Total Internacional  //  Fuente: Stellantis 
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La Asociación de Concesionarios de Automotores de la República 

Argentina (ACARA) informa que el número de vehículos paten-

tados durante agosto de 2023 ascendió a 39.027 unidades, lo que 

muestra una suba interanual del 1,8% ya que en agosto de 2022 se ha-

bían registrado 38.337 vehículos. 

Si la comparación es contra julio pasado, hay una baja del 11,5%, ya 

que en ese mes hubo 44.120 patentamientos. 

 

De esta forma, en los ocho meses acumulados del año se patentaron 

318.954 unidades, esto es un 11% más que en el mismo período de 

2022, en el que se habían registrado 287.237 vehículos. 

 

Desde ACARA destacaron: "las cifras muestran que el nivel de paten-

tamientos se mantiene alto, pese a tener un faltante importante de 

unidades, lo que se explica por el gran esfuerzo de los concesionarios 

que están aportando su stock pese a la incertidumbre de poder repo-

ner esos vehículos. Esperamos que en los próximos meses el escenario 

sea de una mayor estabilidad".■

AGOSTO CERRÓ CON 39.027 
PATENTAMIENTOS 
Autor: Negocios & Autopartes  //  Fuente: ACARA

Esta nota es presentada por




