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PRECIOS DE LOS COMBUSTIBLES, 
ATRASADOS UN 45%

PUMP CONTROL: AUTOMATIZACIÓN 
DE SURTIDORES.

DESMIENTEN QUE HAYA DESABAS-
TECIMIENTO DE COMBUSTIBLES
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En un comunicado reciente, la AOYPF advirtió a la Red sobre el riesgo 

que corren las pequeñas y medianas empresas del rubro frente al re-

traso de precio en el surtidor y la escalada de los costos fijos. “Es mo-

mento de actuar en forma conjunta todos los actores del sector y buscar 

que el problema se resuelva cuanto antes”, resaltaron. 

La Asociación de Operadores de YPF envió un comunicado a sus aso-

ciados en el día de ayer en el que compartieron la situación de alto 

riesgo en el que se entraron las Estaciones de Servicio, después de dos 

años de gestiones para lograr mejoras en los ingresos. 

“La crisis del abastecimiento es el resultado del retraso del precio, y es la 

culminación de una etapa de dos años de gestiones y logros para mejorar 

los ingresos. Sin combustible en los tanques es difícil sostener a nuestras 

empresas”, dijeron en su mensaje. 

En este sentido, desde la AOYPF resumieron los últimos dos años de 

gestiones con YPF S.A., destacando que, aunque en algún momento los 

aumentos logrados en las comisiones adicionales lograron cubrir gran 

parte de la brecha generada por el retraso en los precios, “un nuevo 

retraso, al que se le sumó el impacto de la devaluación y la aceleración in-

flacionaria de agosto y septiembre, hizo eclosión en toda la cadena de co-

mercialización” 

OPERADORES DE YPF EN ALERTA 
Esta nota es presentada porFuente: Asociación de Operadores de YPF (AOYPF)

“Tenemos que salir a defender nuestras pymes”
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Los operadores destacan que la única solución real a sus problemas es 

una “recuperación integral del precio de venta de los combustibles“. Argu-

mentan que sus empresas se están descapitalizando al enfrentar una in-

flación de tres dígitos que no se compensa con la rentabilidad obtenida. 

A pesar de los desafíos actuales, la AOYPF también reconoce la difícil 

situación política y económica que enfrenta el país. Por ello, instaron 

a todas las partes interesadas, incluidas otras cámaras representativas 

y las petroleras, con YPF al frente, a trabajar juntas para encontrar so-

luciones. 

La Asociación concluyó con un llamado urgente a la acción, solicitando 

a los operadores de YPF que se sumen activamente a la defensa de sus 

empresas, comenzando con la participación en el “Plenario Nacional en 

Defensa de nuestras PyMES”, convocado para el próximo 9 de noviem-

bre en el Hotel NH City de la Ciudad de Buenos Aires.■
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Instituciones vinculadas al sector entre ellas CECHA, mostraron sa-

tisfacción al concretarse una medida esperada y que alivia la crítica si-

tuación de las empresas. En un contexto caldeado con congelamiento 

y precios justos, con cupos de abastecimiento y con una inflación 

creciente, los estacioneros están al límite y actualmente no sólo no es 

rentable la actividad, sino que a veces se trabaja a pérdida. 

Si bien puede advertirse que hubo gestiones de parte de Flavia Royón 

en su cargo de Secretaria de Energía, cabe aclarar que los reclamos 

son mucho más profundos y se necesitan otras instancias de negocia-

ción para darle respiro al sector. 

 

Con la mirada de FAENI, Alberto Boz en su carácter de presidente de 

FAENI y Vicepresidente segundo de CECHA destacó que “la medida 

alivia pero no satisface los reclamos 

eternos realizados desde el sector. 

Sobre el particular destacó que no 

soluciona el problema de comisiones 

excesivas, el aumento en el uso del 

plástico ante la inflación imparable y 

que se deberá seguir reclamando”. 

Para el referente de FAENI, acor-

tar en tres los plazos de acredita-

ción de las ventas con tarjeta de 

Esta nota es presentada por

LA DECISIÓN DEL BCRA ALIVIA, 
PERO NO ALCANZA
El Banco Central de la República Argentina comunicó la de-
cisión de acortar en tres días los plazos de acreditación de 
las tarjetas de crédito. Desde la visión de FAENI, la medida 
alivia una situación desesperante, pero no es suficiente. 
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crédito es tan solo un alivio y responde a uno solo de los reclamos 

que se vienen realizando. 

 

Al respecto Boz recordó que la entidad que preside fue la que insistió 

con más fuerza sobre este tema y que fue FAENI quien llevó la pro-

blemática ante la justicia obteniendo un fallo favorable que disponía la 

readecuación de los contratos suscriptos entre las estaciones de ser-

vicio representadas por la accionante y la demandada en tanto permitía 

la fijación discrecional de la comisión a favor de la accionada, fijándola 

en el 0.5% de cada operación de venta de combustible de las estacio-

nes de servicio y reduciendo el plazo de pago de los importes deriva-

dos de tales ventas a tres (3) días hábiles desde la realización de la 

operación. 

Lamentablemente, Prisma apeló y se dictaminó que FAENI no tendría 

legitimación activa para litigar en ese tema por lo que el expediente 

pasó a la Corte Suprema, sentenció Boz. 

 

La medida dada a conocer es un paliativo para el sector se entiende 

desde FAENI, pero no soluciona una serie de problemas muy graves 

que tienen los estacioneros. Estamos atrasados en todo sentido y nues-

tra rentabilidad es casi nula. Se deberá seguir insistiendo en medidas 

de fondo que den un respiro certero al sector.■
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La secretaria de Energía, Flavia Royon, negó que haya “desabastecimiento 

generalizado” de combustibles y aseguró que “la refinación de este año 

es la más alta de los últimos seis”, en medio de las denuncias por fal-

tantes en distintos puntos del país. 

“No hay un desabastecimiento generalizado; al contrario, la refinación de 

este año es la más alta de los últimos seis años”, sostuvo esta mañana 

Royon en declaraciones a Radio Mitre. 

En este sentido, explicó: “Lo que sí pasó es que YPF tiene los precios un 

poco más bajos, un 2%, 10 o 7 pesos más bajos que el resto, por eso hay 

algún corrimiento de la demanda de otras marcas hacia YPF y eso ha pro-

vocado algunos quiebres”. 

“También hubo un crecimiento de la demanda muy puntual el fin de semana 

pero no hay una situación de desabastecimiento generalizado”, recalcó la 

funcionaria. 

Asimismo, comentó “en estos últimos días se instaló el tema de que hay des-

abastecimiento, entonces hubo un pico de la demanda de alrededor del 4%”. 

“Algunos hablan del tema de las importaciones, pero la realidad hoy es que 

DESMIENTEN QUE HAYA  
DESABASTECIMIENTO DE 
COMBUSTIBLES

Esta nota es presentada por
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se importa menos del 10% de lo que se consume”, agregó. 

Mientras que el gasoil sigue igual, pero en esta última semana y sobre todo 

en estos últimos días que se instaló el tema de desabastecimiento, hubo 

mayor demanda y provoca quiebres”, completó Royon. 

Así, la funcionaria hizo alusión a las causas atribuidas a los faltantes de 

combustibles en estaciones de servicio, a saber: suba del precio mayo-

rista de combustibles, demora en el ingreso de importaciones por falta 

de divisas y mayor demanda del sector agropecuario, entre otros. 

Ante ello, resaltó: “Tuvimos reuniones con las operadoras en estos días por 

eso sabemos que la situación se va a ir normalizando”, tras lo cual, reiteró: 

“Quiero transmitir tranquilidad de que no hay una situación de desabaste-

cimiento generalizada”. 

Consultada sobre el acuerdo de precios con el sector, la Secretaria de 

Energía afirmó que “no hay un congelamiento de precios de combustibles 

total, sino que hay un acuerdo de precios para poder dar previsibilidad y 

tranquilidad en estos momentos donde hay inflación e incertidumbre y tam-

bién el tema electoral que genera expectativa”.■
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La tecnología está revolucionando la manera de gestionar el nego-

cio. ¿Cuáles son las herramientas que están permitiendo que esto 

suceda? 

 

En los últimos años las estaciones de servicio han experimentado una 

evolución. Antes eran simples puntos de venta de combustible y no 

PUMP CONTROL: AUTOMATIZACIÓN 
DE SURTIDORES

Espacio de Publicidad

Esta nota es presentada por
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solo se centran en mejorar la experiencia del cliente, sino que también 

juegan un papel esencial en la sostenibilidad ambiental gracias al uso 

de tecnología de última generación.  

 

Uno de los principales desafíos es un control de stock de combustible 

preciso; y en este sentido, las empresas que desarrollan sistemas de te-

lemedición y softwares de gestión trabajan en soluciones que brinden 

mejor información que permita a los estacioneros tomar decisiones 

más efectivas. Estas herramientas permiten controlar sus niveles de in-

ventario de manera precisa y en tiempo real, lo que a su vez contribuye 

a una operación más sostenible y evita generar mayores costos. 

Otro equipo que permite a los estacioneros optimizar el consumo de 

combustible es el controlador de surtidores. El cual está destinado a 

registrar y almacenar toda la información de los despachos realizados 

a lo largo de todo el día. 

 

En Pump Control desarrollaron PAM+, destinado a la automatización 

de surtidores y permite conocer todas las transacciones, detalles de 

ventas, pagos, administración de turnos y cambios de precios, entre 

otras cosas. 

Estás soluciones son IoT, las cuales cuentan con un software de gestión 

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad
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en la nube que centraliza toda información de despachos de combus-

tible y telemetría de tanques, y permite realizar cambios en la configu-

ración de los equipos, así como también configurar alarmas y alertas. 

Este software es denominado Head Office, que está diseñado para 

apoyar al estacionero en la toma de decisiones. 

Este funciona como un panel de control para analizar los niveles de 

cada uno de los productos, las cargas, descargas y los registros histó-

ricos y de esa manera identificar cuándo es el momento indicado para 

reponer el stock, realizar cierres de turno, cambios de precios y de-

tectar posibles fugas. 

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

Todos estos desarrollos llegaron para revolucionar al negocio de las 

Estación de Servicio y que no solo tiene que ver con mejorar la calidad 

de atención al cliente, sino con hacer más fáciles las tareas diarias y, a 

su vez, lograr un mejor impacto en el medioambiente, conseguir aho-

rros en el mantenimiento y estar mejor preparados para el futuro. 

Para solicitar más información sobre Pump-Control, no dude en po-

nerse en contacto con nosotros, enviándonos un email a: 

ventas@pump-control.com y lo invitamos a visitar nuestro sitio web: 

www.pump-control.com
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NIERI CUBRE TODAS LAS MARCAS 
Y MODELOS DE SURTIDOR

Mantenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-

vos y reacondicionados. 

Nuestro crecimiento a través de los años nos llevó a asistir a las prin-

cipales petroleras del país: YPF, AXION, PUMA, DAPSA entre otras, 

proporcionándoles en forma directa todo tipo de soluciones. 

A nivel País, la necesidad de servicios se va incrementando en forma 

exponencial, gestando así una ampliación de nuestros servicios, abar-

cando especialidades tales como: Eléctrica-electrónica, Tecnológica, 

Imagen, Sistemas, Telemedición, etc.

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-

diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia, 

cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente 

cada Estación de Servicio. 

 

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con 

las herramientas y equipos imprescindibles para la reparación, alista-

miento, prueba y mantenimiento tanto electrónico como mecánico 

del surtidor de combustible. 
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y 

contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio 

de los mismos. 

Periódicamente realizamos cursos de capacitación teórico-práctico, ya 

sea para nuestro personal, como así también para los distintos sub-

contratistas del país incluyendo al personal de nuestros clientes. 

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-

trónica como hidráulica con actualizaciones permanentes brindadas 

en nuestra sala de capacitación y conferencias, donde además conta-

mos con un banco de pruebas de surtidores. 

Nuestra dotación cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistemáticos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro 

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento 

de nuestros elevados estándares de calidad. 

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la 

excelencia en todos los aspectos y servicios. 

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor 

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada, 

según normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de 

Mantenimiento, Reparación e Instalación de Surtidores.■ 

 

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR 

(2010) y Metrología Legal, bajo el Nro. De Inscripción 5008. 

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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KEFREN, para el manejo y transvase 
de combustibles 

Espacio de Publicidad

KEFREN, importa-exporta, fabrica, vende 
y distribuye las mejores marcas en el exte-
rior y en la Argentina, en todo lo que tiene 
que ver con el trasvase, almacenaje y medi-
ción de combustibles, superando los 30 años 
de prestigio en el país en el Mercado Petro-
lero, Industrial y Agrícola. 
Nuestra filosofía es brindar la mejor aten-
ción y asesoría a todos nuestros Clientes en 
forma Integral o personalizada, brindando 
más servicios sin costos adicionales. 
Los rubros que abarcamos son los 
siguientes: 
- Accesorios para Camiones Cisternas. - Ac-
cesorios para GNC. - Accesorios para Esta-
ciones de Servicio. - Accesorios para Tanques 

- Acoples - Baterías - Bombas - Consolas de 
control de fuga. - Federal Procces - Filtros 
Indicadores de nivel - Lubricación - Materia-
les Antiexplosivos - Medidores - Protección 
Catódica - Swivel and Breakaways - Válvulas 
- Visores
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TOP AUTO
Esta nota es presentada por

LOGISTICA 

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace años, de 

manera ininterrumpida, en la logística propia con entrega sin cargo, a 

6 provincias. Hoy en día los costos de logística son altos, y por eso 

queremos destacar el servicio que ofrecemos.  

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, Chu-

but, La Pampa, Córdoba semanalmente. En el resto de las provincias la 

entrega es tercerizada. 

 

Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio 

y Accesorios Automotor, con más de 25 años de trayectoria en el mer-

cado a nivel  nacional.  Queremos que TOP AUTO continúe siendo “la 
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marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-

giene institucional.  

Con atención personalizada, con vendedores exclusivos que regular-

mente realizan visitas programadas, con logística y distribución a nivel 

nacional, con flota propia de vehículos y con operativa planificada al 

servicio del cliente.  

 

Ofrecemos todo lo ne-

cesario en el rubro au-

tomotor: productos 

homologados de exce-

lente calidad y alta ro-

tación (con código de 

barras para sistema 

scanner), exhibidores 

homologados estraté-

gicamente adaptados 

para las principales 

petroleras del país, productos de cosmética automotor, accesorios, he-

rramientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lámparas, fusi-

bles, escobillas, accesorios en blíster, productos de seguridad e higiene. 

"Top-Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que bus-

cabas" para el usuario. ■ 

 

Contáctenos al e-mail: info@accesoriostopauto.com 

o visite nuestra web: www.accesoriostopauto.com 

Whatsapp: +5492235304926
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Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el mayor productor de 

hielo Sudamericano, líder en fabricación y distribución. Esto ha llevado 

a la empresa a adquirir tecnología de última generación en su preocu-

pación por mantenernos a la vanguardia, y seguir llevando a su mesa el 

mejor hielo para los argentinos. Hace más de 50 años que elaboramos 

el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricación y distribución nos 

hace líderes en el mercado, y la pasión nos lleva a que la calidad de 

nuestros productos sea inigualable, manteniendo la misma  frescura  de 

siempre ofreciendo productos de primera calidad. 

Rolito dedicó su tiempo a fabricar hielo puro, lo que significa que pue-

den disfrutar de sus bebidas con el frío que más les guste sin alterar 

su sabor. También contamos con dos líneas de Productos Industriales 

y para el Automotor, ofre-

ciendo así un servicio más 

completo a cada 

cliente, y cubrir todas 

sus necesidades. 

LÍNEAS DE PRODUCTOS 
ROLITO 

Esta nota es presentada por
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Agua Desmineralizada 1, 6 y 10  Litros  

e uso industrial. 

Elaborada con agua tratada.

Bolsa de Hielo en Escamas de 15 Kg 

Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-

nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderías 

y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros 

listo para usar. 

Agua Destilada Anticorrosiva 5 Litros 

Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los 

metales del medio donde actúa evitando la formación 

de sarro. Especial para preparación de refrigerantes.

Bolsas de hielo de 2, 3, 4 y 15 Kg 

Rolito de gran capacidad de enfriamiento para 

disfrutar en los mejores momentos. 

Elaborado con agua tratada, ofreciendo un 

hielo puro listo para disfrutar.

Bolsa de Hielo Picado de 15 Kilogramos 

Rolito Picado es ideal para coctelería y también 

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

Los invitamos a descubrir nuestra línea de productos. 

Barra de Hielo Rolito 

Somos los productores de barras más grandes de 

la Argentina.

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL 

Nuevo productos
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Con el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superán-

dose día a día en calidad y prestación de servicios, brindando 

una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y 

medición de combustibles. 

 

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de 

cada cliente, y su amplia capacidad logística, experiencia y responsabi-

lidad, avalan a SURTIGOM, con sus  especializaciones en: 

• Fabricación de Surtidores para combustible nuevos y repuestos. 

SURTIGOM, TODO PARA LA 
ESTACIÓN DE SERVICIO  

Esta nota es presentada por

Espacio de Publicidad

• Armado de equipos para trasvase y medición de combustible. 

•Tanques Aéreos y Subterráneos para Combustibles. 

• Protección catódica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-

vicio. 

• Materiales Antiexplosivos y de Seguridad 

• Automatización de duchas. 
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• Asesoramiento técnico para instalación de plantas de almacenaje. 

• Acoples rápidos y especiales. 

• Equipos de Aire 

• Equipos de Medición 

• Lubricación 

Enfocándonos en productos, los más destacados para nombrar que 

Espacio de Publicidad

SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes: 

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores, 

Carreteles 

- Caudalímetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y 

Seguridad 

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricación y Engrase 

- Mangueras Surtidores y Descarga,  Pistolas y Conexiones para Com-

bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. n 

Más información: www.surtigom.com.ar



ESTACION ACTUAL    EMPRESAS 41ESTACION ACTUAL    EMPRESAS40

Espacio de Publicidad

NOVEDADES 
LA PROTECCIÓN TOTAL DE BOTANMOL 

Somos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plás-

ticos de tecnología para Estaciones de Servicio, Estacionamientos, 

Industrias, Construcción, Vial, Centros de Exposiciones, Náutica, Hos-

pitales, etc. 

Los productos de Botanmol son fabricados con P.V.C. Policloruro de 

Vinilo Virgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-

nal, brindando soluciones específicas a cada necesidad de protección, 

terminación y decoración. 

Nuestros productos están específicamente destinados a utilizarse 

 
Espacio de Publicidad

como antichoques, protección de paredes, columnas, zócalos, etc.. 

Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y rá-

pida colocación. 
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El compromiso con la calidad, entrega y atención al cliente, son los 

tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-

rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en 

el crecimiento exponencial del mercado actual. 

En el compromiso de calidad y atención al cliente, cumplimos con 

nuestra misión: 

• Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-

ductos de plástico de las mejores tecnologías de protección. 

• Continuamos con nuestra expansión geográfica y liderazgo en el 

mercado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor. 

• Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.■ 
 

Para más información botanmol@botanmol.com /// 

www.botanmol.com
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Se dispone del capital humano y las infraestructuras adecuadas para la 

atención de diversos canales de comercialización, y se demuestra a 

través del abastecimiento de las Estaciones de Servicio que es el nexo 

y el interlocutor más confiable entre la industria y los puntos de venta. 

Para seleccionar los productos que se comercializan, la gente de Com-

pras debe estar atenta a las tendencias, temporadas, productos por 

zona, etc., y todas las áreas de la empresa coordinan perfectamente,  

para que el negocio funcione.  

La gente de Ventas, está en contacto con el cliente, son ellos los pri-

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

Potigian, desde 1934, es una de las empresas más importantes en 

distribución mayorista de golosinas, cigarrillos, y artículos para 

kioscos, transformándose en un referente del mercado local, especia-

lizando su actividad también en el abastecimiento de Estaciones de 

Servicio, apoyados en una logística depurada y eficiente.  

EL ABASTECIMIENTO DE LAS 
ESTACIONES DE SERVICIO DE 
POTIGIAN Esta nota es presentada por

POTIGIAN (011) 4016-7684 
info@potigian.com.ar  //  www.potigian.com.ar
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meros en enterarse cuáles son esas tendencias del mercado, por lo 

tanto es ideal que mantengan al tanto a Compras para orientar la 

misma, más allá que seguramente los proveedores también lo hagan. 

La empresa cuenta con instalaciones adecuadas, para el acopio y exhi-

bición de productos, con destacada limpieza y el orden necesario. 

La calidad de atención es fundamental. Como dicen aquí en Potigian, 

“Podemos tener un negocio muy lindo, pero si atendemos mal a nuestros 

clientes, corremos alto riesgo de perderlo”. 

Algo que reclama mucha atención, son los precios. Se viven momentos 

de cambios constantes, y deben estar atentos a toda información de sus 

proveedores, y cómo transmiten los cambios al cliente para que no cau-

sen una reacción demasiado negativa. Para ello, se van organizando ofer-

tas y promociones con el fin de llegar al cliente con la mejor opción. 

POTIGIAN, de la excelencia en distribución a kioscos a la especializa-

ción en Estaciones de Servicio.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Nuestro esfuerzo y dedicación están concentrados en la comer-

cialización  mayorista y minorista de combustibles. 

Con experiencia y trayectoria de más de 10 años en el rubro, trabaja-

mos día a día con el objetivo de satisfacer las expectativas de nuestros 

clientes, con la firme intención que a la hora de operar, ellos se sientan 

en un ámbito de confianza, seguridad, responsabilidad y confort. 

Comercializamos productos de procedencia directa de Petroleras de 

GRUPO OLC COMBUSTIBLES 
VENTAS POR MAYOR Y MENOR DE COMBUSTIBLES 
DIRECTO DE PETROLERAS

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

primeras líneas: - Naftas Súper, Naftas Premium, Gasoil 1500 – D500 

– Euro diésel – Kerosene 

- Somos proveedores de clientes, tanto en el Sur, en el Norte, Este y 

Oeste del país, manejando importantes volúmenes de líquidos. 

Esta nota es presentada por
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Atendemos a: Estaciones de Servicio, Empresas, Transportes, Industrias 

y el Agro. 

Tenemos cuentas en todas las Petroleras y operamos a nivel nacional. 

Poseemos todos los permisos y habilitaciones correspondientes para 

ejercer, otorgados por la Secretaría de Energía de la Nación. 

Contamos con toda la capacidad para bridar un servicio acorde a sus 

necesidades. 

Nuestro equipo de personal, capacitado para la venta, atención al 

cliente, logística, distribución, y administración de la empresa, a diario, 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

hace lo imposible para lograr el beneplácito del cliente, y la perdura-

ción de OLC Combustibles en el mercado. 

La esencia de nuestra firma es la calidad, el compromiso y el respeto, 

sin duda, los valores que nos permiten perdurar en el mercado. 

Te invitamos a conocer más sobre nuestros servicios, modalidades de 

operación, y accionar. 

No dudes en contactarte para ofrecerte más información.■
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Losi, más de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptándose 

a las necesidades de sus clientes, manteniendo la esencia de em-

presa familiar y sus valores, brindando soluciones integrales al sector 

petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especialistas 

en montaje de estaciones de servicio de combustibles líquidos, repara-

ción, mantenimiento, venta de equipos de medición de caudal, surtido-

res, repuestos afines y trabajos de ingeniería para la industria del crudo. 

Vocación de servicio, honestidad, trabajo responsable y ética profesional 

respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la empresa 

como una de las 4 más importantes de su rubro en el país. 

Tamaña experiencia en el sector, hace que en Losi y Cía. sepan de las 

necesidades de sus clientes y están en permanente desarrollo para 

brindar más y mejores servicios, porque el resultado de un buen ne-

gocio es un cliente satisfecho. Han logrado un sólido desempeño en 

seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y ac-

tuando, como metodología para cumplir con nuestra política de segu-

ridad Una visión, dar continuidad al sueño del fundador, ser una 

empresa confiable, responsable y en búsqueda de la excelencia, viendo 

a Hector V. Losi y Cía. S.R.L. como marca registrada. Suma a esto, con-

tar con personal que es el diferencial de su gestión y por ello propician 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

INSTITUCIONAL LOSI: 
HECTOR V. LOSI Y CIA. S.R.L. ESPECIALISTAS 
EN MONTAJES DE ESTACIONES DE SERVICIO
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una relación basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo cons-

tructor de posibilidades. Valores Confiabilidad, Excelencia, Responsa-

bilidad, Respeto mutuo y Diálogo franco. 

 

Obras y Montajes 

Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalación de tan-

ques aéreos y subterráneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y 

movimientos de suelos, Cambios de imagen, Venta e instalación de Sur-

tidores de combustibles nuevos y reparados, Comercialización e ins-

talación de Sistemas de Telemedición y control de pérdidas. 

 

Equipos de bombeo y filtrado 

Comercialización e instalación de Sistemas de control de flotas y surti-

dores, Venta e instalación de equipos de medición de caudal y volumen. 

Service de Mantenimiento de Surtidores 

Mantenimiento Preventivo 

Mantenimiento Correctivo, Calibración con medida patrón de 200 y 

500 litros a equipos de despacho y distribuidores directos, Comercia-

lización de repuestos y accesorios para surtidores. 

 

Ingenieria y Mecanizados 

Ingeniería básica y/o de detalle. Especialidad en la industria del petróleo 

Reparaciones de bombas, Reparación de válvulas, Fabricación de Piezas 

a medida, Repuestos para medidores volumétricos de petróleo de 4", 

6", 8" y 10", Trabajo de herrería y soldadura, Montaje de equipos de 

bombeo, caudalímetros y cañerías en camiones cisterna.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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A este efecto, estas son las instrucciones de uso y compra de los kits 

homologados y que son: 

1. Kit VERISYM SLV: para detectar las adulteraciones con hidrocarburos 

exentos, por su destino industrial. Uso en NAFTAS. 

2. Kit VERISYM PAT: para detectar combustibles exentos por su destino 

geográfico. Uso en NAFTAS y GASOIL. 

 

 

 

 

 

Los productos VERISYM han sido re-homologados por la Resolución Ge-

neral No. 4234/2018 de la AFIP y están disponibles en CORAS S.A. Ar-

gentina, como así también el asesoramiento técnico correspondiente.■

 

DETECCIÓN DE ADULTERACIONES EN 
COMBUSTIBLES 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Según el Decreto PEN 1129/2001 

Con el objeto de detectar Adulteraciones en los combustibles en la 

República Argentina, AFIP homologó los marcadores y reagentes 

VERISYM, que se deben utilizar: los sujetos pasivos del impuesto y los 

titulares de estaciones de servicio, bocas de expendio, los distribuido-

res, fraccionadores y revendedores de combustibles líquidos - Se de-

berán practicar ensayos, en forma individual y separada por cada 

recepción de combustible líquido. 

Esta nota está presentada por:
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NOVEDADES DE ILUMINACION 
BUENOS AIRES

Con el objetivo de transformarse en la empresa proveedora de 

sistemas lumínicos número uno de la Argentina, Iluminación 

Buenos Aires nació en el año 1987. 

Treinta y cuatro años de trayectoria, afrontando desafíos, fuimos guia-

dos por las necesidades y exigencias de nuestros clientes, y por los 

avances tecnológicos en luminotecnia, para especializarnos en la inno-

Espacio de Publicidad

vación como método de concebir la actividad. 

El siglo XXI nos presentó un nuevo desafío que no demoramos en 

afrontar con espíritu e inmediatamente. La tecnología LED implicó una 

revolución en la concepción de los sistemas lumínicos, imponiendo 

nuevas formas de iluminar, redefiniendo principios de diseño, incre-

mentando las exigencias de fabricación y haciendo hincapié en el im-

pacto ambiental de nuestras acciones. 

Fue así que ya llevamos 11 años, siendo la primera empresa de la región 

en implementar la iluminación LED, fijándonos una nueva meta: generar 

los sistemas lumínicos más eficientes del mercado. 

En Iluminación Buenos Aires nos encargamos de analizar problemáticas 

Espacio de Publicidad
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lumínicas de manera integral, de las Estaciones de Servicio, asesorán-

dolos para que los resultados sean los más eficientes. 

Lo que una Estación de Servicio necesite como sistema lumínico, aquí 

lo va a encontrar: 

■ EMBUTIDOS 

■ EXTERIORES 

■ APLICADOS 

■ COLGANTES 

Todas las luminarias que hemos desarrollado, poseen características 

destacables que las potencian y posicionan por sobre cualquier otro 

artefacto de su clase, partiendo por el diseño, pasando por la eficiencia 

energética y concluyendo en la calidad lumínica. ■ 

Para más información: www.iba.com.ar

Espacio de Publicidad
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Contamos con una gran varie-

dad de stock para la provisión 

de materiales, como ser Man-

gueras, Picos, Repuestos, Filtros, 

etc.; y realizamos reacondicio-

namiento de surtidores y servi-

cio de mantenimiento mensual 

o esporádico. 

A su vez nos especializamos en 

la Instalación de Tanques de 

En INSMETAN S.R.L. nos encargamos del Servicio Mecánico de Surti-

dores, mantenimiento de Estaciones de Servicio, Obras Civiles, Trans-

porte, Industria y Agro. 

INSMETAN. MANTENIMIENTO DE 
ESTACIONES DE SERVICIO Esta nota está presentada por:
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Combustible, Cegado, Limpieza, Arenado y Plastificado de los mismos. 

También realizamos Retiro de Tanques, Instalación de Cañerías, Alquiler 

y Venta de Equipos Moss, entre otros trabajos relacionados. 

Auditorías, Estudios de Suelo, Calibraciones, Puesta a Tierra, Protección 

Catódica y Pruebas Hidráulicas son otras de las tareas que comple-

mentan nuestra labor diaria. 

La empresa se destaca por su cordial atención, eficiencia y rapidez, desde 

la confección de presupuestos hasta la realización de los trabajos. 

Contamos con personal constantemente capacitado para resolver 

cada una de las solicitudes de nuestros clientes. Hemos trabajado con 

grandes marcas de nuestro país. 

Somos una empresa líder en el mercado. Contamos con los mejores 

precios y la mejor atención.■

 



 

pensado para reducir los tiempos de diseño y de obra, ofrece distintas 

opciones para lograr una inversión eficaz.  

Antes de avanzar en la elección de los distintos modelos, al diseñar 

los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro 

cómo será la circulación de vehículos dentro de la Estación. El primer 

paso es definir los sectores y determinar por donde transitarán habi-

tualmente vehículos livianos, como autos y camionetas, y por donde 

camiones, colectivos, u otros vehículos de gran porte.   
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Ante la instalación de una Estación de Servicio, o remodelarla o 

efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las re-

comendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innecesarios 

o no duraderos.  

En Industrias Edigma, empresa argentina, con más de 12 años de ex-

periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas 

de desagüe perimetrales, tapas de inspección y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el país. Nuestro catálogo, 

RECOMENDACIONES INDUSTRIAS 
EDIGMA
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Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el trán-

sito será de vehículos de pequeño porte, dicho refuerzo no es nece-

sario e implicaría un sobrecosto. En las zonas donde circularán autos 

y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la línea ED-R sim-

ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-

R250 (****), también es una opción, si se prefiere la continuidad del 

canal con los sectores de pesados.■ 

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a 

ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (011) 5365-7691. 

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar

Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-

jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-

mente los camiones, autoelevadores u otros vehículos de gran porte 

deberán maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-tracción, en aque-

llos sectores por donde el tránsito de vehículos pesados puede trac-

cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las 

mismas se debiliten o rompan.  

La línea ED-RT de Industrias Edigma, fue diseñada para tránsito de ve-

hículos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25, 30, 40 y 

50 cm. Si bien toda la línea RT es utilizada en centros de logística, plan-

tas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-RT es 

el favorito de los Estacioneros.   
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INHIBIDOR DE CORROSIÓN BARDAHL

Es un Poderoso Anticorrosivo para agregar al radiador del motor, ya 

diluido, listo para usar. 

 

¿Por qué usarlo?  

Porque evita costosas reparaciones que puedan producirse por co-

rrosión en el sistema de refrigeración y puedan perjudicar al motor. 

 

Beneficios 

Puede ser utilizado en motores con block y tapa de cilindro de alumi-

nio o fundición. - Supera las normas IRAM y las establecidas por los 

fabricantes de motores. - Protege el ataque galvánico. - Disminuye la 

formación de incrustaciones ocasionadas por la utilización de aguas 

duras. 

 

Modo de uso  

En sistemas limpios llenar la totalidad del líquido al circuito de refrige-

ración, producto ya listo para usar. Cada 6 meses repetir la operación. 

En sistemas sucios efectúe una limpieza previa con LIMPIA RADIA-

DORES RAPIDO de BARDAHL. Importante: No diluya este producto 

con agua. Si la temperatura ambiente es cercana a la 0º C utilice TIR o 

Motor Cool de BARDAHL.

Para conocer más de nuestros productos ingresá a: 
TIENDA.BARDAHL.COM.AR 

Más información: www.bardahl.com.ar
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El Gobierno Nacional compensó de modo total o parcial a las pro-

ductoras de crudo y a las refinadoras, por el congelamiento de 

los precios o por su atraso; pero se olvidó del último eslabón de la ca-

dena. 

Ante la distorsión notoria en los precios de los combustibles, el 

PRECIOS DE LOS COMBUSTIBLES, 
ATRASADOS UN 45%

Fuente: La Voz // C.E.P.A.S.E - Cámara de Expendedores de  
Sub-Productos del Petróleo y Anexos de la Provincia de Santiago del Estero 

Esta nota es presentada por
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Gobierno sigue ignorando a los estacioneros. Sólo compensa a las pro-

ductoras de petróleo y refinadoras y deja de lado al eslabón más débil 

de la cadena. 

 

Las estaciones de servicio vienen sufriendo un deterioro constante de 

su situación económica desde hace por lo menos tres años. En 2020, 

al igual que la mayoría de las actividades empresariales, sufrieron una 

caída de ventas que no registra antecedentes, lo que golpeó a un sector 

que funciona con muy bajo margen, y por lo tanto necesita volúmenes 

de venta elevados y constantes. 

Al año siguiente, y cuando parecía que lo peor había pasado, el Go-

bierno decretó un congelamiento de precios de los combustibles que 

se prolongó por ocho meses y medio, después de lo cual fue incre-

mentándose mes a mes por debajo del índice de inflación, hasta la 

fecha. 

 

Cerrar los ajustes de privacidad de los anuncios 

El atraso de precios ponderado según participación de cada producto 

en el total de ventas en estaciones de servicio fue del 15,18%, que se 

suma al 30% acumulado en los 

siete años anteriores. 

Si tenemos en cuenta el con-

gelamiento de precios vigente 

y la altísima inflación que se 

prevé para septiembre y octu-

bre, sin duda el año terminará 

con un atraso fenomenal. 

Los ingresos de las estaciones de 

servicio son un porcentaje 
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sobre el precio de venta, parte que es establecida por las empresas pe-

troleras, mientras que los egresos siguen fielmente a la inflación e incluso 

la superan.  

De manera que si los precios de los combustibles se incrementan 

menos que la inflación, esa diferencia negativa se traslada de inmediato 

en detrimento de la rentabilidad de las estaciones. 

Dado que las estaciones de servicio son en general pymes y familiares, 

no tienen espaldas suficientes para soportar estos desfases, pese a lo 

cual no son tenidas en cuenta por el Gobierno cuando los funcionarios 

negocian con las petroleras los congelamientos de precios, o por lo 

menos escuchan a estas antes de imponer por medio de YPF (a la cual 

controlan por su mayoría accionaria) cómo variarán los valores. 

 

Compensaciones para algunos 

En estas conversaciones, suelen acordarse a las petroleras algunas 

compensaciones, aunque sean parciales, por las pérdidas ocasionadas 

por dejar inamovibles los precios o aumentarlos por debajo de la in-

flación. Por caso, al decretarse el congelamiento que rige ahora y que 

se prolongará hasta noviembre, se otorgaron tres puntos a las pro-

ductoras de petróleo y a las refinadoras: 
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de crudo correspondientes a agosto, septiembre y octubre recién a 

partir de marzo de 2024. Este diferimiento significa para las empresas 

un ingreso indirecto de entre uno y dos dólares más por barril.  

Es decir, si el precio de venta del crudo Medanito pasó a ubicarse en 

56 dólares, con este esquema percibirán indirectamente 57 o 58 dó-

lares por barril. 

Este punto también está destinado a las productoras de petróleo, 

para compensar el menor precio que percibirán de las refinadoras. 

El beneficio consiste en la entrega de los certificados correspondien-

Las refinadoras pagarán a partir de agosto 56 dólares estadounidenses 

el barril de petróleo Medanito, en lugar de los U$S 61 que pagaban; así, 

el precio se ubica casi U$S 20 por debajo de la paridad de exportación.  

Esa disminución fue solicitada por las refinadoras para disminuir la baja 

en la rentabilidad por el atraso de los precios respecto de la devalua-

ción y la inflación. La disminución del precio del crudo beneficia 

también a las refinadoras que no son productoras de petróleo; tal es 

el caso de Raízen (Shell) y Trafigura (Puma). 

Se establece un esquema de compensación para las productoras de 

petróleo, para que puedan liquidar las retenciones a las exportaciones 
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tes al régimen promocional de acceso a divisas dispuesto por el de-

creto 277, según el cual las petroleras que hayan incrementado pro-

ducción pueden acceder a un proporcional de los dólares 

provenientes de la exportación de hidrocarburos. El régimen debería 

haber entrado en vigencia en enero, pero por la falta de dólares en 

el BCRA, no ocurrió así. 

 

El eslabón más débil 

En resumen, el Gobierno nacional compensó de modo total o parcial 

a las productoras de crudo y a las refinadoras, por el congelamiento 

de los precios o por su atraso; pero se olvidó del último eslabón de la 

cadena, que es el más débil, el que monetiza la producción de los sec-

tores antes mencionados y abastece a los consumidores: las estaciones 

de servicio. 

Sin haber recibido ninguna compensación, las bocas de expendio so-

portaron, y siguen haciéndolo, un desfase que, según se consignó más 

arriba, ya asciende al 45% desde 2015 hasta la fecha. 

Las estaciones de servicio necesitan una ayuda, tal como se hizo con 

los otros eslabones de la cadena de los hidrocarburos que son mucho 

más fuertes, o muchas quedarán en el camino. 

Secretario de la Cámara de Empresarios de Combustibles de Córdoba 

(Cecc)■
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En el marco del ciclo de capacitaciones FECAC 2023, se contó con 

la destacada presencia del economista  Gastón Utrera, quien 

brindó un análisis exhaustivo de la situación actual de las Estaciones 

de Servicio en el contexto económico vigente. 

El encuentro fue un rotundo éxito, con la participación activa de más 

de 60 asociados, la sede se llenó de preguntas y debates mientras ana-

 

lizábamos temas cruciales del contexto actual, como el desabasteci-

miento, el congelamiento de precios, la caída de ventas y el punto de 

equilibrio, entre otros aspectos que mantienen al sector en una situa-

ción crítica. 

Esta nota es presentada por

MANO A MANO CON EL  
ECONOMISTA GASTÓN UTRERA 
Fuente: FECAC - Federación de Expendedores de Combustibles y 
Afinesdel Centro de la República
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 Las imágenes reflejan la interacción y el compromiso de cada uno de 

los asociados. Además, FECAC, extiende la invitación a unirse a futuras 

capacitaciones y eventos, donde se continuarán abordando temas re-

levantes y promoviendo un ambiente de aprendizaje y colaboración. 

FECAC, espera seguir construyendo en conjunto un futuro más sólido 

para el sector.■


