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El mercado de combustibles en Argentina enfrenta una situación 

crítica, con un notable desplome en las ventas atribuido al au-

mento sostenido de los precios en surtidor. Desde la asunción de Ja-

vier Milei a fines del año pasado, los precios de los combustibles han 

escalado por encima de los países vecinos como Chile, Bolivia, Paraguay 

y Brasil, generando una marcada contracción en la demanda interna. 

Según un informe de la consultora Economía & Energía, el incremento 

de los precios reales de los combustibles en Argentina durante el pri-

mer semestre de 2024 ha sido del 12% respecto al mismo período del 

año anterior. Sin embargo, desde enero hasta junio de este año, los 

precios cayeron un 20%, reflejando un ajuste significativo tras meses 

de incrementos continuos. 

Este ajuste, aunque ha contribuido a una recuperación parcial de la de-

manda en mayo, no ha impedido una disminución generalizada en las 

ventas de naftas y gasoil. La disminución más acusada se observa en 

las naftas premium, con una 

caída del 22% interanual, mien-

tras que las naftas súper expe-

rimentaron una reducción más 

moderada del 2%. 

Las provincias fronterizas 

como Misiones han sido las 

más afectadas, con una caída 

del consumo del 29%, atribuida 

tanto a los altos precios locales 

DESPLOME DE VENTAS DE 
COMBUSTIBLES Esta nota es presentada por

Fuente: Más Energía / FEC 

IMPACTO ECONÓMICO Y TENDENCIAS DE MERCADO
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como a la menor afluencia de automovilistas extranjeros debido al en-

carecimiento del combustible en dólares. 

En términos regionales, el gasoil también ha visto una retracción en la 

demanda, excepto en la región patagónica. La mayor caída se ha regis-

trado en el noreste argentino, con una disminución del 8% en el gasoil 

grado 3 y del 3% en el gasoil grado 2 a nivel nacional. 

El contexto de la economía argentina, con un salario real en declive y 

un poder adquisitivo afectado, contrasta con la recomposición de pre-

cios que ha buscado alinear los combustibles al ritmo de variación de 

los precios domésticos y el tipo de cambio nominal. Esto ha situado a 

los combustibles argentinos entre los más caros de la región, incluso 

superando a países con economías más estables. 

La brecha de precios entre las naftas y el gasoil ha disminuido signifi-

cativamente en los últimos dos años, reflejando estrategias de las re-

finerías para ajustar la oferta frente a la caída de la demanda en pro-

ductos de mayor valor. 

A pesar de estos desafíos, el mercado sigue marcado por fluctuaciones 

y ajustes que buscan estabilizar tanto la demanda interna como la com-

petitividad regional. El impacto económico y social de estas dinámicas 

continúa siendo objeto de análisis y debate dentro y fuera del sector 

energético en Argentina. 

Para más detalles sobre la situación actual del mercado de combusti-

bles en Argentina y las proyecciones futuras, consulte los informes es-

pecializados y análisis económicos disponibles en Economía & Energía 

y otras fuentes relevantes del sector.■
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En respuesta a la necesidad imperiosa de gestionar eficazmente las 

Estaciones de Servicio en un mercado dinámico, la Federación de 

Expendedores del Interior del País (FAENI) ha lanzado una herra-

mienta avanzada para medir la salud financiera de estos establecimien-

tos. La plataforma, diseñada para ofrecer mediciones en tiempo real, 

permitirá a los operadores obtener una visión clara y precisa de la 

rentabilidad sin complicaciones adicionales. 

La constante evolución y los cambios frecuentes en el mercado de las 

Estaciones de Servicio demandan un análisis profundo del estado eco-

nómico financiero de cada negocio. En este sentido, la iniciativa de 

PLATAFORMA INNOVADORA PARA 
EVALUAR RENTABILIDAD 

Esta nota es presentada por

Fuente: FAENI // CECHA



ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION 11ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION10

FAENI busca proporcionar a los expendedores una herramienta que 

no solo facilite la monitorización continua de la rentabilidad, sino que 

también les permita ajustarse ágilmente a las variaciones del mercado, 

donde los márgenes de ganancia suelen ser ajustados y las condiciones 

pueden cambiar drásticamente. 

 

“En un sector donde la eficiencia y la precisión son fundamentales para 

el éxito, contar con una herramienta que permita una gestión óptima 

de la rentabilidad es crucial”, afirmó un representante de FAENI. Esta 

plataforma innovadora no solo responde a la necesidad de adaptación 

rápida a regulaciones y políticas fluctuantes, sino que también repre-

senta una ventaja competitiva significativa para los expendedores que 

buscan mantenerse competitivos y solventes en un entorno desafiante. 

 

Con esta iniciativa, FAENI reafirma su compromiso con la innovación 

y el apoyo continuo a los expendedores del interior del país, consoli-

dando su rol clave en el desarrollo y la sostenibilidad del sector de las 

Estaciones de Servicio.■ 
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FECRA Preocupada por Diferencias de Precios en Combustibles entre 

CABA y AMBA 

Directivos de FECRA expresan gran preocupación por las diferencias 

de hasta un 15% en los precios de combustibles de YPF entre Estacio-

nes de Servicio de CABA y AMBA. 

 Alertan sobre el grave perjuicio económico para las expendedoras 

fuera de la General Paz, debido a la migración de clientes hacia zonas 

más baratas. A pesar de reuniones con YPF, la situación no ha cambiado, 

poniendo en riesgo la continuidad comercial de varias estaciones. 

FECRA gestiona con el Ministerio de Economía y la Secretaría de Ener-

gía buscando una solución consensuada. Además, impulsan un Proyecto 

de Resolución en legislaturas provinciales para proteger a las estacio-

nes de esta inequidad.■

FECRA PREOCUPADA POR DIFERENCIAS 
DE PRECIOS EN COMBUSTIBLES
Fuente: CECHA // FECRA Esta nota es presentada por



ESTACION ACTUAL    MERCADO DE ESTACION 15ESTACION ACTUAL   MERCADO DE ESTACION14

El proyecto de GNL fue uno de los ejes principales de la charla, Marín 

puntualizo en que “ya tenemos el RIGI y el proyecto, ahora nos falta salir 

a buscar los compradores” y que estos dos compradores podrían ser 

dos países europeos y la India. 

Sobre la producción de petróleo no convencional en Vaca Muerta, la 

compañía acelera su actividad con 14 equipos de perforación activos y 

poniendo foco en la construcción del oleoducto Vaca Muerta Sur que va 

a permitir liberar el “cuello de botella” en el transporte de crudo. Al res-

pecto señaló que “ya tenemos en la calle la licitación para el segundo tramo 

del proyecto Vaca Muerta Sur. En noviembre deberían comenzar las obras”. 

Marín, además, reconoció el potencial que tiene el país en otros pro-

yectos por fuera de Vaca Muerta como pueden ser Palermo Aike en 

Santa Cruz y el offshore. “Existe una continuidad de la formación de Na-

mibia en el Mar Argentino”, afirmó. 

Por último, Marín destacó los avances en otros aspectos del Plan 4x4en 

donde la compañía logró récords de eficiencia y productividad en el 

desarrollo de pozos en Vaca Muerta y en la Refinería de La Plata. “Ya 

estamos trabajando con Toyota para implementar el programa Toyota Well 

que nos permitirá en el corto plazo mejorar la productividad en la construc-

ción de los pozos”, concluyó Marín.■ 

POR UN PAÍS EXPORTADOR 
DE ENERGÍA Esta nota es presentada por

Horacio Marín, presidente y CEO de YPF, participó de la 11° Jor-

nadas de Energía del Diario Río Negro. Durante su charla con 

la periodista Victoria Terzaghi Marín aseguro que “vamos a ser un país 

exportador de energía en 2031 generando 30.000 millones de dólares para 

el país”. 

Durante el evento, que tuvo lugar en la provincia del Neuquén, el pre-

sidente de YPF recalco que “la ventana para acelerar el desarrollo de Vaca 

Muerta es ahora”. 

Horacio Marín, presidente y CEO de YPF.

Fuente: YPF
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Desde FEC retomaron gestiones contra la venta ilegal, elevando 

una carta a las autoridades de la Secretaría de Energía, tras una 

serie de denuncias recibidas por nuestra institución de parte de ex-

pendedores de la localidad bonaerense de Tandil. 

La dirigencia de la entidad vuelve a la carga contra la venta minorista 

ilegal de combustibles. Luego de que asociados documentaran en esta 

semana, la existencia de numerosos puestos de gasoil destinados ori-

ginalmente para uso agrícola que, en lugar de ser utilizados en activi-

dades del campo, están siendo revendidos a vehículos. 

El presidente de la FEC, Juan Carlos Basílico, envió una carta docu-

mento al Subsecretario de Hidrocarburos de la Nación, Ingeniero Luis 

Francisco De Ridder, solicitando una reunión urgente y una acción rá-

pida para abordar esta problemática. 

Basílico afirmó al respecto que “este tipo de práctica no solo infringe la 

normativa vigente sino que también representa una competencia desleal 

para las Estaciones de Servicio autorizadas que cumplen con todas las dis-

posiciones de seguridad, medio ambiente y lealtad comercial”. 

Agregó que en la misiva, intimó al funcionario a que verifique con ur-

gencia si las actividades llevadas a cabo en uno de los lugares denun-

ciados, localizado en el cruce de la Ruta 226 y la calle Primera Junta 

en Tandil, se ajustan a la normativa vigente. 

PROLIFERAN LOS PUESTOS DE EXPENDIO 
IRREGULARES DE GASOIL
Fuente: FEC
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FEC puso en conocimiento de la autoridad la presunta existencia de 

un punto de despacho de combustibles de uso automotor que no 

cumpliría con las exigencias mínimas de seguridad y protección del 

medio ambiente. “El puesto en cuestión carecería de instalaciones adecua-

das tales como playa de expendio, rejilla perimetral, instalaciones antiderra-

mes, señalizaciones de seguridad y sistemas anti incendio, entre otros”, 

expresó Basílico. 

La institución solicitó que se lleve a cabo una inspección y se revise la 

habilitación correspondiente para operar en el expendio minorista de 

combustibles. En caso de confirmarse la venta irregular, exigieron que 

se tomen las medidas necesarias para cesar estas actividades, inclu-

yendo la apertura de un sumario por infracción a normas de seguridad, 

higiene, seguridad ambiental y lealtad comercial. 

La venta irregular de combustibles no solo compromete la seguridad 

y el medio ambiente, sino que también constituye una forma de com-

petencia desleal en perjuicio de los establecimientos debidamente au-

torizados. “Los estacioneros cumplimos con todas las normativas vigentes, 

lo que implica costos adicionales y un esfuerzo continuo por mantener es-

tándares de seguridad y calidad”, advirtió el presidente. 

Desde FEC elevan un llamado a las autoridades para que tomen medidas 

decisivas y rápidas para regularizar esta situación y proteger tanto a los 

consumidores como a los empresarios que operan dentro del marco 

legal. “La competencia desleal y las prácticas irregulares deben ser erradicadas 

para asegurar un mercado justo y seguro”, concluyó Basílico.■
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Espacio de Publicidad

LA PROTECCIÓN TOTAL DE BOTANMOL 

Somos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plás-

ticos de tecnología para Estaciones de Servicio, Estacionamientos, 

Industrias, Construcción, Vial, Centros de Exposiciones, Náutica, Hos-

pitales, etc. 

Los productos de Botanmol son fabricados con P.V.C. Policloruro de 

Vinilo Virgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-

nal, brindando soluciones específicas a cada necesidad de protección, 

terminación y decoración. 

Nuestros productos están específicamente destinados a utilizarse 

 
Espacio de Publicidad

como antichoques, protección de paredes, columnas, zócalos, etc.. 

Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y rá-

pida colocación. 
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El compromiso con la calidad, entrega y atención al cliente, son los 

tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-

rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en 

el crecimiento exponencial del mercado actual. 

En el compromiso de calidad y atención al cliente, cumplimos con 

nuestra misión: 

• Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-

ductos de plástico de las mejores tecnologías de protección. 

• Continuamos con nuestra expansión geográfica y liderazgo en el 

mercado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor. 

• Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.■ 
 

Para más información botanmol@botanmol.com /// 

www.botanmol.com
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Se dispone del capital humano y las infraestructuras adecuadas para la 

atención de diversos canales de comercialización, y se demuestra a 

través del abastecimiento de las Estaciones de Servicio que es el nexo 

y el interlocutor más confiable entre la industria y los puntos de venta. 

Para seleccionar los productos que se comercializan, la gente de Com-

pras debe estar atenta a las tendencias, temporadas, productos por 

zona, etc., y todas las áreas de la empresa coordinan perfectamente,  

para que el negocio funcione.  

La gente de Ventas, está en contacto con el cliente, son ellos los 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

Potigian, desde 1934, es una de las empresas más importantes en 

distribución mayorista de golosinas, cigarrillos, y artículos para 

kioscos, transformándose en un referente del mercado local, especia-

lizando su actividad también en el abastecimiento de Estaciones de 

Servicio, apoyados en una logística depurada y eficiente.  

EL ABASTECIMIENTO DE LAS 
ESTACIONES DE SERVICIO DE 
POTIGIAN Esta nota es presentada por

POTIGIAN (011) 4016-7684 
info@potigian.com.ar  //  www.potigian.com.ar
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primeros en enterarse cuáles son esas tendencias del mercado, por lo 

tanto es ideal que mantengan al tanto a Compras para orientar la 

misma, más allá que seguramente los proveedores también lo hagan. 

 

La empresa cuenta con instalaciones adecuadas, para el acopio y exhi-

bición de productos, con destacada limpieza y el orden necesario. 

La calidad de atención es fundamental. Como dicen aquí en Potigian, 

“Podemos tener un negocio muy lindo, pero si atendemos mal a nuestros 

clientes, corremos alto riesgo de perderlo”. 

 

Algo que reclama mucha atención, son los precios. Se viven momentos 

de cambios constantes, y deben estar atentos a toda información de sus 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Espacio de Publicidad

proveedores, y cómo transmiten los cambios al cliente para que no cau-

sen una reacción demasiado negativa. Para ello, se van organizando ofer-

tas y promociones con el fin de llegar al cliente con la mejor opción. 

 

POTIGIAN, de la excelencia en distribución a kioscos a la especializa-

ción en Estaciones de Servicio.■
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Nuestro esfuerzo y dedicación están concentrados en la comer-

cialización  mayorista y minorista de combustibles. 

Con experiencia y trayectoria de más de 10 años en el rubro, trabaja-

mos día a día con el objetivo de satisfacer las expectativas de nuestros 

clientes, con la firme intención que a la hora de operar, ellos se sientan 

en un ámbito de confianza, seguridad, responsabilidad y confort. 

Comercializamos productos de procedencia directa de Petroleras de 

GRUPO OLC COMBUSTIBLES 
VENTAS POR MAYOR Y MENOR DE COMBUSTIBLES 
DIRECTO DE PETROLERAS

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

primeras líneas: - Naftas Súper, Naftas Premium, Gasoil 1500 – D500 

– Euro diésel – Kerosene 

- Somos proveedores de clientes, tanto en el Sur, en el Norte, Este y 

Oeste del país, manejando importantes volúmenes de líquidos. 

Esta nota es presentada por
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Atendemos a: Estaciones de Servicio, Empresas, Transportes, Industrias 

y el Agro. 

Tenemos cuentas en todas las Petroleras y operamos a nivel nacional. 

Poseemos todos los permisos y habilitaciones correspondientes para 

ejercer, otorgados por la Secretaría de Energía de la Nación. 

Contamos con toda la capacidad para bridar un servicio acorde a sus 

necesidades. 

Nuestro equipo de personal, capacitado para la venta, atención al 

cliente, logística, distribución, y administración de la empresa, a diario, 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

hace lo imposible para lograr el beneplácito del cliente, y la perdura-

ción de OLC Combustibles en el mercado. 

La esencia de nuestra firma es la calidad, el compromiso y el respeto, 

sin duda, los valores que nos permiten perdurar en el mercado. 

Te invitamos a conocer más sobre nuestros servicios, modalidades de 

operación, y accionar. 

No dudes en contactarte para ofrecerte más información.■

OLC Combustibles - Campana – Buenos Aires - Argentina 
Gerencia Comercial: Oscar Casazza  -  Claro: (54) 3489 559016 
Oficina comercial: (11) 6527 8305 
casazza-ventascombustibles@hotmail.com 
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Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el mayor productor de 

hielo Sudamericano, líder en fabricación y distribución. Esto ha llevado 

a la empresa a adquirir tecnología de última generación en su preocu-

pación por mantenernos a la vanguardia, y seguir llevando a su mesa el 

mejor hielo para los argentinos. Hace más de 50 años que elaboramos 

el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricación y distribución nos 

hace líderes en el mercado, y la pasión nos lleva a que la calidad de 

nuestros productos sea inigualable, manteniendo la misma  frescura  de 

siempre ofreciendo productos de primera calidad. 

Rolito dedicó su tiempo a fabricar hielo puro, lo que significa que pue-

den disfrutar de sus bebidas con el frío que más les guste sin alterar 

su sabor. También contamos con dos líneas de Productos Industriales 

y para el Automotor, ofre-

ciendo así un servicio más 

completo a cada 

cliente, y cubrir todas 

sus necesidades. 

LÍNEAS DE PRODUCTOS 
ROLITO 

Esta nota es presentada por
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Agua Desmineralizada 1, 6 y 10  Litros  

e uso industrial. 

Elaborada con agua tratada.

Bolsa de Hielo en Escamas de 15 Kg 

Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-

nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderías 

y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros 

listo para usar. 

Agua Destilada Anticorrosiva 6 Litros 

Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los 

metales del medio donde actúa evitando la formación 

de sarro. Especial para preparación de refrigerantes.

Bolsas de hielo de 2, 3, 4 y 15 Kg 

Rolito de gran capacidad de enfriamiento para 

disfrutar en los mejores momentos. 

Elaborado con agua tratada, ofreciendo un 

hielo puro listo para disfrutar.

Bolsa de Hielo Picado de 15 Kilogramos 

Rolito Picado es ideal para coctelería y también 

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

Los invitamos a descubrir nuestra línea de productos. 

Barra de Hielo Rolito 

Somos los productores de barras más grandes de 

la Argentina.

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL 

Nuevo productos
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Los más de 40 años de trabajo, responsabilidad y ética comercial, 

de Kefren Argentina SRL, han gestado su liderazgo en el mercado 

de Accesorios para Estaciones de Servicio. Kefren, importa-exporta, 

fabrica, vende y distribuye las mejores marcas en el exterior y en la 

Argentina, en todo lo relativo al trasvase, almacenaje y medición de 

combustibles, para el  mercado Petrolero, Industrial y Agrícola.  

 

La filosofía de Kefren es dedicarle la mejor atención y asesoría a todos 

nuestros clientes en forma Integral o personalizada, brindando más 

servicios sin costos adicionales. 

KEFREN, NOVEDADES EN INSUMOS 
PARA ESTACIONES DE SERVICIO 

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad
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Los rubros que abarcamos son los siguientes: 

Accesorios para Camiones Cisternas - Accesorios para GNC 

Accesorios para Estaciones de Servicio - Accesorios para Tanques 

Acoplamientos rápidos - Acoples - Baterías - Bombas 

Carreteles retráctiles - Consolas de control de fuga 

Equipos Urea - Federal Procces - Filtros - Indicadores de nivel 

Lubricación Equipos y Accesorios - Materiales Antiexplosivos  

Mangueras - Medidores - Protección Catódica - Swivel and Breakaways 

- Válvulas - Visores 

 

Contamos con Stock permanente de mercadería de las principales 

marcas importadas y representación exclusiva de: OPW - AILE - CI-

VACON - FILL RITE - PIUSI - SAMOA - GROSS - WAYNE - FLUID 

HOUSE – GPI,  y muchas otras más de primer nivel. ■ 

 

No duden en llamarnos y pedir su presupuesto. 

Whatsapp (11-4083-7173) lunes a viernes de 9 a 12.30 y de 14 a 17 

horas - TE: 4442-0112 // 4622-9857 -2853 // 4462-5003  

www.kefrenargentinasrl.com.ar
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NIERI CUBRE TODAS LAS MARCAS 
Y MODELOS DE SURTIDOR

Mantenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-

vos y reacondicionados. 

Nuestro crecimiento a través de los años nos llevó a asistir a las prin-

cipales petroleras del país: YPF, AXION, PUMA, DAPSA entre otras, 

proporcionándoles en forma directa todo tipo de soluciones. 

A nivel País, la necesidad de servicios se va incrementando en forma 

exponencial, gestando así una ampliación de nuestros servicios, abar-

cando especialidades tales como: Eléctrica-electrónica, Tecnológica, 

Imagen, Sistemas, Telemedición, etc.

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-

diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia, 

cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente 

cada Estación de Servicio. 

 

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con 

las herramientas y equipos imprescindibles para la reparación, alista-

miento, prueba y mantenimiento tanto electrónico como mecánico 

del surtidor de combustible. 
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y 

contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio 

de los mismos. 

Periódicamente realizamos cursos de capacitación teórico-práctico, ya 

sea para nuestro personal, como así también para los distintos sub-

contratistas del país incluyendo al personal de nuestros clientes. 

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-

trónica como hidráulica con actualizaciones permanentes brindadas 

en nuestra sala de capacitación y conferencias, donde además conta-

mos con un banco de pruebas de surtidores. 

Nuestra dotación cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistemáticos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro 

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento 

de nuestros elevados estándares de calidad. 

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la 

excelencia en todos los aspectos y servicios. 

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor 

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada, 

según normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de 

Mantenimiento, Reparación e Instalación de Surtidores.■ 

 

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR 

(2010) y Metrología Legal, bajo el Nro. De Inscripción 5008. 

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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TOP AUTO
Esta nota es presentada por

LOGISTICA 

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace años, de 

manera ininterrumpida, en la logística propia con entrega sin cargo, a 

6 provincias. Hoy en día los costos de logística son altos, y por eso 

queremos destacar el servicio que ofrecemos.  

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, Chu-

but, La Pampa, Córdoba semanalmente. En el resto de las provincias la 

entrega es tercerizada. 

 

Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio 

y Accesorios Automotor, con más de 25 años de trayectoria en el mer-

cado a nivel  nacional.  Queremos que TOP AUTO continúe siendo “la 
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marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-

giene institucional.  

Con atención personalizada, con vendedores exclusivos que regular-

mente realizan visitas programadas, con logística y distribución a nivel 

nacional, con flota propia de vehículos y con operativa planificada al 

servicio del cliente.  

 

Ofrecemos todo lo ne-

cesario en el rubro au-

tomotor: productos 

homologados de exce-

lente calidad y alta ro-

tación (con código de 

barras para sistema 

scanner), exhibidores 

homologados estraté-

gicamente adaptados 

para las principales 

petroleras del país, productos de cosmética automotor, accesorios, he-

rramientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lámparas, fusi-

bles, escobillas, accesorios en blíster, productos de seguridad e higiene. 

"Top-Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que bus-

cabas" para el usuario. ■ 

 

Se agranda la familia de Top Auto 

Siliconas Perfumadas y Lubricante Multiuso. 

Calidad Premium al mejor precio!!! 

PEDILOS YA!!! 

(+54) 223 5304926 

info@accesoriostopauto.com
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Con el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superán-

dose día a día en calidad y prestación de servicios, brindando 

una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y 

medición de combustibles. 

 

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de 

cada cliente, y su amplia capacidad logística, experiencia y responsabi-

lidad, avalan a SURTIGOM, con sus  especializaciones en: 

• Fabricación de Surtidores para combustible nuevos y repuestos. 

SURTIGOM, TODO PARA LA 
ESTACIÓN DE SERVICIO  

Esta nota es presentada por

Espacio de Publicidad

• Armado de equipos para trasvase y medición de combustible. 

•Tanques Aéreos y Subterráneos para Combustibles. 

• Protección catódica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-

vicio. 

• Materiales Antiexplosivos y de Seguridad 

• Automatización de duchas. 
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• Asesoramiento técnico para instalación de plantas de almacenaje. 

• Acoples rápidos y especiales. 

• Equipos de Aire 

• Equipos de Medición 

• Lubricación 

Enfocándonos en productos, los más destacados para nombrar que 

Espacio de Publicidad

SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes: 

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores, 

Carreteles 

- Caudalímetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y 

Seguridad 

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricación y Engrase 

- Mangueras Surtidores y Descarga,  Pistolas y Conexiones para Com-

bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. n 

Más información: www.surtigom.com.ar
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Losi, más de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptándose 

a las necesidades de sus clientes, manteniendo la esencia de em-

presa familiar y sus valores, brindando soluciones integrales al sector 

petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especialistas 

en montaje de estaciones de servicio de combustibles líquidos, repara-

ción, mantenimiento, venta de equipos de medición de caudal, surtido-

res, repuestos afines y trabajos de ingeniería para la industria del crudo. 

Vocación de servicio, honestidad, trabajo responsable y ética profesional 

respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la empresa 

como una de las 4 más importantes de su rubro en el país. 

Tamaña experiencia en el sector, hace que en Losi y Cía. sepan de las 

necesidades de sus clientes y están en permanente desarrollo para 

brindar más y mejores servicios, porque el resultado de un buen ne-

gocio es un cliente satisfecho. Han logrado un sólido desempeño en 

seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y ac-

tuando, como metodología para cumplir con nuestra política de segu-

ridad Una visión, dar continuidad al sueño del fundador, ser una 

empresa confiable, responsable y en búsqueda de la excelencia, viendo 

a Hector V. Losi y Cía. S.R.L. como marca registrada. Suma a esto, con-

tar con personal que es el diferencial de su gestión y por ello propician 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

HECTOR V. LOSI Y CIA. S.R.L. 
ESPECIALISTAS EN MONTAJES DE 
ESTACIONES DE SERVICIO
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una relación basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo cons-

tructor de posibilidades. Valores Confiabilidad, Excelencia, Responsa-

bilidad, Respeto mutuo y Diálogo franco. 

 

Obras y Montajes 

Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalación de tan-

ques aéreos y subterráneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y 

movimientos de suelos, Cambios de imagen, Venta e instalación de Sur-

tidores de combustibles nuevos y reparados, Comercialización e ins-

talación de Sistemas de Telemedición y control de pérdidas. 

 

Equipos de bombeo y filtrado 

Comercialización e instalación de Sistemas de control de flotas y surti-

dores, Venta e instalación de equipos de medición de caudal y volumen. 

Service de Mantenimiento de Surtidores 

Mantenimiento Preventivo 

Mantenimiento Correctivo, Calibración con medida patrón de 200 y 

500 litros a equipos de despacho y distribuidores directos, Comercia-

lización de repuestos y accesorios para surtidores. 

 

Ingenieria y Mecanizados 

Ingeniería básica y/o de detalle. Especialidad en la industria del petróleo 

Reparaciones de bombas, Reparación de válvulas, Fabricación de Piezas 

a medida, Repuestos para medidores volumétricos de petróleo de 4", 

6", 8" y 10", Trabajo de herrería y soldadura, Montaje de equipos de 

bombeo, caudalímetros y cañerías en camiones cisterna.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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DeltaPatagonia, una destacada compañía de energía con sede en Bue-

nos Aires, celebra su quinto año de operaciones consolidando su pre-

sencia en el mercado de estaciones de servicio en Argentina, Uruguay 

y Paraguay. Fundada por socios como Copetrol, Energía del Paraná y 

Barcos & Rodados, DeltaPatagonia gestiona más de 830 estaciones 

bajo diversas marcas, incluida la reconocida Gulf para combustibles y 

lubricantes. 

El Gerente General de DeltaPatagonia, Eduardo Torrás, destaca el éxito 

alcanzado, especialmente en 2023, cuando Gulf experimentó un nota-

ble crecimiento del 4.57%, consolidándose como la segunda marca de 

mayor expansión según datos de la Secretaría de Energía de la Nación. 

Este logro refleja el compromiso de la empresa con la calidad, innova-

ción y excelencia técnica que Gulf ha representado desde su inaugu-

ración de la primera estación en Pittsburgh en 1913. 

Federico Garzino, Gerente Comercial y de Planeamiento de Red, en-

fatiza el enfoque en la cercanía con los clientes como clave competitiva. 

Con planes ambiciosos, DeltaPatagonia se propone expandir la red a 

DELTAPATAGONIA CELEBRA SU 
QUINTO ANIVERSARIO  
IMPULSANDO LA MARCA GULF 
EN AMÉRICA LATINA
Fuente: DeltaPatagonia // Gulf

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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150 puntos de venta en Argentina, manteniendo la calidad y servicio 

que caracterizan a Gulf a nivel internacional. 

La expansión regional es otro pilar estratégico, con Gulf Oil Interna-

cional fortaleciendo su presencia en Brasil y Chile a través de socios 

estratégicos como Fit Combustíveis y Combustibles Cabal, embande-

rando un total de aproximadamente 600 estaciones en estos países, 

sumadas a las de Argentina. 

Desde su desembarco en Argentina a finales de 2018, DeltaPatagonia 

ha alcanzado hitos significativos: la inauguración de la primera estación 

en Buenos Aires en 2019, seguido por un ritmo constante de emban-

deramiento que promedió una estación cada tres días en 2020. Ade-

más, se asoció con McLaren en 2022 y amplió su alcance en 2023 con 

acuerdos con Williams Racing en Fórmula 1 y la organización de even-

tos promocionales destacados como el sorteo de motos y conciertos 

exclusivos. 

Con miras al futuro, DeltaPatagonia revela un nuevo plan de marketing 

para Gulf, centrado en activaciones que refuercen el posicionamiento 

y reconocimiento de la marca. Este compromiso con la innovación y 

la cercanía con los clientes define la trayectoria de DeltaPatagonia y 

su marca insignia, Gulf, en la región. 

Para más información sobre DeltaPatagonia y Gulf, visite www.del-

tapatagonia.com.ar y explore las oportunidades y beneficios que 

ofrecen sus servicios y productos en el mercado energético y de 

combustibles.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Contamos con una gran varie-

dad de stock para la provisión 

de materiales, como ser Man-

gueras, Picos, Repuestos, Filtros, 

etc.; y realizamos reacondicio-

namiento de surtidores y servi-

cio de mantenimiento mensual 

o esporádico. 

A su vez nos especializamos en 

la Instalación de Tanques de 

En INSMETAN S.R.L. nos encargamos del Servicio Mecánico de 

Surtidores, mantenimiento de Estaciones de Servicio, Obras Ci-

viles, Transporte, Industria y Agro. 

INSMETAN. MANTENIMIENTO DE 
ESTACIONES DE SERVICIO Esta nota está presentada por:
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Combustible, Cegado, Limpieza, Arenado y Plastificado de los mismos. 

También realizamos Retiro de Tanques, Instalación de Cañerías, Alquiler 

y Venta de Equipos Moss, entre otros trabajos relacionados. 

 

Auditorías, Estudios de Suelo, Calibraciones, Puesta a Tierra, Protección 

Catódica y Pruebas Hidráulicas son otras de las tareas que comple-

mentan nuestra labor diaria. 

 

La empresa se destaca por su cordial atención, eficiencia y rapidez, desde 

la confección de presupuestos hasta la realización de los trabajos. 

Contamos con personal constantemente capacitado para resolver cada 

una de las solicitudes de nuestros clientes. Hemos trabajado con gran-

des marcas de nuestro país. 

 

Somos una empresa líder en el mercado. Contamos con los mejores 

precios y la mejor atención.■
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pensado para reducir los tiempos de diseño y de obra, ofrece distintas 

opciones para lograr una inversión eficaz.  

Antes de avanzar en la elección de los distintos modelos, al diseñar 

los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro 

cómo será la circulación de vehículos dentro de la Estación. El primer 

paso es definir los sectores y determinar por donde transitarán habi-

tualmente vehículos livianos, como autos y camionetas, y por donde 

camiones, colectivos, u otros vehículos de gran porte.   

Ante la instalación de una Estación de Servicio, o remodelarla o 

efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las re-

comendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innecesarios 

o no duraderos.  

En Industrias Edigma, empresa argentina, con más de 12 años de ex-

periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas 

de desagüe perimetrales, tapas de inspección y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el país. Nuestro catálogo, 

RECOMENDACIONES 
INDUSTRIAS EDIGMA
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Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el trán-

sito será de vehículos de pequeño porte, dicho refuerzo no es nece-

sario e implicaría un sobrecosto. En las zonas donde circularán autos 

y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la línea ED-R sim-

ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-

R250 (****), también es una opción, si se prefiere la continuidad del 

canal con los sectores de pesados.■ 

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a 

ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (011) 5365-7691. 

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar

Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-

jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-

mente los camiones, autoelevadores u otros vehículos de gran porte 

deberán maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-tracción, en aque-

llos sectores por donde el tránsito de vehículos pesados puede trac-

cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las 

mismas se debiliten o rompan.  

La línea ED-RT de Industrias Edigma, fue diseñada para tránsito de ve-

hículos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25, 30, 40 y 

50 cm. Si bien toda la línea RT es utilizada en centros de logística, plan-

tas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-RT es 

el favorito de los Estacioneros.   
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A este efecto, estas son las instrucciones de uso y compra de los kits 

homologados y que son: 

1. Kit VERISYM SLV: para detectar las adulteraciones con hidrocarburos 

exentos, por su destino industrial. Uso en NAFTAS. 

2. Kit VERISYM PAT: para detectar combustibles exentos por su destino 

geográfico. Uso en NAFTAS y GASOIL. 

 

 

 

 

 

Los productos VERISYM han sido re-homologados por la Resolución Ge-

neral No. 4234/2018 de la AFIP y están disponibles en CORAS S.A. Ar-

gentina, como así también el asesoramiento técnico correspondiente.■

 

DETECCIÓN DE ADULTERACIONES EN 
COMBUSTIBLES 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

Según el Decreto PEN 1129/2001 

Con el objeto de detectar Adulteraciones en los combustibles en la 

República Argentina, AFIP homologó los marcadores y reagentes 

VERISYM, que se deben utilizar: los sujetos pasivos del impuesto y los 

titulares de estaciones de servicio, bocas de expendio, los distribuido-

res, fraccionadores y revendedores de combustibles líquidos - Se de-

berán practicar ensayos, en forma individual y separada por cada 

recepción de combustible líquido. 

Esta nota está presentada por:



a 
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Aditivo para motores de 4 tiempos con alto 

consumo de aceite 

¿Por qué usarlo? 

Porque aumenta la viscosidad del aceite generando una película de 

mayor espesor mejorando el sellado entre aros y camisas, impidiendo 

que el aceite llegue a la cámara de combustión y se queme. 

 

Beneficios 

    Gran reducción del consumo de aceite.  

    Aumenta el índice de viscosidad del aceite hasta un 40%.  

    No modifica el SAE del aceite.  

    Reduce la emisión de humo por el escape.  

    Suaviza los ruidos del motor.  

    Evita el empastado de las bujías.  

    Restaura la compresión perdida.  

    Aumenta la presión de aceite. 

    Prolonga la vida útil del aceite.  

    Ayuda a preservar el medio ambiente. 

 

Modo de uso  

Con el motor caliente agregue a un cárter de 4 litros el contenido del 

envase. Si lleva más cantidad de aceite agréguelo al 10%. Compatible 

con todo tipo de aceites lubricantes.

NO SMOKE PLATINUM DE BARDAHL
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El 1 y 2 de agosto en Costa Salguero, en la ciudad de Buenos Aires, se 

llevará a cabo ExpoRed2024, donde más de 1.600 empresarios se 

darán cita para conocer a los principales proveedores de rubro y par-

ticipar de conferencias con expertos.  

Como todos los años Pump Control dirá “presente” con sus últimos 

desarrollos en telemedición y control de despacho en el evento del 

año de los operadores de estaciones de servicio.  

PUMP CONTROL EN EXPO RED 2024  
PRESENTARÁ SUS ÚLTIMOS DESARROLLOS 
EN TELEMEDICIÓN Y SENSORES DE 
DETECCIÓN DE FUGAS
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“Para nuestra empresa, es uno de los momentos más importantes del 

año. Nos entusiasma mucho participar porque, por un lado, nos per-

mite encontrarnos con clientes de todas las provincias. Y por otro, po-

demos presentarles a los empresarios la tecnología desarrollada en 

Argentina”, señaló Pablo Schaffer, responsable de Marketing. 

 

En esta edición, la empresa presentará su último avance tecnológico. 

Un sensor de terreno inalámbrico para la detección de hidrocarbu-

ros. Este nuevo producto evitará que los estacioneros realicen obras 

de cableados, haciendo que la puesta en marcha sea más rápida y 

económica.   

Por otro lado, estará presente uno de los sistemas de telemedición 

más vendidos de Argentina, TANK Black, el cual incluye sondas en 

pleno funcionamiento y un sistema de alarma remota y corte de 

bomba. 

 

En el stand interactivo de Pump Control los empresarios de estaciones 

de servicio podrán probar su eficacia y entender mejor los beneficios 

que representaría invertir en TANK Black. Una solución en telemedi-

ción que siempre despierta gran interés en el sector. 
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Pump Control tendrá un stand de 54 metros cuadrados en el pabe-

llón 1, ya que se propusieron “tener una presencia más dominante” 

para presentar su nueva identidad visual corporativa, según comentó 

el ejecutivo. 

 

“Nos propusimos diseñar un showroom donde los empresarios de las esta-

ciones de servicio puedan utilizar todas nuestras soluciones. Como el con-

trolador de surtidores GNC y combustibles líquidos PAM+, que mostrará 

cómo fiscalizar surtidores de manera virtual y registrar cada despacho en 

tiempo real. Además, se podrán 

probar el inflador AIR, equipado 

con un compresor de la marca 

alemana DÜRR, conocido por 

su eficiencia y tecnología libre 

de aceites.” 

 

“Siempre tuvimos excelentes 

experiencias que se van supe-

rando año a año, por eso en 

cada edición apostamos a que 

nuestra presencia crezca y los 

visitantes se lleven de nuestro 

stand la certeza de que invertir en nuestra tecnología es una gran decisión”, 

concluyó Schaffer. 
 

E-mail: ventas@pump-control.com // web: www.pump-control.com
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La Expo Red YPF 2024 se prepara para ser un evento clave en el 

sector de estaciones de servicio y retail de combustibles en Ar-

gentina. Programada para el 1 y 2 de agosto en Costa Salguero, Buenos 

Aires, este evento reunirá a más de 110 expositores, incluyendo seis 

principales entidades financieras del país y Sociedades de Garantías 

Recíprocas (SGR).  

Estas instituciones ofrecerán líneas de crédito diseñadas específica-

mente para los operadores de YPF, dirigidas a proyectos de moderni-

zación, expansión y mejora de sus instalaciones. El objetivo principal 

es facilitar el acceso al financiamiento necesario para inversiones es-

tratégicas como el cambio de imagen de las estaciones, remodelaciones 

de servicompras, ampliaciones de tiendas Full, modernización de equi-

pamiento y nuevas instalaciones en playa. Este enfoque busca fortalecer 

la competitividad de los operadores ante el dinámico mercado de com-

bustibles en Argentina. 

Además de las oportunidades de financiamiento, Expo Red YPF ofre-

cerá un espacio donde los operadores podrán explorar propuestas 

exclusivas de productos y servicios, así como participar en capacita-

ciones y talleres especializados. Las ofertas de crédito estarán dispo-

nibles tanto durante el evento como posteriormente, permitiendo a 

EXPO RED YPF 2024: 
FINANCIAMIENTO E INNOVACIÓN 
EN COMBUSTIBLES
Fuente: AOYPF

Esta nota es presentada por
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los empresarios tomar decisiones informadas sobre sus inversiones. 

Con una proyección de inversiones que superan los 300.000 millones 

de pesos entre 2024 y 2025, Expo Red YPF 2024 se posiciona como el 

epicentro para impulsar proyectos de modernización en el sector. Los 

interesados aún pueden registrarse en el evento a través del sitio web 

oficial para asegurar su participación en esta oportunidad única de net-

working y desarrollo empresarial.  

Para más información y registro, visita www.exporedypf.com.ar/ins-

cripciones. Expo Red YPF 2024 promete ser el evento fundamental 

para catalizar la transformación del retail de combustibles y tiendas 

de conveniencia en Argentina, ofreciendo un ambiente propicio para 

el crecimiento y la innovación en el sector.■

TALLER DE SENSIBILIZACIÓN 
TURÍSTICA EN NEUQUÉN Y 
RÍO NEGRO 
Fuente: Neuquén al Instante

Esta nota es presentada por

El Ministerio de Turismo, en colaboración con la Cámara de Ex-

pendedores de Combustibles de Neuquén y Río Negro, llevó a 

cabo un Taller de Sensibilización Turística para la Región Norte. Esta 

capacitación se realizó en las instalaciones de la estación de servicio 

YPF “Ordoñez” en Chos Malal, con el objetivo de brindar herramientas 

prácticas a los trabajadores del sector para atender consultas de tu-

ristas con información confiable. 

La actividad se llevó a cabo en dos turnos y contó con la participación 
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de 18 asistentes, incluyendo personal de playa de la estación, adminis-

trativos y miembros del centro de compras Full. La metodología adop-

tada fue de tipo taller, combinando conocimientos teóricos y prácticos 

para facilitar el aprendizaje. 

Entre los temas abordados en el taller se incluyen el concepto de Anfi-

trión y de Regionalización, el estado de las rutas a través de páginas ofi-

ciales, pasos fronterizos, oferta turística invernal, recomendaciones para 

conductores, información sobre el clima y la Ley Provincial 3186, que 

establece una línea gratuita, anónima y nacional para consultas. La parti-

cipación activa de los asistentes enriqueció el desarrollo del encuentro. 

El evento contó con la presencia de importantes figuras del ámbito 

turístico, como la subsecretaria de Turismo municipal, Celeste Scara-

botti; el director general Norte Neuquino, Matías Castro; y el jefe de 

departamento de Capacitación y Calidad Turística del Norte Neuquino, 

Hugo Rebolledo, quien dirigió el taller. 

Esta acción forma parte del Programa de Formación y Capacitación 

Turística del Ministerio, coordinado por la Dirección General de Ca-

pacitación y Calidad, en conjunto con la Dirección General Norte 

Neuquino. El programa se alinea con los lineamientos de la gestión ac-

tual, que busca fortalecer el turismo en la región.■
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INNOVACIÓN Y ADAPTACIÓN EN EL 
MERCADO DE COMBUSTIBLES 

En un entorno digitalizado, las estaciones de servicio en México en-

frentan el desafío de adaptarse a las nuevas tendencias y necesida-

des de los clientes. Actualmente, el país cuenta con 13,465 estaciones 

de servicio bajo 325 marcas de combustible, incluyendo a Petróleos 

Mexicanos (Pemex), según la Comisión Reguladora de Energía. 

Acompañando estas estaciones, han surgido negocios minoristas como 

tiendas de conveniencia, que ofrecen desde snacks hasta servicios 

como lavado de autos y pago de facturas, fortaleciendo la economía 

local como anclas de promoción comercial. 

Martín Malievac, de Napse, destaca la importancia de un sistema de 

comercio unificado que integre datos de prospectos, clientes, tiendas 

y productos para optimizar la experiencia de consumo y fortalecer la 

competitividad en un mercado exigente. 

Las tiendas de conveniencia, según Euromonitor International, incre-

TRANSFORMACIÓN DIGITAL 
EN ESTACIONES DE SERVICIO
Fuente: Portal Automotriz Esta nota es presentada por
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mentaron su presencia en un 3.6% en 2020, gracias a su estrategia de 

ofrecer productos masivos y largas horas de servicio. 

Para mantenerse competitivas, las estaciones de servicio deben invertir 

en tecnología avanzada. Malievac propone seis consejos: personaliza-

ción de promociones, integración de medios de pago, servicios adicio-

nales como lavado de autos y programas de lealtad, unificación de 

inventarios y adopción de tecnología avanzada. 

Malievac subraya que la digitalización del pago de combustible, con so-

luciones como VTOL y la Suite Bridge, transforma el sector, ofreciendo 

transacciones seguras y eficientes alineadas con las expectativas del 

consumidor moderno. Napse se compromete a seguir innovando para 

ofrecer un entorno digital adaptativo y dinámico en el mercado mexi-

cano de estaciones de servicio.■

El evento contó con la presencia destacada del interventor del Ente 

Nacional Regulador del Gas (ENARGAS), Ing. Carlos Casares, y 

los funcionarios responsables de las áreas vinculadas al gas vehicular 

en el organismo, como la Lic. María Fernanda Martínez y la Ing. Graciela 

Bravo, quienes manifestaron su apoyo a la expansión del uso del gas 

natural comprimido (GNC) a nivel nacional, y se comprometieron a 

ENCUENTRO MULTISECTORIAL 
IMPULSA USO DE GNC

El Consejo Directivo de la Cámara Argentina del GNC 
(CAGNC) convocó a un encuentro multisectorial en la sede 
de la Asociación de Industriales Metalúrgicos de la República 
Argentina (ADIMRA), donde se debatió la actualidad y el fu-
turo de este combustible alternativo en el país.

Fuente: Cámara Argentina del GNC (CAGNC

Esta nota es presentada por
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trabajar conjuntamente para agilizar los requerimientos del mercado, 

especialmente en lo referente a su implementación en el transporte 

pesado y la consecuente adaptación de las bocas de expendio. 

La entidad anfitriona estuvo representada por su presidente, el Ing. 

Gustavo Frontera, la vicepresidente, Lic. María Eugenia Fracchia, y el 

secretario Gonzalo Martínez, además de los titulares de las compañías 

asociadas a la institución más importante de la industria del GNC en 

Argentina. 

También fueron de la partida directivos de las petroleras YPF, Total, Tec-

petrol, Trafigura y Shell; así como de las distribuidoras Metrogas y Na-

turgy; y de las terminales Iveco, Scania y Agrale. Por su parte, las 

estaciones de servicio estuvieron representadas por sus principales 

organizaciones como la Confederación de Entidades del Comercio de 

los Hidrocarburos (CECHA), la Cámara de Expendedores de GNC 

(CEGNC), la Asociación de Estaciones de Servicio (AES) y la Asocia-

ción de Operadores de YPF (AOYPF). Mientras que los productores 

de equipos de GNC se dieron cita agrupados en la Cámara Argentina 

de Productores de Equipos Completos de Gas (CAPEC). 

Tras resaltar y agradecer el éxito de la convocatoria, el titular de la 

CAGNC, Gustavo Frontera, incentivó el relanzamiento de la actividad 

afirmando que “el consumo de gas para GNC es bastante bajo con el po-

tencial que tenemos”. En ese sentido, subrayó que “debemos impulsar a 

los pesados para duplicarlo y pasarlo al orden de los 12 millones de metros 

cúbicos por día”.■




