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INCREMENTOS EN COMBUSTIBLES
REZAGADOS FRENTEALA ...
INFLACION

La Federacion de Expendedores del Interior (FAENI) advierte sobre

el deterioro financiero en las estaciones de servicio. Segun datos del

Centro de Estudios Scalabrini Ortiz (CESO), mientras los combustibles

aumentaron un 45% anual, la inflacion alcanzé el 100% a septiembre,

dejando rezagados los precios de las naftas y el gasoil frente al resto

de los productos basicos.

FACTORES QUE AGRAVAN LA SITUACION

Ademas del desfasaje de precios, la FAENI sehalo otros

problemas:

- Tasas municipales: En algunas localidades, gravamenes sobre

combustibles encarecen aun
mas los surtidores.

- Ventas desiguales: Pro-
mociones y descuentos banca-
rios concentran las ventas en
dias especificos, dejando peri-
odos de baja afluencia en las
estaciones.

- Carga para el consumi-
dor: Llenar el tanque repre-

senta una carga economica
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significativa. En Rosario, por ejemplo, llenar 50 litros de nafta super

cuesta $60.350, y en Rafaela, el tanque de nafta premium asciende a

$71.150.

IMPACTO EN

TRANSPORTISTAS

El panorama no es mejor para los camioneros. En Santa Fe, llenar un
tanque de gasoil comun cuesta $42.665, lo que significa un aumento

de $11.410 respecto al inicio del ano.

Advertencias sobre la rentabilidad

Desde FAENI aseguran que, pese a los esfuerzos de las petroleras con
promociones, sin medidas que ajusten los precios al ritmo de la infla-
cion, el sector podria enfrentar una crisis mas profunda. La confedera-
cion CECHA también destaco la necesidad de revisar politicas fiscales

y econdmicas para evitar un colapso en el sector.

Esta situacion plantea desafios urgentes para un sector clave de la eco-
nomia, que sigue buscando soluciones sostenibles para mejorar la ren-

tabilidad y estabilizar las operaciones.m
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GOBIERNO LANZA REGISTRO PARA
PUNTOS DE CARGA ELECTRICA

Esta nota es presentada por

Fuente: Ambito // Secretarfa de Energia del Ministerio de ESTAC 10N

Economia de la Nacidn

| Gobierno nacional activo el “Registro Nacional de Infraestruc-
tura de Carga de Vehiculos Eléctricos (VE) y Vehiculos Hibridos
Eléctricos (VHE)”, una plataforma que identifica y geolocaliza estacio-
nes de carga. Esta iniciativa, originalmente impulsada en 2023, busca
promover un parque automotor eficiente como parte de las medidas
de transicion energética.
El secretario de Energia, Eduardo Rodriguez Chirillo, destacd que esta

herramienta permitira a los ciudadanos acceder facilmente a la infor-

macion sobre puntos de carga operativos. A traves de un formulario
online, los propietarios de infraestructura, tanto comercial como pri-

vada, pueden registrar sus datos y formar parte del “Mapa de Puntos

de Carga de VE y VHE”.
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La Resolucion SE N.° 817/2023 regula este proceso, que incluye dos

anexos. El primero detalla el procedimiento para el registro, mientras
que el segundo contiene una declaracion jurada dividida en datos ge-

nerales, técnicos y especificos de cada punto de carga.

Los datos recopilados fortaleceran las politicas publicas de movilidad
sustentable, fomentando la instalacion y visibilidad de estaciones de
carga a nivel nacional. Los puntos clasificados como publicos se inte-
graran al Visor SIG de la Secretaria de Energia, facilitando su consulta

por los usuarios.

La inscripcion requiere completar un formulario descargable en la web
de la Secretaria de Energia, registrando un usuario y validando los
datos por correo electréonico. Ademas, los interesados deberan pre-

sentar documentacion adicional, incluida la declaracion jurada.

Esta herramienta busca acelerar la transicion hacia una movilidad mas
sustentable en Argentina, destacando la importancia de una red de in-

fraestructura adecuada para acompanar el crecimiento de los vehiculos

eléctricos e hibridos en el pais.m
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ANALISIS DE PRECIOS DE COMBUSTIBLES
LIQUIDOS EN ARGENTINA

Fuente: CEPA-SE Cdmara de Expendedores de Sub-Productos
del Petrdleo y Anexos de la Provincia de Santiago del Estero

Esta nota es presentada por

n reciente estudio de la Universidad Nacional de La Matanza

analiza las diferencias entre los precios de combustibles liquidos
en surtidor y los precios teéricos de un mercado competitivo. Este
trabajo examina las relaciones entre los precios locales y el Precio de
Paridad de Importacion (PPl), un indicador que refleja los valores in-

ternacionales mas los costos de transporte al mercado interno.

Relacion entre PPI y precios locales

El analisis sugiere que, en un mercado competitivo, el PPl deberia ser

la referencia de precios en estaciones de servicio menos sofisticadas,
siempre garantizando la calidad del producto. Sin embargo, el estudio
encontro margenes extraordinarios en algunos productos, en especial
en combustibles de alta calidad como el Gasoil Grado 3 y la Nafta Pre-

mium, donde los precios en surtidor han superado ampliamente el PPI.

Gasoil Grado 2 y Grado 3

Gasoil Grado 2: Los precios en surtidor generalmente permane-
cieron por debajo del PPl durante gran parte del ano, reflejando una
capacidad local de refinacion que satisface la demanda. Sin embargo,
en septiembre, los precios locales comenzaron a superar el PPI, indi-

cando margenes crecientes.
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PPI VS PRECIO EN SURTIDOR GASOIL GRADO 3 Conclusiones y desafios
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Gasoil Grado 3: Desde marzo, los precios en surtidor exceden al

PPl de forma constante, alcanzando una brecha del 23% en septiembre.

Esto sugiere una significativa transferencia de recursos desde los con-

sumidores hacia las empresas.

Nafta Super y Premium
Nafta Saper: A lo largo de 2024, los precios en surtidor se mantu-

vieron al alza, superando al PPl en un 14% a partir de septiembre.

Nafta Premium: Este combustible mostrd un diferencial aun mayor,

con precios 36% superiores al PPl en septiembre, reflejando margenes

elevados para las petroleras locales.

como el gas natural, podria ser una solucion viable para el transporte
pesado, reduciendo la dependencia de los combustibles liquidos y me-

jorando la competitividad del mercado energético en Argentina.|
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ESTACIONEROS DEBATEN ESTRATEGIAS
ANTE CAIDA DE VENTAS DE GNC

Esta nota es presentada por

Fuente: CECHA

n el marco del 75° aniversario de la Federacion Argentina de Ex-

pendedores de Nafta del Interior (FAENI), la dirigencia de las Es-
taciones de Servicio llevo a cabo la habitual asamblea mensual de la
Confederacion de Entidades del Comercio de Hidrocarburos y Afines
(CECHA), con eje en la recesion de la actividad y la necesidad de hacer

crecer el parque automotor impulsado a gas.
Con un marco especial, los estacioneros se convocaron en Santa Fe
para debatir el complejo panorama y el futuro del sector que parece

depender, en gran medida, de las politicas que se implementen para

estimular la conversion del parque automotor a GNC, asi como de la
recuperacion del poder adquisitivo de los consumidores para revertir
la actual caida en las ventas.

El encuentro en Rosario también fue escenario de un debate sobre
las estrategias a seguir. Se discutieron posibles gestiones con las pe-
troleras, asi como las inversiones que se requieren para sostener el
negocio. Ademas, se abordaron temas de financiamiento para la con
version de autos a GNC, un asunto que CECHA considera clave para
el futuro del sector. Durante la asamblea, quedo en claro que el gas es
un combustible que en Argentina tiene un gran potencial debido a la
abundancia de recursos.

Otro de los temas discutidos fue el ultimo acuerdo paritario, asimismo,
se repasaron acciones en curso, como la intervencion de FAENI ante
la Corte Suprema de Justicia en relacion con el problema de las comi-
siones de tarjetas de crédito, que sigue siendo un factor de presion

sobre la rentabilidad del sector.m

- h
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LA FALTA DE NEUTRALIDAD T’ECNOL('IGIBA
LIMITA LA DESCARBONIZACION

Fuentes: FuelsEurope, Revista Estaciones de Servicio Espana

Esta nota es presentada por

| debate politico sobre la descarbonizacion del transporte por ca-

rretera y las advertencias de la industria automotriz revelan una
problematica clave: la falta de neutralidad tecnoldgica en las normativas
de CO para vehiculos ligeros y pesados esta restringiendo las op-
ciones para cumplir los objetivos climaticos. Segiin Mario Draghi, “el
principio de neutralidad tecnoldgica no siempre se aplica en el sector auto-

movilistico’’.

FuelsEurope insta a los legisladores europeos a reevaluar el enfoque
actual que prioriza la electrificacion como unica solucion.Abogan por
reconocer el aporte de combustibles renovables, como biocombusti-
bles y e-fuels, en las normativas de CO», alineandose con practicas ya
implementadas en los sectores maritimo y aéreo.

El llamado a incluir combustibles renovables

Liana Gouta, directora de FuelsEurope, senald que la industria enfrenta
desafios criticos: los estandares de CO, de 2025, la péerdida de com-
petitividad global y la creciente demanda social de movilidad asequible.

“Es imprescindible reajustar el marco legislativo para acelerar la descarbo-

nizacion y ofrecer alternativas accesibles”, declaro.
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Los biocombustibles sostenibles y e-fuels permiten reducir las emisio-

nes en flotas existentes, aprovechando la infraestructura actual. Incor-
porarlos en las normativas aliviaria la presion sobre los fabricantes y

aceleraria la transicion para nuevos y antiguos vehiculos.

Impacto en el mercado e inversion
Reconocer los combustibles renovables como parte de la solucion de
descarbonizacidn no solo fortaleceria la industria automotriz europea,

sino que enviaria una senal positiva a los inversores en tecnologias lim-

pias. Esto facilitaria el escalado de la produccion y la reduccion de cos-
tos, beneficiando al transporte terrestre, aéreo y maritimo.

FuelsEurope subraya que un enfoque complementario entre electrifi-
cacion y combustibles renovables generaria sinergias clave, ampliando
el mercado para biocombustibles avanzados y e-fuels. Esto evitaria la
competencia artificial entre sectores y aceleraria la transicion energe-

tica.

Un enfoque integrado para el futuro

La industria insta a las instituciones europeas a repensar el marco ac-
tual y establecer condiciones para que diversas tecnologias trabajen
juntas. Un enfoque integrado, que combine combustibles renovables y

electrificacion, permitiria alcanzar una descarbonizacion mas efectiva,

equitativa y sostenible en el transporte por carretera.m
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MARKETING PARA AMPLIAR
SERVICIOS EN EL PUNTO DE VENTA

Esta nota es presentada por

Fuente: AMENA Asociacidn Mendocina de Expendedo-
res de Nafta y Afines - Cdmara Empresarial

oy en dia, las estaciones de servicio no son solo lugares para

cargar combustible; se han convertido en centros que ofrecen
multiples servicios y productos para satisfacer las necesidades de los
conductores. Sin embargo, con un mercado cada vez mas competitivo,
implementar estrategias de marketing especificas para este sector se

ha vuelto fundamental. A través de campanas efectivas, las estaciones

-

-
ad

Lo

de servicio pueden destacarse, atraer mas clientes y maximizar sus i-
gresos con una propuesta de valor diferenciada.

La experiencia del cliente ha cobrado gran relevancia en las estaciones
de servicio, que han ampliado sus ofertas para incluir tiendas de con-
veniencia, cafeterias, servicios de cambio de aceite y ventas de pro-
ductos de cuidado para el auto.

Una campana de marketing bien disenada puede resaltar estos servi-
cios y convertir una simple parada en una experiencia completa y gra-
tificante para el cliente. Esto no solo mejora la percepcion del negocio,
sino que también aumenta la probabilidad de que el cliente regrese.

Marketing para Promover Servicios Especificos
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En el caso del cambio de aceites, lubricantes, aditivos, limpiaparabrisas

y productos de limpieza, el marketing permite educar al cliente sobre
la importancia del mantenimiento preventivo del vehiculo. Por ejemplo,
una campana que combine publicaciones en redes sociales, promocio-
nes en la tienda y recordatorios por WhatsApp, ayuda a que el cliente
asocie la estacion no solo con combustible, sino también con servicios
de confianza para el cuidado de su auto. Esto incrementa las visitas y

promueve la fidelizacion.m

LA GRISIS DEL GNC Y LA FALTA DE
UNA POLITICA ENERGETICA

Esta nota es presentada por

Fuente: Agenda Energética

rgentina posee recursos gasiferos significativos, pero la falta de
una politica energética clara ha llevado al sector del GNC a una
crisis profunda. Segun denuncian estacioneros a Agenda Energética,
cada vez mas estaciones de servicio dedicadas al GNC estan cerrando
sus puertas, victimas de decisiones politicas inconsistentes y de la falta
de apoyo estratégico.
“El negocio del GNC alguna vez fue viable, pero su rentabilidad cayo dras-

ticamente. La vinculacion del precio del gas al de la nafta super fue un golpe
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definitivo”, explican empresarios del sector. Esta situacion refleja la au-

sencia de una vision de largo plazo que pudiera posicionar al GNC
como una solucidn clave para el problema de la demanda estacional
de gas: alta en invierno y baja en verano.

Los operadores destacan que el sector energético argentino ha care-
cido de lideres con vision estratégica desde los tiempos del desarro-
llismo.“Estamos atrapados en una espiral de crisis energéticas recurrentes
porque nunca hubo un plan coherente”, senalan, recordando figuras his-
toricas como Enrique Mosconi y Manuel Savio, cuyos legados fueron

apreciados, pero no sus ideas.

El resultado es un sistema energético fragmentado, donde las oportu-
nidades para aprovechar el potencial gasifero se desperdician. Segun
los estacioneros, mientras se celebran simbolos del pasado, como an-
tiguas fabricas o destilerias, los gobiernos siguen trazando caminos
contrarios a las estrategias originales, perpetuando el subdesarrollo
energético.

La situacion actual del GNC es un claro ejemplo de esta falta de pla-
nificacion. Sin una estrategia clara, el modelo de negocios basado en
combustibles liquidos de las petroleras sigue dominando, desplazando
al GNC y dejando a las estaciones dedicadas a este recurso en una
lucha constante por sobrevivir.

Alejandro Di Palma, estacionero de Entre Rios, advierte: “Esto es solo
el inicio. La falta de politicas energéticas coherentes afectara directamente
a la comercializacion de combustibles, el ultimo eslabon de la cadena’. Di
Palma también subraya que, de no tomarse medidas, el pais enfrentara
una crisis energética aun mas grave en el futuro cercano.

A pesar del sombrio panorama, el potencial gasifero argentino sigue
siendo enorme. Sin embargo, hasta que se implementen politicas efec-
tivas que impulsen el desarrollo del GNC como una alternativa sus-
tentable y estratégica, Argentina continuara desaprovechando sus

recursos y repitiendo ciclos de crisis energética.m
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ACUMAR EXIGE ACTUALIZACION
OBLIGATORIA DE DATOS EN EL REAMAR

Esta nota es presentada por

Fuente: FECRA - Federacion de Empresarios de
Combustibles de la Rep. Argentina-

ACUMAR recuerda que hasta fin de ano esta abierta la ventana para

actualizar los datos de las estaciones de servicio empadronadas en el
REAMAR.

La actualizacion es de caracter obligatorio, bajo pena de sanciones a
quienes incumplan con este deber.

A continuacion, FECRA, facilita el link del organismo para su gestion,
esta es de forma sencilla y por servicio online.
https://www.acumar.gob.ar/ultimas-noticias/reamar-actualizacion-obli-

gatoria-hasta-el-31-12/

CUENCA MATANZA RIACHUELO: SUBCUENCAS

Rio de
La Plata
C.ABA

TERRITORIO

CUENCA MATANZA RIACHUELO

LIMITES DE SUBCUENCAS

ﬁ) A® Morales ":E\ A® Agulrre

Cz; A® de la Cafiada (9:, A® Navarrete y
~ Pantanosa — Cafiuelas

’:3) A Barreiro ‘/'!g\ A® Rodriguez
(@) A* o) A

(4) A* Don Mario (n) A® Cebey

(%) 19 A®

\5) Rio Matanza 12) A Santa Catalina
(g e s

(6) A* Chacén (13) A° del Rey

(T;\- A® Ortega ﬁ@ Riachuelo

. N
ARGENTINA" PROV. DE "
- BS. AS.

0
(9 aCUMar

Rio de
La Plata

San Vicente

TERRITORIO
CUENCA BAJA
CUENCA MEDIA

CUENCA ALTA

CUENCA
MATANZA
RIACHUELO

2.047,86 km?

. .
ARGENTINA® pROV. DE*
- BS. AS.

v acumar




30 ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION

ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION 31

ESTACIONEROS DEBATIRAN CAMBIOS
NORMATIVOS CON EL MINISTRO

Esta nota es presentada por

ESTACI1ON

Fuente: CECHA

ACTUAL o4

La Confederacion de Entidades del Comercio de los Hidrocarburos

mantendra un encuentro con el ministro de Desregulacion y Transfor-
macion del Estado. Buscan desactivar procedimientos que quedaron
desactualizados y que impactan en la rentabilidad de las Estaciones de

Servicio.

Representantes de la Confederacion de Entidades del Comercio de

los Hidrocarburos, junto con federaciones y camaras empresarias de

Federico Sturzenegger,
ministro de Desregulacion y
Transformacion del Estado

todo el pais, se reunieron para analizar la situacion del sector, que en-
frenta un panorama de ventas a la baja y aumentos de precios por de-

bajo de los indices de inflacion.

Uno de los reclamos mas urgentes que CECHA tiene en agenda es
el sistema de control para detectar la procedencia de los combustibles.
A traves de un encuentro solicitado con el ministro de Desregulacion
y Transformacion del Estado, Federico Sturzenegger, los expendedo-
res pretenden modificar un procedimiento que consideran desactua-
lizado y que genera costos adicionales innecesarios.

Actualmente, las Estaciones de Servicio estan obligadas a realizar un

analisis de la procedencia del combustible que reciben. Este proceso
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tiene como objetivo detectar si los productos provienen de destinos

exentos de impuestos, lo que les implica un gasto extra, ya que deben
contar con una serie de reactivos y trazadores quimicos para realizar
el control. Este procedimiento es cuestionado por los estacioneros, ya
que consideran que la tecnologia actual, como el seguimiento satelital
de los camiones que transportan los combustibles, hace innecesario
recurrir a este recurso.

El reclamo por la desregulacion de los procedimientos de control no
fue el Unico tema de debate. Durante el encuentro, también se discu-
tieron cuestiones como la Tasa Vial, la paritaria salarial y la implemen-
tacion de una nueva norma que regulara las condiciones para abastecer

de GNC al transporte pesado.m

NUEVO BILLETE DE $20.000

DE SERVICIO

ACTUAL o+

Fuente: BCRA (Bs.As.)
CEDAC - Cdmara Empresaria del Autotransporte de Cargas de Cérdoba

20000 4

BANCO CENTRAL DE LA
REPUBLICA ARGENTINA

—
-
-
s
I‘- '

| Banco Central de la ReptlbliéaArgentina (BCRA) ha introducido

E MIL PESOS

el billete de $20.000, completando la serie “Heroinas y Héroes
de la Patria”, iniciada en 2022. En su anverso, el billete muestra a Juan
Bautista Alberdi, figura clave en la redaccion de la Constitucion de

1853, mientras que el reverso ilustra su casa natal.

Impacto en costos y eficiencia
El lanzamiento de este billete busca optimizar los costos operativos
tanto para el BCRA como para el sistema financiero. Una mayor de-

nominacion reduce la cantidad de billetes requeridos, disminuyendo
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gastos en impresion, reposicion de cajeros automaticos y procesa-
miento en sucursales bancarias.

El uso de barcos para la logistica de distribucion, en lugar de aviones,
ha reducido significativamente los costos de transporte, hasta un quin-
ceavo de lo que se destinaba anteriormente. Ademas, el trabajo coor-
dinado entre el BCRA y las entidades financieras permitido una
integracion anticipada del billete en los sistemas de cajeros automati-
cos, acelerando su adopcion.

A través de licitaciones internacionales competitivas, el costo de pro-
duccion bajo de USD 126 a USD 48 por millar de billetes, marcando

un importante ahorro.

Inflacion y denominacion

El billete de $20.000 llega en un contexto donde la inflacion se en-
cuentra en su nivel mas bajo en tres anos. Esto desestima la hipotesis
de que mayores denominaciones generen presiones inflacionarias, ya
que la emision del billete de $10.000 no tuvo ese efecto en el pasado.
Medidas de seguridad avanzadas

El billete incorpora elementos de seguridad de ultima tecnologia, in-

cluyendo:

Marca de agua: Retrato de Alberdiy las iniciales ]BA visibles al trasluz.
Hilo de seguridad: Efecto dinamico y colores cambiantes en azul.
Tinta de variabilidad éoptica: Simbolo de la Constitucion que
cambia de magenta a verde.

Imagen latente y complementacion: Elementos visibles por
transparencia y luz rasante.

Ademas, cuenta con codigos en relieve para facilitar su identificacion
por personas con ceguera.

Con esta incorporacion, el BCRA apunta a optimizar la logistica finan-
ciera y garantizar un acceso eficiente al efectivo para los usuarios en

todo el pais.m

Marca de agua Impresién | Tinta de variabilidad éptica
Al trasluz, reproduce el retrato calcogréfica Cambia de color, del magenta
de Juan Bautista Alberdi y las El retrato, al verde y presenta un efecto
1 iniciales JBA, en tono muy claro. la denominacion dinamico tridimensional
| y los textos presentan al inclinar el billete.
relieve perceptible
al tacto.
ANVERSO | —
—
%9320 I Identificacién para
REPUBLICA ARGENTINA personas con ceguera
Codigo con relieve
perceplible al tacto,
- I en los bordes verticales
del billete.
Imagen latente
Las iniciales RA
pueden apreciarse
cuando se observa
el billete con luz rasante.
dotivo de pl i6 Hilo de seguridad aventanillado "1 Microletra

frente-dorso Un hilo de seguridad color azul esta inserto

EI 20.000 se complementa en el billete y se revela en tres “ventanas™.

por transparencia con el Al trasluz, se ve como una banda continua

reverso. y se aprecia la sigla BCRA. El hilo presenta
un efecto dindmico al mover el billete.

| Enlasolapa del saco.

REVERSO

Numeraciones
Vertical, en tinta roja,
con luminosidad roja
a la luz ultravioleta.
Y horizontal, en tinta negra,
con luminosidad amarilla
a la luz ultravioleta.

20000

I
_J!,_ g La representacion artistica
|
|
|

de la Casa natal de Juan
Bautista Alberdi, impresa
en calcografia.

SRR
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CESGAR IMPULSA PROGRAMA DE
RECLUTAMIENTO PARA ESTACIONES

Esta nota es presentada por

Fuente: CESGAR - Camara de Estaciones de Servicio,
Garages y Afines de Rosario

CESGAR ha lanzado un programa de reclutamiento y seleccion de per-

sonal destinado a brindar soporte a sus asociados, sin costo alguno.

Este servicio busca acompanar a los empleadores en la busqueda efi-
ciente de candidatos adecuados, respondiendo a una necesidad recu-
rrente en el sector.

El programa, desarrollado en conjunto con AMENA (Asociacion Men-
docina de Expendedores de Nafta y Afines), ha tomado como base un
caso de éxito, contando con el respaldo de un equipo profesional que
incluye a una Psicologa Laboral. Esta profesional liderara cada proceso
de seleccion, comenzando con visitas a los establecimientos para rea-

lizar un analisis detallado del funcionamiento de cada empresa.A partir

de ello, se elaborara un perfil especifico que permitira iniciar la bus-
queda con un enfoque preciso y alineado a las necesidades del emple-
ador.

Una innovacion clave del programa es la incorporacion de tecnologia
para facilitar el proceso. En todos los establecimientos asociados a
CESGAR se instalaran carteles con un codigo QR que los interesados
podran escanear. Este codigo redirige a un sistema disenado para re-
copilar datos de manera organizada y eficiente, permitiendo una ges-
tion mas rapida de los postulantes.

Este programa también destaca por su capacidad de replicar experien-
cias exitosas. AMENA, con su staff y experiencia, ha sido clave en este
aspecto, brindando recursos para que CESGAR pueda implementar
esta herramienta en beneficio de sus asociados.

Desde CESGAR, se resalta la importancia de este proyecto como una
respuesta concreta a la problematica de la contratacion de personal, que
a menudo afecta la operatividad de las estaciones de servicio.Al centra-
lizar y profesionalizar este proceso, se busca no solo solucionar incon-
venientes, sino también optimizar la calidad del personal contratado.
Este programa no solo representa un apoyo directo a las estaciones
asociadas, sino que también posiciona a CESGAR como un referente
en la implementacion de soluciones integrales para el sector. La apuesta
por la tecnologia y la experiencia profesional refuerza su compromiso

con el desarrollo de sus miembros.m
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LA PRODUCCION AUTOMOTRIZ
SUBE 5,7 % EN OCTUBRE

Autor: Negocios & Autopartes // Fuente: ADEFA Ky
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on 21| dias habiles de actividad -uno mas que el mes anterior-,
las terminales automotrices produjeron 52.419 unidades, un 5,7
% por sobre los registros de septiembre anterior y un 0,9 % mas res-

pecto de octubre del ano pasado cuando se fabricaron 51.937 unida-

des, segun datos de ADEFA.

INFORME DE PRENSA

Produccion

Automoviles y Comerciales Livianos
(En unidades)

Dif. Abscluta DIf. Relativa

Diciemibre

Total €10.715

En el acumulado de los primeros diez meses del ano, el sector produjo
414.852 vehiculos de pasajeros y utilitarios, es decir, registrd una baja

de 19,8 % respecto del volumen que se fabricd entre enero y octubre

de 2023 (517.173 unidades).

En materia de comercio exterior, las terminales en su conjunto expor-
taron 35.965 unidades durante octubre y registré una suba de 12,7 %

en comparacion con septiembre pasado y una suba de 25,9 % frente a

octubre del 2023.

o0 Conocé en profundidad tu mercado con nuestras
ESTRATEGIA herramientas de investigacion y analisis

AUTOMOTRIZ comercial @estrategiaautomotriz.com (O +54 9 112456-3493
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INFORME DE PRENSA

Produccion por segmento

Automoviles y Comerciales Livianos
(En unidades)

Utilitarios|

Entre enero y octubre, las terminales exportaron 255.806 unidades,
un 6,5 % menos respecto de las 273.687 unidades que se enviaron a

diversos mercados durante los primeros 10 meses del 2023.

“Como venimos anticipando hace algunos meses y con los ultimos datos, el
sector viene mejorando sus registros y eso nos conduce a cerrar el 2024
mejor de lo previsto al inicio del ano”, senaldé Martin Zuppi, presidente
de ADEFA. En octubre se registraron los mejores niveles del ano de
4 o7 ~ 4 . €€
produccion como exportacion y, de acuerdo a lo que senald Zuppi,“es
el resultado del esfuerzo y compromiso del sector que, sumado al trabajo

en conjunto que venimos realizando con la cadena de valor y el Gobierno,

nos permite ir mejorando las variables mes a mes y achicar los negativos

en el acumulado’.

“Ese comportamiento se refleja claramente en la continua mejora de la par-
ticipacion de las exportaciones sobre la produccién (68%), haciendo mas
sustentable a nuestro modelo de negocio y posicionando al sector automotor
como el tercer complejo industrial exportador del pais, de acuerdo al

INDEC”, agregd Zuppi.|

INFORME DE PREMSA

Exportaciones

Automoviles y Comerciales Livianos
(En unidades)
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COSTOS DEL AUTOTRANSPORTE

AUMENTAN UN 1,58% EN OCTUBRE

Esta nota es presentada por
VEHICULOS
PESADOS

Autor:Vehiculos Pesados Fuente: FADEEAC

os costos del autotransporte de cargas aumentaron [,58% en oc-
tubre, acumulan 78,25% de incremento en lo que va del ano y

163,1% en los ultimos doce meses.

En medio de un contexto de continuidad de contraccion de la activi-
dad, los costos del autotransporte de cargas registraron en octubre

un aumento mensual de 1,58%.

Evolucion de
INsuMmos acumulada

( rapEeac D 78,25%
PeAJE D 339.94%
PATENTESYTAsAs [ 237,76%
PERSONAL DD 175,82%
GASTOS GENERALES [ 142,98%
REPARACIONES D 102,79%
Securos D 92,52%
comBusTIBLE D 66,52%
MATERIAL RODANTE D 47,90%
LUBRICANTE  [D 17.54%
NEUMATICOS | 0,45%
K COSTO FINANCIERO @l -27,22%
- NOVIEMBRE 2023 - OCTUBRE 2024
Evolucion de
insumos interanual
(  rabeeac D 163,09% )
peatEs [ 569.43%
GASTOSGENERALES [ 238,85%
PATENTES Y TASAS D 237,76%
PERSONAL 215,54%
SEGUrROs I 211,09%
COMBUSTIBLE | 203,76%
REPARACIONES D 167,34%
LUBRICANTES D 140,35%
MATERIAL RODANTE D 74,21%
NEUMATICOS D 52,88%
-+ cosTos FINANCIEROS [P 1,07%

k!

/
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- 2017-2024 .
. En los primeros 10 meses de 2024, el Indice de Costos que elabora la
Evolucion .ITC FADEEAC Federacion Argentina de Entidades Empresarias del Autotransporte
y combustibles -

121,3% 121,0%
T8,25%
66,52%

T76,9%
61,5%
&7_195415.0 . 48,9%
19 2t
35, .
29, 4%
23,9‘%. 20.8%

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

. - e - -~ - .

@ rroeeac @ comBusTiBLE

e A
PERICDO ™~ * O
. 2017-2024
Evolucion
_I_

$1.182,56
de gasoil

de Cargas (FADEEAC) marco una suba acumulada de 78,25%, mientras
que, si se analiza lo que ocurrio en los Ultimos |2 meses, la cifra trepa
a 163,1%.

Otro punto a tener en cuenta es que el Decreto 973/2024 que incrementa
los montos de los impuestos sobre los combustibles para la nafta sin
plomo, la nafta virgen y el gasoil, tiene fecha | de noviembre, con lo que
su impacto se vera en el proximo ICT, correspondiente a noviembre.
Ese incremento es, de todas formas, sensiblemente menor al que hu-
biera correspondido si se hubiera aplicado la actualizacion pautada para
el cuarto trimestre de 2023,y el primer y segundo trimestre de 2024.
En primer lugar, se observaron aumentos en el Costo Financiero
(5,24%), tras una notable caida en el primer semestre,y en Gastos Ge-
nerales (4,52%), contemplando variaciones de los precios mayoristas
en servicios Y alquileres.

Peajes tuvo un incremento de 4,38%, impulsado por aumentos men-
suales en los corredores nacionales y en los accesos a la Ciudad Au-
tonoma de Buenos Aires (CABA). A lo largo del ano, Peajes se
constituye como el rubro de mayor aumento en el indice, con una
suba acumulada de 340% e incrementos generalizados practicamente

en todos los meses.m
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Espacio de Publicidad

FERCOL CLAVES PARA UNA GESTION
EFICIENTE DEL INVENTARIO

Esta nota es presentada por

©FERCOL

a gestion de inventarios es clave para las Estaciones de Servicio.

Un inventario organizado asegura productos, optimiza costos y
evita pérdidas. Fercol Lubricantes, con 42 anos de experiencia, com-
parte consejos para crear y mantener inventarios eficientes, mejorando

el servicio al cliente y optimizando tu negocio.

I. Clasificacion adecuada de productos
Clasificar productos evita errores y retrasos, facilitando la gestion del

inventario.

Espacio de Publicidad |

Agrupa por categorias: Organiza los productos segln su tipo,
como aceites, aditivos, liquidos de frenos, filtros, herramientas, entre
otros. Esto te permitira localizar mas facilmente los productos que ne-
cesitas y evitar confusiones.

Etiqueta correctamente: Asegurate que cada producto esté eti-
quetado con informacion clara, como el codigo del producto, el nom-
bre, la fecha de vencimiento (si aplica) y el cddigo de barras para

facilitar su rastreo.

2. Control de existencias y niveles de stock
Es fundamental tener un control estricto sobre las existencias de tu
inventario. Esto incluye tanto los productos que tienes en stock como

aquellos que necesitan ser reabastecidos.

©FERCOL

® 1 4940 6593

‘ (00 54 M) 5277-7772

Sl
{E;} FERCOLLUBRICANTES.COM.AR

SEGUINOS EN REDES:
o J

iConsegui los exhibidores de

in f Fercol y potencia tu negocio!
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Espacio de Publicidad |

Establecé un punto de pedido minimo: Cada producto debe
tener un nivel minimo de stock, que es el umbral que indica cuando es
necesario hacer un nuevo pedido. Esto te ayudara a evitar que te que-
des sin productos esenciales y reducir el riesgo de quedarte sin stock.
Realiza un inventario periodico: Ya sea mensual o trimestral, realizar
inventarios fisicos regulares es clave para mantener la precision de tu
registro de existencias. Compara el inventario fisico con el registro di-

gital para detectar errores o pérdidas.

Usa un sistema de gestion de inventarios: Los sistemas de

gestion automatizados permiten hacer un seguimiento en tiempo real

Espacio de Publicidad |

del stock, facilitando la actualizacion de inventarios, el control de nive-
les de existencias y la emision de 6rdenes de compra.

3. Rotacion de productos

Para evitar la obsolescencia de productos y garantizar que siempre
vendas lo mas fresco, es esencial aplicar métodos de rotacion en el in-
ventario.

FIFO (First In, First Out): Este sistema asegura que los productos
mas antiguos se vendan primero. Es especialmente importante para
los productos con fecha de caducidad.

FEFO (First Expired, First Out): Este método es similar al FIFO,
pero mas centrado en la fecha de caducidad de los productos. Se ase-
gura de que los productos que expiren antes sean los primeros en ser
vendidos.

Ambos métodos ayudan a minimizar el riesgo de pérdidas por venci-
miento y permiten mantener la calidad de los productos que ofreces
a tus clientes.

4. Control de proveedores y pedidos

El manejo de los proveedores y la programacion de los pedidos es un

componente esencial para una correcta gestion del inventario.
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| Espacio de Publicidad |

Mantené buenas relaciones con tus proveedores: Un pro-

veedor confiable es clave para evitar faltantes de productos y demoras
en la entrega. Asegurate de tener una comunicacion fluida y establecer
plazos de entrega claros.

Realiza pedidos con antelacion: Evita la escasez de productos
solicitando reabastecimientos antes de que los niveles de stock lleguen
a su punto critico. Las compras anticipadas también pueden permitirte
aprovechar descuentos por volumen o promociones.

5. Monitoreo de la demanda

Es importante estar al tanto de la demanda de los productos en tu ne-

gocio para evitar tener productos en exceso o falta en otros.

Budget

ARARRARRARERRTETT.
T e i i v ok L 8 B

Espacio de Publicidad

oy

-

Analiza las tendencias de venta: Realizar un seguimiento de las
ventas de productos especificos puede ayudarte a identificar cuales son
los productos mas demandados y ajustar tu inventario en consecuencia.
Estudia las estacionalidades: Algunos productos pueden tener
picos de demanda en ciertas épocas del ano.Tené en cuenta estas fluc-
tuaciones para ajustar los niveles de stock.

6. Utilizacion de espacios de almacenamiento

Un inventario bien organizado no solo depende de una correcta cla-
sificacion de los productos, sino también de un uso eficiente del espa-

cio de almacenamiento.
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| Espacio de Publicidad

Optimiza el espacio disponible: Utiliza estanterias o racks ade-
cuados para productos grandes o pequenos.Asegurate de que los pro-
ductos mas solicitados estén al alcance y los de menor rotacion estén

almacenados en zonas menos accesibles.

Mantenlo limpio y seguro: Un inventario bien almacenado es un
inventario seguro. Mantené los productos organizados y etiquetados
correctamente para evitar pérdidas o danos,ademas de facilitar la reu-

bicacion de productos cuando sea necesario.

7. Capacitacion del personal

Un inventario eficiente también depende de un equipo bien capacitado.

Instruir a tu personal sobre la importancia de una buena gestion de
inventarios y sobre como manejar el sistema de control es esencial

para evitar errores humanos.

Capacitacion continua: Asegurate de que todo el personal esté
entrenado para gestionar los inventarios, registrar entradas y salidas

de productos, y seguir los procedimientos adecuados de rotacion.

Espacio de Publicidad |

Fomenta la responsabilidad: Asigna responsabilidades claras
sobre la gestion del inventario y monitorea su desempeno regular-
mente.

La importancia de una gestion de inventarios eficiente

Fercol Lubricantes destaca la gestion eficiente de inventarios para re-
ducir costos, mejorar el flujo de trabajo y garantizar productos dispo-
nibles para tus clientes. Una buena gestion optimiza tu negocio y
mejora el servicio. Contactanos para conocer mas sobre nuestros pro-

ductos y como mejorar tu inventario con Fercol.m

Carla Colombo

Gerenta de comunicaciones y recursos humanos

Vias de contacto:Tel.: (00 54 |1) 5277-7772 [/ Whatsapp: | | 4940 6593
Web: www.fercollubricantes.com.ar

Y seguinos en nuestras Redes Sociales

© FERCOL

Consejos para armary gestionar

un inventario eficiente

jEstamos aqui para ayudarte a que tu

negocio crezca de la mano de Fercol!
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HECTOR V. LOSI Y CIA. S.R.L.
ESPECIALISTAS EN MONTAJES DE
ESTAGIONES DE SERVIGIO

/1

T

osi, mas de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptandose

a las necesidades de sus clientes, manteniendo la esencia de em-
presa familiar y sus valores, brindando soluciones integrales al sector
petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especialistas
en montaje de estaciones de servicio de combustibles liquidos, repara-

cion, mantenimiento, venta de equipos de medicion de caudal, surtido-

res, repuestos afines y trabajos de ingenieria para la industria del crudo.

Vocacion de servicio, honestidad, trabajo responsable y ética profesional

| Espacio de Publicidad |

respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la empresa
como una de las 4 mas importantes de su rubro en el pais.

Tamana experiencia en el sector, hace que en Losi y Cia. sepan de las
necesidades de sus clientes y estan en permanente desarrollo para
brindar mas y mejores servicios, porque el resultado de un buen ne-
gocio es un cliente satisfecho. Han logrado un solido desempeno en
seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y ac-
tuando, como metodologia para cumplir con nuestra politica de segu-
ridad Una vision, dar continuidad al sueno del fundador, ser una

empresa confiable, responsable y en busqueda de la excelencia, viendo

a Hector V. Losi y Cia.S.R.L. como marca registrada. Suma a esto, con-




56 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 57

| Espacio de Publicidad |

una relacion basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo cons-
tructor de posibilidades. Valores Confiabilidad, Excelencia, Responsa-

bilidad, Respeto mutuo y Dialogo franco.

Obras y Montajes

Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalacion de tan-
ques aéreos Yy subterraneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y
movimientos de suelos, Cambios de imagen,Venta e instalacion de Sur-
tidores de combustibles nuevos y reparados, Comercializacion e ins-

talacion de Sistemas de Telemedicion y control de pérdidas.

Equipos de bombeo Yy filtrado
Comercializacion e instalacion de Sistemas de control de flotas y surti-

dores,Venta e instalacion de equipos de medicion de caudal y volumen.

[

| Espacio de Publicidad

Service de Mantenimiento de Surtidores

Mantenimiento Preventivo

Mantenimiento Correctivo, Calibracion con medida patron de 200 y
500 litros a equipos de despacho y distribuidores directos, Comercia-

lizacion de repuestos y accesorios para surtidores.

Ingenieria y Mecanizados

Ingenieria basica y/o de detalle. Especialidad en la industria del petroleo
Reparaciones de bombas, Reparacion de valvulas, Fabricacion de Piezas
a medida, Repuestos para medidores volumétricos de petroéleo de 4",

6", 8" y 10", Trabajo de herreria y soldadura, Montaje de equipos de

bombeo, caudalimetros y canerias en camiones cisterna.m
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GRUPO OLC COMBUSTIBLES
VENTAS POR MAYOR Y MENOR DE COMBUSTIBLES

Esta nota es presentada por - Somos proveedores de clientes, tanto en el Sur; en el Norte, Este y

DIRECTO DE PETROLERAS Grupo|OLC/Combustibles

primeras lineas: - Naftas Super, Naftas Premium, Gasoil 1500 — D500

— Euro diesel — Kerosene

VENTAS MAYORISTAS Y, MINORISTAS

Oeste del pais, manejando importantes volumenes de liquidos.

Wi O\

uestro esfuerzo y dedicacion estan concentrados en la comer-

Grupo OLC Combustibles

cializacion mayorista y minorista de combustibles. VENTAS MAYORISTAS Y. MINORISTAS

DISTRIBUIMOS EN TODO EL PAIS
DIRECTO DE PETROLERA

Con experiencia y trayectoria de mas de 10 anos en el rubro, trabaja- e i

mos dia a dia con el objetivo de satisfacer las expectativas de nuestros SAS TE "IND S Gibly NAFTAS - GAS OIL - KEROSSENE

24 HS PARA ENTREGAS COMPLETAS

72 HS PARA ENTREGAS PARCIALES
GARANTIZADAS Y CONTROLADAS

clientes, con la firme intencion que a la hora de operar, ellos se sientan

en un ambito de confianza, seguridad, responsabilidad y confort. v
Consulras Ventcls / Gerencm Comercial: Oscar Cosazza (54) 3489 559016
Comercializamos Productos de Procedencia directa de Petroleras de OFICIHG Comerc1u| “ ]) 6527 8305 // CusﬂZZG'VenfﬂscombUSflbleS@hOh‘nUlI com
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hace lo imposible para lograr el beneplacito del cliente, y la perdura-
cion de OLC Combustibles en el mercado.

La esencia de nuestra firma es la calidad, el compromiso y el respeto,
sin duda, los valores que nos permiten perdurar en el mercado.

Te invitamos a conocer mas sobre nuestros servicios, modalidades de

operacion, y accionar.

No dudes en contactarte para ofrecerte mas informacion.m

=1 og i |1
| [d:-A s i
Tl i 2

Atendemos a: Estaciones de Servicio, Empresas, Transportes, Industrias
y el Agro.
Tenemos cuentas en todas las Petroleras y operamos a nivel nacional.

Poseemos todos los permisos y habilitaciones correspondientes para

ejercer, otorgados por la Secretaria de Energia de la Nacion.

Contamos con toda la capacidad para bridar un servicio acorde a sus

necesidades.
Nuestro equipo de personal, capacitado para la venta, atencion al

cliente, logistica, distribucion, y administracion de la empresa, a diario,
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LA PROTECCION TOTAL DE BOTANMOL

P —

- .-*

como antichoques, proteccion de paredes, columnas, zocalos, etc..
Son inalterables, no requieren de mantenimiento,y son de simple y ra-

pida colocacion.

Jujuy 852/60 (1824) Lanus Oeste
Tel.: 4225-2705/6 - Fax: 4225-2706

omos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plas- =" o-vaai: botanmolhotanmol.com
, Seiializacion . proteccion. seguridad paralas estaciones de servicios
ticos de tecnologia para Estaciones de Servicio, Estacionamientos, -
Industrias, Construccion,Vial, Centros de Exposiciones, Nautica, Hos-
pitales, etc.
Los productos de Botanmol son fabricados con PV.C. Policloruro de
Vinilo Virgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-
nal, brindando soluciones especificas a cada necesidad de proteccion,

terminacion y decoracion.

Nuestros productos estan especificamente destinados a utilizarse Visite nuestrapaginaweb:www.botanmol.com
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El compromiso con la calidad, entrega y atencion al cliente, son los
tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-
rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en
el crecimiento exponencial del mercado actual.

En el compromiso de calidad y atencion al cliente, cumplimos con
nuestra mision:

* Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-
ductos de plastico de las mejores tecnologias de proteccion.

* Continuamos con nuestra expansion geografica y liderazgo en el
mercado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor.

» Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.m

Para mas informacion botanmol@botanmol.com ///

www.botanmol.com

EVOCA

G R O U P

@ Saeco

www.saecoprofesional.com

Linea Vending

Presenta para su marca

Una marca del grupo EVOCA lider en expendedoras y
maquinas de cafe

Phedra EVO Rubino 200

Cristallo EVO 400

Cristallo EVO 600

Iperautomalica

Linea Profesional y 0CS

T

Aulika Top / Focus

Idea R
Una maquina para cada necesidad, ya sea automatica
manual, Vending o profesional

NUESTRA VISION: Ser la compaiiia de preferencia en la provision de maquinas
expendedoras y de café express, por la cercania y satisfaccion de nuestros clientes.
La permanente innovacion tecnoldgica, representando los valores y objetivos corporativos.

i £

Av. Segurola 1837 - CABA Tel.: 54 11 4639-4300

PR SES50 1Gr Aroma 200, 300 y 200C Steel 200

Lirika Plus / OTC

info@evocagroup.com.ar
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EL ABASTECIMIENTO DE LAS
ESTAGIONES DE SERVICIO DE
POTIGIAN

Esta nota es presentada por

POTIGINN

EXCELENCIA EN DISTRIBUCION

Desde 1934 Potigian

es una de las empresas mas
importantes en distribucion
mayorista de Golosinas.

Somos

POTIGIAN

i POTIGIAN (01 1) 4016-7684
info@potigian.com.ar // www.potigian.com.ar

otigian, desde 1934, es una de las empresas mas importantes en

distribucion mayorista de golosinas, cigarrillos, y articulos para
kioscos, transformandose en un referente del mercado local, especia-
lizando su actividad también en el abastecimiento de Estaciones de

Servicio, apoyados en una logistica depurada y eficiente.

| Espacio de Publicidad |

Se dispone del capital humano y las infraestructuras adecuadas para la
atencion de diversos canales de comercializacion, y se demuestra a
través del abastecimiento de las Estaciones de Servicio que es el nexo
y el interlocutor mas confiable entre la industria y los puntos de venta.
Para seleccionar los productos que se comercializan, la gente de Com-
pras debe estar atenta a las tendencias, temporadas, productos por
zona, etc., ¥ todas las areas de la empresa coordinan perfectamente,
para que el negocio funcione.

La gente de Ventas, esta en contacto con el cliente, son ellos los

POTIGIAN -

LIDER EN ABASTECIMIENTO A ESTACIONES DE SERVICIO

Entrega en 24 Hs.

&) 88 aiios dedicados a la Logistica y Distribucion. con Flota Propia

& 20 aiios atendiendo a Estaciones de Setvicio.
& 1.500 Estaciones de Servicio abastecidas semanalmente.

—— Compra centralizada de todos los productos que la tienda necesita.
[ Distribucion nacional con Flota Propia y Expresos Lideres.
[ Atencion personalizada y Ejecutivos de Cuenta dedicados.

Entrega Semanal
con Flota Propla

Gracias por la eonflanza que nos dan dia a dia

$ @Potigian | @ @Potigianok | www.potigian.com.ar
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primeros en enterarse cuales son esas tendencias del mercado, por lo
tanto es ideal que mantengan al tanto a Compras para orientar la

misma, mas alla que seguramente los proveedores también lo hagan.

La empresa cuenta con instalaciones adecuadas, para el acopio y exhi-
bicion de productos, con destacada limpieza y el orden necesario.

La calidad de atencion es fundamental. Como dicen aqui en Potigian,
“Podemos tener un negocio muy lindo, pero si atendemos mal a nuestros

clientes, corremos alto riesgo de perderlo”.

Algo que reclama mucha atencion, son los precios. Se viven momentos

de camblos constantes, y deben estar atentos a toda informacion de sus

Espacio de Publicidad

proveedores,y como transmiten los cambios al cliente para que no cau-
sen una reaccion demasiado negativa. Para ello, se van organizando ofer-

tas y promociones con el fin de llegar al cliente con la mejor opcion.

POTIGIAN, de la excelencia en distribucion a kioscos a la especializa-
cion en Estaciones de Servicio.m

PoTIGIAN

Estaciones

de Servicio

gado en todas las cadenas de estaciones de servicio del pais
Ofrecemos e _, o} pia y expresos lideres, Consulta formas de pago y reparto. iSolicita un
gjecutivo de cuenta dedicado!




70 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

| Espacio de Publicidad

LINEAS DE PRODUCTOQS  =-r--roer
ROLITO PEUE®

Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el mayor productor de
hielo Sudamericano, lider en fabricacion y distribucion. Esto ha llevado
a la empresa a adquirir tecnologia de ultima generacion en su preocu-
pacion por mantenernos a la vanguardia, y seguir llevando a su mesa el
mejor hielo para los argentinos. Hace mas de 50 anos que elaboramos
el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricacion y distribucion nos
hace lideres en el mercado, y la pasion nos lleva a que la calidad de
nuestros productos sea inigualable, manteniendo la misma frescura de
siempre ofreciendo productos de primera calidad.

Rolito dedico su tiempo a fabricar hielo puro,lo que significa que pue-
den disfrutar de sus bebidas con el frio que mas les guste sin alterar
su sabor. También contamos con dos lineas de Productos Industriales
y para el Automotor, ofre-
ciendo asi un servicio mas
completo a
cliente, y cubrir todas

sus hecesidades.

ROLEC

El hiele de (o5 Argentines

B8 HIELO EN BOLSA

>
~{ Redonhielo S.A. es el mayor productor de hielo Sudamericano,

lider en produccion y distribucion. Esto ha llevado a la empresa
a adquirir tecnologia de Gltima generacién en su preocupacion
por mantenerse a la vanguardia y seguir llevando a su mesa el
mejor hielo para los Argentinos.

Este producto fue desarrollado en forma
exclusiva por nuestros técnicos
especializados en la conservacion y
mantenimiento de nuestra flota de véhiculos —

y su excelente performance e inme Mble calidad al mas alto
nivel internacional esta hoy a su alcance.

O
ROLiED

especializado para ofrecerles mayor

variedad cuando se trata del cuidado del vehiculo

Ruta Panamericana Km. 25.700 - Don Torcuato - Bs. As. - Tel: 4741-8000 REDONHIELO S.A

Una empresa Argentina

Péron 26875 - Merlo - Bs. As. Tel: 0220 485-2226 al 29
Email: ventas@redonhielo.com.ar




72 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

73

Espacio de Publicidad |

Los invitamos a descubrir nuestra linea de productos.

N Bolsas de hielode 2, 3,4y 15 Kg
Rolito de gran capacidad de enfriamiento para

disfrutar en los mejores momentos.

7.2 Elaborado con agua tratada, ofreciendo un

hielo puro listo para disfrutar.

AT pan©
y

£ HELD P

Ta PAMANFRIARA K 357
4 TORCUATD . Tel 47418500

Bolsa de Hielo Picado de 15 Kilogramos

(P CEIEC)

L HIELD PICADO

RPPA W 02-M7503

Rolito Picado es ideal para cocteleria y también

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

’
SIES

Bolsa de Hielo en Escamas de |5 Kg

HIELO EN
ESCAMAS
Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-
(CCHiFC) . ,
nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderias
HIELO EN
ESCAMAS

y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

.' IIF.)IA: T
l [£C W EC]

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

O il .

Barra de Hielo Rolito

=

Somos los productores de barras mas grandes de

la Argentina.

Espacio de Publicidad

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL

Agua Desmineralizada 1,6 y 10 Litros
e uso industrial.

Elaborada con agua tratada.

Nuevo productos

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros

listo para usar.

Agua Destilada Anticorrosiva 6 Litros

g2 Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los
| O
ROLito

- metales del medio donde actua evitando la formacion

de sarro. Especial para preparacion de refrigerantes.
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KEFREN NOVEDADES EN INSUMOS
PARA ESTAGIONES DE SERVICIO

FACCESORIOS PARJ L
ESTACIONES DE SERVICIO o=

os mas de 40 anos de trabajo, responsabilidad y ética comercial,

de Kefren Argentina SRL, han gestado su liderazgo en el mer-
cado de Accesorios para Estaciones de Servicio.

Kefren, importa-exporta, fabrica, vende y distribuye las mejores mar-

| Espacio de Publicidad

FILL-RITE

BOMBAS, MEDIDORES,
SISTEMAS DE TRANSFERENCIA
DE COMBUSTIBLES,
PRODUCTOS PARA ADBLUE.
BOMEBAS PARA LA ANTARTIDA

BOMBAS, MEDIDORES

SISTEMAS V EL.'.‘.-HT”_E'.‘_.

Y RESISTENTES DE
TRANSFERENCIA

DE QUIMICOS.

0 Tuthin

Sor ol mejor no es facil

1 Tuthill

FRHP32V
Palance de accion

TTI0PB

::;uu;mun

A By, detergentes

3 26CPMM - S8 Lewy  Polimers de disano
el ) BSPPdeT

Medidor digital en
linea para turbina.

ELEMENTOS DE SEGURIDAD PARA ESTACIONES DE SERVICIO

Recuerda la obligatoriedad de usar elementos antlexploswos para descargar combustibles

00000 000

cas en el exterior y en la Argentina, en todo lo relativo al trasvase, al-

macenaje Yy medicion de combustibles, para el mercado Petrolero,

Industrial y Agricola.
La filosofia de Kefren es dedicarle la mejor atencion y asesoria a todos
nuestros clientes en forma Integral o personalizada, brindando mas

servicios sin costos adicionales.

mm. APAGA LLAMAS ABSORBENTES CALCETINES ABSOHBENTES EN BOLSAS BALDES

. E‘ 'i .
= -

Telofax: (54-11) 44420112 - 4622.9857/2853 - “626329 kefren@netizen.com.ar - WhatsApp 156-826-5371
info@kefrencnline.com.ar * kefrenargentinasr@speedy.com.ar + cpassacqua@hotmall.com
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Los rubros que abarcamos son los siguientes:

Accesorios para Camiones Cisternas - Accesorios para GNC
Accesorios para Estaciones de Servicio - Accesorios para Tanques
Acoplamientos rapidos - Acoples - Baterias - Bombas

Carreteles retractiles - Consolas de control de fuga

Equipos Urea - Federal Procces - Filtros - Indicadores de nivel
Lubricacion Equipos y Accesorios - Materiales Antiexplosivos
Mangueras - Medidores - Proteccion Catodica - Swivel and Breakaways

-Valvulas - Visores

Contamos con Stock permanente de mercaderia de las principales
marcas importadas y representacion exclusiva de: OPW - AILE - CI-

VACON - FILL RITE - PIUSI - SAMOA - GROSS - WAYNE - FLUID

HOUSE — GPI, y muchas otras mas de primer nivel. ®

No duden en llamarnos y pedir su presupuesto.
Whatsapp (1 1-6826-5371) lunes a viernes de 9 a 12.30
y de 14 a |7 horas - Tel.: 4442-0112 // 4622-9857 -2853 // 4462-5003

www.kefrenargentinasrl.com.ar

ACCESORIOS PARA EL MANEIO Y
TRANSVASE DE COMBUSTIBLES

Kefren tiene Ia solucion a los problemas que se le presenten. Servicio, calidad, stock permanente, entrega inmediata, consultas On line:
cpassacqua@hotmail.com. Infermacién permanente de las novedades del mercado, reparaciones y mantenimiento. Repuestos de todos los
productos y los mejores precios del mercado. Kefren suministra a todo el mercado de accesorios para Estaciones de Servicio y llegamos
a estas a través de nuesira amplia base de datos actualizadas por medio de nuestro envio diario de correos electronicos informativos.

Sistemas de tanques moviles y fijos para \
diesel, lubricantes y AdBlue®. Bombas
para proteccién del medio ambiente.

ip ,_“u . |

MEDIDORES DE ALTO CAUDAL
PARA AGUA Y COMBUSTIBLE

x I

NOZZLE METERS Wit METER & FLTER

K500
.
—

BOMBAS DE12/24VCC BOMBAS DE115/230VCA BOMEA CORRIENTE DIRECTA

BOMBA INTELIGENTE
Mas De 30 Anos

de Experiencia

en las Industrias de

Mineria y de Ferrocarriles .

PICOS AUTOMATICOS PARA CAMIDONES MINEROS

Chilavert 1020 (1772)  Villa Gelina + Pcia. de Bs. As. « Rep. Arg.
Tel.: (sa-11) 4442-0112 // 4622-9857/2853 // 4462-5003
Fax: (54-11) 4622-9857 // 4442-0112 « WhatsApp 156-826-5371
ventas@|

kefrenargentinasrl.com.ar
www.kefrenar

BOMBAS ESPECIALES MEDIDOR PARA PUNTA
DE AVIACION DE PICO DE SURTIDOR

PROZ2E PARA BOMBAS
INDUSTRIALES

R

NOZZLE METERS

FILL-RITE

MEDIDORES DE FLUJO

entinasri.com.ar
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NIERI GUBRE TODAS I_As MARGAS De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-
Y MODELOS DE SURTIDGR diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia,

cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente

cada Estacion de Servicio.

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con
las herramientas y equipos imprescindibles para la reparacion, alista-
miento, prueba y mantenimiento tanto electrénico como mecanico

del surtidor de combustible.

antenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-
vos y reacondicionados.
Nuestro crecimiento a través de los anos nos llevo a asistir a las prin-
cipales petroleras del pais: YPF AXION, PUMA, DAPSA entre otras,
proporcionandoles en forma directa todo tipo de soluciones.
A nivel Pais, la necesidad de servicios se va incrementando en forma

exponencial, gestando asi una ampliacion de nuestros servicios, abar-

cando especialidades tales como: Eléctrica-electronica, Tecnologica,

J.P.Angulo 1471-Dock Sud (1871)-Bs.As.-Argentina TEL: (54-11)4 201.1056/9214
www.nisurt.com.ar

Imagen, Sistemas, Telemedicion, etc.
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y
contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio
de los mismos.

Periodicamente realizamos cursos de capacitacion teorico-practico, ya
sea para nuestro personal, como asi también para los distintos sub-

contratistas del pais incluyendo al personal de nuestros clientes.

= ﬂ‘ J

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-
tronica como hidraulica con actualizaciones permanentes brindadas
en nuestra sala de capacitacion y conferencias, donde ademas conta-
mos con un banco de pruebas de surtidores.

Nuestra dotacion cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistematicos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro

| Espacio de Publicidad

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento
de nuestros elevados estandares de calidad.

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la
excelencia en todos los aspectos y servicios.

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada,

segun normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de

Mantenimiento, Reparacion e Instalacion de Surtidores.m

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR

(2010) y Metrologia Legal, bajo el Nro. De Inscripcion 5008.

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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Esta nota es presentada por

TOP AUTO

AS

(ENTROY SURDELP

ENVIO
SIN CARGO

,

e

Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio
y Accesorios Automotor, con mas de 25 anos de trayectoria en el mer-

cado a nivel nacional. Queremos que TOP AUTO continue siendo “la

LOGISTICA

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace anos, de
manera ininterrumpida, en la logistica propia con entrega sin cargo, a
6 provincias. Hoy en dia los costos de logistica son altos, y por eso
queremos destacar el servicio que ofrecemos.

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, Chu-
but, La Pampa, Cérdoba semanalmente. En el resto de las provincias la

entrega es tercerizada.




84 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 85

| Espacio de Publicidad

marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-
giene institucional.

Con atencion personalizada, con vendedores exclusivos que regular-
mente realizan visitas programadas, con logistica y distribucion a nivel
nacional, con flota propia de vehiculos y con operativa planificada al

servicio del cliente.

Ofrecemos todo lo ne-
cesario en el rubro au-
tomotor:  productos ._ =3
homologados de exce- -

-
lente calidad y alta ro- i,
S

tacion (con codigo de | g
barras para sistema m

LUBRICANTE MULTIUSG

CON PTFE
IDERL PRRR
TALLER O e ‘m?'

con RPLICROGR

scanner), exhibidores { vant
homologados estrate-
gicamente adaptados NIt TS

WENEL INTERIOR DEL Pals

para las principales ?gtr;'?' S
LT

CRLIDAD PREMIUM Ry MEJOR PkEL'Iﬂ'

‘PEDILO]YRY

+542235304926 | in'fiv@amesoﬂostopaumcom
MHCCESDRIDS TOPRUTD, LOom .
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petroleras del pais, productos de cosmeética automotor, accesorios, he-
rramientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lamparas, fusi-
bles, escobillas,accesorios en blister, productos de seguridad e higiene.
"Top-Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que bus-

cabas" para el usuario. s

Se agranda la familia de Top Auto
Siliconas Perfumadas y Lubricante Multiuso.
Calidad Premium al mejor precio!!!
PEDILOS YA!!!

(+54) 223 5304926

info@accesoriostopauto.com

AN
AR SARNARAANN
A\
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.A d d 1 d. o7 d b 'bl .
SURTIGOM, Tono PARA LA Ta;mae:A:r:q: IP:S :::r:'lzsvjsea:an::e :Iloo:t':l:som o
| *1anqu os y Su os p ombustibles.
ESTAGION DE SERVICIO

Esta nota es presentada por * Proteccion catodica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-

URCGCOM vicio.

* Materiales Antiexplosivos y de Seguridad

* Automatizacion de duchas.

on el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superan-

dose dia a dia en calidad y prestacion de servicios, brindando

una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y

medicion de combustibles.

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de
cada cliente, y su amplia capacidad logistica, experiencia y responsabi-

lidad, avalan a SURTIGOM, con sus especializaciones en:

* Fabricacion de Surtidores para combustible nuevos y repuestos.
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SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes:
- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores,

Carreteles

- Caudalimetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y

Seguridad

<
> s

e
-
g

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricacion y Engrase

* Asesoramiento técnico para instalacion de plantas de almacenaje. - Mangueras Surtidores y Descarga, Pistolas y Conexiones para Com-
* Acoples rapidos y especiales. bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. =
* Equipos de Aire Mas informacion: www.surtigom.com.ar

* Equipos de Medicion
e Lubricacion

Enfocandonos en productos, los mas destacados para nombrar que

PROTECTORES PARA PICOS
DE DESPACHO

CAUDALIMETROS

Estaciones de Servicio, Industria, Transporte y el Agro

CONEXIONES GIRATORIAS _ _ MANGUERAS PARA AIRE Y COMBUSTIBLE
PICOS DE DESPACHO : | s PRODUCTOS PARA GNC

EQUIPOS DE LUBRICACION b i ' SURTIDORES

” ACOPLESY ACCESORIOS PARA i ) S FILTROS PARA COMBUSTIBLES
. “ ﬂi%?;np?; DDE CAFI\::\:éONES J ) ACCESORIOS PARA
. _ ORES DE : VAIR INSTALACION DE TANQUES
TANQUES BOMBAS DE TRASVASE ANTIEXPLOSIVAS
: ELECTROBOMBAS DE 12 VOLT

el

Colombres 1294 Bis - (2000) Rosario - Santa Fe - Tel.: (0341) 451-6905/5674 - Celular: (0341) 15-540-4519
www.surtigom.com.ar / surtigom@surtigom.com.ar
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Espacio de Publicidad

YPF LIDERA EXPORTACIONES DE
PETROLEO EN ARGENTINA

Fuente: YPF

partir de la aceleracion en el desarrollo de Vaca Muerta, la

puesta en marcha de obras de infraestructura de transporte y
la consolidacion de las ventas a Chile,YPF se convirtio en la principal
empresa exportadora de petroleo de Argentina.

Desde junio de 2024, la compania encabeza el ranking de envios de
crudo al exterior. Segun los resultados presentados, las exportaciones
de petroleo Medanito aumentaron en el tercer trimestre, promediando
los 40.000 barriles dia, lo que representa un crecimiento del 37% res-

pecto al segundo trimestre y un | | 1% respecto al periodo anterior.

| Espacio de Publicidad |

El volumen exportado por YPF representa un 15% de la produccion
total de la compania y generd ingresos por 200 millones de dodlares en
el periodo. El principal pais de destino de exportacion fue Chile, gracias
a la puesta en marcha del Oleoducto Trasandino luego de |7 anos de
estar fuera de servicio. Las ventas a ese pais se componen mayormente
de crudo de Vaca Muerta, donde la compania incrementd un 36% su
produccion interanual neta en el tercer trimestre. En caso del petroéleo
de la Cuenca Austral,ademas de Chile, se suman Estados Unidos y Ho-
landa como destinos, en este caso via transporte maritimo.

La compania realiza este ano una de las campanas mas importantes de
pozos de su historia en la ventana de petroleo, con la intencion de au-
mentar la produccion de la Cuenca Neuquina. Este objetivo forma
parte del plan 4x4, que busca posicionar a YPF como exportadora de
crudo de la mano de proyectos estratégicos como los oleoductosVaca

Muerta Norte y Sur.m

L
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LUBRICANTE MULTIUSO BARDAHL

Esta nota es presentada por _

LUBRIGANTE WBRIGANTE WBRIGANTE WBRIGANTE LUBRIGANTE LUBRIGANTE
Iﬁﬂ. WULTIUSO MULTILSO MULTILSD uurTiuso JRMULTIUSO MULTIUSO

BUST PROTEN ST paaTER TUST FROTEN

Es un eficaz lubricante anticorrosivo y anti herrumbre

de todo tipo de metales.

Penetra, lubrica y destraba cualquier mecanismo donde interactuan
superficies metalicas.

Desplaza el agua de circuitos del encendido del motor y de sistema
electro-mecanicos.

Lubricante Multiuso inhibe el manchado del cobre y del bronce.
Reduce el desgaste por friccion en bujes, cadenas, rodamientos y cual-
quier otro sistema dinamico.

Lubricante Multiuso es ideal para limpiar y lubricar cerraduras,
bisagras, armas, equipos domeésticos y deportivos, juguetes, etc.

Por su alto poder penetrante permite liberar roscas engranadas.

Presentacidn®

LUBRICANTE MULTIUSO

Ficha Técnica del Producta

Su farmula exclusiva lo converte en un eficaz lubncanie, amicorrasivo y antiherrumbre para todo tipo de
metales. Penetra lubrica vy destraba cualguier mecanismo donde interactuan superficies metalicas
Desplaza el agua ¥ la humadad de todas las supericies

Acelles minerales refinados, esteres sintéticos, aditivos antidesgaste, solvenias alifatcos v propelenis
(propanoc-butana)

Ezpecialmente aplicable a los circuitcs de encendido del motor v de sistemas eleciro-mecanicos
Gracias a su presentacidn en forma de aerosol a presidn, ayuda a eliminar polve vy sucledad acumulada
en elemeantos moviles de dificil acceso. Inhibe e manchado del cobre vy del bronce. Reduce el desgaste
por friccion en bujes, cadenas, rodamienios y cualquier oiro sistema dinamico. Es ideal para impiar y lu-
bricar ceraduras, bisagras, armas, equipos doméshicos v deportivos. Por su alio poder peneiranie
permite liberar roscas engranadas muy antiguas

ENSAYOS METODOS RESLA TADOS

Aspecta IB10-012 Liguide cristaling a opalescente *
Color 1810-012 Marrdn claro a rojizo
Densidad a 20°C an g/mi ASTM D1298 0,80 a 085

Ol IB10-012 Caracteristico perfumado
Desplazamiento de agua IB10-016 Cumple

"pusde presentar una separacitn de fases durants su almacenamianio

“En caso de ser necesans consultar por presantaciones espacalmeante desamolladas para
requerimientos de algunos fabricantes de motores industriales o estacionanos

ANTE CUALCUIER DUDA COMNSULTAR INMEDIATAMENTE AL CENTRO MACIOMAL DE INTOMICACIOMNES
0800-333-0180. Para mayor informacidn sodicitar la commespondiente Ficha de Seguridad (FDS) a nuestro
deparamento comercial

www.bardahl.com.ar / info@bardahl.com.ar
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RECOMENDACGIONES
INDUSTRIAS EDIGMA

INDUSTRIAS

nte la instalacion de una Estacion de Servicio, o remodelarla o
efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las re-
comendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innecesarios
o no duraderos.
En Industrias Edigma, empresa argentina, con mas de |2 anos de ex-
periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas
de desague perimetrales, tapas de inspeccion y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el pais. Nuestro catalogo,

pensado para reducir los tiempos de diseno y de obra, ofrece distintas
opciones para lograr una inversion eficaz.

Antes de avanzar en la eleccion de los distintos modelos, al disenar
los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro
como sera la circulacion de vehiculos dentro de la Estacion. El primer
paso es definir los sectores y determinar por donde transitaran habi-
tualmente vehiculos livianos, como autos y camionetas, y por donde

camiones, colectivos, u otros vehiculos de gran porte.
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Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-
jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-
mente los camiones, autoelevadores u otros vehiculos de gran porte
deberan maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-traccion, en aque-
llos sectores por donde el transito de vehiculos pesados puede trac-
cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las
mismas se debiliten o rompan.

La linea ED-RT de Industrias Edigma, fue disenada para transito de ve-
hiculos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25,30,40 y
50 cm.Si bien toda la linea RT es utilizada en centros de logistica, plan-
tas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-RT es

el favorito de los Estacioneros.

Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el tran-
sito sera de vehiculos de pequeno porte, dicho refuerzo no es nece-
sario e implicaria un sobrecosto. En las zonas donde circularan autos
y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la linea ED-R sim-
ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-
R250 (****¥), también es una opcion, si se prefiere la continuidad del
canal con los sectores de pesados.m

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a
ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (01 1) 5365-7691.

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar

REJIUASF=TAPAS - ESCALERAS

./

INDUSTRIAS

EENVIOS A TODO EL PAIS
#AMPLIO STOCK GALVANIZADO

Tel.: +54 (011) 53657691

+54 (011) 15-5701-6296 info@industriasedigma.com.ar
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PUMP CONTROL PRESENTO SOLUCIONES
EN AOG PATAGONIA 2024

ol

La AOG Patagonia 2024, realizada en el Espacio DUAM, reunid a

mas de 17.000 visitantes y 335 empresas expositoras, consolidan-
dose como un evento clave para la industria de los hidrocarburos. Du-
rante tres dias, se desarrollaron mas de 1.500 reuniones en las Rondas
de Negocios, conectando a 25 compradores con mas de 200 provee-

dores de bienes y servicios.

Pump Control SRL fue parte de esta exposicion, destacandose con sus

soluciones innovadoras en el control de fluidos. Entre los equipos

DETECCION DE FUGAS EN TANQUES

Prevenga fugas de combustibles y riesgos de sobrellenado

Caracteristicas principales

' & Es un hardware, no requiere licencias
¢ Acceso desde su red local

¢ Display en gabinete

¢ Alarmas visuales y sonoras

& Envio de alertas por E-Mail o SMS

Previene

v

Fugas en tanques
de
combustible

Control de stock
en tanques

ﬂ":""‘,
o — :

nurmpcontrol

o
w

Riesgos
de incendio y
explosion

Contaminacion
ambiental
por derrames

Derrames por
sobrellenado
de tanques

Control de surtidores
y playa

Control de stock
desde celulares

www.pump-control.com - ventas @ pump-control.com

Tel/Fax: +54 11 4687-3538/6699
Guamini 2062/64 -[C1440ESN| -CABA - Buenos Aires - Argentina
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presentados, resalto el sistema de telemedicion WiStick, disenado para

gestionar el stock de combustible en zonas rurales sin acceso a Wifi.
Este dispositivo opera mediante conexion 3G, transmitiendo datos en

tiempo real al sistema de gestion en la nube Head Office.

Otra innovacion clave fue el sensor inalambrico para la deteccion de
gases de hidrocarburos, que simplifica su instalacion en areas donde el
cableado resulta impracticable. Este sistema facilita la deteccion tem-
prana de vapores Y liquidos hidrocarburiferos en el terreno, contribu-

yendo a una mayor seguridad operativa.

Pump Control también presento el registrador electronico Micro K,
integrado al sistema Fleet Mini, que permite visualizar el registro de
despacho en espacios reducidos sin necesidad de equipos adicionales.
Este diseno responde a las demandas de instalaciones donde la eficien-
cia espacial es crucial.

Para mas detalles sobre estas soluciones, Pump Control invita a ex-

plorar su sitio web en www.pump-control.com o enviar consultas a

ventas@pump-control.com.m

o0 Conocé en profundidad tu mercado con nuestras
ESTRATEGIA herramientas de investigacion y analisis

AUTOMOTRIZ comercial @estrategiaautomotriz.com @ +54 9 11 2456-3493
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OPESSA ALGORTA, PREMIADA COMO
LA “MEJOR ESTACION DE LATAM”

Esta nota es presentada por
Fuente:YPF

a estacion Opessa Alcorta, ubicada en la interseccion de Figueroa

Alcorta y Echeverria en Buenos Aires, recibio el prestigioso pre-
mio “Latin American Convenience Retailer of the Year Award” durante
la edicion 2024 de la convencion NACS, que se llevo a cabo en Las
Vegas, Estados Unidos. Este galardon destaca a las mejores estaciones
de servicio de la region y reconoce la innovacion, el diseno y la expe-
riencia del cliente.

Este hito para YPF es el resultado de mas de 4 anos de trabajo de un

equipo interdisciplinario, que diseno, aprobo e implemento nuevos mo-

dulos para crear una estacion de servicio uUnica. La propuesta de la es-
tacion Alcorta tiene como objetivo ofrecer una experiencia innovadora
que se distinga por su enfoque integral en la comodidad del cliente y

la sostenibilidad.

La estacion cuenta con 7 islas de carga de combustible, 2 cargadores
eléctricos y un sector de “car sharing”, que permite a los usuarios ac-
ceder a un servicio de coches compartidos.Ademas, en su tienda Full,
se ha implementado un carril exclusivo para el servicio “drive thru”,y
un area de “AutoFull” que ofrece una experiencia de compra rapida y

conveniente. Entre las innovaciones, destacan los totems en el salon

OPESSA ALCORTA

DE SERVICIOS
DE LATAM 2024
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o I

de la tienda para realizar pedidos, un espacio dedicado a “Pedi y Retird”

y un sector de heladeras tipo “Grab&Go”, que brindan opciones de
compra de productos frescos y listos para llevar.

Una de las grandes apuestas de esta estacion es el espacio exclusivo
para el coworking, denominado “Full Work”, donde los clientes pueden

reservar salas o trabajar de manera individual. Esta propuesta refuerza

la idea de que la estacion Alcorta

o | |
LEESREN )ADIOSAL....."ME QUEDE SIN NAFTA"

no solo es un lugar de paso, sino

Presentamos nuetros bidones especiales para transportar combustible.
Homologados por Normas de Seguridad Internacionales, de 20,10 y 5 litros.

Son metalicos con pintura de proteccion interior y vienen con o

sin boquilla flexible. Ideales para ofrecer como reserva en su Estacién de Servicio.

también un punto de encuentro

social, laboral y deportivo.

En sus areas exteriores, se puede

Telefax: (54-11) 4442-0112 // 4622-9857/2853 // WhatsApp 156-826-5371
kefren@netizen.com.ar // cpassacqua@hotmail.com

encontrar un sector especial-

mente disenado para deportistas, con estaciones para micro movilidad
(monopatines y bicicletas) y un salon para runners, que incluye maqui-
nas vending con opciones saludables. La estacion también ha lanzado
una tienda Infinia y cuenta con elevadores, lo que permite mejorar la
accesibilidad para todos los usuarios.

Opessa Alcorta se establece asi como un modelo innovador de esta-
cion de servicio en Argentina, que busca transformar la experiencia
del cliente desde su llegada al lugar, creando un espacio integral que
va mas alla de la carga de combustible. Es un ejemplo claro de como
YPF ha logrado fusionar tecnologia, sostenibilidad y un enfoque cen-

trado en las necesidades del cliente para crear un nuevo tipo de esta-

cion de servicio en el pais.®




EL CRECIMIENTO
DE TU EMPRESA
COMIENZA CON UNA
INVESTIGACION

Conocé en profundidad tu mercado
con nuestras herramientas de
investigacion y analisis.

estrategiaautomotriz.com

social@estrategiautomotriz.com

@ +54 9 11 2456-3493

ESTRATEGIA

AUTOMOTRIZ

Un sitio, todos
l0S repuestos.
Autopartesweb.con

Entre especialistas

www.autopartesweb.com




