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El informe de ENARGAS con datos de abril de 2025 muestra que el 

parque automotor propulsado a GNC registró una baja interanual del 

5,16%. La tendencia descendente se mantiene por cuarto año consecutivo. 

El gráfico evidencia que la cantidad de vehículos que utilizan GNC 

viene disminuyendo de forma sostenida desde 2021. 

Distribución del parque auto-

motor a gas natural comprimido 

por provincias. 

Las conversiones también mues-

tran una baja permanente desde 

el año 2021. 

Nuevas incorporaciones por 

provincia, según los últimos re-

gistros. 

Promedios de precios de venta al 

público del GNC por jurisdicción. 

CAÍDA DEL GNC: MENOS 
CONVERSIONES Y CONSUMO 

Esta nota es presentada por
Fuente: El Estacionero / CEPA-SE Cámara de Expendedores de 
Santiago del Estero 
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El presidente y CEO de YPF, Horacio Marín, presenció el inicio de la 

soldadura automática en el ducto del proyecto Vaca Muerta Oleo-

ducto Sur (VMOS), en cercanías a Chelforó, Río Negro. Este paso marca 

un avance clave para habilitar la exportación de petróleo no convencional. 

Marín destacó que el proyecto es “estratégico para el país” y valoró 

que las empresas privadas estén impulsando este tipo de obras con 

capacidad de financiamiento propio. 

AVANZA EL OLEODUCTO SUR 
DE VACA MUERTA 

Esta nota es presentada por

Fuente: YPF 

En febrero, las ventas al público estuvieron un 12,42% por debajo del 

mismo mes del año anterior. 

Volúmenes de venta en miles de metros cúbicos por provincia. 

Desde CEPA-SE advierten hace meses sobre la contracción del sector. 

Señalan preocupación y búsqueda de soluciones para reactivar una in-

dustria que supo posicionarse a nivel internacional.■
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Antes de la soldadura, autoridades de YPF y de la UTE Techint–Sacde 

recorrieron el campamento logístico en Chichinales, donde observa-

ron el acopio de materiales y la planta soldadora. 

El proyecto prevé 437 kilómetros de ducto y una terminal de expor-

tación que permitirá ingresos estimados en 15 mil millones de dólares 

hacia 2030. 

Se espera que el oleoducto esté operativo a fines de 2026, con capa-

cidad de transporte inicial de 180.000 barriles por día, y un incremento 

proyectado a 550.000 para 2027. 

La obra ya avanzó con 300 kilómetros de apertura de pista y más de 

60 kilómetros de caños posicionados. Se utiliza una soldadora de doble 

junta que une tubos de 12 metros en unidades de 24, aumentando la 

eficiencia del proceso. Actualmente trabajan 500 personas en esta 

etapa. Continúan también los trabajos en las cabeceras de bombeo de 

Allen y Chelforó. 

En Punta Colorada avanza la construcción de la terminal de almace-

namiento, que contará con tanques de hasta 120 mil m³. Ya comenzaron 

a llegar las chapas para su ensamblaje, y se encuentran adquiridas las 

dos monoboyas para operar barcos tipo VLCC. 

El consorcio VMOS está conformado por YPF, Pan American Energy, 

Vista Energy, Pampa Energía, Chevron Argentina, Pluspetrol y Shell Ar-

gentina.■
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el transporte que utiliza GNC. El mapa se encuentra disponible en la 

web del organismo y en su aplicación oficial. 

Actualmente, 121 estaciones están habilitadas para vehículos pesados. 

De ellas, 65 son de alto caudal. Además, 340 están en proceso de au-

torización. 

Este crecimiento en la red se 

vincula con la aplicación de la re-

solución NAG 420/2022 y su 

adenda complementaria, vigente 

desde noviembre de 2024. 

El Ente Nacional Regulador del Gas (ENARGAS) lanzó una plata-

forma digital que reúne todas las estaciones de carga de GNC del 

país. La herramienta permite conocer su ubicación, verificar si están 

habilitadas para camiones u ómnibus y medir distancias entre puntos 

de abastecimiento. 

La iniciativa busca facilitar la planificación de rutas, especialmente para 

ENARGAS LANZÓ MAPA 
INTERACTIVO DE CARGA DE GNC 
Fuente: CECHA

Esta nota es presentada por
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La normativa fija condiciones técnicas y de seguridad para las estacio-

nes que deseen ofrecer carga de GNC para transporte pesado. Entre 

los puntos destacados, establece pautas sobre surtidores, presión de 

carga, señalización y procedimientos operativos. 

 

La publicación del mapa forma parte de una estrategia del ENARGAS 

para modernizar el sistema de expendio de GNC y brindar informa-

ción actualizada a usuarios y empresas. 

La herramienta también puede ser útil para operadores logísticos y 

responsables de definir políticas de transporte con combustibles al-

ternativos. El objetivo es contribuir a un uso más racional del gas na-

tural en el sector vehicular.■
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YPF PRUEBA PRECIOS VARIABLES 
SEGÚN LA HORA
Fuente: ámbito // Infobae

Esta nota es presentada por

YPF iniciará una prueba piloto en estaciones seleccionadas para 

aplicar precios variables en sus combustibles, según la hora del 

día. El sistema, basado en Inteligencia Artificial, busca ajustar el valor 

del litro de nafta en función de la demanda y el horario. 

El presidente de la compañía, Horacio Marín, explicó que el esquema 

podría permitir reducir los precios durante la noche, cuando hay 

menor circulación, sin afectar la rentabilidad. La clave está en reducir 

los costos fijos mediante el modelo de autoservicio. 

La petrolera ya cuenta con un sistema de captura de datos en tiempo 

real que permite monitorear el flujo vehicular y los hábitos de con-

sumo en tiendas. Esta información es utilizada para tomar decisiones 

basadas en demanda efectiva. 

 

Uno de los objetivos principales del nuevo modelo es corregir la ren-

tabilidad horaria. Según Marín, en horarios de baja circulación la em-

presa opera a pérdida, por lo que el autoservicio permitiría operar 

con menor costo y trasladar ese ahorro al precio del combustible. 

La iniciativa también contempla reorganizar al personal nocturno hacia 

las estaciones con mayor actividad. 
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“Podemos bajar la nafta de noche y ganar más plata que de día” (Marín) 

El sistema forma parte de una lógica de “micropricing” que ajustará 

precios en tiempo real según la demanda local. Esto impedirá anticipar 

subas o bajas generales y buscará eliminar inequidades regionales en 

los valores. 

 

Además, YPF continúa con otros procesos de mejora tecnológica en 

sus operaciones, como los implementados recientemente en su refi-

nería de La Plata, donde redujo costos operativos en 400 millones de 

dólares en un año.■

La Confederación de Entidades del Comercio de Hidrocarburos y 

Afines (CECHA) mantuvo una reunión con directivos de YPF —

Ignacio Millán y Maite de la Arena— para tratar exclusivamente la si-

tuación de rentabilidad en las estaciones de servicio de la red 

abanderada. Durante el encuentro, CECHA presentó estudios sobre 

estructuras de costos, evolución de precios y niveles de demanda, ela-

borados específicamente para este análisis. 

Por su parte, los representantes de YPF expresaron que el camino para 

mejorar la rentabilidad debe apoyarse en tres ejes: eficiencia, merito-

cracia y equidad. 

Ambas partes acordaron conti-

nuar con una agenda de trabajo 

conjunta para profundizar en el 

tratamiento del tema. 

CONSEJO DIRECTIVO 

DE CECHA 

CECHA E YPF DIALOGAN SOBRE 
RENTABILIDAD DE LA RED Esta nota es presentada por

Fuente: CECHA – Confederación de Entidades del Comercio de 
Hidrocarburos y Afines de la República Argentina
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El parque automotor argentino cerró 2024 con 15.552.418 vehículos 

(automóviles, comerciales livianos y pesados, sin incluir remolques), lo 

que representó un crecimiento del 1% respecto de 2023 (15.299.751 

unidades). 

La relación entre habitantes y vehículos fue de 3,02. En comparación: 

Brasil 4,6, México 2,8, Alemania 1,6 y EE.UU. 1,1. 

La edad promedio de la flota total fue de 14,3 años, mientras que, si se 

considera solo la flota de 2005 a 2024, la media se reduce a 9,8 años. 

La magnitud y antigüedad del parque son claves para el mercado de 

reposición, junto a los kilómetros recorridos. 

El sector independiente (fabricantes, comercio y talleres) asegura al 

usuario la posibilidad de elegir dónde reparar sus vehículos. 

Coexisten dos segmentos de flota: una más nueva y otra antigua. 

FLOTA VEHICULAR EN ARGENTINA 
CRECIÓ UN 1% EN 2024 
Fuente: Informe realizado por AFAC y Promotive S.A. 

Esta nota es presentada por
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Los vehículos con hasta 20 años sumaron 11,5 millones (11,4 millones 

en 2023). Mantener la edad promedio requeriría incorporar 1.100.000 

unidades nuevas al año, escenario improbable pese al aumento de ventas 

en 2025. 
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La flota estuvo compuesta por 82% automóviles, 15% comerciales li-

vianos y 3% pesados (camiones y ómnibus). 

Los nafteros representaron el 63%, los diésel el 25,2% (por debajo del 

37% en 2010) y los convertidos a GNC el 11,2%. Los vehículos híbri-

dos crecieron 69% en 2024, alcanzando 46.657 unidades. 

La flota electrificada (autos eléctricos e híbridos) pasó de 1.100 a 1.555 

unidades, un aumento interanual del 41%. 

El 46,7% de la flota está en la provincia de Buenos Aires y CABA. Cór-

doba, Santa Fe y Mendoza concentraron el 23,5%. 

No hubo cambios en la distribución regional del parque respecto al 

cierre anterior. 

[1] La estimación se basa en datos de la DNRPA ajustados con bajas 

de registro y aseguradoras.■
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Ya no será obligatorio para las Estaciones de Servicio informar en 

tiempo real el precio del combustible. La resolución que estable-

cía esa exigencia fue oficialmente derogada por el Gobierno nacional. 

La normativa eliminada exigía reportar al sistema estatal toda modifi-

cación de precios dentro de las ocho horas. Había sido implementada 

por el ex Ministerio de Energía y Minería en un contexto de mayor 

intervención en el mercado energético. 

Según el nuevo texto, la carga administrativa resultaba especialmente 

difícil para las estaciones más pequeñas. Se plantea que, en un mercado 

competitivo, los precios deben guiarse por la oferta y la demanda, sin 

regulación estatal. 

El documento oficial señala que “el rol del Estado no debe ser el de controlar 

ni recopilar precios, sino el de asegurar condiciones de competencia leal”. 

Además, advierte que la centralización de datos podría favorecer con-

ductas anticompetitivas, como la cartelización, al alentar la uniformidad 

de precios. 

EL GOBIERNO ELIMINÓ CONTROL 
ESTATAL SOBRE PRECIOS 
Fuente: EL SOL Mendoza 

Esta nota es presentada por
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Desde el Ministerio de Economía se indicó que existen herramientas 

digitales —aplicaciones, redes sociales, sitios web— para que los con-

sumidores consulten precios sin intervención estatal. 

También quedó sin efecto el canal oficial de denuncias que permitía 

reportar inconsistencias en los valores exhibidos en los surtidores. 

La decisión forma parte del marco regulatorio definido por el Decreto 

70/2023, que promueve un sistema económico basado en la libre com-

petencia, la mínima intervención estatal y la propiedad privada. 

También se vincula con la Ley 27.742, que apunta a fomentar la activi-

dad privada y el libre comercio.■ 

AXION ENERGY IMPLEMENTA 
GEMELOS DIGITALES EN REFINERÍA 
Fuente: AXION Energy 

Esta nota es presentada por

AXION Energy incorporó gemelos digitales en las cámaras de co-

queo retardado de su refinería, una tecnología que replica digi-

talmente procesos y equipos, permite visualizar operaciones en tiempo 

real y facilita la toma de decisiones basada en datos. Este sistema com-

bina sensores, inteligencia artificial y análisis predictivo, brindando in-

formación detallada para gestionar activos con mayor precisión. 

 

Qué son los gemelos digitales 

Los gemelos digitales son réplicas virtuales de procesos o sistemas fí-
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sicos. Integran datos en tiempo real para simular comportamientos 

operativos, y permiten: 

Optimizar procesos para reducir consumo energético 

Detectar fallos antes de que ocurran 

Prolongar la vida útil de los equipos 

Simular escenarios de riesgo para mejorar la seguridad 

Disminuir costos a través de una gestión más eficiente 

 

En AXION Energy, esta tecnología mejoró la eficiencia operativa y la 

seguridad. También se incorporó a la formación del personal mediante 

simulaciones con cascos de realidad virtual. 

AXION Energy y el premio que reconoció su tecnología 

La iniciativa fue reconocida en los Uptime Awards, donde AXION 

Energy obtuvo distinciones en “Mejor programa de digitalización para la 

confiabilidad y la gestión de activos” y “Mejor programa integral”. 

Estos premios destacaron el compromiso de la empresa con la mejora 

continua, la seguridad operativa y la eficiencia energética. 

“Estamos muy orgullosos de haber alcanzado este hito a nivel global”, ex-

presó Maximiliano Cabral, líder de confiabilidad y garantía técnica de 

AXION Energy.■



BARDAHL MOTOR PROTECT EN 
PACK DE 12 X 330 CC 

Aditivo antifricción 100% sintético para agregar al aceite del motor. 

Con XMC®, tecnología avanzada con cuatro niveles de protección 

contra la fricción y el desgaste. Evita el contacto metal-metal, incluso 

en las condiciones más severas y protege el motor durante la puesta 

en marcha, el momento de mayor desgaste. Su uso regular reduce el 

ruido de botadores hidráulicos y optimiza el rendimiento del motor.  

BENEFICIOS: Prolonga la vida útil del motor, aceite y filtro. - Re-

duce la fricción y el desgaste en zonas críticas. - Disminuye las fugas 

de lubricante gracias a su efecto Stop Leak. - Ahorra combustible y 

mantiene el motor como nuevo.  
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Esta nota es presentada por
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Ante la instalación de una Estación de Servicio, o remodelarla o 

efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las 

recomendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innece-

sarios o no duraderos.  

En Industrias Edigma, empresa argentina, con más de 12 años de ex-

GUÍA PARA ELEGIR REJILLAS 
SEGÚN EL TRÁNSITO VEHICULAR
Industrias Edigma recomienda modelos de rejillas 
según vehículos livianos o pesados, optimizando di-
seño y costos.

periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas 

de desagüe perimetrales, tapas de inspección y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el país. Nuestro catálogo, 

pensado para reducir los tiempos de diseño y de obra, ofrece distintas 

opciones para lograr una inversión eficaz.  

Antes de avanzar en la elección de los distintos modelos, al diseñar 

los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro 

cómo será la circulación de vehículos dentro de la Estación. El primer 

paso es definir los sectores y determinar por donde transitarán habi-

tualmente vehículos livianos, como autos y camionetas, y por donde 

camiones, colectivos, u otros vehículos de gran porte.   
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Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-

jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-

mente los camiones, autoelevadores u otros vehículos de gran porte 

deberán maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-tracción, en aque-

llos sectores por donde el tránsito de vehículos pesados puede trac-

cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las 

mismas se debiliten o rompan.  

La línea ED-RT de Industrias Edigma, fue diseñada para tránsito de ve-

hículos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25, 30, 40 y 

50 cm. Si bien toda la línea RT es utilizada en centros de logística, 

plantas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-

RT es el favorito de los Estacioneros.   

Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el trán-

sito será de vehículos de pequeño porte, dicho refuerzo no es nece-

sario e implicaría un sobrecosto. En las zonas donde circularán autos 

y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la línea ED-R sim-

ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-

R250 (****), también es una opción, si se prefiere la continuidad del 

canal con los sectores de pesados.n 

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a 

ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (011) 5365-7691. 

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar
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El Emporio del Tanque S.A. ofrece una amplia gama de servicios 

para industrias y estaciones de servicio: limpieza interior de tan-

ques, filtrado de combustible, transporte y disposición final de tanques 

contaminados con hidrocarburos y extracción y transporte y disposi-

ción final de sistemas de almacenamiento de hidrocarburos aéreos y 

subterráneos.  

 

TRANSPORTE DE RESIDUOS ESPECIALES Y RESI-

DUOS INDUSTRIALES NO ESPECIALES.  

Nuestra empresa cuenta con habilitaciones para Residuos Especiales 

EL EMPORIO DEL TANQUE: 
SOLUCIONES AMBIENTALES

como transportista en CABA, Prov. de Bs.As. y Nación. Para residuos 

Industriales No Especiales cuenta con habilitación en la Prov. de Bs.As. 

 

DISPOSICIÓN FINAL DE TANQUES CONTAMINADOS 

CON HIDROCARBUROS 

Nuestra empresa cuenta con la habilitación de Operador para su 

planta ubicada en Quilmes, Bs.As. 

 

LIMPIEZA DE TANQUES COMO MANTENIMIENTO 

PREVENTIVO 

El mantenimiento de los tanques de almacenamiento, independiente-

mente del producto que contengan (diésel, nafta o cualquier otro tipo 
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de combustible) es indispensable no solo para prolongar la vida útil 

del recipiente sino también para asegurar la calidad del producto con-

tenido.  

Evitar la acumulación por decantación de sedimentos y agua en el interior 

del tanque, así como mantener las condiciones de estanqueidad de los re-

cipientes es fundamental para alargar la vida útil de los mismos y disminuir 

las posibilidades de futuros costos de mantenimientos correctivos. 

 

¡NUEVO SERVICIO! - FILTRADO DE COMBUSTIBLES 

Atentos a las múltiples necesidades de nuestros clientes sumamos al 

servicio de limpieza interior de tanques la posibilidad de optar además 

por el filtrado de combustible, brindando soluciones a medida según 

el volumen operativo. Este servicio completo se implementó con gran 

éxito durante las paradas de planta de la Central Nuclear Atucha para 

acondicionar el sistema de combustible de los tanques de diésel de 

emergencia, diarios y semanales, de CNA-I en 2023 y CNA-II en 

2024/2025. 

El hidrocarburo extraído de los tanques se filtra y recircula en un cir-

cuito cerrado hasta que el nivel de limpieza del producto llega a los 

parámetros solicitados, monitoreando su estado a través de la toma 

de muestras para análisis por conteo de partículas según Norma ISO 

4406. 
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Una vez finalizado el filtrado se retiran los residuos (agua, emulsiones 

y sedimentos) para su disposición final.  

 

EXTRACCIÓN DE SISTEMAS DE ALMACENAMIENTO 

DE HIDROCARBUROS 

SASH Sistemas de Almacenamiento Subterráneo de Hidrocarburos 

SASH Sistemas de Almacenamiento Aéreo de Hidrocarburos. 

 

Por normativa, ante el cierre definitivo de instalaciones de almacenaje 

de combustibles u otros hidrocarburos o por cambio de destino del 

predio, ofrecemos el servicio de erradicación del sistema de almace-

namiento que incluye tanques, cañerías y accesorios. Este servicio, ade-

más de las tareas de extracción, transporte y disposición final de los 

residuos especiales, contempla la gestión documental ante las autori-

dades ambientales correspondientes. 

 

El Emporio del Tanque S.A. 

info@elemporiodeltanque.com.ar 

Tel: 1142701013 - Whatsapp: 11528714044 

 

Los más de 40 años de trabajo, responsabilidad y ética comercial, 

de Kefren Argentina SRL, han gestado su liderazgo en el mer-

cado de Accesorios para Estaciones de Servicio. 

Kefren, importa-exporta, fabrica, vende y distribuye las mejores mar-

cas en el exterior y en la Argentina, en todo lo relativo al trasvase, al-

macenaje y medición de combustibles, para el  mercado Petrolero, 

Industrial y Agrícola. 

La filosofía de Kefren es dedicarle la mejor atención y asesoría a todos 

nuestros clientes en forma Integral o personalizada, brindando más 

servicios sin costos adicionales. 

KEFREN, NOVEDADES EN INSUMOS 
PARA ESTACIONES DE SERVICIO

mailto:info@elemporiodeltanque.com.ar
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Los rubros que abarcamos son los siguientes: 

Accesorios para Camiones Cisternas - Accesorios para GNC - Acce-

sorios para Estaciones de Servicio - Accesorios para Tanques - Aco-

plamientos rápidos - Acoples - Baterías - Bombas - Carreteles 

retráctiles - Consolas de control de fuga - Equipos Urea - Federal Proc-

ces - Filtros - Indicadores de nivel - Lubricación Equipos y Accesorios 

- Materiales Antiexplosivos  - Mangueras - Medidores - Protección Ca-

tódica - Swivel and Breakaways - Válvulas - Visores 

Contamos con Stock permanente de mercadería de las principales 

marcas importadas y representación exclusiva de: OPW - AILE - CI-

VACON - FILL RITE - PIUSI - SAMOA - GROSS - WAYNE - FLUID 

HOUSE – GPI,  y muchas otras más de primer nivel. n

http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.accesorioscamionescisterna.botomloading.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.accesoriosgnc.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.accesoriosparaestaciones.baldesparamedidas.baldes.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.accesoriosparaestaciones.baldesparamedidas.baldes.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.accesoriosparatanques.baldes.cajadevereda.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.acoples.especiales.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.baterias.tubosfluorescentes.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.bombas.antiexplosivasparanafta.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.consolasdecontroldefuga.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.federalprocces.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.federalprocces.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.filtros.externos.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.indicadoresdenivel.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.lubricacion.aceite.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.materialesantiexplosivos.motor.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.medidores.altocaudal.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.proteccioncatodica.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.proteccioncatodica.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.swivelybreakaways.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.valvulas.valvulasderetencion.php
http://www.kefrenargentina.com.ar/accordion/productos.visores.php
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En Fercol, sabemos que estar vigente no es solo una cuestión de 

tiempo, sino de actitud. Por eso, después de más de cuatro déca-

das de trabajo continuo, seguimos apostando a la renovación como 

parte de nuestra identidad. Hoy queremos compartir una noticia que 

nos llena de entusiasmo: lanzamos una nueva imagen para Oleum, nues-

tra línea de productos para cárter, en sus presentaciones de 1 litro y 

4 litros. 

 

Esta actualización es mucho más que un cambio estético. Es una deci-

sión estratégica que responde a una mirada integral sobre cómo que-

remos presentarnos ante quienes nos eligen, cómo queremos ser 

percibidos en un mercado cada vez más competitivo y cómo seguimos 

reafirmando nuestros valores como empresa nacional, independiente 

y con historia. 

 

La nueva imagen de Oleum fue diseñada cuidando cada detalle. Los en-

vases presentan un diseño más moderno, con líneas visuales claras y 

colores más vibrantes, que permiten una mejor identificación del pro-

ducto, jerarquizan su presencia en góndola y comunican, de forma vi-

sual, los atributos de calidad y confianza que siempre caracterizaron a 

la línea. Además, esta actualización mejora la experiencia del usuario, 

al facilitar la lectura de la información técnica y garantizar una mani-

pulación más cómoda y segura. 

Sabemos que las transformaciones no ocurren de un día para otro. 

FERCOL RENUEVA LA IMAGEN 
DE SU LÍNEA OLEUM 
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En Fercol, cada paso que damos es el resultado de observar, escuchar 

y trabajar en equipo. Esta renovación nació de una necesidad real: 

actualizar nuestra identidad visual para estar a la altura de los nuevos 

desafíos, sin perder de vista nuestras raíces. Porque somos una pyme 

argentina con más de 40 años de trayectoria, pero también una em-

presa que nunca se conforma y que busca superarse constantemente. 

Oleum es una de nuestras líneas más representativas, pensada para el 

cuidado y mantenimiento de los motores en todo tipo de vehículos. 

Su evolución acompaña la historia de Fercol: desde nuestros inicios, 

cuando comenzamos como un emprendimiento familiar, hasta hoy, con 

una planta en constante crecimiento, una red de distribución consoli-

dada en todo el país y una comunidad de clientes y socios que confían 

en nuestro trabajo. 

Esta nueva etapa es también una forma de agradecer a quienes nos 

acompañan. A nuestros distribuidores, que día a día llevan nuestra 

marca más lejos. A los mecánicos, profesionales y usuarios que eligen 

nuestros productos. Y, sobre todo, a quienes forman parte del equipo 

Fercol, que hacen posible que sigamos avanzando con compromiso, 

esfuerzo y pasión. 

En un mundo que cambia rápido, creemos en el valor de la constan-

cia, pero también en el poder de la renovación. Hoy damos un paso 

más en ese camino, convencidos de que seguir construyendo marca 

es seguir construyendo confianza. Porque al final del día, eso es lo 

que más nos importa: estar cerca, con productos de calidad, con un 

servicio atento, y con una imagen que refleje lo que somos y hacia 

dónde vamos.■

ROXANA PIOMBO 
Gerenta de comunicaciones y recursos humanos 
Vías de contacto: Tel.: (00 54 11) 5277-7772  // Whatsapp: 11 4940 6593 
Web: www.fercollubricantes.com.ar 
Y seguinos en nuestras Redes Sociales 

http://www.fercollubricantes.com.ar/
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PRODUCTOS DE PROTECCIÓN TOTAL 
CON TECNOLOGÍA DE BOTANMOL 

Somos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plás-

ticos de tecnología para Estaciones de Servicio, Estacionamientos, 

Industrias, Construcción, Vial, Centros de Exposiciones, Náutica, Hos-

pitales, etc. 

Los productos de Botanmol son fabricados con P.V.C. Policloruro de 

Vinilo Virgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacional, 

brindando soluciones específicas a cada necesidad de protección, ter-

minación y decoración. 

Nuestros productos están específicamente destinados a utilizarse 

como antichoques, protección de paredes, columnas, zócalos, etc.. 

Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y 
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rápida colocación. El compromiso con la calidad, entrega y atención al 

cliente, son los tres pilares en los que se sostiene la historia de Botan-

mol, considerando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden 

aplicarse en el crecimiento exponencial del mercado actual. 

En el compromiso de calidad y atención al cliente, cumplimos con 

nuestra misión: 

• Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-

ductos de plástico de las mejores tecnologías de protección. 

• Continuamos con nuestra expansión geográfica y liderazgo en el mer-

cado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor. 

• Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.■ 

Para más información botanmol@botanmol.com /// 

www.botanmol.com
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Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el mayor productor de 

hielo Sudamericano, líder en fabricación y distribución. Esto ha llevado 

a la empresa a adquirir tecnología de última generación en su preocu-

pación por mantenernos a la vanguardia, y seguir llevando a su mesa el 

mejor hielo para los argentinos. Hace más de 50 años que elaboramos 

el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricación y distribución nos 

hace líderes en el mercado, y la pasión nos lleva a que la calidad de 

nuestros productos sea inigualable, manteniendo la misma  frescura  de 

siempre ofreciendo productos de primera calidad. 

Rolito dedicó su tiempo a fabricar hielo puro, lo que significa que pue-

den disfrutar de sus bebidas con el frío que más les guste sin alterar 

su sabor. También contamos con dos líneas de Productos Industriales 

y para el Automotor, ofreciendo así un servicio más completo 

a cada cliente, y cubrir todas sus necesidades. 

ROLITO: SOLUCIONES EN HIELO Y 
PRODUCTOS INDUSTRIALES 

Esta nota es presentada por

Con más de 50 años, Rolito ofrece hielo puro y pro-
ductos para automotor e industria. Calidad y varie-
dad para cada necesidad.
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Agua Desmineralizada 1, 6 y 10  Litros  

e uso industrial. 

Elaborada con agua tratada.

Bolsa de Hielo en Escamas de 15 Kg 

Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-

nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderías 

y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros 

listo para usar. 

Agua Destilada Anticorrosiva 6 Litros 

Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los 

metales del medio donde actúa evitando la formación 

de sarro. Especial para preparación de refrigerantes.

Bolsas de hielo de 2, 3, 4 y 15 Kg 

Rolito de gran capacidad de enfriamiento para 

disfrutar en los mejores momentos. 

Elaborado con agua tratada, ofreciendo un 

hielo puro listo para disfrutar.

Bolsa de Hielo Picado de 15 Kilogramos 

Rolito Picado es ideal para coctelería y también 

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

Los invitamos a descubrir nuestra línea de productos. 

Barra de Hielo Rolito 

Somos los productores de barras más grandes de 

la Argentina.

USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL 

Nuevo productos
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Nuestro esfuerzo y dedicación están concentrados en la comer-

cialización  mayorista y minorista de combustibles. 

Con experiencia y trayectoria de más de 10 años en el rubro, trabaja-

mos día a día con el objetivo de satisfacer las expectativas de nuestros 

clientes, con la firme intención que a la hora de operar, ellos se sientan 

en un ámbito de confianza, seguridad, responsabilidad y confort. 

GRUPO OLC: VENTA MAYORISTA Y 
MINORISTA DE COMBUSTIBLES

Espacio de Publicidad Espacio de Publicidad

Comercializamos productos de procedencia directa de Petroleras de 

primeras líneas: - Naftas Súper, Naftas Premium, Gasoil 1500 – D500 

– Euro diésel – Kerosene 

- Somos proveedores de clientes, tanto en el Sur, en el Norte, Este y 

Oeste del país, manejando importantes volúmenes de líquidos. Esta nota es presentada por

Naftas y diésel directo de petroleras líderes. 
Operamos en todo el país con experiencia y servi-
cio personalizado.
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Atendemos a: Estaciones de Servicio, Empresas, Transportes, Industrias 

y el Agro. 

Tenemos cuentas en todas las Petroleras y operamos a nivel nacional. 

Poseemos todos los permisos y habilitaciones correspondientes para 

ejercer, otorgados por la Secretaría de Energía de la Nación. 

Contamos con toda la capacidad para bridar un servicio acorde a sus 

necesidades. 

Nuestro equipo de personal, capacitado para la venta, atención al 

cliente, logística, distribución, y administración de la empresa, a diario, 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

hace lo imposible para lograr el beneplácito del cliente, y la perdura-

ción de OLC Combustibles en el mercado. 

La esencia de nuestra firma es la calidad, el compromiso y el respeto, 

sin duda, los valores que nos permiten perdurar en el mercado. 

Te invitamos a conocer más sobre nuestros servicios, modalidades de 

operación, y accionar. 

No dudes en contactarte para ofrecerte más información.■

OLC Combustibles - Campana – Buenos Aires - Argentina 
Gerencia Comercial: Oscar Casazza  -  Claro: (54) 3489 559016 
Oficina comercial: (11) 6527 8305 
casazza-ventascombustibles@hotmail.com 
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Losi, más de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptándose 

a las necesidades de sus clientes, manteniendo la esencia de em-

presa familiar y sus valores, brindando soluciones integrales al sector 

petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especialistas 

en montaje de estaciones de servicio de combustibles líquidos, repara-

ción, mantenimiento, venta de equipos de medición de caudal, surtido-

res, repuestos afines y trabajos de ingeniería para la industria del crudo. 

SERVICIOS PARA EL SECTOR 
PETROLERO EN ARGENTINA
Losi y Cía. ofrece soluciones en montaje, manteni-
miento y equipos para la industria del petróleo con 
más de 60 años de experiencia.

Vocación de servicio, honestidad, trabajo responsable y ética profesional 

respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la empresa 

como una de las 4 más importantes de su rubro en el país. 

Tamaña experiencia en el sector, hace que en Losi y Cía. sepan de las 

necesidades de sus clientes y están en permanente desarrollo para 

brindar más y mejores servicios, porque el resultado de un buen ne-

gocio es un cliente satisfecho. Han logrado un sólido desempeño en 

seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y ac-

tuando, como metodología para cumplir con nuestra política de segu-

ridad Una visión, dar continuidad al sueño del fundador, ser una 

empresa confiable, responsable y en búsqueda de la excelencia, viendo 

a Hector V. Losi y Cía. S.R.L. como marca registrada. Suma a esto, 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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contar con personal que es el diferencial de su gestión y por ello pro-

pician una relación basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo 

constructor de posibilidades. Valores Confiabilidad, Excelencia, Res-

ponsabilidad, Respeto mutuo y Diálogo franco. 

 

Obras y Montajes 

Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalación de tan-

ques aéreos y subterráneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y 

movimientos de suelos, Cambios de imagen, Venta e instalación de Sur-

tidores de combustibles nuevos y reparados, Comercialización e ins-

talación de Sistemas de Telemedición y control de pérdidas. 

 

Equipos de bombeo y filtrado 

Comercialización e instalación de Sistemas de control de flotas y surti-

dores, Venta e instalación de equipos de medición de caudal y volumen. 

Service de Mantenimiento de Surtidores 

Mantenimiento Preventivo 

Mantenimiento Correctivo, Calibración con medida patrón de 200 y 

500 litros a equipos de despacho y distribuidores directos, Comercia-

lización de repuestos y accesorios para surtidores. 

 

Ingenieria y Mecanizados 

Ingeniería básica y/o de detalle. Especialidad en la industria del petróleo 

Reparaciones de bombas, Reparación de válvulas, Fabricación de Piezas 

a medida, Repuestos para medidores volumétricos de petróleo de 4", 

6", 8" y 10", Trabajo de herrería y soldadura, Montaje de equipos de 

bombeo, caudalímetros y cañerías en camiones cisterna.■

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Somos CONOFLEX, una empresa con más de 25 años en el mer-

cado, fabricando e innovando una amplia y completa línea de Ele-

mentos de Señalización y Seguridad Vial. 

Trabajando en el diseño de cada pieza, utilizando materias primas de la 

CONOFLEX, ELEMENTOS DE 
SEÑALIZACIÓN Y SEGURIDAD VIAL

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad

Esta nota es presentada por
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mejor calidad, tecnología de última generación y un estricto cumplimiento 

de nuestros compromisos en todos los niveles de nuestra actividad, 

hemos logrado una producción con estándares de calidad internacional, 

consolidando una marca y un producto Líder en el mercado. 

Queremos agradecer a todos nuestros clientes y proveedores, por el 

apoyo brindado durante todos estos años, y especialmente a nuestro 

personal por su invalorable compromiso, siendo vitales para nuestro 

crecimiento y desarrollo. 

Realizamos envíos a todo el país.

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad



ESTACION ACTUAL    EMPRESAS 71ESTACION ACTUAL    EMPRESAS70

Potigian, desde 1934, es una de las empresas más importantes en 

distribución mayorista de golosinas, cigarrillos, y artículos para 

kioscos, transformándose en un referente del mercado local, especia-

lizando su actividad también en el abastecimiento de Estaciones de 

Servicio, apoyados en una logística depurada y eficiente.  

Se dispone del capital humano y las infraestructuras adecuadas para la 

“POTIGIAN ABASTECE ESTACIONES 
DE SERVICIO CON EFICIENCIA”
Potigian distribuye productos para Estaciones de 
Servicio, con una logística eficaz y atención al cliente 
constante.

atención de diversos canales de comercialización, y se demuestra a 

través del abastecimiento de las Estaciones de Servicio que es el nexo 

y el interlocutor más confiable entre la industria y los puntos de venta. 

Para seleccionar los productos que se comercializan, la gente de Com-

pras debe estar atenta a las tendencias, temporadas, productos por 

zona, etc., y todas las áreas de la empresa coordinan perfectamente,  

para que el negocio funcione.  

La gente de Ventas, está en contacto con el cliente, son ellos los 

primeros en enterarse cuáles son esas tendencias del mercado, por 

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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lo tanto es ideal que mantengan al tanto a Compras para orientar 

la misma, más allá que seguramente los proveedores también lo 

hagan. 

 

La empresa cuenta con instalaciones adecuadas, para el acopio y exhi-

bición de productos, con destacada limpieza y el orden necesario. 

La calidad de atención es fundamental. Como dicen aquí en Potigian, 

“Podemos tener un negocio muy lindo, pero si atendemos mal a nuestros 

clientes, corremos alto riesgo de perderlo”. 

 

Algo que reclama mucha atención, son los precios. Se viven momentos 

de cambios constantes, y deben estar atentos a toda información de sus 

proveedores, y cómo transmiten los cambios al cliente para que no cau-

sen una reacción demasiado negativa. Para ello, se van organizando ofer-

tas y promociones con el fin de llegar al cliente con la mejor opción. 

 

POTIGIAN, de la excelencia en distribución a kioscos a la especializa-

ción en Estaciones de Servicio.n

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Mantenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-

vos y reacondicionados. 

Nuestro crecimiento a través de los años nos llevó a asistir a las prin-

cipales petroleras del país: YPF, AXION, PUMA, DAPSA entre otras, 

proporcionándoles en forma directa todo tipo de soluciones. 

A nivel País, la necesidad de servicios se va incrementando en forma       

exponencial, gestando así una ampliación de nuestros servicios, abar-

cando especialidades tales como: Eléctrica-electrónica, Tecnológica, 

Imagen, Sistemas, Telemedición, etc. 

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-

diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia, 

cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente 

cada Estación de Servicio. 

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con 

las herramientas y equipos imprescindibles para la reparación, 

NIERI: SERVICIOS INTEGRALES PARA 
SURTIDORES DE COMBUSTIBLE
Mantenimiento, reparación e instalación de surtido-
res en todo el país. Certificados ISO 9001 y asisten-
cia personalizada.

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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alistamiento, prueba y mantenimiento tanto electrónico como mecá-

nico del surtidor de combustible. También disponemos de equipos para 

el pintado de paneles y contamos con un amplio stock de materiales 

para efectuar el recambio de los mismos.Periódicamente realizamos 

cursos de capacitación teórico-práctico, ya sea para nuestro personal, 

como así también para los distintos subcontratistas del país incluyendo 

al personal de nuestros clientes. 

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-

trónica como hidráulica con actualizaciones permanentes brindadas 

en nuestra sala de capacitación y conferencias, donde además conta-

mos con un banco de pruebas de surtidores. 

Nuestra dotación cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistemáticos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro 

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento 

de nuestros elevados estándares de calidad. 

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la 

excelencia en todos los aspectos y servicios. 

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor 

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada, 

según normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de 

Mantenimiento, Reparación e Instalación de Surtidores.n 

 

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR 

(2010) y Metrología Legal, bajo el Nro. De Inscripción 5008. 

Mensajes a: info@nisurt.com.ar

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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LOGISTICA 

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace años, de 

manera ininterrumpida, en la logística propia con entrega sin cargo, a 

6 provincias. Hoy en día los costos de logística son altos, y por eso 

queremos destacar el servicio que ofrecemos.  

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, 

Chubut, La Pampa, Córdoba semanalmente. En el resto de las provin-

cias la entrega es tercerizada. 

Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio 

y Accesorios Automotor, con más de 25 años de trayectoria en el mer-

TOP AUTO: LOGÍSTICA NACIONAL Y 
SOLUCIONES AUTOMOTRICES
Distribución propia en 6 provincias y productos 
para el rubro automotor. Atención personalizada y 
amplia trayectoria. 
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cado a nivel  nacional.  Queremos que TOP AUTO continúe siendo “la 

marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-

giene institucional.  

Con atención personalizada, con vendedores exclusivos que regular-

mente realizan visitas programadas, con logística y distribución a nivel 

nacional, con flota propia 

de vehículos y con ope-

rativa planificada al ser-

vicio del cliente.  

 

Ofrecemos todo lo ne-

cesario en el rubro au-

tomotor: productos 

homologados de exce-

lente calidad y alta ro-

tación (con código de 

barras para sistema 

scanner), exhibidores 

homologados estratégicamente adaptados para las principales petro-

leras del país, productos de cosmética automotor, accesorios, herra-

mientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lámparas, fusibles, 

escobillas, accesorios en blíster, productos de seguridad e higiene. "Top-

Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que buscabas" 

para el usuario. n 
 

Se agranda la familia de Top Auto 

Siliconas Perfumadas y Lubricante Multiuso. 

Calidad Premium al mejor precio!!! 

PEDILOS YA!!! 

(+54) 223 5304926 

info@accesoriostopauto.com

Espacio de PublicidadEspacio de Publicidad
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Con el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superán-

dose día a día en calidad y prestación de servicios, brindando 

una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y 

medición de combustibles. 

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de 

cada cliente, y su amplia capacidad logística, experiencia y responsabi-

lidad, avalan a SURTIGOM, con sus  especializaciones en: 

• Fabricación de Surtidores para combustible nuevos y repuestos. 

• Armado de equipos para trasvase y medición de combustible. 

•Tanques Aéreos y Subterráneos para Combustibles. 

• Protección catódica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-

vicio. 

• Materiales Antiexplosivos y de Seguridad 

SURTIGOM: EQUIPOS Y REPUESTOS 
PARA COMBUSTIBLES
SURTIGOM ofrece equipos y repuestos especiali-
zados para el trasvase, medición y control de com-
bustibles en estaciones de servicio.
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• Automatización de duchas. 

• Asesoramiento técnico para instalación de plantas de almacenaje. 

• Acoples rápidos y especiales. 

• Equipos de Aire 

• Equipos de Medición 

• Lubricación 

Enfocándonos en productos, los más destacados para nombrar que 

SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes: 
 

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores, Carreteles 

- Caudalímetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y 

Seguridad 

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricación y Engrase 

- Mangueras Surtidores y Descarga,  Pistolas y Conexiones para Com-

bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. n 

Más información: www.surtigom.com.ar
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CRECEN LAS TIENDAS EN 
ESTACIONES DE SERVICIO 

Las estaciones de servicio en Argentina están cambiando su eje co-

mercial. Además del despacho de combustibles, se afianzan como 

espacios gastronómicos. Hamburguesas, sándwiches gourmet y pro-

ductos de marca propia ganan terreno en la facturación. 

 

En algunos casos, como en una estación de la ruta 9, cerca de Rosario, 

las ventas de la tienda superan a las del combustible, según datos de 

AXION energy. 

Participación creciente de las tiendas 

En Europa, las tiendas representan hasta el 50% de la facturación en 

estaciones. En Argentina, ese porcentaje está en aumento. Mauro Gil, 

gerente de AXION energy, indicó que hace diez años el negocio tienda 

representaba solo un 8% o 10% de los ingresos. Hoy, en algunos puntos, 

supera el 50%. 

El crecimiento responde a una transformación en el comportamiento 

del consumidor, que busca algo más que una compra rápida. 

 

La evolución de la propuesta gastronómica 

Desde YPF destacan el rol de las tiendas como espacios de encuentro 

y pausa en la rutina. La compañía lidera en ventas de café en el país, 

Fuente: TN

Esta nota es presentada por
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con más de 34 millones de unidades en 2023. Entre los productos des-

tacados figuran el alfajor de pistacho y el sándwich keto. 

Por su parte, AXION energy apuesta por Parada Sanguchera, una pro-

puesta con ingredientes regionales y elaboración diaria, que ya cuenta 

con 100 puntos en todo el país. 

Además, Spot! Incorporó hamburguesas en alianza con La Birra Bar, 

pizzas, helados y postres típicos. 

Hoy, dos de cada tres personas que ingresan a una tienda no cargan 

combustible. El tiempo de permanencia también cambió: de menos de 

diez minutos a un promedio de más de veinte.■

Raízen, licenciataria de la marca Shell en Argentina, estará presente 

en el Gran Premio de Fórmula 1 de Monza, Italia, con la promo-

ción “Más Power que Nunca”, que sortea cinco plazas con sus respec-

tivos acompañantes para viajar entre el 3 y el 8 de septiembre y vivir 

durante cuatro días el universo del deporte motor. Los ganadores po-

drán disfrutar de la carrera y de experiencias únicas, dentro y fuera 

del circuito. 

RAÍZEN LANZA PROMOCIÓN PARA 
VIAJAR AL GP DE MONZA
Fuente: RAIZEN

Esta nota es presentada por
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En junio viajaron los primeros cuatro ganadores al Gran Premio de 

Barcelona, en el marco del relanzamiento global de la nueva imagen de 

Shell Helix, línea de lubricantes para vehículos livianos. Shell Helix y 

Shell V-Power forman parte de la alianza con la Scudería Ferrari HP, 

que cumple 75 años. 

Durante el viaje, los ganadores participaron de una cena de gala junto 

a los pilotos Lewis Hamilton y Charles Leclerc, y disfrutaron de expe-

riencias de manejo con Hyundai y BMW, además de acceder al pad-

dock de Ferrari. 

Martín Weiner, uno de los ganadores, expresó: “Fue un viaje soñado 

por todas las experiencias vividas y por el hermoso grupo que nos 

tocó para compartirlas. Inmensamente agradecido con Shell por este 

tremendo regalo”. 

Alejandra Peláez, Brand Manager de Shell Helix, agregó: “Fue incre-

íble poder acompañar a los ganadores a vivir la expe-

riencia en Barcelona. Ahora nos estamos preparando 

para repetir esta propuesta única en la ciudad de Milán”. 

 

¿Cómo participar de la promo Más Power que Nunca? 

Para participar, es necesario ser socio de Shell Box y registrarse en 

www.promoshell.com.ar. Las compras de Shell V-Power, Shell Helix o 

consumos en Shell Select que se realicen a través de Shell Box (App o 

DNI) se registran automáticamente y suman chances de ganar, que au-

mentan con cada consumo. 

Además, quienes se inscriben participan por premios instantáneos 

como merchandising oficial de Ferrari, descuentos y puntos Shell Box. 

El próximo sorteo será el 4 de agosto y los ganadores se publicarán 

en la misma plataforma.■ 

http://www.promoshell.com.ar
http://www.promoshell.com.ar
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El mercado de autos 0 km en Argentina continúa su tendencia po-

sitiva. Durante mayo de 2025 se patentaron 55.363 vehículos nue-

vos, lo que representa un crecimiento del 59,1% en comparación con 

el mismo mes del año pasado, según datos de la Asociación de Con-

cesionarios de Automotores de la República Argentina (ACARA). 

En relación a abril de este año, también se registró una mejora, aunque 

más leve, del 0,6%. De esta manera, el acumulado de los primeros cinco 

meses de 2025 alcanzó 272.837 unidades, un 78,9% más que en igual 

período de 2024. 

Entre los modelos más patentados se destacan el Toyota Yaris, el Fiat 

Cronos y el Peugeot 208, lo que evidencia la preferencia del público 

por autos compactos de fabricación nacional o regional. 

El presidente de ACARA, Sebastián Beato, celebró los resultados y 

afirmó que “en mayo seguimos con cifras alentadoras, una tendencia que 

nos acompaña desde comienzos de año”. Además, atribuyó el buen des-

empeño del sector a una serie de medidas que generaron un entorno 

macroeconómico más previsible, entre ellas: la reducción del Impuesto 

PAIS, la eliminación de tributos sobre vehículos de alta gama, la flexi-

bilización del cepo cambiario y la desaceleración de la inflación. 

Según el sector, este contexto económico más favorable, sumado a nue-

vas alternativas de financiamiento, está impulsando la renovación del 

parque automotor y consolidando la recuperación de la industria.■

LOS PATENTAMIENTOS EN MAYO 
CRECIERON UN 59% 
Autor: Negocios & Autopartes  //  Fuente: ACARA

Esta nota es presentada por:




