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“EN LAS ESTACIONES DE SERVICIO

El potencial inmediato del Experiencias compartidas con Raizen invertira u$s 715
petroleo de Vaca Muerta para Expendedores Espaiioles millones en Argentina en el
produccion y exportaciones periodo 2020-2023
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PRIMER ENGUENTRO VIRTUAL GON
EL FLAMANTE SECRETARIO DE

ENERGIA

Fuente: Federacion de Expendedores de Combustibles y Afines
del Centro de la Republica (FECAC)

El encuentro fue solicitado por el sector para
poder discutir la compleja situacién que atra-
viesa y establecer una agenda de trabajo en
conjunto.

Fue una reunién positiva. El secretario escucho
nuestros pedidos y nos llevé algunas respuestas.
En el pais somos casi 5000 estaciones de servi-
cio, que funcionamos como el eslabédn final den-
tro de la cadena de comercializacién de
combustibles. Es por eso por lo que planteamos
la importancia de tener una voz dentro de las
decisiones que afectan a nuestro sector. Espera-
mos poder armar de ahora en adelante una
agenda de trabajo que sea beneficiosa, sostuvo
Gabriel Bornoroni, presidente de FECAC.
Las estaciones de servicio, a través de la mesa
directiva de Cecha encabezada por Gabriel

Bornoroni, tuvieron su primer encuentro vir-

'

tual con el flamante Secretario de Energia,

Dario Martinez.

Se plantearon algunos de los problemas mas
urgentes de la actividad que tuvo un des-
plome de ventas al comienzo de la pandemia,
y que no logra recuperarse. Durante el dltimo
mes, las ventas se ubicaron casi 27% por de-
bajo de los valores previos al coronavirus, un

volumen de facturaciéon que para la mayoria

Propiedad Intelectual en tramite

La Revista ESTACION ACTUAL DIGITAL es una publicacion mensual. Su distribucién es gratuita y estrictamente dirigida a los propieta-

rios de Estaciones de Servicios de todo el pais, como asi también a Organismos Oficiales y Gubernamentales, Cadmaras Nacionales y Latinoa-

mericanas, Companias Petroleras y Empresas vinculadas al sector. Cuando en un texto se mencionan marcas o firmas comerciales, es

exclusivamente para informar al lector; pues la publicacion esta sujeta a tarifa y se realizan en espacios destinados a tal fin. El contenido de las

notas publicadas, no representa necesariamente la opinién de la Direccion de la Revista, por consiguiente son de exclusiva responsabilidad de

los autores. La reproduccion total o parcial del contenido de la Revista estd permitida, siempre que se mencione la fuente.

de las estaciones es “critico” y hace que ope-
ran a pérdida en muchos casos.

Es por este cuadro que el primer tema que
se planteé a Martinez fue la necesidad de me-
jorar la accesibilidad de las Estaciones al
cobro de los ATP, dado que las actuales res-
tricciones hacen que solo el 44% puedan ac-
ceder a la ayuda estatal.

Otro de los temas planteados fue la partici-
pacién de la mesa multisectorial, que incluya
a la Federacién, Sindicato y Gobierno. Tam-
bién se planted la importancia de canalizar
el despacho de combustible por el canal mi-

norista, para que se venda todo a través de

las Estaciones de Servicio.

El cuarto punto que se mencioné fue la acredi-
tacion de las ventas de tarjetas de débito, y
los altos costos de las comisiones bancarias que
se cobran,un problema de larga data que afecta
el flujo de fondos de las estaciones.

Pero uno de los puntos mas destacados fue
la institucionalizacién de la Mesa de Com-
petitividad, pensada para que no se generen
costos extra en la cadena de ventas. Marti-
nez asegurd que va a crear ese espacio para
que haya charla permanente entre las partes
y lograr una baja en los costos de la comer-

cializacién m
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EL POTENCIAL INMEDIATO DEL PETROLEO
DE VACA MUERTA PARA PRODUCCION
Y EXPORTACIONES

Fuente: Telam

-

EI desarrollo inmediato de Vaca Muerta tendrd mejores condiciones en la produccién y
las exportaciones de petréleo, pero a la espera de consolidar un mejor escenario para
el desarrollo masivo del gas natural, coincidieron directivos de tres de las empresas que ope-
ran en la formacién no convencional neuquina.

Fue en el marco de una videoconferencia organizada por la Camara de Comercio de los Es-
tados Unidos en la Argentina (Amcham) y el Instituto Argentino de Petréleo y Gas (IAPG),
en la que participaron el country manager de ExxonMobil Argentina, Daniel De Nigris; el
presidente de Shell, Sean Rooney; y el presidente de Tenaris, Javier Martinez Alvarez.

De manera coincidente, los tres directivos destacaron la oportunidad inmediata de las ope-
radoras en la exportacién de petroéleo por la infraestructura disponible, por los excedentes
disponible al estar abastecido el mercado local y por los precios acordes a las referencias in-

ternacionales.

..........

iluminacion buenos aires

Centro industrial Florida Oeste - Roca 4250, Florida Oeste
Tel/fax +54 (11) 4709-2420/ 4838-0720 - www.iba.com.ar
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Los tres también expresaron su optimismo con respecto al desarrollo a mediano plazo de
los abundantes recursos de gas natural de Vaca Muerta, que requerirad mayores niveles de in-
version que el petréleo mas alla de que tienen asegurada su demanda como recurso ener-
gético de transicién en un mundo que va limpiando su matriz energética.

Rooney explicé que Shell estd obteniendo varios logros en perforacién y “completacion” de
pozos de sus operaciones, si bien subrayé que “Vaca Muerta no se estd desarrollando a tono
con su potencial”.

“Si el Gobierno deja a la industria desarrollarse por si misma, sin hacer cambios ni interven-
ciones, principalmente en precios, van a haber en dos afios exportaciones importantes de
petroleo,y a mas largo plazo potenciar exportaciones de gas en forma de GNL”, resalté Ro-
oney durante el debate abierto. Para el directivo de Shell, “el ritmo lento (de Vaca Muerta)
deriva casi cien por ciento de la cautela de los inversores frente a la falta de confianza en las
condiciones de inversion. En los ultimos afios vimos cambios de ley y de programas, pero
que van en contra de los inversiones de largo plazo”, explicé.

En ese sentido, el titular de Shell aseguré que “no es tan dificil romper este ciclo, simplemente
hacer condiciones competitivas acordadas en una politica de Estado y el apoyo de las pro-
vincias petroleras, sindicatos y todos los sectores politicos”.

Por su parte, De Nigris destacd que “el nivel de actividad y de exportaciones de crudo que
se registraron en estos Ultimos meses es una muestra del buen trabajo enVaca Muerta y de
una oportunidad en el corto y mediano plazo con alto nivel de ingresos y mejora fiscal para
el pais, porque ademas hay infraestructura para hacerlo”.

Si bien el titular de ExxonMobil entendié que “la primera parte de la competitividad esta lo-
grada” en la formacién neuquina, pero “hay que mantener el didlogo para asegurar un marco
regulatorio estable que de soporte a un desarrollo intensivo del recursos”.

“Es necesario llegar a un alto nivel de escala porque eso baja los costos y los mantiene com-
petitivos e implica inversion continua de largo plazo”, planteé De Nigris como contexto ne-
cesario al sefalar también como algo necesario “mantener la referencia del mercado
internacional, un marco fiscal sostenible el acceso al mercado de cambios y la posibilidad de

poder remitir dividendos sin restricciones”.

Finalmente, el presidente de Tenaris resefié que “se observa un crecimiento lento de la acti-
vidad” de los hidrocarburos en la Argentina con refinerias que operan 15% debajo a los
niveles de prepandemia y con equipos de perforacién en Vaca Muerta “muy por debajo de
nivel que llegd a alcanzar, aunque subiendo”.

“La expectativa para adelante va a depender muchisimo de las reglas y la previsibilidad para
el sector”, enfatizé Martinez Alvarez al destacar que el petréleo y el gas son “una industria
fuerte que no sélo tiene la gran capacidad e generar divisas, sino que permite a la vez des-

arrollar todo un entramado de pymes” =

ACCESORIOS PARA EL MANEJO Y

TRANSVASE DE COMBUSTIBLES
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AVANZAN LOS PROYECTOS SOLARES
EN LAS ESTACGIONES DE SERVICIO

Por: ARYES S.RL

Comprometidos
con el futuro de la energia

Ofrecemos desarrollos a medida para la implementacion de soluciones

—

B A=

de energias renovables en hogares, empresas, estaciones de servicia y
grandes obras de arquitectura sustentable, Proyectos. venta e instalacion

de paneles solares, inversores v productos de energias no contaminantes,

Tenamos una solucion a la medida de tu necesidad. Conocenos

G o == @

ARYES SRL, empresa dedicada a instalacio-
nes en Estaciones de Servicio e industria en
general, con marcada presencia en sistemas
de combustibles liquidos, y con marca e
identidad propia como ARYES ENERGIAS,
hoy en dia, propone también sistemas de
Energias Renovables realizando desde el
proyecto, la provision y el montaje de sis-
temas basados principalmente en la gene-

racion a partir de Energia Solar.

ENERGIA SOLAR FOTOVOLTAICA

La irradiacion solar es captada por los pane-

"N E

les, convertida por estos en energia eléctrica,

siendo aplicada de manera directa mediante
el uso de reguladores de carga y baterias, o
transformada a nuestro uso domiciliario por
los inversores de corriente para consumo y
conexion a red publica.

Tendremos basicamente pues, dos tipos de
sistemas, a saber:a) autébnomos (utilizados en
areas aisladas sin acceso a red publica), y b)
en red (con posibilidad de conexién a red pu-
blica). Esta distincién inicial serd nuestro
punto de partida para desarrollar proyectos

de Energia Solar Fotovoltaica.

El uso en el ambito de las Estaciones de Ser-
vicio refiere principalmente a sistemas conec-
tados a red, con objetivo de generacion
eléctrica focalizada en el autoconsumo y con
posibilidad de inyeccién a red de la energia
excedente producida.

Para el momento de analizar el proyecto
vamos a requerir conocer cudl es la potencia
contratada al prestador de Energia Eléctrica
(KW),y el consumo de Energia (Kwh). Datos
a obtener de la boleta de luz,y eventualmente
del contrato de servicios. También es impor-

tante considerar la ubicacién, superficie dis-

ponible, y elementos préximos que puedan

\‘.

i
.-7

WEBPedidos

Ingrese a nuestra web,
seleccione los productos
que necesite y reciba
su presupuesto on line.
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proyectar sombras sobre el sector destinado
a la instalacién de paneles.

Hoy en dia hay gran experiencia en este tipo
de instalaciones, y ademas existen diversas
aplicaciones que nos ayudan a determinar la

energia eléctrica que nuestro sistema va a ge-

nerar, e incluso modelar nuestro proyecto.

Como complemento se puede visitar el sitio
de Energias Renovables de La Nacién donde
podran ubicar informacién e incluso aplicar el
“calculador solar” que ofrece este sitio para
determinar el rendimiento energético y aho-
rro de costos proyectados.

Una cuestién importante a destacar es que el
sistema conectado a red debe cumplir con
determinados estandares y certificaciones in-
ternacionales requeridos por ley con objeto

de mantener condiciones seguras de funcio-

namiento,ademas de garantizar la vida util es-

perada. También es vital que el montaje con-
sidere las medidas de proteccién del sistema
tales como estructuras de sujecion adecua-
das, puesta a tierra, protectores de descargas
atmosféricas, y tableros seccionales normali-
zados. Junto con nuestra instalacion del sis-
tema, deberemos solicitar a la prestadora del
suministro eléctrico el cambio de medidor
tradicional por uno de tipo “bidireccional”,
para lo cual deberemos presentar la docu-
mentacién de respaldo junto con las certifi-
caciones del sistema instalado.

La vida util propuesta para un sistema de pa-
neles solares es de al menos 30 afios segln
certificaciones de fabricantes, requiriendo
bajo costo de mantenimiento, recomendando
a los propietarios o adquirentes evalien con
detenimiento las distintas ofertas técnicas y

econdmicas del mercado.

. AONIKEN

CALDEN OIL

SOLUCIONES INFORMATICAS PARA ESTACIONES DE SERVICIO

CaldenQil ® es el sc
servicio que

integrada la gestion comercial, administrativa, contable e impositiva

e

» Gestidn centralizada de vanas estaciones e incluso, varias razones sociales.

> Cuentas cormentes globales o restringidas a ciertas estaciones.

> Margenes de rentabilidad bruta diferentes por estaciones.

» Recopilacion de informacion agrupando estaciones,

SEXTANTE

GESTHON INTELIGENTE DE SUCURSALES

» Articulos y precios selectivos por estacion.
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? Control de surtidores.
@ Telernedicion de tangues.

w Control automatico de flotas.
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% Identificacion de playeros/despachos,
Buzén electranico de dinero con contador de billetes,

ELFB Etiquetas de precios electrnicas e inalambricas,

SN PREMIOS

. - GESTION DE FIDELIZACION

o PIT-STOP
{-IESTH&N DE ORDENES DE SERVICIOS PARA LUBRMCENTROS, GOMERIAS, LAVADERDS, ETC.
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Ademas de los beneficios obtenidos a través

de la generacién propia tanto a nivel econé-
mico como asi también ambiental, la ley na-
cional N° 27.424 establece una serie de
beneficios promocionales para los usuarios
con objeto de fomentar la Generacién Dis-
tribuida de Energias Renovables.

Dentro de los beneficios propuestos se en-

cuentra el Certificado de Crédito Fiscal (CCF),

el cual se solicitara través de la Plataforma de
Tramites a Distancia (TAD). Se otorga en
forma de bono electrénico a favor del usuario
y se vera reflejado en su cuenta de AFIP, pu-
diendo ser utilizado para el pago de impuestos
nacionales como el impuesto a las ganancias y
el impuesto al valor agregado (IVA), entre
otros, en el momento que lo desee, durante

los 5 afios posteriores a la obtencién.

El monto del Certificado es de $ 30.000 por
kW instalado, hasta un maximo de
$2.000.000 por instalacién. La reserva de
cupo tiene una vigencia de 6 meses. Para el
otorgamiento del Certificado de Crédito
Fiscal sera necesario haber finalizado el pro-
cedimiento de conexién de Usuario-Gene-
rador.

Daniel Holmes, referente comercial de la em-
presa,indica que los proyectos y las consultas
al respecto de este tipo de proyectos van en
aumento, esperando un crecimiento marcado
para los préoximos afios segun la tendencia
mundial y regional. Refirié también a benefi-
cios indirectos tales como posibles certifica-
ciones medio ambientales, acceso a créditos
especificos, plan de puntajes extras a brindar

por las banderas, entre otros m

P

Mayor productor de hielo
de Sudamerica

%—ﬂ

Lider en la produccion
para consumo humano y otras
aplicaciones

.

Tecnologia de ultima
generacion
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KEFREN para el manejo

y transvase de combustibles

ACCESORIOS PARA EL MANEIO Y
TBAHS'ISE DE GBHBUS'I'IBI-!S

Kefren, es una empresa de
importacién-exportacion, fa-
bricacién, venta y distribucién
de las mejores marcas en el
exterior y en el Pais, en lo re-
ferido al trasvase, almacenaje

y mediciéon de combustibles.

Contamos con mas de 30
afos de prestigio en el pais en
el Mercado Petrolero, Indus-

trial y Agricola.

Nuestra filosofia es brindar la
mejor atencidn y asesoria a
todos nuestros Clientes en
forma Integral o personali-
zada, brindando mas servicios

sin costos adicionales.

Los rubros que abarca-
mos son los siguientes:

Accesorios para Camiones
Cisternas - Accesorios para

GNC - Accesorios para Esta-
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ciones de Servicio - Acceso-
rios para Tanques - Acoples

Baterias - Bombas - Consolas
de control de fuga - Federal

Procces - Filtros - Indicadores

de nivel - Lubricacién - Mate-
riales Antiexplosivos - Medi-
dores - Protecciéon Catédica
- Swivel and Breakaways -

Vilvulas - Visores

ELEMENTOS DE SEGURIDAD PARA ESTACIONES DE SERVICIO

Recuerda la obligatoriedad de usar elementos antiexplosivos para descargar combustibles

wwwikerfrenargentina¥com®ar
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Prevenga fugas de combustibles y riesgos de sobrellenado
GONTROL DE SURTIDORES Y
REGISTRO DE VENTAS ey Caracteristicas principales

| 8 Es un hardware, no requiere licencias

¢ Acceso desde su red local

¢ Display en gabinete

¢ Alarmas visuales y sonoras

¢ Envio de alertas por E-Mail o SMS

Previene

Y

ump Control es una empresa con mas de 25 afios de trayectoria dedicados al disefio,
P ) . ) ) Fugas en mnques Dfﬂames l}[)r Cﬂﬂlﬂmil‘lﬂciﬁﬂ Riesgﬂs
desarrollo y fabricacién de equipos para el control de combustibles. de it arablisiiad de incendio y
La empresa ha desarrollado una extensa familia de productos que trabajan de manera inde- combustible de tanques por derrames explosion

pendiente o en conjunto para controlar cada uno de los elementos que componen el circuito
de distribuciéon de combustible.

Pump Control posee la certificacion del sistema de gestién de calidad ISO 9001:2015,y esto

garantiza el disefio y produccién de todos sus equipos, bajo las normas de calidad nacionales
e internacionales, que les permiten competir en los mercados més exigentes del mundo. l
Entrevistamos a su Gerente Comercial, Omar Sebastiani. .

EA.- El congelamiento en el precio de los combustibles, ;de qué manera ha mo-
Control de stock Control de stock Control de surtidores

dificado los requerimientos entre los expendedores?
en tanques desde celulares y playa

OS.- Justamente los precios congelados de los combustibles, han hecho que los usuarios

quieran tener el control de los surtidores y el registro de las ventas, de manera mas exhaustiva a o o
ANy www.pump-control.com - ventas @ pump-control.com

y precisa. —e Tel/Fax: +54 11 4687-3538/6699

12U T CDI'I':I'CI'. Guamini 2062/64 -|C1440ESN] -CABA - Buenos Aires - Argentina
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PAM+
CONTROLADOR DE SURTIDDRES i

Vertas@pump-control com | Tel/Fax: +54 11 4687-3538/6699

Omar Sebastiani, Gerente Comercial de Pump Control.

Esto se ha transformado en una prioridad, tanto para expendedores privados,como para pe-

troleras.

EA- ;Cuales son los beneficios que considera relevantes en su producto?

OS.- Uno de los principales diferenciales, a nivel producto, es que nuestro controlador es

un hardware, su instalacién y uso no requiere instalar ningin software en la PC del cliente.

Esto permite no depender de licencias de uso. Independiza al operador de eventuales pérdidas
y gastos ante la posible rotura o sustraccién de una PC.

Simplemente conecta una nueva computadora a PAM+ y estd operando nuevamente. Sin de-
pender de servicio técnico alguno.

Nuestro controlador de surtidores es un equipo desarrollado con un objetivo claro: facilitar
el funcionamiento de la estacion de servicio y brindar un control estricto de la misma.

El PAM+ controla y configura el funcionamiento de los surtidores de combustible, registra
y almacena la informacién de cada despacho, cierre de turno, dia y mes. Esta informacién

es ofrecida por el equipo en forma de reportes y graficos estadisticos, ordenados por cierre

| Espacio de Publicidad |

de mes, dia, turno, manguera, tipo de combustible, entre muchas otras opciones utiles a su

empresa.

EA.- ;De qué forma el expendedor puede actualizar el producto adquirido?

OS.- El producto se puede actualizar sin necesidad de acudir a la estacién, ingresamos por
alguna aplicacién de escritorio remoto que nos habilite el cliente, y por ese medio bajamos
actualizaciones de firmware. Si fuera necesario el reemplazo de algin componente fisico,

nuestros técnicos de campo se acercan y lo realizan.

EA- ;Poseen mesa de ayuda? El expendedor, ;la utiliza con frecuencia?

OS.- Contamos con Mesa de Ayuda cuya tarea es proporcionar soporte de primer nivel a
nuestros clientes. Las tareas de soporte técnico incluyen respuesta y atencion de consultas
técnicas; dar servicio personalizado de forma proactiva a los clientes; proporcionar recomen-
daciones sobre las compras de aplicaciones de la empresa; ayudar con la instalacién y confi-
guracién de sistemas informaticos; y asesoramiento sobre hardware de red.

Realmente la solucion es sélida, y no presenta fallas que requieran demasiado soporte. Ge-
neralmente los usuarios utilizan la mesa de ayuda en los primeros tiempos post instalacion,

durante el proceso de aprendizaje de uso.A partir de alli las consultas son minimas.

EA- ;Qué los distingue de las demas empresas del rubro?

OS.- A nivel empresa, un diferencial destacable es la produccién nacional de nuestros equipos.
Esto se traduce en cortos tiempos de entrega; instalacion, servicio técnico inmediato, y cero
demoras en temas relacionados con importaciones. Nuestras soluciones nacen y se desarro-
llan en nuestra planta de la Ciudad Auténoma de Buenos Aires. Esto nos independiza de con-
sultas corporativas, y nos da autonomia para adecuar rapidamente la solucién a la necesidad
del cliente y a su envergadura.

La estructura de nuestro Software Factory, posee la flexibilidad necesaria para adecuar el
core de nuestra solucién a las necesidades del cliente, en virtud de las diferentes estructuras

que hay detras de ellos.
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Ser proveedor de YPF y PUMA, con este producto, es también un factor distintivo que merece

ser mencionado.

EA- ;Estan trabajando en algin nuevo proyecto?

OS.- Nuestras novedades tecnoldgicas son principalmente la versién inalambrica del Con-
trolador de Surtidores PAM+, que brinda la posibilidad al operador, de evitar romper la playa,
y colocar caferias. Permitiéndole asi, un significativo ahorro en gastos de obra civil, cafierias
y cableados.

Y nuestra APP Pump-Control Stock.Aplicacion para teléfonos celulares que permite acceso
remoto a la informacion de ventas (también de tanques si tuviera nuestra TANK+).

Desde su teléfono celular tendria al alcance de su mano informacién de vital importancia para
la gestion y supervisiéon de su estacion de servicio. Disponible durante las 24 hs podra ver la

operacién, de manera sencilla, como si estuviera presente en la estacion.

EA.- ;Cuales son sus perspectivas para lo que resta del aio, y sus expectativas
para el proximo?

OS.- El primer trimestre ha sido muy positivo para nuestra empresa en cuanto al desarrollo
de nuestras soluciones y la respuesta obtenida por parte de nuestros clientes. Luego llegé la
pandemia, y como a la mayoria de las empresas, nuestros negocios se vieron limitados.

La realidad que atraviesa la industria energética hoy, la necesidad de cuidar al méximo los re-
cursos y de maximizar las ventas, demanda una mayor precisién en nuestras soluciones de
control de combustible y la creaciéon de herramientas que generen nuevas y mas eficientes
respuestas para nuestros clientes. Esperamos ampliar nuestra participacién en el mercado
local, consolidando alianzas estratégicas con petroleras y grupos empresarios que invierten
en el pais, y aspiramos a continuar expandiendo nuestra presencia internacional ampliando
nuestra red de distribuidores en todo el mundo.

Y por supuesto, nos comprometemos a mantener nuestra politica de mejora continua con

el objetivo de acompafiar a nuestros clientes en el crecimiento de sus empresas m

EVOCA

G R O U P

@ s ae co Una marca del grupo EVOCA lider en expendedoras y
magquinas de café

www.saecoprofesional.com

Linea Vending

Presenla para sy marca
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Rubino 200

Crigtallo EVO 400 Cristallo EVO 600

Phedra EVO

geraulomalca

Linea Profesional y 0CS

Aulikz Tea ! Focus

PR SES01Gr Aroma 200, 300 y 200C Staal 200 Iden Fesyle

Una maquina para cada necesidad, ya sea automatica
manual, Vending o profesional

Lirika Plus / DTC

NUESTRA VISION: Ser la compaiiia de preferencia en la provision de maquinas
expendedoras y de café express, por la cercania y satisfaccion de nuesiros clientes.
La permanente innovacion tecnoldgica, representando los valores y objetivos corporativos.

i o =

__
Av. Segurola 1837 - CABA

info@evocagroup.com.ar  Tel.: 54 11 4639-4300
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HECTOR V. LOSI Y CIA. S.R.L.
ESPECIALISTAS EN MONTAJES DE
ESTACIONES DE SERVICIO

i

I osi, mas de seis décadas en el rubro de los servicios, adaptindose a las necesidades de

sus clientes, manteniendo la esencia de empresa familiar y sus valores, brindando solu-
ciones integrales al sector petrolero, en diferentes etapas de su proceso productivo. Especia-
listas en montaje de estaciones de servicio de combustibles liquidos, reparacion,
mantenimiento, venta de equipos de medicién de caudal, surtidores, repuestos afines y tra-
bajos de ingenieria para la industria del crudo.Vocacién de servicio, honestidad, trabajo res-
ponsable y ética profesional respaldan una larga trayectoria que posiciona actualmente a la
empresa como una de las 4 mas importantes de su rubro en el pais.
Tamaia experiencia en el sector, hace que en Losi y Cia. sepan de las necesidades de sus

clientes y estan en permanente desarrollo para brindar méas y mejores servicios, porque el

T Hector V. Losi y Cia. srl
' L‘ ASISTENCJAiNTEGRALDEESTACXNESDESERUICID

I
INGEMIERIA Y MECANIZADOS

Confeccidn de proyectos, ingenierfa y asesoramiento - Montaje de estaciones de servicio y
agroservices - Instalacién, mantenimiento y reparacion de surtidores - Ingenierfa y mecanizados
Surtidores nuevos y reacondicionados - Accesorios y repuestos

DISTRIBUIDORES r \ GILBARCO
OFICIALES VEEDER-ROOT

www.losiycia.com.ar

BAHIA BLANCA - Pcia. de Buenos Aires - Don Bosco 4075 - Tel. 0291 - 488 9596 - consultas@losiycia.com.ar
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resultado de un buen negocio es un cliente satisfecho. Han logrado un sélido desempefio en
seguridad y salud en el trabajo; planificando, haciendo, verificando y actuando, como metodo-
logia para cumplir con nuestra politica de seguridad

Una visién, dar continuidad al suefio del fundador, ser una empresa confiable, responsable y
en busqueda de la excelencia, viendo a Hector V. Losi y Cia. S.R.L. como marca registrada.
Suma a esto, contar con personal que es el diferencial de su gestién y por ello propician una
relacion basada en el respeto mutuo, confianza y un dialogo constructor de posibilidades.Va-

lores Confiabilidad, Excelencia, Responsabilidad, Respeto mutuo y Didlogo franco.

HectorV. Losi y Cia. S.R.L., especialistas en:

Obras y Montajes

- Montaje de estaciones de Servicio y Agroservices, Instalacion de tanques aéreos y subte-
rraneos, Reformas y ampliaciones, Obras civiles y movimientos de suelos, Cambios de imagen,
Venta e instalacion de Surtidores de combustibles nuevos y reparados, Comercializacion e
instalacién de Sistemas de Telemedicién y control de pérdidas.

- Equipos de bombeo Yy filtrado

- Comercializacién e instalacién de Sistemas de control de flotas y surtidores,Venta e insta-

laciéon de equipos de medicién de caudal y volumen.

- Service de Mantenimiento de Surtidores

| Espacio de Publicidad |

Mantenimiento Preventivo
Mantenimiento Correctivo, Calibracién con medida patrén de 200 y 500 litros a equipos de
despacho y distribuidores directos, Comercializacién de repuestos y accesorios para surti-
dores.

Ingenieria y Mecanizados

Ingenieria basica y/o de detalle. Especialidad
en la industria del petréleo Reparaciones
de bombas, Reparacion de vilvulas, Fabri-
cacién de Piezas a medida, Repuestos para
medidores volumétricos de petréleo de 4”,
6”,8” y 10”, Trabajo de herreria y solda-
dura, Montaje de equipos de bombeo, cau-

dalimetros y cafierias en camiones cisterna.

Para mas informacion: www.losiycia.com.ar

- Limpieza por turbulencia — Con Manifiesto por Disposicion Final y Garantia.

. '.; '. ® Sistemna No Convencional. Con Productos Biodegradables Removemos todo y retiramos par
.. LT e A & completo los contaminantes del tangue, logrando que quede un 100% libre de residuos
. P . . para se.guir con su actividad. Sistema No Convencional con Secado.
® .‘,... . -. . Tra.tammntn Hu.cn?trapm-ducente .para mn.el Tanque porgue no agrede el metal.
PR-Y - Pulido y revestimiento con Epoxi con o sin Tela logrando una cobertura de mayor

espesor, dejando al tanque coma nuevo. Removemos y retiramos todo oxido contaminante,

.‘ @ L
T AN N A F logrando un 100% libre de residuos e inerte para cualguier tipo de combustible..
- Instalaciones de tangues.

LIMPIEZA Y REPARACION - Purgado e Instalacion de Caiierias y Surtidores.
- Proteccion Catddica e Instalaciones Eléctricas.

Tel. y Whatsapp: 011-51526584 - 4276-4391 (Bs.As) (Argentina) (De 8 a 18 hs)
E-mail: Tan-naf_Limylnstdetanques@hotmail.com.ar
Facebook: Tan-naf // hitps://sites.google.com/view/tan-naf/inicio
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POTIGIAN CADA VEZ MAS CERCA

DE SU ESTACION

e

s

ST

Desde 1934, Potigian es una de las em-

presas mas importantes en distribu-
cion mayorista de golosinas, cigarrillos, y
articulos para kioscos, transformandose en un
referente del mercado local, especializando su

actividad también en el abastecimiento de Es-

ikddl

taciones de Servicio, apoyados en una logis-
tica depurada y eficiente.

Se dispone del capital humano y las infraes-
tructuras adecuadas para la atencion de di-
versos canales de comercializaciéon, y se

demuestra a través del abastecimiento de las

Espacio de Publicidad

Estaciones de Servicio que es el nexo y el in-

terlocutor mas confiable entre la industria y
los puntos de venta.
Para seleccionar los productos que se comer-

cializan, todas las 4reas de la empresa coordi-

nan perfectamente, para que el negocio fun-
cione en conjunto.

El Departamento de Ventas, que al mante-
ner un contacto fluido con el cliente, quie-

nes a través de sus pedidos, informan cuales

POTIGIAN

EXCELENCIA EN DISTRIBUCION

Contactenes (5411) 40167695 | WWLW . POTIGIAN.COM.AR
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son las tendencias del mercado, mantiene

actualizado junto a los proveedores, al De-
partamento de Compras, quien se ocupa de

la renovacion del stock permanente de

productos, ya sea por zona, temporadas, etc.

para el correcto abastecimiento, la logistica
y su distribucion.

La empresa cuenta con instalaciones adecua-

das, para el acopio y exhibicion de productos,

con destacada limpieza y el orden necesario.
La calidad de atencién es fundamental. Como
dicen aqui en Potigian, “Podemos tener un ne-

gocio muy lindo, pero si atendemos mal a

nuestros clientes, corremos alto riesgo de
perderlo”.

Algo que reclama de mucha atencién, son los
precios. Se viven momentos de cambios cons-
tantes, y deben estar atentos a toda informa-
cién de sus proveedores,y como transmiten
los cambios al cliente para que no causen una
reaccion demasiado negativa. Para ello, se van
organizando ofertas y promociones con el fin
de llegar al cliente con la mejor opcién.
POTIGIAN, de la excelencia en distribucion
a kioscos a la especializacién en Estaciones de

Servicio m

PIMATEC s.A.

SERVICIOS DE INGENIERIA Y
PROTECCION CONTRA INCENDIOS

INSTALACIONES FIJAS CONTRA INCENDIO
ac ()OPDS ((csnsm

Caffida Aigaftiie da Baled fidn
EBRLE e Prdiay

Solicite Asesoramiento
Tecnico Comercial

Evite Multas y
Sanciones

www.pimatec.com.ar
@ info@pimatec.com.ar

(L) +54 011 3967-9569

Juan José Podesta 3385
Ciudadela - Pcia. de Bs. As.

11111111
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VARILLAS DE MEDIDA PARA CONTROLAR
LOS NIVELES DE COMBUSTIBLES

Fuente:VERISYM

C uando una Estacién de Servicio no posee sistema de telemedicion de tanques, indefec-
tiblemente, debe utilizar al viejo método de “varillado”, mediante una regla calibrada

que mide el volumen de combustible existente dentro del tanque. VERISYM nos asesora:

COMO HACERLO

a) Introducir cuidadosamente en el tanque la varilla de medida, conservandola en posicién
vertical hasta que toque el fondo del mismo. Debe entrase en el mismo punto cada vez que
se toma una lectura.

b) Para evitar problemas de capilaridad no se debe dejar que la regla se ponga en contacto
con el combustible por mas de 2 o 3 segundos.

c) Retirar la regla en forma réapida, si se leen niveles de combustible o lentamente si la lectura
es de niveles de agua en el tanque.

d) Cada vez que se introduce en el tanque, la varilla debe estar seca.

e) Las lecturas deben realizarse con exactitud, asi que lo ideal es tomar varias veces la misma

lectura, para asi obtener un promedio de ellas (Dos veces por lo menos).

f) Se deben registrar los niveles de agua en el tanque. En éste caso se aplica la pasta para de-
teccién de agua en la parte final de la regla, aproximadamente en los ultimos |5 cm.Al entrar
en contacto con el agua la pasta cambia de color y registra el nivel de agua.

g) De existir un nivel de agua en el tanque, éste debe descontarse del nivel de combustible

que se ha registrado en las lecturas.

INVENTARIO DEL COMBUSTIBLE RECIBIDO

Con el fin de llevar un correcto inventario de combustible, se debe ademas, determinar la can-
tidad de combustible que se ha adicionado al tanque. En algunos casos esta cantidad puede de-
terminarse con las facturas u érdenes de suministro; sin embargo, en la mayoria de las Estaciones
de Servicio, los pedidos de combustible se realizan para la Estacién en su totalidad, y no para
cada uno de los tanques, lo que dificulta conocer la cantidad exacta que se le adiciona.

En estos casos se debe determinar la cantidad de combustible suministrado usando la lectura
con vara de medida para niveles de combustible, antes y después de las operaciones de lle-
nado; el aforo después del llenado del tanque, debe hacerse una vez ha transcurrido un tiempo
prudencial (media hora) para evitar que cambios en la temperatura del combustible o la in-
estabilidad del nivel interfieran con la lectura tomada. Estas dos lecturas son indispensables

para determinar con precision si existen o no pérdidas de combustible m

| , Homaologados por Mormas de Seguridad Internacionales, de 20,10 y 5 livros,
Hmmem Son metilicos con pintura de proteccidn interior y vienen con o
de lps reactivos Verisym sin boquilla flexible. Ideales para ofrecer coma reserva en su Estacién de Servicio,

s o N -

CORAS A ARGINTINA

Billinghurst 1833 - P. 2 - Buanos Aires B'I425DTKhﬁ.rnlntlnll
Tal.: (011) 4828-4000 - Fax: (011) 4828-4001
E-mail: in verisym.com.ar - www.verisym.com.ar
WWW.Verisym.com.ar

Telefax: (54-11) 4442-0112 - 4622-9857/2853
kefren @ netizen.com.ar // cp.lis.:lcqu:l-ﬁ;hntm:ljl.:nm
www. kefrenargentina.com.ar
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CRECIO LA PRODUCCION AUTOMOTRIZ

Fuente: Adefa
: -y

Con 22 dias habiles de actividad, las terminales automotrices produjeron en septiembre

32.149 vehiculos, es decir, un 24,4 % mas respecto del volumen que contabilizé en agosto
anterior y registré una mejora de 16,1 % respecto de las 27.687 unidades que se produjeron
en septiembre del afio pasado.

En el acumulado de los primeros nueve meses, el sector alcanzé las 165.739 unidades pro-
ducidas (autos y utilitarios),lo que marcé una baja de 31,3 % en comparacion con las 241.330
unidades que se produjeron en el mismo periodo de 2019.

“Los datos de septiembre ratifican el trabajo que viene realizando el sector para recuperar los niveles
de actividad previo a la crisis sanitaria generada por el COVID-19. Es un dliciente que nos lleva a
continuar trabajando junto a toda la cadena de valor en esta linea ya que, una vez superado este
escenario, es necesario retomar la agenda fijada en impulsar proyectos para la generacién de nuevas
inversiones, empleo, mejora de la competitividad y apertura de nuevos mercados de exportacion”,

explicé Daniel Herrero, presidente de ADEFA.

Al respecto, el directivo sefialé que se estan analizando las Ultimas medidas impulsadas por

el Gobierno. “Es muy positivo que hayan aumentado el nivel de reintegros a la exportacion
para nuestro sector;y seria una importante sefial que se analice incorporarnos al beneficio
de reduccién de las retenciones dada la importancia para la economia, al representar el 35%
de las exportaciones de manufacturas de origen industrial (MOI) y ser el principal sector in-
dustrial exportador al mundo”, dijo Herrero y afiadié que “dado el perfil productivo del sec-
tor, netamente exportador, cualquier modificacién a la baja de las retenciones, tiene efecto
directo en los niveles de actividad y en muy corto tiempo ”.

Continuando con los datos de septiembre, el informe da cuenta que el volumen de vehiculos
exportados durante el mes pasado fue de 17.903 unidades, lo que mostré una mejora de
31,6% en su comparacién con agosto. Si la comparacién es contra el mismo mes del 2019, el
sector registré una baja en los envios de |7 por ciento.

En el acumulado de enero -septiembre, el sector exportd 94.343 vehiculos, es decir, se re-
gistré una baja de 43,9 % en su comparacién con el mismo periodo del afio pasado cuando
se enviaron 168.023 unidades a diversos mercados.

Finalmente, en lo que respecta a ventas mayoristas, el informe de ADEFA da cuenta que en
septiembre el sector automotor en su conjunto comercializé a la red de concesionarios
35.065 unidades, un 23,7 % mas respecto de las entregas de agosto y 30,5 % por sobre el vo-
lumen del mismo mes del afo pasado.

De esta forma, el acumulado del afio arroja que la venta mayorista (a concesionarios) se
ubicé en 209.044 unidades, es decir, un 28,2 % menos respecto del mismo periodo de 2019

en el que se comercializaron 291.219 vehiculos =
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EN LO QUE VA DEL ANO LOS COSTOS
DEL TRANSPORTE DE CARGAS YA
SUPERAN EL 20% DE AUMENTO

Fuente: FADEEAC

egun el Departamento de Estudios Eco-
Snémicos y Costos de la Federacion Ar-
gentina de Entidades
Autotransporte de Cargas (FADEEAC) el

Empresarias  del

mes de septiembre registré un 3,5 % de in-
cremento, luego de la suba del 5,1 % del mes
de agosto, la mas alta en lo que va del afio. Los
datos surgen del indice de Costos del Trans-

porte FADEEAC (ICTF) elaborado mes a mes

por la federacién y que mide || rubros que
impactan directamente en los costos de las
empresas del transporte de cargas de todo el
pais. La metodologia del indice fue verificada
por el Centro de Investigacion en Finanzas de
la Universidad Torcuato Di Tella (UTDT) a
partir de datos primarios y una estructura de
costos obtenidos de manera independiente

por la federacion.

A pesar de la fuerte aceleracién en los dos
ultimos meses del tercer trimestre del afo,
durante los cinco meses previos, todos los au-
mentos se mantuvieron por debajo del 2%.Y,
en comparacion a los dos afios previos, los
costos evidencian una tendencia a la desace-
leracion: durante el mismo periodo del afo
anterior (enero-septiembre 2019), el au-
mento de costos superd el 35%. Por otro
lado, en 2018 los costos superaron el 61,5%,
valor récord desde 2002, mientras el 2019
cerré con un 47%. La variacién acumulada du-
rante los Ultimos 12 meses es del 31 %.

En lo que va del afio lideran los incrementos

de costos patentes (57,9%), neumadticos
(39,1%), seguros (38,6%), y gastos generales
(38,3%). Luego del incremento en agosto y
septiembre, combustibles aumenta 8% en el
afio al tiempo que el costo financiero continta
exhibiendo un descenso menor (-12 %) en el
periodo (fuerte baja en abril y subas en junio y
agosto). Este descenso del costo financiero se
enmarca en las bajas de las tasas de interés
como factor contraciclico al notorio deterioro
en la cadena de pagos que estan sufriendo las
empresas, dada la caida de la actividad.

“Por el peso gravitacional que tiene el com-

bustible en nuestra estructura de costos y

Visite nuestra pagina web

Jujuy B52/60 (1824) Lanus Oeste
Tel.: 4225-2T705/6 - Fax: 4225-2T06
e-mail: botanmol@botanmol.com

:www.botanmol.com
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PRECIO PROMEDIO PAIS DE GAS-OIL: SEPTIEMBRE DE 2020 $ 58.38-

2017-2020
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SEPT 20

por el menor impacto ambiental, es que
desde FADEEAC estamos apostando muy
fuerte al desarrollo de un biodiesel 100 cer-
tificado para el transporte de cargas. En el
mediano y largo plazo el biodiesel sera mas
barato y competitivo para nosotros. Ademas,
el biodiesel aumenta la vida util de los moto-
res y mejora el desempenio, por lo cual nos
cierra totalmente su implementacion”, explica
Martin Borbea Antelo, secretario general de
FADEEAC.

Los datos de septiembre

En primer término, se destaca el segundo

ajuste del combustible (4,21%), tanto en los
segmentos mayorista como minorista, luego
de la suba del mes pasado (4,44%). Este in-
sumo junto a personal forma parte de las
dos terceras partes de la estructura de cos-
tos para el transporte de cargas. Mientras
en 2019, el combustible registrd 12 aumen-
tos,en 2018 fueron 14.En 2019 el aumento
del gasoil habia alcanzado el 45,6 % en tanto
que desde la desregulacién del mercado de
hidrocarburos a partir del | de octubre de
2017, la suba sobrepasa el 200%. Por el lado

del resto de los rubros lideran nuevos au-

Mas de 30 anos te presencia en el mercado
‘con responsabilidad y experiencia

LUBBICANTES

Fabricantes de Agua Desmineralizada y
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mentos seguros (11,80%) y neumadticos
(6,5%), de sostenidas subas en los ultimos
meses, y de material rodante (6,6%) y repa-
raciones (5,3 %). Los aumentos se dan en el
marco de la aceleracién de la politica de mi-
nidevaluaciones del tipo de cambio oficial y

las nuevas restricciones cambiarias.

Por ultimo, los lubricantes (2,5%) y gastos
generales (0,54%) muestran subas menores,
mientras que el resto de los rubros (perso-
nal, patentes y tasas, peajes), con excepcion
del costo financiero (3.41 %), no han sufrido

modificaciones en relacién con agosto de

2020 m




42 ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION

ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION 43

EXPERIENCIAS COMPARTIDAS CON
EXPENDEDORES ESPANOLES

Fuente: Federacién de Entidades de Combustibles (FEC)

Aunque en diferentes lugares del mundo y con realidades distintas, el Covid-19 y la crisis au-
naron los criterios de los dirigentes e impulsé iniciativas para intercambiar conocimientos
sobre cémo enfrentard el rubro la “nueva normalidad”.

Dias atras,asumié un nuevo mandato al frente de la Confederacion Espafiola de Empresarios
de Estaciones de Servicio (CEEES), el dirigente Jorge De Benito, quien recibié los saludos
por parte de la FEC.

El estacionero europeo, agradecio la carta enviada por los representantes locales y recalco
la intencién de aceptar el convite a un trabajo conjunto entre Argentina y Espafa.

La Confederacién Espaiola de Empresarios de Estaciones de Servicio desea repetir las ac-
ciones con sus pares de Argentina, como lo hicieron en la CEEES, el afio pasado con sus si-

milares de la Camara de Gasolineras de la Republica de México.

Respecto de las consecuencias econémicas que afectaron al sector, hubo una recuperaciéon
en los ultimos meses a nivel general, porque los estados comunales y nacionales comenzaron
a implementar permisos para circular a los diferentes trabajos y a las escuelas, con la excep-

cién de las actividades de ocio y reuniones masivas.
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En ciudades como Barcelona, Madrid y otras grandes urbes de la peninsula ibérica, los esta-

blecimientos que expenden combustibles ofrecen ademas una amplia gama de servicios y
productos, que fueron segmentados por los asesores de la Camara para analizar el impacto
de la pandemia en las ventas.

El dirigente, finalmente agradecio la carta enviada por la FEC, que tiene un ida y vuelta desde
el aflo 2009 y en donde se intercambiaron gestiones que se hicieron por diferentes reclamos

y necesidades similares, relativas a los contratos entre la red minorista y las petroleras.

INTENCIONES A FUTURO

En la misiva, el Presidente Julio Alonso y el Tesorero Juan Carlos Basilico convocan a sus co-
legas del Consejo directivo de la CEEES a aprovechar las nuevas tecnologias en comunicacion
que se desarrollaron durante la crisis sanitaria, para generar reuniones en donde se acerquen
consensos sobre los problemas comunes de la actividad en toda Iberoamérica y Europa, para
crear un ambito moderno y 4gil de discusion.

“Agradecemos el reconocimiento que ustedes nos dan como federacion, hecho que demos-
traron en los ultimos afios con el intercambio de conocimientos y experiencias, los cuales sa-

bemos que podremos retomar inmediatamente”, dice la carta de los dirigentes bonaerenses m

EN LA RUTA DEL BIOCOMBUSTIBLE
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Fuente: Prensa Expotrade
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El gobernador Juan Schiaretti aﬁuncié, a través de su cuenta Twitter, que la iniciativa apunta a
“consolidar una politica de desarrollo sustentable cuidando el medioambiente, porque este
combustible es mucho menos contaminante que los combustibles fésiles”.

Schiaretti encabezé una reunién de trabajo con representantes de la Camara de Industriali-
zadores de Granos y Productores de Biocombustible en Origen (Cigbo) y de la Camara Em-
presaria de Bioetanol de Maiz (Bio Maiz), de la que surgio la iniciativa.

El proyecto de ley que el gobernador enviara a la Legislatura, busca fortalecer la demanda de
biocombustibles a través del autoconsumo y del fomento en los transportes de carga, en
transporte publicos de pasajeros, flotas oficiales y en los vehiculos usados en la agroindustria,
entre otros.

Ademads se promoveri el fortalecimiento de la oferta mediante la instalacion en Cérdoba de
mas plantas que transforman biomasa en bioetanol, biodiesel y biometano.

El proyecto propicia, por otra parte, una “mayor generacién de empleo en origen, asi como
mayor agregado de valor de las cadenas productivas, propiciando el desarrollo econémico
de Coérdoba”.

El Gobierno cordobés inicié una ronda de consultas para que la ley pueda ser sancionada
antes de que finalice este afio y trabajara con las otras provincias de la liga de biocombustibles,

para impulsar un nuevo marco legal nacional que pueda ser aplicado desde 202| m
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RAIZEN INVERTIRA U$S 715 MILLONES EN
ARGENTINA EN EL PERIODO 2020-2023

Con la presencia del presidente de la Nacion Dr. Alberto
Fernandez, Raizen Argentina, licenciataria de la marca
Shell, presenté su plan de inversion en un acto en la refine-
ria de Dock Sud, Avellaneda.

Fuente Raizen

el

Raizen Argentina, licenciataria de la marca Shell, anuncié que en el periodo 2020-2023 in-
vertird u$s 715 millones que seran destinados al desarrollo de una nueva linea de pro-
duccién de combustibles; aumento de la capacidad de procesamiento en la refineria; distintos
proyectos vinculados con la modernizacién de unidades y procesos, y la mejora de eficiencia
energética e incorporacion de nuevas practicas ambientales. La compafia adelantd, ademas,
que continuara con su plan de expansion de la red de estaciones de servicio y otros segmentos

industriales, como también proyectos de logistica & trading para Argentina y la region.
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El presidente Alberto Fernandez y el gobernador de la provincia de Buenos Aires Axel Kicillof
fueron recibidos en la refineria ubicada en Dock Sud,Avellaneda, por Rubens Ometto Silveira
Mello, presidente del consejo de administracion del Grupo Raizen, Ricardo Mussa, presidente
del Grupo Raizen y Tedfilo Lacroze, presidente de Raizen Argentina.Tras una recorrida por
las instalaciones, tuvo lugar un acto en el que se anuncié el plan de inversién de la compafiia
como contribucién al futuro inmediato argentino, evidenciando el compromiso de Raizen

para continuar aportando al desarrollo de la matriz energética del pais.

“Este plan de inversiones es nuestro compromiso para colaborar en la reactivacién de la economia
a través de la industrializacion del petroleo argentino, el crecimiento de la produccion y la generacién
de empleo genuino. Gran parte de la inversién se destinard a encarar un ambicioso proyecto para
continuar desarrollando productos de calidad en nuestra refineria, que el afio que viene cumple 90

anos”, expresé Lacroze.

Por su parte, Rubens Ometto se refirié a la importancia de esta inversién y de continuar
fortaleciendo los lazos entre Argentina y Brasil: “Cuando decidi que mi empresa debia expandirse
en América Latina, no dudé que el primer paso debia ser en Argentina y por ello compramos el ne-
gocio de combustibles y lubricantes de Shell en octubre de 2018. Hoy, luego de dos afios, llegé el

momento de proyectarnos hacia adelante, seguir creciendo e invirtiendo en el pais”.

Este plan de inversiones generara mas de 4.000 nuevos puestos de trabajo y adicionalmente
tendra un importante impacto positivo en el sector de las PyMES nacionales, ya que esta pre-
visto concretar mas de 3.000 nuevos contratos, creando también asi numerosos puestos de

trabajo indirecto m
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OPERADORES DE YPF REDUCIENDO LA HUELLA
DE CARBONO CON SELLO ECOLOGICO PROPIO

Fuente: Asociacién de Operadores de YPF (AOYPF)

I a empresa Petrovalle presenté a través de un video todas las acciones que llevan adelante
para colaborar con el cuidado del medio ambiente y reducir la huella de carbono de sus

estaciones de servicio.

Desde hace dos afios, la empresa trabaja con un equipo interdisciplinario para generar pro-

gramas de sustentabilidad y cuidado medioambiental en todas sus estaciones de servicio YPF.

Camila Hobus, integrante del departamento de Recursos Humanos de la empresa, afirmé

que desde 2018 investigan acciones que se puedan llevar a cabo en las estaciones de servicio

y en 2019 crearon el sello ecolégico “Ecovalle”.

De esta forma, en las estaciones de servicio YPF de la empresa se pueden encontrar acciones

desarrolladas para reducir el consumo eléctrico, producir energia renovable, cuidar la utili-

zacién del agua y fomentar el reciclaje de plasticos y papeles, entre otras.

La dltima estacion del grupo construida en Comandante Andresito, Misiones, conjuga todos

los esfuerzos de la empresa en materia medioambiental. Desde sus cimientos la estacién se




50 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 51

construyd con criterios de arquitectura bioclimdtica teniendo en cuenta el clima subtropical
de Misiones. El edificio se construyé con un encofrado perdido en madera y cemento de
gran espesor que funciona como aislante para conservar la temperatura.

Segln detalla Daniela Olivera, arquitecta de Petrovalle, las tiendas cuentan también con doble
vidrio hermético y equipos de aire acondicionado Inverter para protegerse del calor externo.
Ademas, se instalaron veinte paneles fotovoltaicos en su techo. De esta forma, el edificio con-
sume hasta 40% menos de energia que otras tiendas de similares caracteristicas. Por otro
lado, la estacién cuenta con un tanque de almacenaje de agua de lluvia que se utiliza para lim-
pieza general y para el drenaje de inodoros.

Todas las estaciones de la empresa cuentan con huertas organicas en diversos formatos. En
Andresito se cultivan hierbas medicinales, hierbas aromaticas y verduras que se utilizan en
los alimentos vendidos en la tienda. El exceso de cada cosecha de la huerta se obsequia a los
colaboradores y clientes de la empresa.

Por ultimo, Hobus destacé su mensaje: “Para nosotros tanto las pequeiias acciones como las
grandes son sumamente importantes y a través de ellas creemos que podemos lograr un

gran cambio” concluyé a tiempo que invita a todos los operadores a realizar acciones para

sumarse a dicho cambio =

PRODUCEN VEHICULOS CON
ENERGIA 100% LIMPIA

Fuente: TOYOTA Argentina

= i

oyota, como parte de la alianza estratégica con YPF ya produce sus vehiculos con energia
Teléctrica 100% proveniente de fuente renovable, dejando consolidado el primer capitulo
del trabajo en conjunto entre ambas empresas.
La iniciativa en la planta automotriz de Zérate, que tiene una capacidad productiva de 140.000
unidades anuales, responde a los objetivos ambientales de la compafiia japonesa a nivel mun-
dial.
La energia edlica suministrada desde el inicio del convenio en noviembre de 2018 permitié
ahorrar hasta el 3| de agosto de 2020 un total de 17.702 toneladas de CO2. Con la provisién
que se agrega ahora, Toyota ahorrara recursos energéticos tales como 7.068 m3 de gasoil u
11,9 millones de m3 de gas natural que se necesitan para generar esa misma energia en una
planta termoeléctrica. Esto proporcionard un ahorro anual de 38.168 toneladas de CO2.
YPF Luz proveera la energia eléctrica desde el Parque Eélico Manantiales Behr ubicado en la

provincia de Chubut, que cuenta con 30 aerogeneradores y 100 MW de potencia; y desde el
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ENERGIA RENOVABLE
QUE UTILIZARA TOYOTA

76.000 MW hora/afo

- I | ;

Parque Eélico Los Teros |, ubicado er; la localidad de Azul, provincfa de Buenos Aires, con 32
aerogeneradores de 123 MW de potencia.

El contrato de provisién de energia renovable con YPF Luz tiene una duracién de 10 aios,
por un total de 76.000 MWh/afio. La energia eléctrica que utilizard Toyota equivale a 15,9 MW
de potencia instalada, la cual representa la generacion de mas de cuatro aerogeneradores para
abastecer la demanda de la planta de Zarate y es equivalente al consumo de 21.111 hogares.
Toyota se guia en todo el mundo por una ambiciosa serie de seis objetivos ambientales que
deberan ser alcanzados hacia el ano 2050, con el fin de contribuir a la sustentabilidad global.
Frente a desafios mundiales claves como el cambio climdtico, la escasez de agua, el agota-
miento de recursos Yy la degradacion de la biodiversidad, el Desafio Ambiental Toyota 2050
aspira a reducir el impacto durante todo el ciclo de vida del producto. Este logro alcanzado
en la planta de Zarate corresponde al Objetivo 3: Cero emisiones de CO?2 en las plantas de
fabricacion de vehiculos. Esta iniciativa le permitira superar ampliamente la meta global que
aspira a alcanzar un 35% de energia renovable en el afo 2030.

La alianza entre Toyota e YPF incluye, ademas de la provision de energia renovable, el abaste-
cimiento y recomendacion de combustibles, iniciativas para ofrecer soluciones de movilidad
a través de Kinto, el desarrollo de nuevas tecnologias y actividades de motorsports, entre

otras m

SCANIA E YPF EXTENDIERON SU
ALIANZA HASTA 2021

Fuentes:YPF // Scania

o

Las autoridades de YPF y Scania Argentina, llegaron a un acuerdo para prolongar su trabajo

en conjunto por un afio mas, reforzando el vinculo comercial que los une hace mas de
dos décadas.A través de una adenda que extiende el contrato entre las compafias, Scania se
comprometié a seguir utilizando y recomendando lubricantes Extravida, y otros desarrollos
de YPF como Azul 32, en su red de concesionarios presentes en todo el pais.
Ademas, el convenio que rige hasta junio de 2021 contempla las mismas especificaciones para
la planta productiva que la compaiia sueca posee en Tucuman. Andrés Leonard, CEO de
Scania Argentina, comento: “Estamos muy felices de renovar el vinculo que une a ambas em-
presas, lideres en sus respectivos rubros, desde hace tanto tiempo. La calidad, la innovacién
y una vision sustentable del negocio son perspectivas que unen e identifican a Scania e YPF
desde hace mucho tiempo”.
Por su parte, Mauricio Martin, vicepresidente de Downstream de YPF agrego, “estamos or-
gullosos de formalizar la continuidad de la alianza estratégica que mantenemos hace mas de
20 afos. La sinergia entre las compafiias nos permite desarrollar nuestro potencial y mejorar

la experiencia del cliente”.
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“El trabajo conjunto que ambas marcas vienen desarrollando hace mas de dos décadas es

- 4

una muestra fehaciente del compromiso por la excelencia y la vocacién de servicio para con
nuestros clientes”, finalizé diciendo Leandro Herndndez, Director de Servicios de Scania Ar-
gentina.

Las compaiiias también manifestaron puntos en comun en sus visiones a futuro en materia
de movilidad en el transporte.

Una vez mas,YPF y Scania reafirman el liderazgo en sus respectivos mercados y garantizan

las soluciones mas eficientes para sus clientes conjuntos a través del trabajo colaborativo m

CON UN SISTEMA DE INTELIGENCIA
GEOESPACIAL AXION CONTROLA LA
ENTREGA DE SUS COMBUSTIBLES

Fuente: iProUP // AXION energy

ﬁ xion energy anexo a su logistica de entregas terrestres de combustibles, un sistema de

geolocalizacién que monitorea en tiempo real la ubicacion de los camiones de trans-
porte y saber bien la hora en la cual arribaran a destino.
Andrés Chanes, gerente de Programacion de Entregas y Fletes, explicéd: “Este sistema nos
permite identificar desvios y definir alertas tempranas si hay algin inconveniente o demora
en todo el proceso logistico”.Y agregd: “Podemos efectuar acciones correctivas, identificar
el desempefio del transporte, presentar informes de performance y generar avisos automa-
ticos por email y WhatsApp a los clientes sobre el arribo de camiones en tiempo real”.

Los dispositivos de la tecnologia GPS, instalada desde hace afos en los transportes de cargas,
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gracias a su inteligencia geoespacial, logran optimizar los procesos en tiempo real. Instalados

ahora en los camiones de AXION energy, permitiran que la unidad sea rastreada, tanto por
la petrolera como por su cliente.

“Contamos con alrededor de 1000 puntos de distribucion de nuestros combustibles por
la flota de camiones que diariamente abastecen nuestras casi 700 estaciones de servicio
y mas de 300 clientes agro, mayoristas e industrias. El valor de este sistema, a diferencia
de otros softwares, es que el cliente puede conocer con precisiéon los kildbmetros de dis-
tancia que le falta recorrer al camién y el horario exacto de la llegada a su negocio”, co-
mentd Chanes.

Al arribar el camién a la estaciéon de servicio, la descarga del combustible a los tanques de-
manda casi una hora.Si de pronto el camioén llega de imprevisto, toda la preparacién de se-
guridad previa en la zona de descarga, como es el cierre de islas de carga, el arreo de
personas ajenas a la empresa a zona segura y la disponibilidad del personal atento a la en-
trega, suma mas tiempo de descarga.Ademads, la incomodidad de tener que preparar la zona

de manera desprevenida y el tiempo de islas cerradas repercute directamente en las ven-

tas. Con este nuevo sistema, el cliente puede ir preparando la zona de descarga con anti-
cipacion y organizarse de manera mucho mas eficiente.

Andrés Chames,amplié detalles: “Cada camion esta programado con lo que tiene que hacer
al dia siguiente y gracias a la implementacién de esta tecnologia geo-inteligente, automatica-
mente se crea una comparacion entre la linea de tiempo teérica planificada para cada camion
con la real. De esta manera, podemos registrar desvios y tomar acciones correctivas.Adicio-
nalmente, el sistema detecta y registra las micro indisponibilidades de la flota. Esto se traduce
por ejemplo, en que si programamos la llegada de un camién a una terminal de carga a de-
terminada hora y el camioén llega dos horas mas tarde, nos salta una alerta y en consecuencia
podemos actuar en el hecho y también dar aviso al cliente”.

Por ultimo, Chanes dijo: “Hoy podemos asegurar que contamos con la mejor herramienta
para saber exactamente qué ocurre con la flota en todo momento, informacién que nos per-

mite operar de forma mas segura y eficiente, generando ademas informacién clave para los

clientes, que representa un diferencial muy valorado por ellos” =
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