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PREOCUPA LA DUPLICACION
DE TRAMITES

Fuente: Prensa Expotrade

Esta nota es presentada por

ESTACION

DE SERVICIO

Ac T UA L I :_:::.._;-.:ﬁ

a Federacion Argentina de Entidades Empresarias del Autotrans-

porte de Cargas (Fadeeac) presentd un pedido de acceso a la in-
formacion publica ante el Ministerio de Transporte, para conocer los
motivos por los que se instrumentd una nueva certificacion de confi-
guracion de modelo de los camiones que duplica los tramites e incre-

menta los costos.

En febrero, las autoridades nacionales notificaron a FADEEAC de la

puesta en marcha del nuevo sistema. Sin embargo, y a pesar de ser
parte directamente interesada -la entidad nuclea a 44 Camaras de
transporte de todo el pais-, nunca se la consulto por el alcance y efecto
de la medida que establece la obligatoriedad de dos tramites con idén-

tico alcance y contenido.

Hasta febrero, cada vez que el propietario de un camion hacia una mo-
dificacion al vehiculo que alteraba la configuracion del modelo del fa-
bricante debia tramitar un certificado en el Taller de Reparacion y
Modificacion autorizado (pagando aranceles segun la modificacion de
la que se trate) para presentar en los talleres de Revision Tecnica Obli-

gatoria (RTO), donde nuevamente el transportista paga por el tramite.

Ahora, con la creacion del tercer tramite adicional, se suma un nuevo
arancel para que un ingeniero certificador exclusivamente de la Aso-
ciacion de Ingenieros y Tecnicos del Automotor verifique las condi-
ciones técnicas de seguridad del vehiculo, sin responsabilidad civil o
penal alguna, y emita —previo pago- el Informe de Configuracion de

Modelo (ICM), para después poder efectuar la RTO.
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La entidad asegurd que “a lo largo del ano, muchas de las 4.500 pymes
representadas en Fadeeac fueron denunciando distintos tipos de abu-
sos e irregularidades (como que la “inspeccion” para aprobar la nueva

certificacion se realiza mediante una foto de WhatsApp)”.

“En medio del complejo contexto que vive el sector, con un incremento de
costos que solo en los |0 primeros meses de 2022 supera el 92%, la puesta
en marcha de un tramite que sdlo duplica burocracia y costos, resulta inex-

plicable y genera preocupacion y malestar en un sector clave para el fun-

cionamiento de la economia del pais”, concluyo la Fadeeac.

EVOCA

G R O U P

(0; s ae c o Una marca del grupo EVOCA lider en expendedoras y
maquinas de cafe

www.saecoprofesional.com

Linea Vendmg

lomalica Phedra EVO

Linea Profesional y 0GS

Presenta para su marca

Cristalip EVD 400 Cnstalle EVO 600

Aubino 200

T —
Aulvka Top / Fotus

PRSES0D 1Gs Aromma 200, 300 y 200C

Sleel 200 Iis Huaslyie

Una maquina para cada necesidad, ya sea automatica
manual, Vending o profesional

NUESTRA VISION: Ser la compaiiia de preferencia en la provision de maquinas
expendedoras y de café express, por la cercania y satisfaccion de nuestros clientes.
La permanente innovacion tecnoldgica, representando los valores y objetivos corporativos.

N N4 5

Av. Segurola 1837 - CABA info@evocagroup.com.ar  Tel.: 54 11 4639-4300

Lirtka Plus / OTC
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OPERADORES DE YPF PRESENTARON
PROYECTOS DE MEJORA s

Fuente: AOYPF - Asociacidn de Operadores de YPFE.

Fue durante el cierre de la Academia AOYPF

Al finalizar la tercera edicion del Programa de Desarrollo Para Lide-
res, el primer programa diseiiado exclusivamente para el
rubro de Estaciones de Servicio, con la participacion de 40 ope-
radores de todo el pais; esta jornada de cierre tuvo la presentacion
de cuatro proyectos de mejoras para las Estaciones de Servicio YPF

de todo el pais.

LOS PROYECTOS

Los operadores presentaron los resultados de las ideas selecciona-
das en la jornada de innovacion que marco el ecuador del programa
y que trabajaron durante los ultimos dos meses en sus Estaciones

de Servicio.

El primer grupo se enfoco en las formas de mejorar la
experiencia del cliente, algo en lo que YPF se ha orientado du-
rante los ultimos anos desarrollando perfiles de cliente y experiencias

customizadas para cada uno.

El segundo grupo buscé potenciar la relacion a largo
plazo con los clientes, identificando sus caracteristicas para po-

tenciar la fidelizacion hacia la marca y la estacion de cada operador.

En tercer lugar, el eje lo tuvieron las franquicias de tien-
das Full, que los operadores intentaran convertir en un punto de in-
tegracion de sus comunidades, adaptandola a las necesidades de todos

los integrantes de la misma.
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Por ultimo, la atencion se trasladara al publico interno ya
que los operadores intentaran diagramar nuevos programas de incen-
tivos y motivacion para los colaboradores.

Cecilia Zucco, directora del proyecto Academia AOYPF, sostuvo
que el desarrollo del tercer programa fue igual de satis-
factorio que el de las dos anteriores ediciones y que sin
dudas trabajaran desde las comisiones de la AOYPF para presentar los
proyectos de mejora que otorguen buenos resultados a la compania.
Por ultimo Zucco indico que “la Academia es de todos los operadores y
es por eso que vamos a tomar cada comentario de mejora como una opor-

tunidad para seguir creciendo y ofrecer mds y mejores alternativas de for-

macion*‘.

ron parte del Workshop “Bienestar Organizacional” a cargo de Da-

niel Cerezo, destacado speaker y emprendedor social.

Oscar Angélico, jefe de estacion de la empresa Otamendi y Cia. de
Santa Cruz, destaco que se lo recomendaria a colegas ya que el pro-
grama brinda “una cobertura amplia en todos los aspectos. No se ve sola-
mente el aspecto técnico ni el aspecto humano ni el aspecto comercial.
Fuimos abordando todos los temas que pueden llegar a tener en nosotros
una repercusion importante. Tanto el tema de personal y cliente interno,
cliente externo, las nuevas tecnologias, el marco legal, todos los temas que
tocamos, todos que fueron extensos.”

Para Soubhi Saliva, Operadora de Entre Rios, completar el PDL da
una gran satisfaccion ya que “da una sensacion de que es posible modificar
ciertas cosas y que es posible el abordaje de inconvenientes de manera con-
junta”.

Ademas del PDL, la Academia AOYPF ofrecio workshops, talleres y ca-
pacitaciones virtuales gratuitas en la que se registraron mas de 800
personas durante todo el ano.

Aquellos operadores interesados en participar de los programas de 2023

pueden reservar su lugar desde www.academiaaoypf.com.ar
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Esta nota es presentada por

TOP AUTO

AS

(ENTROY SURDEL?

ENVIO
SIN CARGO

=TI LL]] !\
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Nos destacamos por ser Proveedor Integral de Estaciones de Servicio
y Accesorios Automotor, con mas de 25 anos de trayectoria en el mer-

cado a nivel nacional. Queremos que TOP AUTO continue siendo “la

LOGISTICA

Queremos destacar el servicio que ofrecemos desde hace anos, de
manera ininterrumpida, en la logistica propia con entrega sin cargo, a
6 provincias. Hoy en dia los costos de logistica son altos, y por eso
queremos destacar el servicio que ofrecemos.

Entregamos en 6 provincias: Buenos Aires, Rio Negro, Neuquén, Chu-

but, La Pampa, Cérdoba semanalmente. En el resto de las provincias la

entrega es tercerizada.
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| Espacio de Publicidad

marca” en el canal estacionero para todo el Rubro Automotor e hi-
giene institucional.

Con atencion personalizada, con vendedores exclusivos que regular-
mente realizan visitas programadas, con logistica y distribucion a nivel
nacional, con flota propia de vehiculos y con operativa planificada al

servicio del cliente.

PROVEEDOR INT
ESTACIONES DE SEE(I;!%%I?DE

TENEMOS T0DO
EN EL RUBRO AULT?J%%FE{ESM

Ofrecemos todo lo ne- EUTACCESORIC QUE BUSCARRS
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petroleras del pais, productos de cosmética automotor, accesorios, he-
rramientas y equipamiento de almacenaje para talleres, lamparas, fusi-
bles, escobillas,accesorios en blister, productos de seguridad e higiene.
"Top-Auto" es "La Marca" para el comerciante y "El accesorio que bus-

cabas" para el usuario. =

Contactenos al e-mail: info@accesoriostopauto.com

o visite nuestra web: www.accesoriostopauto.com
CENTRO Y SUR

ENVIO
SIN CARGO

DEL PAIS
Whatsapp: +5492235304926
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ROLITO, EL MAYOR PRODUCTOR DO MEO
SUDAMERICANO DE HIELO oo rove El hicke der oo Argeriines

Rolito es fabricado por Redonhielo S.A., el L&m

& >
mayor productor de hielo Sudamericano, lider en fabricacion y distri- Y N
) ) S PRaseselNd [][E1O EN BOLSA
bucion. Esto ha llevado a la empresa a adquirir tecnologia de Gltima ge- }00*30 D

Redonhielo S.A. es el mayor productor de hielo Sudamericano,
lider en produccion y distribucién. Esto ha llevado a la empresa
a adquirir tecnologia de ultima generacion en su preocupacion
por mantenerse a la vanguardia y seguir llevando a su mesa el
mejor hielo para los Argentinos.

neracion en su preocupacion por mantenernos a la vanguardia, y seguir

llevando a su mesa el mejor hielo para los argentinos. Hace mas de 50

anos que elaboramos el mejor hielo; nuestra experiencia en fabricacion E
y distribucion nos hace lideres en el mercado, y la pasion nos lleva a : w
que la calidad de nuestros productos sea inigualable, manteniendo la Este producto fue desarrollado en forma
exclusiva por nuestros técnicos :
misma frescura de siempre ofreciendo productos de primera calidad. especializados en la conservacién y
mantenimiento de nuestra flota de véhiculos —
Rolito dedico su tiempo a fabricar hielo puro, lo que significa que pue- y su excelente performanceawme calidad al mas alto

nivel internacional esta hoy a su alcance.
den disfrutar de sus bebidas con el frio que mas les guste sin alterar

su sabor. También contamos con dos lineas de Productos Industriales

y para el Automotor, ofre-

ciendo asi un servicio mas

]

Nueves Preductes

completo a cadal

cliente, y cubrir todas

sus nhecesidades.

Ruta Panamericana Km. 25.700 - Don Torcuato - Bs. As. - Tel: 4741-8000 REDONHIELO S.A

Péron 26875 - Merlo - Bs. As. Tel: 0220 485-2226 al 29
Email: ventas@redonhielo.com.ar

Una empresa Argentina
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Los invitamos a descubrir nuestra linea de productos.

N Bolsas de hielo de 2,3,4y 15 Kg
Rolito de gran capacidad de enfriamiento para
disfrutar en los mejores momentos.
Elaborado con agua tratada, ofreciendo un

hielo puro listo para disfrutar.

_.,)"F l';.‘.': nx;J
il P

& BmBimrmas wa 1
Fp————

Bolsa de Hielo Picado de |5 Kilogramos

= N

HIELD PICADO

Rolito Picado es ideal para cocteleria y también

puede ser utilizado de manera industrial en proce-

sos de enfriamiento.

P T

Bolsa de Hielo en Escamas de 15 Kg
Rolito en escamas para aplicaciones industriales y relacio-
== 1

nadas con alimentos. Es usado sobre todo en las pescaderias
H
s . |
peae y gracias a su forma, protege mejor el producto, produ-

ciendo mejores resultados y es de gran facilidad de uso.

Barra de Hielo Rolito
Somos los productores de barras mas grandes de

la Argentina.

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 19
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USO AUTOMOTOR E INDUSTRIAL

Agua Desmineralizada 1,6 y 10 Litros
e uso industrial.

Elaborada con agua tratada.

Nuevo productos

Limpia parabrisas Rolito de 5 litros

listo para usar.

mm Agua Destilada Anticorrosiva 5 Litros
Contiene aditivos. Anticorrosivos que protegen los

metales del medio donde actua evitando la formacion

de sarro. Especial para preparacion de refrigerantes.

(ROLLEC
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e ELS LANZA AL MERCADO
LAS LUCES LINEALES LED

NOVEDAD DE SIXELS:
Sutiles, Delicadas y

LUCES LINEALES LED - EECRCICHEP sty

:Un revolucionario camblo en el que Ia
mvers:on va e Ia pena!!! S

Contactenos y Io asesoraremos por completo, tanto
para Estaclones de combustlbles quuidos, GNCy Tlendas. '

"iCon esta nueva iluminacién,
5 'agregamos el apreciable e
e mpactante revestimiento de

"_ .columnas..

SIXELS es Imagen, mantenimiento y desarrollo de tecnologia para

las Estaciones de Servicio de todas las banderas, y blancas tam-

bién.
Trabajamos sobre el panel con leds HD para cada producto, con 5 di-

8 =vei s Mensajes por Whatsapp 11-6660-2764

gitos para carteles simple o doble faz.
Escribanos: administracion@sixelsargentina.com
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La tecnologia avanza a pasos agigantados, y hay que ponerse a tono

con lo que viene. El tema electronica es algo que venimos trabajando
desde hace tiempo; a través de los anos, hemos desarrollado un pro-
ducto para mejorar la comunicacion de los precios del combustible.
Ademas de todo esto, en SIXELS hoy, podemos decir que tenemos
un producto acorde a la necesidad del Estacionero. Desde
el comienzo de la era LED, para iluminar Estaciones de Servicio se fue
innovando en tecnologia y potencia.

La vida util de estos artefactos, y las ganas de mostrar algo futurista

hizo que lancemos al mercado las Luces Lineales Led: sutiles,
delicadas y por sobre todas las cosas muy potentes.

Un revolucionario cambio de verdad, en todo sentido, en el cual la in-
version vale la penal!!!

Contactenos y lo asesoramos por completo, tanto para Combustibles
Liquidos, GNC y Tiendas.

Con esta nueva iluminacion, agregamos el apreciable e
impactante revestimiento de columnas!!

No dude en comunicarse con nosotros.

SIXELS SRL
Mensajes por Whatsapp | 1-6660-2764

Escribanos: administracion@sixelsargentina.com
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UNA NUEVA GENERACION DE SURTIDORES
LLEGA A LA ARGENTINA

PRIME S. EL FUTURO HA LLEGADO.

El mundo cambio. Esta mas conectado, mas tecnoldgico.

Esta nota es presentada por

7 LOSI Y CIA

Su Estacion necesita estar a la altura de las demandas del mercado, por
eso GilbarcoVeeder-Root, cred este nuevo concepto de surtidor, con-
virtiendo su Estacion de Servicio en un SmartSite, que interactua con
su negocio, como ningun otro, hasta el dia de hoy.

Mas alla de una gran innovacion, mas ventajas para su
negocio:

- Mejora de la imagen de la Estacion,aumentando la atraccion para los
consumidores.

- Seguridad de la informacion a través de Firma Digital, mayor fiabilidad
para la Estacion de Servicio y seguridad para los consumidores.

- Gestion remota, mayor control y seguridad en la gestion de las Esta-
ciones de Servicio.

- Gestion de la productividad de los asistentes. Solucion modular que
permite actualizaciones.

- Reduccion en los gastos de mantenimiento gracias a ciclos de ope-
racidon mas largos.

- Durabilidad, resistencia a la corrosion, su surtidor con una imagen

linda por mas tiempo y con un costo de mantenimiento menor.

| Espacio de Publicidad

PRIME S

UNA NUEVA
GENERACION
DE SURTIDORES
PARA UNA NUEVA
GENERACION
DE ESTACIONES
DE SERVICIOS

e SEGURIDAD ANTIFRAUDE

e DISENO INNOVADOR Y ATRACTIVO

« PANEL DE VIDRIO TEMPLADO CON PANTALLAS MULTIMEDIAS DE 12"
« MEDIDORES DE ULTIMA GENERACION

» TECLADOS CON TECNOLOGIA TACTIL

PRE-VENTA VENTAS@LOSIYCIACOM AR (O +54 291 642-7030

DISTRIBUIDOR OFICIAL

7z LOS! Y CIA 0 2,

UN PRODUCTD
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nemsrnAnones DECONTROLS.A. [ s ¥ oomeee ¥ o

Estacionamiento Control de Rccesos Seguridad

Maodelo ROC 189280 Equipos de Rvanzada *Sistemas de CCTV
*RAdministra autos en Tecnologia de *Videovigilancia

playa. Reconocimiento Facial y *App para monitoreo
'ltqj!. Parciales y Totales. Huella DIgItuL desde l:l.lll.qullr
*Admite hasta 18 Uso para oficinas, talleres dispositivo movil con
categorias de vehiculos u/o fabricas. acceso a internet.

i ; Cr distintas. *Accesos
esde sus comienzos Registradores de Control S.A. comercializa *Facil de programar. *Barreras Vehiculares
f - *Porta rollo incorporado. *Sensores de puerta
maquinas para oficina Protectoras de cheques, destructoras de “Impresor Térmico para abierta
rollos de 51 x 3@ mm. *Cerraduras
documentos. Electromagnéticas

En el ano 1981, tras el cese de actividades de la empresa Simplex Time
Recorders de EE.UU., es nombrada como distribuidora en Argentina

de sus productos, delegandosele la comercializacion de relojes de :

Control de Personal, Fechadores Horarios y Relojes de Control de . "
Sarmiento 385 Piso 1° Of. 6 - CL041AAG - C.A.B.A.

Serenos. Tel.-Fax (011) 4325-4210/(011) 4322-1505 _ Zona Norte: Tel.-Fax (011) 4799-1125

E-Mail: info@registradoresdecontrolsa.com
VENTAS - SERVICE - INSUMOS

En el ano 1989, adquiere la empresa Neovision S.R.L. distribuidora de

los famosos relojes de lectura directa, marca Solari Udine, de Italia,

OF Mévil: 11 3584-5015
WhatsApp

www.registradoresdecontrolsa.com
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productos que seguimos comercializando hasta la fecha.

Hoy en dia, Registradores de Control S.A., cuenta con una amplia gama
de relojes de control. Posee un departamento de desarrollo tecnolo-
gico, para ofrecerle a nuestros clientes los mejores productos y un

adecuado servicio post venta.

Productos que comercializamos

Relojes de Control de personal:
Convencionales a tarjeta de cartulina

Convencionales con sensor biométrico
Computarizados

Biométricos, por huella digital y reconocimiento facial
Proximidad con tarjetas inteligentes

Lectores magnéticos

Relojes emisores de tickets para estacionamientos:
Maquinas con impresores térmicos

Relojes fechadores:

Electronicos con matriz de punto

Electromecanicos

| Espacio de Publicidad

Relojes de control de sereno.
Electronicos con conexion a PC
Electronicos sin conexion a PC.
Relojes de Lectura Directa.
Calendarios

Lectura directa

Relojes a Led.

Maquinas contadoras de billetes.

Maquinas contadoras de monedas

Detectores de Billetes Falsos

Destructoras de documentos.

Para obtener mayor informacion respecto a nuestros productos o so-
licitar demostraciones de nuestros equipos, nuestros medios de co-
municacion son los siguientes: Tel.-Fax: (01 1) 4325-4210 // (Ol1)
4322-1505 - Sarmiento 385 — Piso lro. — Ofic. 6 — C.A.B.A. - CP.
CI041AAG

Zona Norte: Tel — Fax: (01 1) 4799-1125 // Movil: 11 3584-5015
E-mail: info@registradoresdecontrolsa.com

www.registradoresdecontrolsa.com
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MAS RENTABILIDAD PARA LA
ESTACION DE SERVICIO

Fuente: MTK Argentina

Esta nota es presentada por

maK

ACCESORIOS

a marca MTK en Argentina
mediante sus representantes e
importadores exclusivos, impulsan
que las Estaciones comercialicen una

amplia gama de productos indicados

para el consumo masivo,como lo son todos los Accesorios de Telefonia
Celular, Cables de Datos, Cargadores de Autos y Pared, Auriculares,
Conversores de FM, Soportes y muchos mas.

La venta de accesorios para telefonia movil, es una oportunidad valiosa
que MTK Argentina, le brinda a las Estaciones de Servicio, para que
acrecienten su facturacion, mientras que suman un servicio mas para
el cliente.

Con el arribo de las nuevas tecnologias en la comunicacion, estos
tipos de articulos, ya son imprescindibles para quien circula por las
calles y rutas, transformando a las Estaciones de Servicio de todo el

Pais, en “El Punto de Venta Ideal’.

| Espacio de Publicidad |

Es asi que MTK, recomienda optar por un negocio de gran rentabilidad,
como un ingreso extra para los Shop, Tiendas de Conveniencia, Mini-
mercados y Playas de Carga, mediante la denominada “Venta de Opor-
tunidad”, fundada en el proyecto llave en mano.

Segun conceptos del gerente de la MTK, Matias Bendayan:“Estamos lle-
gando a las Estaciones de Servicio de toda la Argentina, con muy pocos
requisitos y minima inversion, ofreciéndoles una rentabilidad mensual
promedio de $ 40.000.-“ El acuerdo comercial entre la Estacion de Ser-

vicio y MTK, se basa en la adquisicion de dos opciones de exhibidores:

m.orK
ACCESORIOS

SEUERES VENDES NMAS
ENRTUNESTACION 7

Una gran oportunidad de aumentar
la facturacion, de las Estaciones de Servicio
de toda la Argentina, con muy pocos
requisitos y minima inversion, ofreciéndoles
una mae gue interssante rentabilidad mensual,
Amplia gama de productos indicados para
el consumo masivo, como Accesorios de
Telefonia Celular, Cables de Datos,

gadc de Autos y Pared, Auriculares,
s de FM, Soportes y muchos mas.

'
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PEDI AHORA TU EXHIBIDOR DE ACCESORIOS PARA CELULARES
WWW.MTKARGENTINA.COM.AR

INFOE@MTKARGENTINA.COM.AR
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uno de 1,60 x 0,50 x 0,20 Mts para 150 produc-
tos y otro de 0,50 x 0,20 Mts, para 75 productos.
Con un valor de $ 55.000.- y $ 30.000.- respec-
tivamente, y se estima una facturacion del 140%
sobre el costo.

Cabe destacar que en la propuesta se agrega la

rotacion de productos sin cargo alguno, evitando
el stock de articulos que no se vendan, garantia de 6 meses con cambio
directo por fallas, exhibidor de PVC Impreso sin cargo con la compra
inicial, y todo el asesoramiento general necesario.
Los calculos que MTK nos entrega son que, con un trafico de 100 perso-
nas diarias, se generan entre 4 y 5 ventas de accesorios. Un ticket prome-
dio seria de $ 700, asi que si se estiman 4 ventas diarias, la Estacion de
Servicio, obtendria un ingreso extra de $2800.-
“Fijémonos que el aumento de las ventas mensuales seria de unos $80,000.-
, que le dejarian al punto de venta, o sea a la Estacion de Servicio, una ga-
nancia total de $50,000.-“, subraya Matias Bendayan m

Para mas informacion: info@mtkargentina.com.ar

www.mtkargentina.com.ar
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SURTIGOM TODO PARA LA
ESTACION DE SERVICIO

Esta nota es presentada por

Con el paso del tiempo, SURTIGOM, crece y se destaca, superan-
dose dia a dia en calidad y prestacion de servicios, brindando
una extensa diversidad de equipos y repuestos, dirigidos al trasvase y

medicion de combustibles.

Los servicios que se ofrecen, son los indicados para la necesidad de
cada cliente, y su amplia capacidad logistica, experiencia y responsabi-
lidad, avalan a SURTIGOM, con sus especializaciones en:

* Fabricacion de Surtidores para combustible nuevos y repuestos.
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* Armado de equipos para trasvase y medicion de combustible.
*Tanques Aéreos y Subterraneos para Combustibles.

* Proteccion catodica e Instalaciones Eléctricas en Estaciones de Ser-
vicio.

* Materiales Antiexplosivos y de Seguridad

* Automatizacion de duchas.

* Asesoramiento técnico para instalacion de plantas de almacenaje.
* Acoples rapidos y especiales.

* Equipos de Aire

clones di Servicio, Industria, Transporte y el Agro

CONEXIONES GIRATORIAS o E =S A MANGUERAS PARA AIRE Y COMBUSTIBLE
PICOS DE DESPACHO % ¥ = PRODUCTOS PARA GNC

EQUIPOS DE LUBRICACION (Y I = SURTIDORES

ACOPLES Y ACCESORIOS PARA i . r FILTROS PARA COMBUSTIBLES

DESCARGA DE CAMIONES ACCESORIOS PARA

MEDIDORES DE AIRE i) Lt INSTALACION DE TANQUES
L

sl —— L | BOMBAS DE TRASVASE ANTIEXPLOSIVAS
ELECTROBOMBAS DE 12 VOLT - ‘ Ty

CAUDALIMETROS DE DESPACHO

h_hxu*r[ &\ -
!} ﬂ'l
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Colombres 1294 Bis - (2000) Rosario - Santa Fe - Tel.: (0341) 451-6905/5674 - Celular: (0341) 15-540-4519
www.surtigom.com.ar / surtigom@surtigom.com.ar




36 ESTACION ACTUAL | EMPRESAS

ESTACION ACTUAL | EMPRESAS 37

| Espacio de Publicidad

* Equipos de Medicion

* Lubricacion

Enfocandonos en productos, los mas destacados para nombrar que
SURTIGOM le brinda al mercado, son los siguientes:

- Accesorios para Tanques, Acoples, Calibradores e Infladores,
Carreteles

- Caudalimetros y Medidores de Alto Caudal, Elementos de Control y
Seguridad

- Equipos de Trasvase, Filtros para Combustible, Lubricacion y Engrase
- Mangueras Surtidores y Descarga, Pistolas y Conexiones para Com-
bustible, Repuestos para Surtidores, Repuestos para GNC, etc. =

Mas informacion: www.surtigom.com.ar

Espacio de Publicidad

|
NOVEDADES
LA PROTECCION TOTAL DE BOTANMOL

Somos una empresa con amplia trayectoria en el desarrollo de plas-
ticos de tecnologia para Estaciones de Servicio, Estacionamientos,
Industrias, Construccion,Vial, Centros de Exposiciones, Nautica, Hos-
pitales, etc.

Los productos de Botanmol son fabricados con PV.C. Policloruro de
ViniloVirgen y son reconocidos en el mercado Nacional e Internacio-
nal, brindando soluciones especificas a cada necesidad de proteccion,
terminacion y decoracion.

Nuestros productos estan especificamente destinados a utilizarse
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como antichoques, proteccion de paredes, columnas, zocalos, etc..
Son inalterables, no requieren de mantenimiento, y son de simple y
rapida colocacion.

El compromiso con la calidad, entrega y atencion al cliente, son los
tres pilares en los que se sostiene la historia de Botanmol, conside-
rando las nuevas necesidades e innovaciones que pueden aplicarse en
el crecimiento exponencial del mercado actual.

En el compromiso de calidad y atencion al cliente, cumplimos con
nuestra mision:

* Desarrollamos, fabricamos y distribuimos una amplia gama de pro-
ductos de plastico de las mejores tecnologias de proteccion.
 Continuamos con nuestra expansion geografica y liderazgo en el mer-

cado, manteniendo la excelencia en toda su cadena de valor.

Espacio de Publicidad

» Satisfacer las necesidades de nuestros clientes a través de Experien-

cia, Servicio y Confianza.m

Para mas informacion botanmol@botanmol.com ///

www.botanmol.com

A—

Senailzanlun urulen[:mn seguridad paralas Estaulunﬂs de servicios

Jujuy B52/60 (1824) Lanls
Tal.: 4225-2T05/6 - Fax: 422

e-mail: botanmol@botanmol.co

Topes
de

Festacionamiento

Visite nuestrapaginaweb : www.botanmol.com =k
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KEFREN para el manejo y transvase
de combustlhles

ACCESORIOS PARA EL. MANEIO Y
TRANSVASE DE COMBUSTIBLES

Kefren ene la solucidn a los problemas que se le presenten. Servigie, calidad, stock permanente, enfrega inmediata, consultas On line:

Sistemas de tanques mdviles y fijos para
diesel, lubricantes y AdBlue®. Bombas
para proteccion del medio ambiente.

EREET FLAINL inBULERIES

mmwmu:

e [ R

BOMBA INTELIGENTE SAEDIDOMES DE Fuusd

Mas De 30 Anos

de Expanencm

en las Industri

Mineria y de Fﬂrmrrihc

PICDE AUTOMATICOS FARA CAMIDNES MINERDS

BOMBAS DE 12/ MVECEC BOMEAS DE 115 /21N VLA BOMBACORRSENTE DIRECTA

Chilavert 1020 (1772) » vila Calina = Pcia. de Be. As. = Rep. Arg.
Tal.: (54-11) 4442-0112 // 4622-DB5T /2853 // 4462-5003
Fax: (54-11) $E22-DBST // 4442-01 12 » ventasdikoetronargontinasrl. com.ar

WWW.KEFRENARGENTINA.COM AR
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KEFREN, importa-exporta, fabrica, vende
y distribuye las mejores marcas en el exte-
rior y en la Argentina, en todo lo que tiene
que ver con el trasvase, almacenaje y medi-
cion de combustibles, superando los 30 anos
de prestigio en el pais en el Mercado Petro-
lero, Industrial y Agricola.

Nuestra filosofia es brindar la mejor aten-
cion y asesoria a todos nuestros Clientes en
forma Integral o personalizada, brindando
mas servicios sin costos adicionales.

Los rubros que abarcamos son los
siguientes:

- Accesorios para Camiones Cisternas. - Ac-
cesorios para GNC. - Accesorios para Esta-
ciones de Servicio. - Accesorios para Tanques

- Acoples - Baterias - Bombas - Consolas de
control de fuga. - Federal Procces - Filtros

Indicadores de nivel - Lubricacion - Materia-
les Antiexplosivos - Medidores - Proteccion
Catddica - Swivel and Breakaways - Valvulas

-Visores
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ELEMENTOS DE SEGURIDAD PARA ESTACIONES DE SERVICIO

Recuerda la obligatoriedad de usar elementos antiexplosivos para descargar combustibles
wwwikefrenargentina¥comear,
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NIERI CUBRE TODAS LAS MARCAS
Y MODELOS DE SURTIDOR

antenemos, instalamos, reparamos y vendemos surtidores nue-
vos y reacondicionados.
Nuestro crecimiento a través de los anos nos llevo a asistir a las prin-
cipales petroleras del pais: YPF AXION, PUMA, DAPSA entre otras,
proporcionandoles en forma directa todo tipo de soluciones.
A nivel Pais, la necesidad de servicios se va incrementando en forma
exponencial, gestando asi una ampliacion de nuestros servicios, abar-
cando especialidades tales como: Eléctrica-electronica, Tecnologica,

Imagen, Sistemas, Telemedicion, etc.

| Espacio de Publicidad |

De todo esto se desprende que actualmente nos encontramos en con-
diciones de asegurar un nivel de servicio diferencial y de excelencia,
cubriendo todas las marcas y modelos de surtidor con las que cuente

cada Estacion de Servicio.

Las instalaciones de NIERI Surtidores, se encuentran equipadas con
las herramientas y equipos imprescindibles para la reparacion, alista-
miento, prueba y mantenimiento tanto electrénico como mecanico

del surtidor de combustible.

J.P.Angulo 1471-Dock Sud (1871)-Bs.As.-Argentina TEL: (54-11)4 201.1056/9214
www.nisurt.com.ar
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También disponemos de equipos para el pintado de paneles y
contamos con un amplio stock de materiales para efectuar el recambio
de los mismos.

Periodicamente realizamos cursos de capacitacion teorico-practico, ya

sea para nuestro personal, como asi también para los distintos sub-

contratistas del pais incluyendo al personal de nuestros clientes.

La totalidad de los técnicos, se encuentran capacitados tanto en elec-
tronica como hidraulica con actualizaciones permanentes brindadas
en nuestra sala de capacitacion y conferencias, donde ademas conta-
mos con un banco de pruebas de surtidores.

Nuestra dotacion cuenta con auditorias operativas que mediante con-

troles sistematicos y al azar chequea el servicio brindado por nuestro

| Espacio de Publicidad |

personal y nuestros subcontratados, para garantizar el cumplimiento
de nuestros elevados estandares de calidad.

Nuestra asistencia es personalizada, lo que nos permite mantener la
excelencia en todos los aspectos y servicios.

NIERI cubre todas las marcas y modelos de surtidor

Cabe destacar que NIERI Surtidores, es la primera empresa certificada,
segun normas ISO 9001 (Desde 2002 hasta la fecha), en el rubro de

Mantenimiento, Reparacion e Instalacion de Surtidores.m

Formamos parte del Petroleum Equipment Institute (2002), SICLAR
(2010) y Metrologia Legal, bajo el Nro. De Inscripcion 5008.

Mensajes a: info@nisurt.com.ar
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PAM +: EL CONTROLADOR DE SURTIDORES
DE PUMP CONTROL SRL I zmw  § Caracteristicas principales

Prevenga fugas de combustibles y riesgos de sobrellenado

control
oooo

¢ LEs un hardware, no requiere licencias

¢ Acceso desde su red local

¢ Display en gabinete

¢ Alarmas visuales y sonoras
¢ Envio de alertas por E-Mail o SMS

Fugas en tanques Contaminacioén Riesgos
de ambiental de incendio y
combustible por derrames explosion

Es mas que sabido, que el negocio de las Estaciones de Servicio

esta sufriendo una crisis por la volatilidad de los costos y los pe-

quenos margenes en cuanto a retorno de la inversion. Esto obliga a - —

los empresarios a controlar con mayor precision el stock, los despa- I.

chos y los precios del combustible. Enieol dhe stack Control B abiik Control de_surtidures

En Pump Control brindamos una solucion loT para el control de s i — e

surtidores, que brinda la tranquilidad de tener un detalle preciso de cada A www.pump-control.com - ventas @ pump-control.com
90— Tel/Fax: +54 11 4687-3538/6699

PpUMm ['.JCOI"Itl'Dl Guamini 2062/64 -[C1440ESN] -CABA - Buenos Aires - Argentina
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despacho que se realiza en la Estacion de Servicio. PAM+ permite re-
alizar cambios de precios programados a horarios establecidos.Asi como
también, realizarlos en el momento que se requiera, modificando en una
sola operacion, los precios de todos los surtidores conectados a él.
Ademas de la inmediatez y practicidad con la que se pueden cambiar
los precios, nuestro Controlador de surtidores PAM+, es compatible
con las marcas lideres del mercado y cuenta con la opcidn de conectar-
los de manera inalambrica, permitiendo un ahorro importante a la hora
de realizar obras civiles en las playas. Por otro lado, PAM+ controla y
automatiza todos los movimientos de su Estacion de Servicio para evitar
errores humanos, y resguardando su informacion de manera segura.
Otro beneficio importante de nuestro controlador de surtidores, es
su escalabilidad; ésta le permite pensar en el crecimiento de su em-
presa sin necesidad de invertir en una nueva solucion, ya que soporta
hasta 32 mangueras, tanto de combustibles liquidos como de GNC.

Nuestra solucion le permite generar reporte de turnos, de dias y de

mes. Cada uno de estos, brinda detalle de las ventas organizadas por:

iy
pumpcontrol

Espacio de Publicidad

-
PAM-PC+

Punto de venta, Producto, Tanque, Succion y Medio de Pago. El empre-
sario estacionero podra acceder a través desde una PC conectada a
la red de la Estacion de Servicio o desde nuestro sistema en la nube
Head Office, y desde celulares con nuestra App Pump Control.
Head Office y la App Pump Control convierten a nuestro con-
trolador de surtidores PAM+ en una solucion loT, permitiéndole
tener el control de todos los movimientos de las Estaciones de Servi-
cio que tenga el cliente desde cualquier parte del mundo donde
tenga acceso a internet.

Si lo combina con nuestro Sistema de Telemedicion TANK Black,
podra realizar un control de stock en tiempo y llevar un registro op-

timo evitando posibles pérdidas de combustible.

Entre otras caracteristicas podemos mencionar:

* Ajustar densidades de combustibles. * Parada de emergencia para
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surtidores. * Realizar despachos prepagos y pospagos. * Registrar los
diferentes medios de pago. * Impresion de tiques personalizables. ¢ Es-
tablecer distintos niveles de usuario.* Comunicacion e integracion con
otras soluciones de control

Mas de 10 anos de desarrollo hacen que nuestro controlador de
surtidores tenga una gran escalabilidad, convirtiéndolo en una solu-
cion loT dinamica y flexible alargando la vida util del equipo sin ne-
cesidad de pensar en una actualizacion de controlador ante cambios
de surtidores,ampliacion de la playa o migraciones de sistemas con-

tables.

| Espacio de Publicidad |

Al ser compatible con todos los surtidores del mercado, soportar
hasta 32 mangueras y tener la posibilidad de realizar una conexion in-
alambrica a los surtidores, el empresario estacionero podra planificar
la expansion de su negocio sin preocuparse en la actualizacion de su
controlador de surtidores.

Si desea recibir mas informacion sobre esta y otras soluciones para la
administracion y control de combustible no dude en ponerse en con-
tacto con nosotros, enviandonos un email a:

ventas@pump-control.com o visitar nuestro sitio web:

www.pump-control.com
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SHELL LANZA SU NUEVO PROGRAMA
DE BENEFICIOS

Fuente: Raizen Argentina

Esta nota es presentada por

ESTACIGH

Raizen Argentina, licenciataria de la

marca Shell, lanza en el pais su nuevo

programa de beneficios, bajo la marca
Pagar con ls app B

- "ﬂ

Shell BOX, de alcance nacional y

transversal a todas las generaciones,

!DN AMIGO! 1] LI.!G-I. I.LIGS

con una propuesta de valor simple y
atractiva que les permitira a los so-
cios que realicen compras en las es-
taciones de servicio y en tiendas Shell
Select, acumular puntos que podran

canjear en futuros consumos por des-

|
cuentos en combustibles, lubricantes o productos de las tiendas Shell

Select.
Este nuevo programa, también les brindara a los socios la posibilidad

de convertir sus millas Shell LATAM Pass en puntos Shell BOX, desde

la App y también desde la web. De esta manera, todos los socios del

| Espacio de Publicidad |

programa anterior Shell LATAM Pass, podran disfrutar de la nueva pro-
puesta que brinda Shell BOX.

La propuesta de valor esta disenada tanto para los clientes que abonen
con la App Shell BOX como para aquellos que aun no estén dispuestos
a utilizar medios de pagos digitales, quienes con solo presentar el DNI
en las estaciones de servicio Shell, ya estaran accediendo a todos los
beneficios.

La iniciativa se complementa con el desarrollo de un nuevo sitio web,
www.shellbox.ar, en el que los usuarios de Shell BOX podran encon-
trar una gran cantidad de descuentos con multiples marcas, solo por
ser parte del programa.Y en las proximas semanas, a esta propuesta
se le sumaran el MARKETSHELL, un e-commerce que ofrecera una
amplia gama de productos y servicios y el TRAVELSHELL, una plata-
forma pensada y disenada para que los usuarios del programa puedan
hacer reservas de vuelos, paquetes y hospedajes turisticos, tanto a nivel
local como internacional.

“Decidimos desarrollar un programa propio, compuesto por un ecosistema
de fidelizacién que ofrezca una experiencia de valor superadora para nues-

tros clientes y que trascienda nuestras estaciones de servicio. Se trata de un
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programa simple, conveniente e innovador, que genera ganas de usarlo y de
formar parte. Esas caracteristicas se complementan con una experiencia
100% digital, a través de la App Shell BOX, que ademas de ser unos de los
principales medios de pago en nuestras estaciones, se convertird en la prin-
cipal herramienta de fidelizacion de nuestra marca.”, comento Daniel Pa-
setto, gerente de Loyalty y Growth Marketing de Raizen Argentina.

CarolinaWood, directora de Marketing de Raizen Argentina, en tanto,
destaco que “el nuevo programa de beneficios fue pensado, disefiado y des-
arrollado en respuesta a lo que el consumidor espera de nosotros, con el
propdsito de ofrecerle a nuestros clientes una propuesta simple, conveniente
y atractiva, que nos permita acercar aiun mds nuestra marca hacia ellos y

también impactar a nuevas generaciones, a nuestros clientes del futuro”.

Espacio de Publicidad

YPF Y LA PRIMERA PLANTADE
BATERIAS DE LITIO DE LATINOAMERICA

Fuente'YPF B U N LP Esta nota es presentada por
: =

Ypf y la primera planta de baterias de litio de Latinoameérica m

Llegé el equipamiento para la puesta en marcha de la
misma

Comenzo a instalarse el equipamiento y muy pronto comenzara a ope-
rar UniLiB, la primera Planta Nacional de Desarrollo Tecnologico de Cel-
das y Baterias de Litio, creada por la Universidad Nacional de La Plata
(UNLP) e Y-TEC, la empresa de tecnologia de YPF y el CONICET. De
esta manera, comenzo a hacerse realidad uno de los hitos mas impor-
tantes en el desarrollo de la cadena de valor del litio en la Argentina.
A partir de la alianza estratégica entre la UNLP e Y-TEC, el pais estara
en condiciones de sumar valor agregado a este recurso para fabricar

celdas y baterias y desarrollar sistemas de almacenamiento de energia
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Durante una visita al predio, el vicepresidente acadéemico de la UNLP,
Fernando Tauber, destaco que “una vez mds, nuestra Universidad es parte
de un hecho histérico. La agenda cientifica tecnolégica de la UNLP esta a la
vanguardia del desarrollo nacional y de la agenda social de nuestro pais.
Este acuerdo es una clara muestra del modelo de Universidad reformista
que queremos involucrada y comprometida con la actividad académica, el

conocimiento cientifico, el desarrollo tecnoldgico y la produccion industrial’.

A su vez, el presidente de Y-TEC dijo:“Estamos cumpliendo un hito muy
importante con la llegada de los equipos.Avanzamos en la direccién correcta

para tener esta planta, la primera en su tipo en Latinoamérica”’. Destaco

| Espacio de Publicidad |

ademas la importancia de “mas de 12 anos de generacion de conoci-
miento en el sistema cientifico argentino, base fundamental para avan-
zar en nuevas etapas de desarrollo” y agregod:“ahora, con la Universidad
de La Plata, estamos dando otro paso fundamental para consolidar la ca-

dena de valor del litio en nuestro pais”.

UniLiB se encuentra ubicada en el predio del Polo Productivo Tecnolo-
gico “Jorge Alberto Sabato”, que la UNLP posee en La Plata. La obra civil

del edificio estuvo a cargo de la propia Universidad y su construccion

' i3

LIDER EN ABASTECIMIENTO A ESTACIONES DE SERVICIO

! 88 anos dedicados a la Logistica y Distribucion.
+ 20 anos atendiendo a Estaciones de Servicio.
< 1.500 Estaciones de Servicio abastecidas semanalmente.

@ Compra centralizada de todos los productos que la tienda necesita.
@ Distribucion nacional con Flota Propia y Expresos Lideres.
¥ Atencion personalizada y Ejecutivos de Cuenta dedicados.

Graclas por la conflanza que nos dan dia a dia
anon® OShell £y |

$ @Potigian @ @Potigianok www.potigian.com.ar
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finalizo meses atras. En tanto, la adquisicion del equipamiento tecnologico

estuvo a cargo deY -TEC, con apoyo del Ministerio de Ciencia, Tecno-
logia e Innovacion de la Nacion. La inversion total para la fabrica fue de

7 millones de dolares.\

En cuanto a la formacion de los recursos humanos, la provincia de Bue-
nos Aires otorgo un subsidio especial para la capacitacion del personal

que trabajara en la fabrica. La Escuela de Oficios de la UNLP capacito

| Espacio de Publicidad |

a una primera tanda de operarios para la fase inicial de puesta en mar-

cha de la planta.

Una vez en funcionamiento, la planta tendra una capacidad de produc-
cion anual -medida en energia almacenada- de |13 MWh, equivalente a
1000 baterias para almacenamiento estacionario de energias renova-

bles o unas 50 para colectivos eléctricos.

El proyecto es una apuesta estratégica para desagregar el paquete tec-
noldgico respecto al diseno y la fabricacion de las celdas y baterias, y
generar las condiciones propicias para realizar transferencias tecnolo-

gicas a pymes empresas nacionales y provinciales interesadas en la fa-

bricacion de baterias de litio.
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PUMA NIRECO DE BARILOCHE,
NO ES UNA ESTACION MAS

La Estacion Puma Nireco de Bariloche nos recibe y es asi
que entrevistamos a unos de sus socios Christian Frei.

EA.- Hola Christian, gracias por recibirnos y hablemos

un poco de tu Estacion.
CF.- La Estacion Puma Nireco, esta ubicada en San Carlos de Barilo-
che, en la rotonda de Nireco, en el acceso este de la ciudad. La Esta-

cion cuenta con 3 islas con surtidores octuples y un surtidor doble

| Espacio de Publicidad |

de alto caudal. Posee un amplio estacionamiento. Cuenta con un local
con cafeteria de autor local, Café Delirante, y un amplio shop Super
/, recientemente inaugurado.

Esta Estacion es una boca historica de Bariloche. En el ano 2004, con
el ingreso de Petrobras al pais, la misma re renovo completamente. Se
demolio totalmente la anterior y se construyo desde cero con una ar-
quitectura muy relacionada con la zona en la que esta. Utilizando pie-
dras, grandes aberturas para aprovechar el entorno y la luz propia del
lugar. Cuenta con revestimientos de piedra, alero con techos inclinados,

todo bastante atipico para una Estacion de Servicio.

EA.- ;Alguna novedad de estos ultimos tiempos?

CF.- La Estacion comenzo una etapa de renovacion en enero de 2021,
momento en que tomamos posesion de la misma, donde al principio
el foco estuvo en el sector de playa, donde se cambiaron surtidores,
se agregaron succiones para colocar un surtidor de alto caudal doble,
se renovo la iluminacion del alero, se cambio el mobiliario en las islas,
y se realizo paisajismo en los jardines y espacios verdes. Luego, hace 3

meses, realizamos la inauguracion con renovacion total del shop, y
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apertura de la franquicia Super 7, todo esto como parte de la renova-
cion general que ésta, llevado adelante por Puma Energy en su red de

estaciones.

EA.- ;Cual es el valor agregado que tiene tu Estacion de
Servicio?

CF.- Destacamos la Infraestructura (tanto la playa como el Shop nuevo
y el café de autor, con un importante lugar de estacionamiento),
Calidad de productos y, principalmente, la calidad de atencion de todos
los colaboradores, enfocados en satisfacer al cliente. Desde Puma hay

un enfoque importante del mismo, contamos con la App Puma Pris
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que brinda importantes beneficios. Ademas, estamos trabajando en

desarrollar fuertemente la venta de lubricantes.

EA.- ;Como ves al cliente actual?

CF.- El cliente actual es un cliente mas exigente, que no solo busca
cargar combustible, busca un lugar donde pueda resolver la mayor can-
tidad de “necesidades”. Entrar a una Estacion, cargar combustible, ser
bien atendido por los vendedores de playa, entrar al shop y encontrar
aquello que necesita, con unos banos en excelentes condiciones. Poder
desayunar, almorzar o comer algo rico, casero, de buena calidad. Tomar
un café o mate mientras trabaja o descansa en un ambiente agradable

y con buen clima.

EA.- ;Como se debe vender un producto o servicio?

CF.- La busqueda es tratar de sorprender al cliente, que encuentre
mas de lo que él esperaba, un plus, sea en la calidad de lo que esta
comprando, o en el servicio que se le presta; que eso haga que decida
volver nuevamente a la Estacion. Consideramos que, en los pequenos

detalles, esta el secreto. Amabilidad, una sonrisa, ayuda, acercamiento,
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personalizar la atencion lo consideramos clave para brindar el servicio

que nuestro cliente se merece y que valora.

EA.- ;Algun nuevo proyecto que tengas pensado a futuro?
CF.- Cajero automatico en el Shop (ya contamos con este servicio
en la playa), y brindar un excelente servicio de delivery de comida en
el shop.

Incorporacion de paneles solares y otros elementos para reducir el
impacto ambiental, lo cual es parte del programa Solar Power de Puma

Energy. En el local y en la playa, tenemos varias politicas de sustenta-

bilidad.

EA.- ;Como se mantiene a los trabajadores conformes
y a gusto?

CF.- A los colaboradores se los escucha y atiende a sus necesidades,
y dentro de las posibilidades de funcionamiento del conjunto se trata
de facilitar situaciones personales que se les pueden presentar. Se
brinda un agradable clima de trabajo, un espacio renovado, ordenado,

limpio. Los colaboradores cuentan con beneficios especiales.
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EA.- Christian, te pedimos una reflexion final

CF.- Nuestro objetivo es mejorar la calidad de vida de la gente al pro-
veer combustibles, reduciendo el tiempo utilizado, facilitando servicios
en la playa y mejorando la propuesta gastronomica de la zona, y pro-
piamente de la Estacion, para que no sea “un shop mas”, sino se con-
vierta en el centro de encuentro y de trabajo de la zona, que sea
referencia en el abastecimiento de productos y servicios, poniendo
foco en la excelencia en el servicio y en la reduccion del impacto am-
biental.

EA.- Muchas Gracias nuevamente Christian, felicitaciones por la Es-

tacion Puma Nireco y nos despedimos hasta todos los momentos.
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AXION ENERGY
REGA
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xion energy junto al artista Agustin Aristaran, mas conocido

como Soy Rada, presentaron “La caja de magia de Soy Rada”,
una propuesta de obsequio diferente que se podra encontrar en las
estaciones de servicio de la marca, llena de trucos y sorpresas, ideal
para regalar en esta Navidad y disfrutar en familia.
A partir del 10 de diciembre y hasta el 21 de febrero de 2023 inclusive
-o hasta agotar stock-, todos los usuarios que visiten las estaciones de
servicio adheridas a la promo y realicen una compra de combustibles
Axion energy, lubricantes Castrol o productos de las tiendas Spot! +

$3.499 podran adquirir la Caja de magia de Soy Rada.

| Espacio de Publicidad

En la busqueda de los trucos esenciales para poder ensenarle al publico
y sean ellos los que asombran a todos, Soy Rada creo junto con Axion
energy esta caja de magia que cuenta con 8 piezas para realizar mas
de 25 trucos increibles. A través de una serie de videos explicativos a
los cuales se puede acceder a través de un QR que esta en la caja, el
artista y mago cuenta todos los detalles para aprender paso a paso lo

que hay detras de cada artificio.

Cecilia Panetta, gerente ejecutiva de Marketing de Axion energy, co-
mento: “Estamos muy contentos de presentar esta nueva promocion de la
mano de una figura reconocida como lo es Agustin Aristardn en pos de brin-
darle una experiencia diferencial a nuestros clientes para estas fiestas” y
agrego: “Queremos que quienes visiten las estaciones de servicio sepan que
pueden encontrar un obsequio de Navidad, accesible, de calidad y pensado

para toda la familia”.

El artista Soy Rada, comento: «A mis 6 anos, en una navidad -y por error-
recibi mi primera caja de magia...Gracias a la magia pude recorrer gran

parte del mundo presentando mis trucos en toda Argentina y el exterior, en
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los teatros mas importantes;y pude darme cuenta que lo que mds me gusta
de hacer magia es la cara de asombro que recibo del otro al realizar un
truco».Ademas, senalo: «Eso fue lo que me impulsé a buscar aquellos tru-
cos esenciales para ensenarles a quienes reciban esta caja de magia y que
logren asombrar a muchas personas mds».

Con esta propuesta y de la mano de Axion energy, el artista bahiense
vuelve a sus origenes de mago, actividad que tiene como pasion desde
sus |2 anos, para seguir encantando al publico desde la magia y también
desde la risa.

La promocion estara vigente desde el 10 de diciembre hasta el 21 de
febrero.m

Descubri mas en @axion_energy_oficial

| Espacio de Publicidad

ESTACION YPF VALLE DEL
CONLARA, SAN LUIS

Esta es la Estacion YPF Valle del Conlara, de Alberto y Oscar
Rasso, y esta ubicada en la Ruta Provincial n° 55 y el acceso
en la localidad de Naschel, provincia de San Luis, y le agra-
decemos a Oscar por atendernos.

Esta nota es presentada por

EA.- ;Qué servicios brindan aqui Oscar?

OR.- EnYPFValle del Conlara, tenemos combustibles liquidos, Tienda
Full y Lubricentro.Ademas nos destacamos por brindar un servicio in-
tegral a los transportistas, con bano independiente de uso exclusivo

para ellos con duchas, un playon extenso en la parte trasera de la

3
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estacion con asadores y mesas, Yy constantemente realizamos promo-

ciones para ellos.

EA.- Hagamos un poco de historia de la Estacion de Ser-
vicio.

OR.- Fue el 16 de marzo de 1994 que inauguramos la Estacion con
mi esposa Alicia; la sociedad con mi hermano empezo en la localidad
de La Toma en el ano 1986 y luego decidimos expandirnos gracias a
la invitacion de un concejal de Naschel. Nosotros decidimos venir a

vivir a la localidad (a 30 km) con nuestros hijos pequenos que en ese

Espacio de Publicidad |

entonces tenian 5 y 6 anos, para abrir la nueva estacion de servicio.
Hoy en dia, nuestros hijos de 33 y 34 anos, Sofia y Pablo son parte de
la empresa junto con nosotros, y en La Toma estan mis sobrinos a

cargo de la estacion de servicio.

EA.- ;Cual seria el valor agregado que tiene YPF Valle
del Conlara?
OR.- Como comentamos en un principio, creemos que nuestra esta-

cion, se destaca por la excelente atencion al transportista brindandoles

ACCESORIOS PARA EL MANEJO Y
'I'BAHSUIISHE DE COMBUSTIBLES
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todos los servicios que necesitan en un mismo lugar.

Ademas somos una empresa familiar que estamos en constante con-
tacto con nuestros clientes, y eso nos permite mejorar nuestra calidad
de atencion y servicios, corregir errores y entender la experiencia del

cliente.

Tenemos un equipo de trabajo con la*“camiseta de la estacion puesta”,
algunos estan con nosotros desde la inauguracion de la estacion.
Amamos los animales, a lo largo de todos estos anos adoptamos a mu-
chos perritos y se hicieron parte de nuestra familia, todos nuestros
clientes saben de nuestro amor y carino para con ellos, son un peda-

cito de nosotros.

| Espacio de Publicidad

EA.- ;Qué nos podés decir del cliente actual?

OR.- Los clientes actuales estan dispuestos a mejorar su experiencia
en la compra, y por lo tanto estan pendientes de la informacion en
cuanto a promociones y beneficios con los distintos medios de pago.
Se adaptan facilmente a las nuevas tecnologias y eso nos obliga a me-
jorar la comunicacidn que tenemos con nuestros actuales y con los
potenciales. Creemos que las redes sociales son nuestras aliadas para
transmitir la informacion actualizada y por lo mismo tenemos nuestro

Instagram que pueden visitar a nombre de @ypfvalledelconlara.

Ademas, nos destacamos siempre por la buena atencion que brinda
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nuestro personal, que hace que tengamos clientes fieles a nuestros

servicios de mas de 20 anos

EA.- ;Como se debe vender un producto o servicio
hoy?

OR.- Ypf nos brinda reglamentacion estandar del ciclo de servicios
para la mejor atencion de nuestros clientes.Ademas de eso, el personal

esta en constante capacitacion para conocimiento de nuevos produc-

tos, medios de pago, protocolos vigentes y medidas de seguridad.

Nuestra opinion es que el cliente bien atendido siempre vuelve,y por
eso permanentemente nos interesa su opinion que nos ayuda a mejo-

rar. En la buena atencion se debe destacar, la rapidez, amabilidad en el

| Espacio de Publicidad |

trato y el claro ofrecimiento de los productos Premium y todos los

servicios adicionales.

EA.- ;Como se mantiene a los trabajadores conformes
Yy que se sientan a gusto?

OR.- Creemos que siempre estamos presentes cuando necesitan
de nuestra ayuda, somos una empresa familiar con esa camiseta
puesta de la empresa que les dije, y eso incluye el buen trato al per-
sonal.Todos los anos hacemos una cena de fin de ano en la que par-
ticipamos todos, tenemos dialogo permanente con ellos, y sabemos

que son un pilar fundamental en nuestro crecimiento, por eso gana-

mos tantos anos el programa MASYPF entre las mejores estaciones
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de servicio del pais, siempre estamos agradecidos por su responsa-

bilidad y calidad de personas.

EA.- ;Una reflexion final Oscar?

Estamos convencidos que cuando uno ama lo que hace y es responsa-
ble, se pueden lograr las cosas con éexito, hosotros seguimos apostando
a nuestro negocio y a nuestro pais, al que amamos tanto.

EA.- Nuevamente gracias Oscar por tu tiempo, y hasta

todos los momentos.n

EL CRECIMIENTO
DE TU EMPRESA

COMIENZA CON UNA
INVESTIGACION

Conocé en profundidad tu mercado
con nuestras herramientas de
investigacion y analisis.

estrategiaautomotriz.com

social@estrategiautomotriz.com

(O +54 9 112456-3493

©
ESTRATEGIA

AUTOMOTRIZ
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EL MANTENIMIENTO DE ESTACIONES DE

Esta nota esta presentada por:
SERVICIO DE INSMETAN "z

En INSMETAN S.R.L. nos encargamos del Servicio Mecanico de Surti-

INSMETAN 5.RL

INSMETAN 5R1

dores, mantenimiento de Estaciones de Servicio, Obras Civiles, Trans-

Contamos con una gran variedad

porte, Industria y Agro. |
de stock para la provision de ma- ¢ Lopezy Planes 5457 V. Bonich
= Tel 4767-2798/4738-6198

teriales, como ser Manguel"as, * Inst_ y desinstalacion de

lanques y surtidores

* Limpieza, plastificado y

PiCOS, RepueStOS, FiltrOS, etc., Y cegado de tanques

* Prueba hidraulica y de

. .. . . hermeticidad
realizamos reacondicionamiento I * Calibracion y reparacion
de tanques y surtidores

. . . - e “Inst de rejilla perimetral
de SUI’tIdOf'eS y servicio de man- A y camara decantadora
1 * Inst. de todo tipo de
caneria

Wo-n-CcIammn

tenimiento mensual o espora-
dico.
A su vez nos especializamos en la

Instalacion de Tanques de Com-

INSMETAN SR
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bustible, Cegado, Limpieza,Arenado y Plastificado de los mismos. Tam-
bién realizamos Retiro de Tanques, Instalacion de Canerias, Alquiler y
Venta de Equipos Moss, entre otros trabajos relacionados.
Auditorias, Estudios de Suelo, Calibraciones, Puesta a Tierra, Proteccion
Catodica y Pruebas Hidraulicas son otras de las tareas que comple-
mentan nuestra labor diaria.

La empresa se destaca por su cordial atencion, eficiencia y rapidez, desde
la confeccion de presupuestos hasta la realizacion de los trabajos.
Contamos con personal constantemente capacitado para resolver
cada una de las solicitudes de nuestros clientes. Hemos trabajado con
grandes marcas de nuestro pais.

Somos una empresa lider en el mercado. Contamos con los mejores

precios y la mejor atencion.m

INSMETAN 501

Espacio de Publicidad

NOVEDADES DE ILUMINACION
BUENOS AIRES

on el objetivo de transformarse en la empresa proveedora de
sistemas luminicos numero uno de la Argentina, lluminacion
Buenos Aires nacio en el ano 1987.
Treinta y cuatro anos de trayectoria, afrontando desafios, fuimos guia-
dos por las necesidades y exigencias de nuestros clientes, y por los

avances tecnologicos en luminotecnia, para especializarnos en la inno-
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vacion como método de concebir la actividad.

El siglo XXI nos presento un nuevo desafio que no demoramos en
afrontar con espiritu e inmediatamente. La tecnologia LED implicé una
revolucion en la concepcion de los sistemas luminicos, imponiendo
nuevas formas de iluminar, redefiniendo principios de diseno, incre-
mentando las exigencias de fabricacion y haciendo hincapié en el im-
pacto ambiental de nuestras acciones.

Fue asi que ya llevamos | | anos, siendo la primera empresa de la region
en implementar la iluminacion LED, fijandonos una nueva meta: generar

los sistemas luminicos mas eficientes del mercado.

En lluminacion Buenos Aires nos encargamos de analizar problematicas

Ahorro que producen los LEDs comparados con lam

Merg uno ' Led . Ahorro energético
Halogenado con Led

440w 366%

iluminacion buenos aires

Centro industrial Florida Oeste - Roca 4250, Florida Oeste
Tel/fax +54 (11) 4709-2420/ 4838-0720 - www.iba.com.ar

rio Halogenado

R

Ahorro en
mantenimiento del Led

600%
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luminicas de manera integral, de las Estaciones de Servicio, asesoran-

dolos para que los resultados sean los mas eficientes.

Lo que una Estacion de Servicio necesite como sistema luminico, aqui

lo va a encontrar:

EMBUTIDOS

EXTERIORES

APLICADOS

COLGANTES
Todas las luminarias que hemos desarrollado, poseen caracteristicas
destacables que las potencian y posicionan por sobre cualquier otro
artefacto de su clase, partiendo por el diseno, pasando por la eficiencia
energética y concluyendo en la calidad luminica. m

Para mas informacion: www.iba.com.ar

INSTRUCTIVO VERISYM: DETECCION DE
ADULTERACIONES EN COMBUSTIBLES

Esta nota esta presentada por:

VERISYM

Segun el Decreto PEN 1129/2001
Con el objeto de detectar Adulteraciones en los combustibles en la

Republica Argentina, AFIP homologd los marcadores y reagentes

E‘-’..E.‘:! ADIOS AL...."ME QUEDE SIN NAFTA'
Presentamos nuetros bidones especiales para transportar combustible.

Homologados por Mormas de Seguridad Internacionales, de 20,10 y 5 litros.
$on metilicos con pintura de proteccion interior y vienen con o
sin boquilla flexible. Ideales para ofrecer como reserva en su Estacion de Servicio.

CORAY 54 ABGENTIRY

Billil.nnhurﬂ 1833 - P. 2 - Buanos M"[T: {cuzﬁu Arg-ntln- Telefax: (54-11) 4442-0112 - 4622-9857/2853

kefren @ netizen.com.ar |l cpassacqua @ hotmail.com
www.kefrenargentina.com.ar

: (011) 4828-4000 - Fax: 1) 482
E-mlil “info@verisym.com.ar - www.verisym. num ar
WWW.Varisym.com.ar
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VERISYM, que se deben utilizar: los sujetos pasivos del impuesto y los
titulares de estaciones de servicio, bocas de expendio, los distribuido-
res, fraccionadores y revendedores de combustibles liquidos - Se de-
beran practicar ensayos, en forma individual y separada por cada
recepcion de combustible liquido.

A este efecto, estas son las instrucciones de uso y compra de los kits
homologados y que son:

|. Kit VERISYM SLV: para detectar las adulteraciones con hidrocarburos
exentos, por su destino industrial. Uso en NAFTAS.

2. KitVERISYM PAT: para detectar combustibles exentos por su destino

geografico. Uso en NAFTAS y GASOIL.

Los productos VERISYM han sido re-homologados por la Resolucion

General No.4234/2018 de la AFIP y estan disponibles en CORAS S.A.

Argentina, como asi también el asesoramiento técnico correspon-

diente.m

RECOMENDACIONES INDUSTRIAS
EDIGMA

INDUSTRIAS

E[IG

SFtL

ﬁ nte la instalacion de una Estacion de Servicio, o remodelarla o
efectuar un mantenimiento preventivo, se deben conocer las re-
comendaciones de los expertos, a fin de no realizar gastos innecesarios
o no duraderos.
En Industrias Edigma, empresa argentina, con mas de |2 anos de ex-
periencia, nos hemos convertido en referente del mercado de rejillas
de desague perimetrales, tapas de inspeccion y tapas trincheras, pro-

veyendo a Estaciones de Servicio de todo el pais. Nuestro catalogo,
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pensado para reducir los tiempos de diseno y de obra, ofrece distintas
opciones para lograr una inversion eficaz.

Antes de avanzar en la eleccion de los distintos modelos, al disenar
los canales perimetrales y sus rejillas, es importante tener en claro
como sera la circulacién de vehiculos dentro de la Estacion. El primer
paso es definir los sectores y determinar por donde transitaran habi-
tualmente vehiculos livianos, como autos y camionetas, y por donde

camiones, colectivos, u otros vehiculos de gran porte.

1LD-K1720-0

Si bien es recomendable, a fin de maximizar la durabilidad, que las re-
jillas se transiten de forma transversal, hay sectores donde inevitable-
mente los camiones, autoelevadores u otros vehiculos de gran porte
deberan maniobrar. Es importante utilizar rejillas anti-traccion, en aque-
llos sectores por donde el transito de vehiculos pesados puede trac-
cionar sobre las rejillas, para evitar que al maniobrar sobre ellas, las
mismas se debiliten o rompan.

La linea ED-RT de Industrias Edigma, fue disenada para transito de ve-

hiculos pesados con maniobras, y cuenta con modelos de 25, 30,40 y

50 cm. Si bien toda la linea RT es utilizada en centros de logistica, plan-

®mENVIOS A TODO EL PAIS
#AMPLIO STOCK GALVANIZADO

Tel.: +54 (011) 53657691

info@industriasedigma.com-ar:

+54 (011) 15-5701-6296
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tas industriales, e incluso tendidos urbanos, el modelo ED-R250-RT es
el favorito de los Estacioneros.

Es importante tener en claro que en aquellos sectores donde el tran-
sito sera de vehiculos de pequeno porte, dicho refuerzo no es nece-
sario e implicaria un sobrecosto. En las zonas donde circularan autos
y camionetas, se recomiendan aquellos modelos de la linea ED-R sim-
ple con tres estrellas de resistencia (***), como la ED-R200. La ED-
R250 (***¥), también es una opcidn, si se prefiere la continuidad del
canal con los sectores de pesados.m

Hoy, Industrias Edigma, quiere presentar estos productos:

Para contactarse con nosotros pueden enviar un mail a
ventas@indsutriasedigma.com.aro llamar al (01 1) 5365-7691.

Nuestra web: www.industriasedigma.com.ar

| Espacio de Publicidad
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Brinda mayor seguridad en el frenado bajo todo tipo de condicion.

www.autopartesweb.com
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Espacio de Publicidad

POR QUE USARLO
Porque el sistema de frenos es un elemento de seguridad vital, so-

metido a las mas altas exigencias.

BENEFICIOS

*Compuestos sintéticos de alto punto de ebullicién, aditivos antico-

rrosivos y antioxidantes. *Compatible con otros fluidos normalizados.

*Aprobado por las normas Mercedes Benz 33 1.0 *Excede las normas
DOT4 e Iram-Aita 6H4. *Proteccion contra los metales que compo-
nen el sistema. *Alta estabilidad térmica y mecanica. *Utilizable hasta

-40°c. *Supera normas nacionales e internacionales. *C.H.A.S.

MODO DE USO
Seguir las directivas del fabricante del vehiculo. Mantenga el LI-

QUIDO PARA FRENOS limpio y no contaminado.

IMPORTANTE
Los liquidos para frenos tienen una vida util, las fabricas automotri-

ces recomiendan el cambio del liquido cada 2 a 3 anos.

LIQUIDO PARA FRENOS

Presentacidn

eé!.

Fluido espacialimeante desarrollado para ser usado an sstemas de franos a discos en las 4 ruedas o an
tado sistema gue este sometdo a condiciones saveras de funcionameenta o a altas cargas Excede
ampliamente las exigencias de las normas DOT 4 e IRAMAITA 6-H4 (TIPO 4) y es tolalmente
compatible con ores Auidos nomMmalzados Interaenen én Su farmulacon compuastos smtéticos da alla
puntc de ebulbcion, aditivos anticorosivos v antomdantes. Producto elaborado bajo esinclo control de
calidad vy satisface todos los requisitos fundamentales en un sistema tan impartante, por su fundcion
como lo es 8l de frenos

TIPO4/DOT 4

Ficha Tecnica del Producto

Cescrpoion del producto

Aplicacitn

Fara todo tipo de sistema que reguiara asla tipo de fludo

| ST DS

1). Para agregars Liquedo para Frenos siga las direchivas de vehiculo

2) Mantenga al Liguido para Frenos impio y no contaminado. La contaminacion con suciedad, agua,
derivados del petroleo y otros minerales pueden generar fallas en los frenos o detenoros que Motiven
COSIOSas reparacnas

) Conserve al Liquido para Frenas an su envase orginal. Mantanga el envase hmpio y been carrado
para evitar |a absoroion de humedad

4 Dada su tocdad, no ingeanr y ewitar & contacto con la ped y ojos

5) jAdencion! Mo vualva a llenar el envase y no o use para otros liguidos

IMPORTANTE: CONTROLE EL NIVEL DEL LIOWUDOD POR LO MENDS UNA VEZ AL MES O CADA
2000 Km. USE SOLO PRODUCTOS QUE CUMPLAN LAS NORMAS DOT4 O IRAMAITA 6-H4 (TIPD
d)

www.bardahl.com.ar / info@bardahl.com.ar
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L|DU|DD PARA FREHOS Prasantacidn

TIPO4/DOT4 ® &!!

Ficha Técnica del Producto

Arahisis Dipmon

EMNSAYOE

Color Visual Ligeramenta ambar
Pio. de ebullicion “C EREP IRAM/AITA B8-H2 250

Pto. de ebullicidn del liquido himeds WERBP *C IRAMAITA B-H2 150
Viscosidad a -40°C en c5t IRARIAITA B-H2 1408

Ph IRAMAITA B-H2 9.3
Contensdo de agua % IRAM/AITA 6-H2 0.1
Estabilidad del fludo

A altas temperaturas IRAMIAITA B-HZ 0
Quimica i}

Ensayo dé corrasitn
Cambio de peso en mg/cma2

Hojalata =0.1
AcErg =01
Aluminia IRAMAITA 6-H2 <0.1
Hiarro =i.1
Broncea <1} 1
Cobre =0.1
Zinc, SAE 925 =0.1
Aspacio del liguido pasa
mpartanie

AMTE CUALQUIER DUDA CONSLULTAR INMEDIATAMENTE AL CENTRO NACIONAL DE INTOXICACIONES
0800-333-01680, Para mayor mformacion solcitar la cormespondiente Ficha de Segundad (FDS) a nuesiro
depanamenio comercial

www.bardahl.com.ar / info@bardahl.com.ar

LAS 1000 MILLAS SPORT CON LA
ENERGIA DE PUMA ENERGY

Fuente: Puma Energy ACTUAL o

Esta nota es presentada por

ESTAC | ON

a carrera mas importante en la categoria de autos deportivos cla-

sicos de América Latina llevo adelante su 33* edicion en San Car-
los de Bariloche, Rio Negro, junto a Puma Energy como combustible
oficial.
El evento organizado por el Club de Automoviles Sport (CAS) co-
menzo con una largada simbodlica en el Centro Civico de Bariloche,

donde se realizo la correspondiente verificacion técnica de los
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vehiculos de coleccion y se dio inicio al esperado desafio que convoco
a cientos de personas.

Durante tres dias los competidores atravesaron las diferentes etapas
que tuvieron como punto de partida la localidad de Llao Llao. Desde
alli recorrieron los paisajes naturales mas emblematicos de la Patagonia
argentina, entre ellos San Martin de los Andes, Junin de Los Andes y el
Camino de los 7 Lagos.

Puma Energy, acompano la actividad y demostro su fuerte presencia
en el Sur argentino, ademas de la reciente inauguracion de una de sus

estaciones de servicio en el centro de Bariloche, ubicada en |12 de oc-

tubre y Remedios de Escalada.

“Estamos muy contentos por estar con Puma Energy en las 1000 Millas

Sport en Bariloche. Es un lugar importante para nosotros y el automovilismo
es parte del ADN de los argentinos”, sostuvo el director de marketing
en Latinoamérica, Alejandro Baron.

“Hemos preparado las estaciones de servicio para el recorrido de los com-
petidores con intervenciones especiales, ademds de la inversion en las nuevas
tiendas de conveniencia SUPER 7 para seguir ofreciendo la mejor experien-
cia a cada cliente”, manifesto.

Ademas, se refirio a la nueva aplicacion de fidelizacion PUMA PRIS,
para que los usuarios puedan aprovechar la promocion de lanzamiento.
“Se puede obtener un 5% de descuento todos los dias sin tope, en naftas e

ION diésel”’, explico.m
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a nota es presentada por

ESTACLON

ACTUAL =+

e

LA HUELLA DE CARBONO

Fuente: Prensa Expotrade

n la Argentina, pese a que 70% de los transportistas de carga esta

dispuesto a reportar datos de eficiencia en el consumo de com-
bustible de sus viajes para medir sus emisiones de carbono, solo 15%
admitio que lleva la cuenta o lo reporta de alguin modo. 44% de los
consultados dijo que no sabe qué es la huella de carbono.
Estos porcentajes emergen del primer Reporte Semestral de Susten-
tabilidad en el Transporte de Cargas Terrestres 2022, llevado adelante
por Avancargo, la plataforma de logistica 3.0 que une a dadores de carga
con transportistas para hacer la gestion de llevar y traer mercaderias.
Del relevamiento, que se realizo en base a un formulario de preguntas
que contestaron 356 empresas transportistas de distintos tamanos y

de todo el pais, surge que 82% de los transportistas de carga argenti-

nos siente tanto presion externa como motivacion personal por re-
ducir las emisiones de carbono de sus camiones, entre otras cosas
como consecuencia de que 76% cree que el cambio climatico esta afec-
tando a su comunidad local.

En América del Sur y América Central el transporte automotor de
carga es el principal medio de movilizacion de mercancias con una par-
ticipacion promedio de 90%. Region donde la flota crecio casi 50% en
un plazo de 5 anos, periodo en el que, ademas, alcanzé mas de 32 mi-

llones de vehiculos, segun datos de la Comision Econdmica para Amé-

rica Latina (CEPAL).
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Pero el sector también protagoniza en forma muy destacada otra meé-
trica que lo ubica en el podio de los principales responsables de emi-
siones de carbono a la atmdsfera, contribuyendo al calentamiento

global.

SONDEO

El sondeo de Avancargo, que se repetira cada seis meses, abarco todo
el universo posible de actores que integran el ecosistema.Asi, el cues-
tionario fue contestado por 24% de choferes («Le manejo el camion
a mi empleadory); 29% que reune la condicion de dueno del camion y
chofer («tengo un solo camidn y lo manejo yo»); 13% que llend el ca-
sillero de Dueno y chofer con flota («kManejo un camion de mi flotay);
| 1% que se catalogd como operador 3PL («No tengo camiones pro-
pios, todo tercerizadoy),y 23% de operadores con flota propia y ter-
cerizada.

«El perfil de cada encuestado nos ofrecio ciertos matices en las respuestas
pero, en general, los resultados muestran una cierta presion homogénea por
ocuparse del impacto medioambiental de su trabajoy, resena Pablo Men-

donga, co fundador y CMO de Avancargo.

Sin embargo, Mendonga aclaré que «esa presion tiene mas de motivacion
personal y no proviene de un factor de coercién externa, como por demanda
de clientes o lo que serian ciertas regulaciones gubernamentales, que son
muy incipientes aun en el mercado local”. Solo 6% le atribuye la presion
a regulaciones gubernamentales, mientras 3% de los consultados dijo

que se lo pedian los clientes.

Segun el reporte, también parece haber una relacion directa entre ta-
mano de empresa y posibilidad de llevar cuenta del dato por el es-

fuerzo manual de carga requerido. A medida que la empresa crece en

tamano, es mas dificil el analisis porque el conteo se hace en general
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de manera analdgica o sin automatizaciones por sistema. Se debe re-
levar el dato de consumo de combustible y kildmetros recorridos en
cada viaje. Esto supone una carga manual de datos en forma diaria, lo

que complejiza su implementacion.

«Ademas -agrega Mendonga- muchos aun no han tomado suficiente
nota de que, a nivel costos, las politicas orientadas por criterios de
sustentabilidad tienen necesariamente un impacto positivo, en el sen-
tido de que, por ejemplo, cuando un camidn vuelve vacio, no solo esta
emitiendo mas carbono sino que ademas esta haciendo menos renta-
ble su negocio» 83% de los transportistas de todos los tamanos le dijo
a Avancargo que pagaria un poco mas en la compra de un camion
nuevo en pos de reducir el impacto ambiental; 50% confirmo inten-
ciones de compra de una nueva unidad en los proximos tres anos. Esto
abre el juego a las automotrices para ofrecer nueva tecnologia en sus
camiones y utilitarios que impacte directamente en la sustentabilidad

medioambiental.

Los transportistas mas «jovenesy en el rubro suelen tener un conoci-

miento mayor del tema huella de carbono por sobre aquellos que lle-

van mas tiempo en la ruta, subraya el reporte, a partir de lo cual ad-
vierte que existe una oportunidad para profundizar y por ende
impactar en la logistica sobre aquellos transportistas con mas anos de

experiencia.

En el pais, el movimiento por la sustentabilidad logistica en los camio-

nes de carga es incipiente pero in crescendo.s
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INGRESOS DE LAS ESTAGIONES
DE SERVICIO

Fuente: AOYPF - Asociacion de Operadores de YPF.
{Qué esta hablando la AOYPF con YPF?

Esta nota es presentada por

A partir del retraso en la actualizacion de los precios de los combus-
tibles respecto a la inflacion, que se acumuld desde 2018, la AOYPF
viene trabajando desde inicios de ano con la petrolera para lograr sos-
tener los ingresos de las estaciones que operan bajo la modalidad de
consignacion. Ahora las conversaciones apuntan al primer semestre
del 2023.

La Asociacion de Operadores de YPF continla con sus gestiones ante
las maximas autoridades de YPF para recomponer los ingresos de las

Estaciones de Servicio que operan bajo la marca de la petrolera na-

cional. Esta tarea, que fue el foco del trabajo realizado por los direc-
tivos de la Asociacion durante el 2022, ha venido dando resultados
concretos y continud durante los ultimos dos meses, con un foco pun-
tual, que es “dar la mayor previsibilidad posible a los ingresos durante

el primer semestre de 2023

Durante el Encuentro Nacional de Operadores, Carlos Pessi, presi-
dente de la AOYPF expreso en su discurso que “como Asociacion, tene-
mos la tarea de transmitirle a las personas con poder de decision en YPF
que hoy nos acompanan, cudles son las preocupaciones y las necesidades
de la Red, y en este momento se estd poniendo a prueba nuestra capacidad,
de cara a buscar certezas en un momento de alta incertidumbre, pero

somos optimistas en lograrlo®.

Las fuentes de la AOYPF destacan que ese mensaje y esas gestiones
ante las autoridades de YPF ahora se centran en el primer semestre
del ano 2023, que arranca con un esquema de aumentos de precios
ya pautados hasta el mes de marzo dentro del programa Precios Fijos

del Gobierno nacional,y a la par una serie de aumentos salariales des-
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tinados a recomponer los sueldos del personal de las Estaciones de

Servicio, que llegaran al 40 por ciento en el mismo periodo. La tarea
central es lograr que las Estaciones de Servicio de YPF puedan pagar
esos aumentos salariales y al mismo tiempo mantener las pautas de
operacion habituales de los negocios, en un escenario donde las ventas
han comenzado a reducirse, mientras todos los costos operativos han

crecido de forma muy considerable.

En este sentido Pessi destaco que tanto con el presidente de la com-
pania, Pablo Gonzalez, como con el nuevo vicepresidente de Comer-
cializacion, Alejandro Fernandez, el dialogo es franco y es el deber de

la Asociacion transmitirle las problematicas de la Red. En otros pasa-

jes, hizo referencia al rol de la Red acompanando a la compania en
momentos como los vividos en torno al faltante de gasoil grado 2,y

la necesidad de sostener a las estaciones en la etapa que se inicia.

Los referentes de la Asociacion confian que ademas de los mecanismos
de mejora en los ingresos de la Red consignada que se han conseguido
poner en marcha desde abril de este ano, y que se mantendran en di-
ciembre, se logre una mejora adicional a partir de enero que contri-
buya a dar certidumbre a los negocios de la Red YPF, ademas de
cumplir con los acuerdos salariales que se estan firmando. Sobre eso

estan trabajando junto a los equipos de YPF y mantienen su optimismo

en obtener un resultado satisfactorio de esas gestiones.s
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Esta nota es presentada por

ESTACION
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esde CESGAR se mantuvieron diferentes reuniones con ins-
pectores de la Municipalidad luego de tomar conocimiento de
que se comenzaran a inspeccionar las Estaciones de servicio de la Ciu-
dad.
Como resultado, junto a su asesor en Higiene y Seguridad, Lic. Mariano
Sobrero, se desarrollo un modelo de check list con los principales pun-
tos a observar.
Se generd un cronograma de inspecciones en el Distrito Centro,
donde se llevaron a cabo las visitas a Estaciones en las que participo

el Lic. Sobrero como prueba piloto.

Se puede concluir que en todos los casos se tuvo en cuenta el check

list modelo desarrollado y aprobado anteriormente entre las partes,

resultando las inspecciones criteriosas y sin complicaciones.

CESGAR recomienda que su representante de higiene y seguridad par-

ticipe de las inspecciones.n

Compartimos el check list modelo

L% Municipalidad
% de Rosario
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AMENAZAN CON DEJAR DE AGEPTAR
LOS PAGOS CON TARJETA

Esta nota es presentada por

ESTACION

—

uando arrancan distintos movimientos por el pais por las Fiestas
y que coincide con la temporada alta de ventas, las estaciones
de servicio de todo el pais advirtieron que podrian dejar de aceptar
pagos con tarjetas de credito.
La camara sectorial aduce una baja rentabilidad.
La Confederacion de Entidades del Comercio de Hidrocarburos y Afi-

nes (CECHA) reclama establecer un plazo de 48 horas para el pago

de la acreditacion y reducir a mas de la mitad el porcentaje de las co-
misiones fijadas por las companias emisoras de los plasticos.
En un comunicado, senalaron que hubo “sucesivos reclamos y un fallo ju-
dicial de por medio a favor.

Asi las cosas, piden revisar la comision que cobran por las ventas ope-
radas en los puntos de carga, donde junto con los impuestos oscilan
entre el 1,5y el 1,8%, mientras que en los paises limitrofes es del 0,5%.
También recuerdan que el plazo de pago de las emisoras sea dentro
de las 48 horas, tal como sucede en los paises vecinos como Brasil,
Chile y Uruguay.

A mitad de noviembre, las estaciones de servicio obtuvieron un fallo

judicial favorable en primera instancia en la provincia de Santa Fe, lo-

grado por la Federacion Argentina de Expendedores de Nafta del
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Interior (FAENI), una de las principales camaras integrantes de
CECHA . Ese fallo de la Justicia provincial ordend la reduccion del aran-
cel a 0,5% y el reintegro a tres dias.

“En un pais inflacionario como la Argentina, claramente es incomprensible
que se acredite recién a los |0 dias, que en la mayoria de los casos termina
siendo en 157, se quejaron los estacioneros.

Los reclamos por la baja rentabilidad vienen desde hace rato también
con las petroleras.

Los estacioneros dicen que tiene que enfrentar costos salariales
y ahora el bono de $ 24.000 y que sus porcentajes abonados por las
petroleras son “escasos” y los margenes “estan rotos”.

Segun expresaron en el comunicado conocido el ultimo sabado,“a las
actuales condiciones financieras, se suman las negociaciones paritarias y los
altos costos de operacion, lo que ponen en riesgo la subsistencia de nume-
rosas estaciones en la Argentina”, expresaron.

Y ampliaron: “Hoy estamos al borde de una situacion insostenible que
puede transformarse en irreversible para casi el 50% de las estaciones cuyas
ventas se encuentran debajo de su punto de equilibrio”.

De paso le reclaman a los legisladores la modificacion de la Ley de tar-

jetas para establecer como tope el 0,5% del arancel para las operacio-

nes de pago con tarjetas de crédito, cualquiera sea el banco o la enti-
dad emisora, y que la acreditacion se reduzcan a 48 o 72 horas.

“Sin tener posibilidades de solucion inmediata, nos vemos obligados lamenta-
blemente a dejar de vender combustibles con tarjetas de crédito”,advirtieron.
Las estaciones de servicio obtienen una ganancia bruta del 8%, que
limpia de impuestos queda en un 2,5% neto. De este sector dependen
unas 60.000 familias.

Apenas asumio Flavia Royon como secretaria de Energia, el ultimo sep-
tiembre, Pedro Llorvandi el secretario de la Camara sectorial le planteo el

problema que padece el sector.

“El descalce de renta y costos de

las Estaciones de Servicio es cada

Nuevas pastas para detectar
agua en combustibles
(oxigenadas)

vez mds profundo. De acuerdo a
los calculos de los técnicos de la
confederacion, basados en nume-
ros oficiales, es muy posible que
al terminar el ano 2022 hayan

cerrado las puertas alrededor

Feselaa (54 11) 4431010 &2 ARSET A0A) 24179
Esfrea il e cowr @ ¢ i@ hefrereeiees cove e

de 400 bocas de expendio que
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www.kefrenargentina.com.ar

hoy no pueden sostenerse”.=
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NOVEDADES SOBRE RUEDAS
NOVIEMBRE 2022 et Tou

Fuentes: Asociacion de Fabricas de Automotores (ADEFA)

Asociacion de Concesionarios (ACARA) // Camara del Comercio Automotor (CCA)

\- e

Crecio la produccion automotriz

Segun informa ADEFA, la produccion de vehiculos aumento por 10°

mes consecutivo.

En noviembre se fabricaron 14,8 % mas de unidades con respecto al

mismo mes de 2021,y en comparacion con octubre de 2022, la suba

fue de un 1,8%.

Durante los || meses de este ano se fabricaron hasta el momento
499.774 vehiculos, mientras que en similar periodo de 2021, la pro-

duccion alcanzé los 394.904, el resultado arroja en crecimiento del

26,6%.

Subié nuevamente el patentamiento de Autos
ACARA, reportd que noviembre se patentaron un 17,3 %, mas de ve-
hiculos que el mismo mes de 2021,y comparando con octubre, mues-

tra una suba del 3,1%.

El acumulado llegd a las 387.626 unidades, contra el periodo enero-

noviembre de 2021 con 363.738, senalando un creciendo de un 6,6%.




116 ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION

ESTACION ACTUAL | MERCADO DE ESTACION 117

Bajo la venta de usados
La CCA, reveld que en noviembre se transfirieron vehiculos que
demuestran una caida del 16,8% con respecto al mismo mes de

2021. Eso si, hubo una suba frente a octubre en las operaciones de

un 7,59 %.

Entre enero y noviembre 2022 se vendieron |.454.637 autos usados

en todo el pais; que es un 5,48% menos que en el mismo periodo del

ano pasado, con 1.538.981 transferencias =

AUMENTO RECORD EN LOS COSTOS
DEL TRANSPORTE

ofal

Fuente: Transporte y Logistica // FEC

10,69%

ACO 2022 SEP 2022 OCT 2022 NOVIEMBRE 2022

El indice de Costos de Transporte elaborado por la Federacién Ar-
gentina de Entidades Empresarias del Autotransporte de Cargas (FA-
DEEAC) registro un aumento de 10,69% en noviembre, tras registrar
incrementos menores en los tres meses precedentes (agosto, 6,6%;
septiembre, 6,45%;y octubre, 5,52%).

Con esa variacion, noviembre se ubica como el indice mensual mas
alto del ano y el incremento de costos alcanza un acumulado de
| 12,7% entre enero y noviembre de 2022, en un contexto de conti-

nuidad de alta inflacion minorista y mayorista en la economia.
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FADEEAC

COSTO FINANCIERO
MATERIAL RODANTE
NEUMATICOS
REPARACIONES
SECUROS
COMBUSTIBLE
LUBRICANTES
PEAJE

PERSOMAL

CASTOS GENERALES
PATENTES ¥ TASAS

Fuente: FADEEAC

m,2%
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¥ FaDEEAC

Combustible

47,2% 46 0% 4£8.9%
39.2%
35,0%
29 4%
23.9%
I 20,0
2079 2020 20N 2022*

"] diclembre 2021-noviembre 2022

Como contrapartida, la economia real viene evidenciando niveles de
actividad aceptables en el transcurso del ano teniendo en cuenta la
fuerte recuperacion economica general experimentada desde el se-
gundo semestre de 2021.

El estudio, producido por el Departamento de Estudios Economicos y
Costos de FADEEAGC, a partir de datos primarios y una estructura de
costos obtenidos de manera independiente, y auditado en su metodologia
estadistica por el Centro de Investigacion en Finanzas de la Universidad
Di Tella, mide | | rubros que impactan directamente en los costos de las
empresas de transporte de cargas de todo el pais, y es referencia en
buena medida para la fijacion o ajuste de las tarifas del sector.

En noviembre la mayoria de los rubros mostraron subas, varios de
ellos, incrementos importantes. En primer lugar sobresale el aumento
del costo laboral, que surge del primer tramo del convenio rubricado
en octubre de 2022, con su impacto directo en Personal-Conduccion
(29% considerando adicionales) y en los rubros componentes relacio-
nados. En segundo término, se destacé un nuevo aumento del Com-
bustible (8,12%), abarcando tanto el segmento mayorista como
minorista del gasoil. Lubricantes, asimismo, se incremento 5% en no-

viembre. n
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