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FOTON suma un concesionario en Neuquén
Por Vehículos Pesados // Fuente: FOTON 

FOTON Argentina anunció la incorporación de un nuevo concesionario ofi-

cial en la provincia de Neuquén. Se trata de Energytrucks, empresa especia-

lizada en la comercialización de bienes de capital, que se suma a la red de 

la marca con el objetivo de fortalecer la atención comercial y de posventa en 

una de las regiones con mayor actividad productiva del país. 

 

Actualmente, la firma opera de manera provisoria en Juan Solalique 525, 

donde ofrece venta de unidades y servicios de posventa. La inauguración 

de la nueva concesionaria está prevista para fines de octubre, en Juan J. 

Lastra 3550. 

Con esta apertura, FOTON —representada en Argentina por el Grupo 

Corven— busca ampliar su cobertura comercial y acompañar el crecimiento 

de sectores estratégicos como el energético y el petrolero, especialmente en 

el área de Vaca Muerta. 

 

“Con esta apertura buscamos acompañar las necesidades de empresas y 

operadores de la región, que requieren soluciones de transporte adaptadas 

a entornos de alta exigencia”, afirmó Diego Agüero, representante de 

Energytrucks, quien destacó el rol de Neuquén como principal polo de inver-

siones de la industria de los hidrocarburos. 

 

Por su parte, Guido Cotarelo, gerente de Desarrollo de Red de FOTON 

Argentina, señaló que la provincia constituye un punto estratégico para la 

expansión de la marca y permitirá brindar un mayor respaldo comercial y 

técnico a los clientes. 

 

El nuevo concesionario comercializa las líneas Tunland, TM, Wonder, 

Aumark y Auman, además de ofrecer servicios de mantenimiento, asistencia 

integral y soporte móvil para atender a clientes en distintos puntos de la 

región. También cuenta con un centro de atención en el Parque Industrial II 

de Añelo, una ubicación clave para las operaciones vinculadas a Vaca 

Muerta.n

Esta nota es presentada por
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Expo Transporte 2026 crece en expositores

Expo Transporte 2026 se prepara para una nueva edición con expectativas 

de crecimiento en todos sus indicadores. La exposición, que se realizará 

junto a Expo Logisti-k, proyecta reunir 390 expositores, ocupar 28.000 

metros cuadrados de superficie y recibir 25.500 visitantes especializados 

durante las tres jornadas del evento, que se extenderá entre el 11 y el 13 de 

agosto. 

Las proyecciones muestran una evolución respecto de la edición 2024, que 

contó con 354 empresas expositoras, 25.000 m² de exhibición y 24.780 visi-

tantes, consolidando a la muestra como el principal punto de encuentro para 

la industria del transporte y la logística en Argentina. 

Con un incremento tanto en la cantidad de expositores como en el espacio 

destinado a exhibición, la edición 2026 buscará ofrecer una propuesta más 

amplia en materia de camiones, utilitarios, buses, remolques, autopartes, 

neumáticos, tecnología, software, logística y soluciones para el transporte 

de cargas y pasajeros. 

La expectativa es volver a reunir a fabricantes, proveedores, transportistas, 

operadores logísticos y profesionales del sector en un ámbito orientado a la 

generación de negocios, el lanzamiento de novedades y el intercambio de 

conocimientos sobre las principales tendencias de la industria. 

Por Vehículos Pesados  //  Fuente: Expo Transporte
Esta nota es presentada por

E S P A C I O  D E  P U B L I C I D A D

Más controles para que los camiones 
respeten el carril
La Agencia Nacional de Seguridad Vial (ANSV) intensifica los controles 

sobre camiones de carga y micros de pasajeros para hacer cumplir el uso 

obligatorio del carril derecho, una infracción frecuente en los principales 

corredores de ingreso y egreso a la Ciudad Autónoma de Buenos Aires. 

La medida busca ordenar la circulación en horarios de alta densidad vehicu-

lar y reducir situaciones de riesgo y tiempos de traslado. La Ley Nacional de 

Tránsito establece que camiones y micros deben circular por el carril dere-

cho y utilizar el izquierdo únicamente para maniobras de sobrepaso. 

Los operativos se desarrollan mediante controles fijos en ocho peajes estra-

tégicos, patrullajes en los horarios de mayor circulación vehicular y el uso de 

drones y cámaras de monitoreo para detectar maniobras indebidas y sancio-

nar a quienes circulen fuera de los carriles permitidos. 

Los puestos de control están ubicados en los peajes de Cañuelas (RN3), 

Uribelarrea (RN205), Olivera (RN5), Villa Espil (RN7), Larena (RN8), Lima 

(RN9), Zárate (RN12) y Hudson (Au. Buenos Aires - La Plata). 

Los siniestros viales protagonizados por transporte pesado suelen tener 

consecuencias mucho más graves debido al tamaño y peso de estos vehí-

culos. Frente a esta problemática, la ANSV refuerzo los controles y medidas 

de prevención para reducir la siniestralidad y mejorar la seguridad vial en las 

rutas del país.n

Por Vehículos Pesados  //  Fuente: ANSV

Esta nota es presentada por
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Mercedes-Benz Camiones y Buses: 
nuevos planes de financiamiento

Con el objetivo de seguir impulsando el desarrollo del transporte y la logísti-

ca, Mercedes-Benz Camiones y Buses, junto a su red de concesionarios ofi-

ciales y Mercedes-Benz Financiera, líder en financiación de camiones 

Mercedes-Benz, ofrece tres herramientas destacadas: 

 

- Financiación prendaria hasta 12 meses con TNA del 6,90% 

- Financiación prendaria a 48 meses con TNA del 27% 

- Leasing a 36 meses, con TNA del 23% 

 

Estas herramientas, aplicables a todos los modelos de camiones 

Mercedes-Benz comercializados en la República Argentina, permiten a 

los clientes acceder a unidades con condiciones altamente competitivas, 

facilitando la incorporación de tecnología, eficiencia y seguridad en sus 

operaciones. 

 

La combinación de producto, servicios y financiamiento refleja un enfoque 

integral orientado a acompañar el desarrollo del sector. “Buscamos acercar 

soluciones concretas para que nuestros clientes puedan renovar sus flotas, 

mejorar su rentabilidad y contribuir al crecimiento de la actividad productiva”, 

destacó Diego Marín, presidente y CEO de Mercedes-Benz Compañía 

Financiera. 

Dentro de la iniciativa, el rol de Mercedes-Benz Financiera resulta central. 

Su conocimiento del mercado, junto a su integración con la terminal y la red 

de concesionarios, le permite a la compañía —líder en la financiación de 

camiones Mercedes-Benz— diseñar soluciones ágiles, personalizadas y ali-

neadas a las necesidades de cada operación. De esta manera, acompaña 

al cliente en todo el proceso, desde el primer contacto hasta la concreción 

de la operación. 

Además, la propuesta incorpora una experiencia 100% digital a través de 

MyCredit, la plataforma online de Mercedes-Benz Financiera que permite 

obtener una preaprobación crediticia en el momento. Disponible en su sitio 

https://www.mbfonline.com.ar/MBFOnline/mycredit, esta herramienta 

permite que transportistas y empresas avancen de forma rápida y sencilla en 

sus proyectos de inversión, con mayor agilidad y previsibilidad. 

De esta manera, Mercedes-Benz Camiones y Buses reafirma su compromi-

so con el desarrollo del transporte en Argentina, fomentando la renovación 

del parque automotor, impulsando la inversión privada y acompañando el 

crecimiento de sectores estratégicos para la economía nacional. 

POR MERCEDES-BENZ CAMIONES Y BUSES 

La propuesta integral combina crédito, leasing y 
soluciones digitales para facilitar la renovación 
de flotas de sus clientes en todo el país.
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Dongfeng proyecta ampliar su red 
en Argentina
Por Vehículos Pesados  //  Fuente: Dongfeng

Dongfeng Vehículos Comerciales, representada en Argentina por Magma 

Automotive, continúa fortaleciendo su estrategia de posventa con el objetivo 

de acompañar a transportistas y empresas durante todo el ciclo de vida de 

sus vehículos. La marca impulsa una propuesta basada en mantenimiento 

preventivo, garantía, asistencia técnica especializada y una red de concesio-

narios en expansión. 

La iniciativa busca maximizar la disponibilidad de las unidades y reducir los 

tiempos de inactividad, un aspecto clave para la productividad en el trans-

porte de cargas y pasajeros. Para ello, la compañía trabaja en el desarrollo 

de procesos y herramientas que permitan optimizar la atención y brindar res-

puestas acordes a las necesidades de cada operación. 

“La posventa es uno de los pilares estratégicos de nuestro negocio. La rela-

ción con el cliente no termina con la entrega de la unidad, sino que continúa 

a través de cada interacción. Nuestro objetivo es generar confianza y cons-

truir vínculos de largo plazo”, afirmó Marcelo Mauro, Country Manager de 

Dongfeng Argentina. 

Como parte de esta estrategia, la marca realizó recientemente una jorna-

da de capacitación con su red de concesionarios oficiales para reforzar 

procesos de atención al cliente, soporte técnico y estándares de servicio. 

 

Dongfeng también ofrece un Programa de Mantenimiento Preventivo, 

orientado a preservar el rendimiento de las unidades y maximizar la dis-

ponibilidad de las flotas, además de una garantía de tres años o 200.000 

kilómetros para cubrir eventuales fallas de fabricación. 

 

Actualmente, la red de la marca cuenta con siete concesionarios oficiales 

distribuidos en Córdoba, Tucumán, Mendoza, Neuquén, Santa Fe, Gran 

Buenos Aires y Tierra del Fuego. Como parte de su plan de crecimiento, 

Dongfeng proyecta alcanzar 15 representantes durante 2026 y llegar a 25 

concesionarios oficiales en 2027, ampliando así la cobertura en el país.n

Esta nota es presentada por



114 T A L L E R A C T U A L Visítenos en www.talleractual.com




