
Reparación y Servicios del Automotor  •  Año 18 • Nº 200 • EDICION NACIONAL -

Pág. 
104

Pág. 
106

Pág. 
108

GATES: CORREAS MICRO-V XF PARA 
VEHÍCULOS PESADOS

MERCEDES-BENZ CAMIONES Y BUSES: 10.000 REMAN  

Camiones MAN 
100% Eléctricos

AUTOPROMOTEC ANTICIPA LOS EJES DE SU 
EDICIÓN 2027 



104 T A L L E R A C T U A L Visítenos en www.talleractual.com

Autopromotec anticipa los ejes de su 
edición 2027 

E S P A C I O  D E  P U B L I C I D A D

Autopromotec prepara su próxima edición, que se realizará del 26 al 29 de 

mayo de 2027 en Bolonia, Italia, con una agenda centrada en sostenibilidad, 

inteligencia artificial, gestión de datos y nuevas tecnologías aplicadas a la 

posventa automotriz 

Durante Automechanika Frankfurt, Enrica Lazzarini, administradora delega-

da de Autopromotec, presentó los principales temas que abordará la expo-

sición y destacó su posicionamiento internacional dentro del sector. 

 

Una feria vinculada con la industria 

Autopromotec es una exposición italiana de alcance internacional, especia-

lizada en equipamiento para talleres y mercado de reposición automotriz. 

Lazzarini explicó que la organización tiene una estructura asociativa que 

representa tanto a los fabricantes de equipamiento para talleres como a las 

empresas dedicadas al recauchutado de neumáticos. 

Esta característica permite que los propios expositores participen en la 

orientación y el desarrollo de la feria, aportando su conocimiento sobre las 

necesidades y transformaciones del sector. 

 

Sostenibilidad, inteligencia artificial y datos 

Entre los principales temas previstos para 2027, Lazzarini destacó la soste-

nibilidad aplicada a diferentes aspectos de la actividad automotriz y el trata-

miento de los vehículos al final de su vida útil (End-of-Life Vehicles). 

Otro de los ejes será la inteligencia artificial, especialmente su incorporación 

a los procesos productivos y al equipamiento utilizado en los talleres. 

La gestión de datos también formará parte de la agenda, en un contexto de 

creciente digitalización de los vehículos y de los servicios vinculados con su 

mantenimiento y reparación. 

 

La actualización tecnológica de la posventa 

Lazzarini señaló que la evolución tecnológica de los vehículos de equipo 

original plantea nuevos desafíos para quienes trabajan en el mercado de 

reposición. 

En este escenario, destacó la importancia de participar en encuentros sec-

toriales para conocer las novedades, actualizar conocimientos y tomar con-

tacto directo con los desarrollos de la industria. 

La próxima edición de Autopromotec se celebrará del 26 al 29 de mayo de 

2027 en Bolonia, reuniendo a fabricantes de equipamiento, proveedores y 

profesionales vinculados con la posventa automotriz.

Por Taller Total Internacional  //  Fuente: Autopromotec

Esta nota es presentada por:
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Mercedes-Benz Camiones y Buses alcanzó las 10.000 piezas remanufac-

turadas entregadas desde el lanzamiento de REMAN en 2017, su propues-

ta de economía circular aplicada a componentes para camiones y buses. 

El programa permite reindustrializar componentes como motores de 4 y 6 

cilindros, cajas de velocidades mecánicas y automatizadas y tapas de 

cilindros, para extender su vida útil manteniendo los estándares estableci-

dos por la marca. 

“Alcanzar las 10.000 piezas rŻŻQemanufacturadas es un orgullo enorme 

que refleja la confianza continua de nuestros clientes en la mano de obra 

especializada y el respaldo de la marca”, destacó Luciano Maiolino, geren-

te de Venta y Marketing de Posventa de Mercedes-Benz Camiones y 

Buses. 

“REMAN es una solución eficiente que permite acompañar a transportistas 

y conductores en cada kilómetro, garantizando la máxima disponibilidad 

operativa del vehículo a un costo optimizado”, agregó. 

 

Economía circular aplicada a la posventa 

Según la compañía, una pieza REMAN puede representar un costo hasta 

50% menor frente a un componente nuevo. El proceso permite además 

recuperar hasta el 70% de las piezas originales, reduciendo el consumo 

de materias primas, energía y la generación de residuos. 

Los componentes son desarmados, evaluados, reindustrializados y someti-

dos a pruebas de acuerdo con las certificaciones y exigencias globales de 

Daimler Truck. 

 

Nueva operación en Zárate 

El crecimiento de REMAN coincide con el traslado de sus operaciones al nuevo 

Centro Industrial Zárate, desarrollado en el marco de un ciclo de inversiones 

de USD 110 millones de Mercedes-Benz Camiones y Buses en Argentina. 

Las nuevas instalaciones permiten incrementar la capacidad operativa y de 

producción de componentes reindustrializados. 

La propuesta de posventa se complementa con la red de concesionarios de 

la compañía, que cuenta con 44 puntos de atención en el país y personal 

especializado para atender a los vehículos durante las distintas etapas de su 

vida útil.n

Mercedes-Benz Camiones y Buses: 10.000 REMAN  
Por Mercedes-Benz Camiones y Buses
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Gates: correas Micro-V XF para vehículos pesados

Cuando se trata de vehículos pesados, las averías inesperadas significan 

una pérdida considerable de tiempo y costos elevados. Para evitar retrasos 

indeseados, las piezas de recambio tienen que asegurar un rendimiento 

confiable y óptimo. 

Reconociendo la necesidad de los camiones, autobuses y vehículos comer-

ciales, Gates ha desarrollado una amplia gama de productos para vehículos 

industriales de una calidad equivalente al equipo original y que ofrecen un 

excelente rendimiento. 

Diseñada para ser más duradera, ideal para sistemas de transmisiones en 

serpentín y otras aplicaciones pesadas acanaladas. Se recomienda también 

para transmitir más fuerza en aplicaciones de velocidades muy elevadas con 

poleas de pequeño diámetro. 

Los canales de correa con EPDM reforzado con fibras de aramida garanti-

zan una óptima resistencia al aceite, a las altas temperaturas, al ozono, al 

deshilado y al desgaste. Posee cuerdas de tracción de poliéster que asegu-

ran un bajo estiramiento y una óptima capacidad de carga a tensiones más 

elevadas. 

- El bajo perfil de correa proporciona una excelente flexibilidad, resultando 

en más kilómetros de durabilidad. 

- El tejido dorsal proporciona altísima resistencia al desgaste y a las grietas. 

- El sistema de numeración, basado en dimensiones, permite determinar 

fácilmente la correa correcta para cada aplicación. 

- Los daños que puede producir en el sistema la utilización de una mala 

correa pueden resultar muy onerosos. 

- Utilice Gates, el nombre más confiable del mundo en correas y mangueras 

automotrices. 

Por Gates 
Las correas Extra Service Micro-V XF incorporan EPDM reforzado con aramida para 
aplicaciones de alta exigencia.
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Volvo: 40 camiones FH para Transportes 
Montalvan 

Volvo Trucks y Buses Argentina acordó la incorporación de 40 camiones 0 

km a la flota de Transportes Montalvan S.A., en una operación que profun-

diza la relación comercial entre ambas compañías. Las unidades, pertene-

cientes a la línea FH, cuentan con distintas configuraciones técnicas para 

responder a las necesidades de transporte y logística de la empresa y se 

entregarán entre octubre y noviembre de 2026. 

La operación contempla tres versiones de la gama de camiones pesados de 

Volvo: FH 500 6x2T Premium, FH 540 6x4T Bitren Premium y FH 460 4x2T 

Premium. La selección responde a la diversidad de las operaciones de 

Montalvan y a sus requerimientos de transporte. 

Por Volvo Trucks y Buses Argentina 
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La operación incluye tres configuraciones de la línea FH, mantenimiento preventivo 
durante 24 meses y acceso a Volvo Connect.

Continúa en la pág.  112
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Para Volvo, el acuerdo representa un hito estratégico por la continuidad del 

vínculo con un cliente de larga trayectoria. Según Andrea Pérez, ejecutiva 

comercial de Volvo, la empresa confía la mayor parte de su flota a la marca 

sueca. 

Desde Transportes Montalvan, su socio Fabián Montalvan destacó la con-

fianza en las unidades como uno de los factores centrales de la decisión. 

“Elegimos Volvo por la confianza que tenemos en el producto, siempre nos 

dan la solución a cualquier tipo de problema”, señaló. 

 

Una negociación adaptada a las necesidades del cliente 

La operación fue el resultado de varios meses de negociación, durante los 

cuales Volvo trabajó para conocer los requerimientos operativos de 

Montalvan y desarrollar una propuesta que contemplara sus expectativas de 

financiación, los plazos de entrega y el costo total de operación (TCO). 

El proceso incluyó modificaciones específicas de producto para adecuar los 

vehículos a las necesidades del transportista. Para concretar el acuerdo, 

participaron los equipos de las áreas Comercial, Servicios y Posventa, 

Ingeniería de Producto y Finanzas. 

La propuesta buscó combinar las condiciones de adquisición con el respaldo 

de la red de servicios de Volvo, un aspecto considerado para sostener la dis-

ponibilidad operativa de los camiones. 

 

Tres configuraciones de la línea FH 

La incorporación permitirá a Montalvan disponer de vehículos con diferentes 

configuraciones de tracción y potencia, de acuerdo con las exigencias de 

sus operaciones logísticas. 

Los modelos seleccionados son: 

- Volvo FH 500 6x2T Premium. 

- Volvo FH 540 6x4T Bitren Premium. 

- Volvo FH 460 4x2T Premium. 

La elección también respondió a la búsqueda de tecnología, eficiencia y res-

paldo de servicio. 

“La decisión la tomamos por saber que vamos a tener un producto de última 

tecnología, muy buen consumo y un servicio posventa al cien por ciento”, 

afirmó Fabián Montalvan. 

 

Mantenimiento preventivo y gestión digital 

El acuerdo incluye mantenimiento preventivo para las 40 unidades durante 

24 meses, además de 12 meses de acceso a Volvo Connect, la plataforma 

digital de gestión de flotas de la marca. 

El mantenimiento preventivo permite organizar intervenciones programadas 

y anticipar necesidades de servicio, contribuyendo a la continuidad operativa 

de los vehículos. 

Por su parte, Volvo Connect ofrece herramientas para gestionar la flota y 

acceder a información relacionada con el rendimiento y la conectividad de 

las unidades. Según la compañía, esta solución apunta a mejorar la eficien-

cia operativa del transportista. 

De este modo, la operación contempla tanto la renovación de la flota como 

el acompañamiento posterior a la entrega de los vehículos. 

 

Una relación comercial de largo plazo 

Transportes Montalvan mantiene una relación comercial de larga trayectoria 

con Volvo Trucks y Buses Argentina. Según Andrea Pérez, la continuidad del 

vínculo refleja una relación entre socios estratégicos, respaldada por el tra-

bajo conjunto de las áreas comerciales, técnicas, financieras y de posventa. 

Transportes Montalvan es una empresa argentina de logística y distribución 

que combina el transporte de cargas con servicios de depósito fiscal y adua-

nero, almacenamiento y construcción. Cuenta con flota propia, realiza tras-

lados nacionales e internacionales y dispone de infraestructura logística en 

Isidro Casanova, provincia de Buenos Aires. 

Fundada en 1964 como una empresa vinculada a los materiales para la 

construcción, incorporó el transporte de cargas generales en 1997 y exten-

dió sus operaciones internacionales a Chile, Brasil y Bolivia en 2001. 

Actualmente mantiene su perfil familiar y desarrolla actividades vinculadas 

con la logística y la infraestructura.
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